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Valutazioni
e proposte

dalle aziende
di Anna Rucci

Nell'attesa che si delinei uno scenario
di mercato generale e settoriale
meno incerto, le aziende che per
tempo hanno collaborato con noi

per rendere possibile la realizzazione
di questo servizio, stanno lavorando

per proporre nuovi prodotti che
rispondono alle attuali richieste

del mercato e nuove strategie per
affiancare i distributori ed aiutarli a

spingere le vendite

Domanda 1- Quali nuove strategie
introdurrete nel 2024 per

supportare il lancio dei nuovi
prodotti?

Domanda 2 - A suo avviso, quali
potrebbero essere i driver di
mercato per i prossimi anni?

SERRAMENTI DESIGN e COMPONENTI
FEBBRAIO 2024

PRIMO PIANO
PRODOTTI E PRODUTTORI

i

Balaustre
a montaggio
ultrarapido
Grazie a un mix di design e tecnologia

La situazione di mercato è sicura-
mente complessa e il quadro ma-

croeconomico d'insieme risulta com-
pletamente diverso dall'ultimo trien-
nio, in cui si è vissuta una fase espan-
siva irripetibile per il settore. Ora si
tratta di adattarsi velocemente a un
diverso contesto, più volubile e com-
posto da grandezze diverse. Per tut-
te le aziende il fattore più importan-
te nel 2024 sarà, quindi, l'adattabilità
perché le vendite sono sempre legate
alla capacità costante di comprende-
re le esigenze mutevoli del marcato,
cercando di anticiparle.
Nel primo trimestre 2024, Aluvetro,
specialista delle balaustre, presenterà
un'importante novità sviluppata dalla
propria divisione RDD. La nuova se-
rie Modular è una balaustra in allumi-
nio che rappresenta l'evoluzione della

precedente versione, grazie alle geo-
metrie migliorate, agli aspetti tecnici
ed estetici e perle caratteristiche rela-
tive al suo montaggio.
Adatta sia per interventi di nuova pro-
getta7ione che di ristrutturazione di
facciate condominiali.
Le balaustre Modular sono progetta-
te per un montaggio in cantiere rapi-
do ed efficace: la posa è semplifica-
ta grazie allo sviluppo del sistema in-
novativo a incastro che rende possi-
bile assemblare questa balaustra in
sicurezza su tutti balconi. Ogni modu-
lo può arrivare in cantiere pre-assem-
blato e pronto perla posa a vantaggio
dei tempi realizzativi.
In base al tipo di aggancio, Modular
è disponibile in due versioni: Modu-
lar SP sopra pavimento e Modular FS
fronte soletta, quest'ultimo sviluppa-
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to in due versioni, "alta" o con tamponamen-
to che copre la soletta. Tutte le tipologie sono
caratterizzate da resistenze ai carichi di 200
kg/m e 300 kg/rn in funzione della distanza
trai montanti.
Interessante è la soluzione a doghe verticali,
con possibilità di scelta tra un montaggio del-
le stesse in versione perpendicolare alla cor-
nice o inclinata di 45° , per un ulteriore effetto
dinamico. Montanti e doghe interne, con se-
zioni identiche tra loro, favoriscono un senso
di continuità visiva e senza interruzioni dei pa-
rapetti realizzati su un balcone; anche la solu-
zione d'angolo si presenta con continuità "ve-
tro vetro", quindi senza montante nel centro
dello spigolo. Aluvetro garantisce il totale ri-
spetto delle norme vigenti; i riferimenti sono
diversi e presenti nelr l'NTC 2018 e nel quadro
delle norme UNI.

CARLO ALBERICI
Direttore generale
di Aluvetro

Domanda i- In
Italia stiamo
crescendo
in maniera
importante
e vogliamo
continuare,
aumentando
capillarmente la
nostra presenza
sul territorio,
Inseriremo nuove
figure commerciali
con l'obbiettivo
di trasmettere a

tutta la filiera l'opportunità e i vantaggi che offrono
le nostre balaustre, L'estero per noi è già un asset
importante che vogliamo ulteriormente rinforzare, per
poter crescere in maniera strutturata in Europa e nel
marcato USA,

Domanda 2 - Potremmo dire che l'Italia è una patria
fondata sui bonus. Negli ultimi anni ce ne sono stati
troppi, costruiti male e modificati peggio. Con le
conseguenze che tutti conosciamo. Ci auguriamo che
finalmente venga fatto un piano di incentivi serio,
sostenibile e di lungo periodo e soprattutto che abbia
una visione d'insieme e che non venga modificato ogni
sei mesi, Solo così le imprese del settore potranno
programmare e investire.

PRIMO PIANO
PRODOTTI E PRODUTTORI

Consolidamento
della rete di vendita
Mentre é in fase di brevetto un nuovo progetto di REtS

Coserplast ha dimostra-
to da sempre una pro-

pensione allo sviluppo di si-
stemi innovativi, quali il si-
stema finestra in PVC Car-
tesio, unico in Italia con
la saldatura a 90°  sia sul-
la parte esterna del profi-
lo che sulla parte interna.
Altro prodotto interessan-
te è Safety, un sistema di fi-
nestre ìn PVC certificato in
Classe 3, capace di rispondere alle esigenze
di tutti coloro che hanno necessità di una casa
sicura e vogliono evitare sistemi di protezio-
ne esteticamente invasivi. La gamma prodot-
ti dell'azienda lucana comprende, inoltre, dei
sistemi messi a disposizione da sistemisti co-
me Deceuninck che hanno sviluppato interes-
santi serie di profili con i rinforzi termici o con
la fibra di vetro. Ritenendo che oggi sia neces-
sario un "supporto" strutturato per rendere la

INNOCENZO GUIDOTTI
Presidente di Coserplast

Domanda 1- Dopo che i bonus
hanno creato un mercato dopato,
non adeguatamente regolamentato
e controllato, alimentando
in maniera sproporzionata
l'inflazione, l'incremento dei prezzi
e la speculazione, è necessario
consolidarsi per dare le giuste
risposte che il mercato richiede:
cioè qualità, giusto prezzo, gamma
prodotti, estetica e servizi. Sembra
quasi banale evidenziarlo, ma
rispondere in maniera strutturata
a tutte le esigenze del mercato
richiede un'impostazione aziendale
che punti al valore umano e al
rispetto delle persone e che abbia
la vocazione volta al cliente in
tutti i settori aziendali, da quello
produttivo, a quello tecnico, da
quello commerciale a quello

casa più rispettosa dell'am-
biente, in un contesto euro-
peo e mondiale dove si pun-
ta al risparmio delle ener-
gie e all'ecologia, l'azienda
si augura di poter cogliere
in maniera strutturata, l'op-
portunità che riviene dal
Green Deal, nella consape-
volezza che il nostro costru-
ito abitativo abbia bisogno
di uno stimolo importante

per essere più attento ai consumi energetici.
Ciò determinerebbe un'evoluzione nella pro-
duzione di serramenti tecnologici, dalle alte
prestazioni termiche. Nel frattempo, in "ca-
sa" Coserplast, è in atto un progetto di ricer-
ca e sviluppo, in fase di brevetto, che deter-
minerà l'importante sviluppo dei serramenti,
sempre sulla logica della fruibilità generale,
delle prestazioni e del comfort abitativo, ol-
tre che estetico.

amministrativo/finanziario. Da qui
l'esigenza di consolidare la rete
vendita con personale qualificato,
dal responsabile commerciale
ai venditori sul territorio volti a
rispondere alle suddette esigenze
del mercato.

Domanda 2- Certamente l'uso
dei bonus, quale stimolo del
mercato, si è dimostrato negli
anni, una soluzione determinante
per le vendite di serramenti in
Italia, Lo dimostra, in questi mesi,
l'attenzione al Bonus Barriere
Architettoniche che ha determinato
un interessante movimento
commerciale, registrato anche da
Coserplast che offre alla propria
rete una soluzione innovativa
e semplificata per l'utilizzo

dell'incentivo, Ci auguriamo che
le normative ideate per il futuro,
se poste per gestire il Green Deal,
siano stimolanti per il mercato dei
serramenti e, allo stesso tempo,
meno burocratiche incentivando
al massimo le prestazioni, la
qualità dei prodotti e, perché no,
la certezza dell'origine dei prodotti
stessi, consapevoli che molte
volte i prodotti arrivati dall'estero
senza controllo hanno determinato
l'utilizzo di materiali non conformi e
non certificati.

SERRAMENTI DESIGN eCOMPONENTI
FEBBRAIO 2024
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Controtelaio prestazionale
come interfaccia ideale
Che migliora il lavoro in cantiere

® ggi la gamma di prodotti Finstral sod-
disfa le esigenze del mercato sia della

ristrutturazione, con soluzioni di prodotto e
di posa moderni per avere meno lavoro possi-
bile durante la fase di sostituzione delle fine-
stre, sia delle nuove costruzioni, con un'este-
tica sempre più ricercata e soluzioni modula-
ri e una sempre maggiore personalizzazione
dei prodotti. È recente l'ampliamento delle

FLORIAN OBERRAUCH
Direzione Finstral

Domanda 1- In tutti i mercati
dove siamo presenti intendiamo
intercettare nuovi partner
rivenditori per sviluppare in sinergia
un progetto che prevede la vendita
di serramenti di alta qualità sia
in termini funzionali che estetici.
Siamo convinti che vendere finestre
belle sia un business di valore per
un partner rivenditore che vuole
differenziarsi nel comparto. La
nostra strategia è chiara, vogliamo
che la marca sia sempre più
presente sul territorio, per questo
motivo continuiamo a investire
in campagne pubblicitarie che ci
renderanno ancora più visibili nei
prossimi mesi e anni.

Domanda 2 - La situazione del
mercato rimane buona, ed esiste
una grande necessità di sostituire

SERRAMENTI DESIGN e COMPONENTI
FEBBRAIO 2024

possibilità di personalizzazione del prodotto
FIN-Project con l'aggiunta di nuovi materiali
sul lato interno della finestra.
Il cliente può quindi scegliere oltre all'allumi-
nio, il legno e il vetro, già disponibili, e anche
altri materiali come metalli speciali, essenze
di legno particolari e infine la ceramica. Inol-
tre, le molteplici possibilità di personalizza-
zione consentono al cliente di poter scegliere
per ogni stanza materiali differenti secondo il
proprio gusto e l'architettura dello spazio cir-
costante in modo da integrare perfettamen-
te la finestra all'ambiente. Tra le novità che l'a-
zienda tiene molto a sottoporre al mercato è
la soluzione FIN-Fix, un controtelaio studiato
per le finestre di sua produzione in grado di
garantire le massime prestazioni del pacchet-
to completo. Questo sistema, infatti, permet-
te di lavorare meglio anche nella fase di posa
e garantisce una perfetta interfaccia tra con-
trotelaio e finestra.

vecchie finestre con finestre
moderne e con prestazioni elevate,
Intendiamo prestazioni più alte
in termini di isolamento termico,
protezione solare allo stesso tempo
anche per l'isolamento acustico.
In aggiunta, il Green Deal europeo
prevede nei prossimi anni un
forte incremento degli interventi
di riqualificazione degli edifici in
Europa e, con l'obiettivo di avere
edifici sempre più moderni, la
sostituzione dei serramenti è
fondamentale. Inoltre, anche il
mercato delle nuove costruzioni
nelle ultime settimane ci ha offerto
segnali incoraggianti, per questo
siamo fiduciosi che nel 2024
registreremo un trend positivo,
La necessità di riqualificare gli
edifici in tutta Europa nei prossini
anni sarà, quindi, il driver più

importante per il settore, I bonus
accelerano di sicuro il processo
e sono convinto che da parte dei
vari Stati europei vedremo in futuro
una spinta in questa direzione. Il
settore dei serramenti, infine, gioca
un ruolo fondamentale nell'offrire
una soluzione concreta in grado
di ridurre il consumo energetico in
Europa in modo impattante.

m

Diverse
novità a
largo spettro
Tra cui funzionali casette
da giardino

Per Hörmann è consuetudine immettere
periodicamente sul mercato evoluzioni

di prodotto o soluzioni del tutto inedite. Infat-
ti, investe costantemente in ricerca e svilup-
po per offrire ai propri clienti prodotti sempre
all'avanguardia che rispettino i più moderni
standard in termini di scurezza, comfort, fun-
zionalità, risparmio energetico e tutela am-
bientale. Nel contesto dell'ultima edizione
della fiera BAU, ad esempio, ha presentato
molte novità che verranno esposte nel cor-
so delle prossime fiere 2024, a partire dall'e-
dizione 2024 di Klimahouse. L'azienda ritie-
ne che sia necessario investire sempre di più
sul rispetto per l'ambiente, con l'utilizzo ma-
teriali e processi produttivi che salvaguardino
il pianeta e le generazioni future, puntando a
progettaree realizzare prodotti che non siano
solo belli e funzionali ma anche in linea con i
valori in cui oggi il cliente crede. Tra le diver-
se novità, possiamo citare senz'altro le por-
te a battente in polietilene (PE) e acciaio inox
che andranno ad ampliare la gamma di pro-
dotti Hörmann, rivolgendosi anche a merca-
ti che sino ad oggi non presidiava. Si tratta di
porte dalla tecnologia avanzata, utili nelle si-
tuazioni in cui sia necessario un transito velo-
ce e agevolato non solo di persone ma anche
di mezzi, in quanto sono progettate per il pas-
saggio di carichi pesanti, come carrelli eleva-
tori aforche caricati di merci. I campi di appli-
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prodotti?

Domanda 2 - A suo avviso, quali
potrebbero essere i driver di
mercato per i prossimi anni?

SERRAMENTI DESIGN e COMPONENTI
FEBBRAIO 2024

PRIMO PIANO
PRODOTTI E PRODUTTORI

i

Balaustre
a montaggio
ultrarapido
Grazie a un mix di design e tecnologia

La situazione di mercato è sicura-
mente complessa e il quadro ma-

croeconomico d'insieme risulta com-
pletamente diverso dall'ultimo trien-
nio, in cui si è vissuta una fase espan-
siva irripetibile per il settore. Ora si
tratta di adattarsi velocemente a un
diverso contesto, più volubile e com-
posto da grandezze diverse. Per tut-
te le aziende il fattore più importan-
te nel 2024 sarà, quindi, l'adattabilità
perché le vendite sono sempre legate
alla capacità costante di comprende-
re le esigenze mutevoli del marcato,
cercando di anticiparle.
Nel primo trimestre 2024, Aluvetro,
specialista delle balaustre, presenterà
un'importante novità sviluppata dalla
propria divisione RDD. La nuova se-
rie Modular è una balaustra in allumi-
nio che rappresenta l'evoluzione della

precedente versione, grazie alle geo-
metrie migliorate, agli aspetti tecnici
ed estetici e perle caratteristiche rela-
tive al suo montaggio.
Adatta sia per interventi di nuova pro-
getta7ione che di ristrutturazione di
facciate condominiali.
Le balaustre Modular sono progetta-
te per un montaggio in cantiere rapi-
do ed efficace: la posa è semplifica-
ta grazie allo sviluppo del sistema in-
novativo a incastro che rende possi-
bile assemblare questa balaustra in
sicurezza su tutti balconi. Ogni modu-
lo può arrivare in cantiere pre-assem-
blato e pronto perla posa a vantaggio
dei tempi realizzativi.
In base al tipo di aggancio, Modular
è disponibile in due versioni: Modu-
lar SP sopra pavimento e Modular FS
fronte soletta, quest'ultimo sviluppa-
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cazione sono molteplici: magazzini, aziende
produttive, imprese artigianali ma, dato che
queste chiusure soddisfano rigorosi standard
di igiene, anche supermercati, negozi e ambi-
ti legati al settore della ristorazione in genere.
Sempre trattando di prodotti che vanno ad
allargare la sua offerta a settori nei quali non
era tradizionalmente presente, l'azienda pro-
porrà la nuova linea di soluzioni outdoor per il
deposito, a partire dalle casette da giardino.
Realizzate in lamiera d'acciaio zincata a cal-
do, sono caratterizzate da un'elevata qualità
e offrono evidenti plus rispetto alle tradizio-
nali versioni in legno.

CHIARA COVI
Responsabile Marketing
Hörmann Italia

Domanda 1- Non metteremo in campo nessuna
strategia particolare se non offrire un prodotto
sempre all'avanguardia quanto a sicurezza, comfort
ed efficienza energetica, continuando ad ampliare la
gamma delle nostre soluzioni per offrire l'opportunità
al cliente di rapportarsi con un unico brand in
relazione a differenti tipi di esigenze; concetto,
quest'ultimo, assolutamente strategico soprattutto
nel contesto della logistica, in cui riusciamo spesso
a proporci come partner globale, supportando
il committente o il progettista in riferimento a
molteplici necessità. Al di là del prodotto, riteniamo

sia fondamentale
la formazione
della nostra forza
vendita, dei nostri
rivenditori e anche
della nostra rete
di installatori per
offrire un servizio
sempre all'altezza.

Domanda 2 -
[incentivo alla
ristrutturazione

è stato un driver importante nel corso degli ultimi
anni; gli investimenti in quest'ambito, in particolare
volti a migliorare l'efficienza energetica, stimolano
l'economia, senza ombra di dubbio. Il panorama
edilizio europeo è tra l'altro caratterizzato da un'elevata
inefficienza energetica, dovuta soprattutto al fatto che
la maggior parte degli edifici sono stati costruiti più di
cinquant' anni fa; quindi, diciamo che c'è parecchio da
fare in tal senso. A mio parere, è quindi imprescindibile
la messa in atto di politiche incentivanti al fine di
riconvertire il patrimonio edilizio in ottica Green.

PRIMO PIANO
PRODOTTI E PRODUTTORI

Un nuovo azionamento
porte più potente
Per porte automatiche scorrevoli

~Iü ormakaba è uno dei più importanti
player nel mondo della Physical Security

E, Access e, grazie al suo portfolio prodotti e
soluzioni molto ampio e segmentato in diver-
si in cluster e verticali, aderenti alla sicurezza
fisica e al mondo degli accessi, supporta clien-
ti e partner nello studio, nella progettazione e
nella realizzazione di opere di sicurezza fisica
complesse e sostenibili.
Lavorando da molto tempo sul campo com-
prende le richieste dei suoi interlocutori e an-
ticipa le eventuali criticità nella progettazione
e realizzazione di opere complesse.
Il suo portafoglio prodotti si arricchisce ogni
annodi novità e, in particolare per il mondo
delle automazioni va segnalato il lancio del
nuovo azionamento Proline che rivoluziona
completamente la sua offerta di porte auto-
matiche scorrevoli perla maggiore potenza,
la velocità, la sostenibilità e la connettività.
Il nuovo motore brushless con tecnologia Di-
rect Drive consente la movimentazione di
porte fino a 250 kg ad anta.
La soluzione è stata testata per resistere a 1,5
milioni di cicli di apertura_ La nuova ES Pra-
fine consente aperture e chiusure particolar-
mente veloci, fino a 90 cm al secondo, e que-

ALBERTO BERGAMINI,
Sales manager dormakaba Italia

Domanda 1- La customer centricity
è per il gruppo dormakaba un
pilastro della strategia di business.
Mettere il cliente al centro per noi
significa non limitarsi ad offrire
soluzioni standard ma sviluppare
soluzioni ad hoc che rispondono
al meglio alle richieste dei clienti,
Inoltre, supportarli in tutto il ciclo
della vendita, dall'offerta alla
relativa progettazione fino alla
manutenzione dell'impianto.

Domanda 2 - II primo driver per
la crescita in Italia deve essere

sto contribuisce anche a limitare la dispersio-
ne termica dell'edificio.
La soluzione è versatile e modulare e ben si
adatta a diversi campi di applicazione. Può
essere utilizzata anche per gestire le vie di fu-
ga e su porte telescopiche, il motore senza ri-
duttore e carrelli di scorrimento realizzati con
plastica speciale, consentono una movimen-
tazione delle ante particolarmente silenzio-
sa. Infine, la grande novità è la possibilità di
gestire le porte da remoto tramite l'app do-
or pilot sia per comandarne l'apertura e per
richiedere assistenza in caso di malfunziona-
menti o guasti.

la concretizzazione dei progetti
previsti dal PNRH. Questo significa
investimenti anche nel settore
delle costruzioni, dormakaba è
protagonista con le sue soluzioni
in tanti mercati di riferimento come
turismo, edilizia scolastica, sanità,
infrastrutture pubbliche eccetera.
Già in questi ultimi mesi, siamo
protagonisti in progetti importanti
che avranno un impatto sul mercato
italiano come, per esempio, quelli
relativi al mondo aeroportuale,
dell'ospitalità e della pubblica
amministrazione.

SERRAMENTI DESIGN e COMPONENTI
FEBBRAIO 2024
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Valutazioni
e proposte

dalle aziende
di Anna Rucci

Nell'attesa che si delinei uno scenario
di mercato generale e settoriale
meno incerto, le aziende che per
tempo hanno collaborato con noi

per rendere possibile la realizzazione
di questo servizio, stanno lavorando

per proporre nuovi prodotti che
rispondono alle attuali richieste

del mercato e nuove strategie per
affiancare i distributori ed aiutarli a

spingere le vendite

Domanda 1- Quali nuove strategie
introdurrete nel 2024 per

supportare il lancio dei nuovi
prodotti?

Domanda 2 - A suo avviso, quali
potrebbero essere i driver di
mercato per i prossimi anni?

SERRAMENTI DESIGN e COMPONENTI
FEBBRAIO 2024

PRIMO PIANO
PRODOTTI E PRODUTTORI

i

Balaustre
a montaggio
ultrarapido
Grazie a un mix di design e tecnologia

La situazione di mercato è sicura-
mente complessa e il quadro ma-

croeconomico d'insieme risulta com-
pletamente diverso dall'ultimo trien-
nio, in cui si è vissuta una fase espan-
siva irripetibile per il settore. Ora si
tratta di adattarsi velocemente a un
diverso contesto, più volubile e com-
posto da grandezze diverse. Per tut-
te le aziende il fattore più importan-
te nel 2024 sarà, quindi, l'adattabilità
perché le vendite sono sempre legate
alla capacità costante di comprende-
re le esigenze mutevoli del marcato,
cercando di anticiparle.
Nel primo trimestre 2024, Aluvetro,
specialista delle balaustre, presenterà
un'importante novità sviluppata dalla
propria divisione RDD. La nuova se-
rie Modular è una balaustra in allumi-
nio che rappresenta l'evoluzione della

precedente versione, grazie alle geo-
metrie migliorate, agli aspetti tecnici
ed estetici e perle caratteristiche rela-
tive al suo montaggio.
Adatta sia per interventi di nuova pro-
getta7ione che di ristrutturazione di
facciate condominiali.
Le balaustre Modular sono progetta-
te per un montaggio in cantiere rapi-
do ed efficace: la posa è semplifica-
ta grazie allo sviluppo del sistema in-
novativo a incastro che rende possi-
bile assemblare questa balaustra in
sicurezza su tutti balconi. Ogni modu-
lo può arrivare in cantiere pre-assem-
blato e pronto perla posa a vantaggio
dei tempi realizzativi.
In base al tipo di aggancio, Modular
è disponibile in due versioni: Modu-
lar SP sopra pavimento e Modular FS
fronte soletta, quest'ultimo sviluppa-

1 / 10
Pagina

Foglio

   02-2024
30/39

www.ecostampa.it

16
21

71

Mensile

PRIMO PIANO
PRODOTTI E PRODUTTORI

Lanciato nuovo sistema
di portelloni
Mentre lavora su nuovi sistemi avvolgibili

La via della ricerca e dello sviluppo di nuo-
vi prodotti per un'azienda è l'unica traccia

possibile se vuol mantenere le proprie quo-
te di mercato ed ampliarle. Questo a prescin-
dere da catalizzatori economici come gli in-

DONATO MONTANARO
Ce0 Kikau

Domanda 1- Sul mercato nazionale
continuiamo ad attivare nuovi
rivenditori partner nelle zone non
ancora coperte con un programma
di collaborazione commerciale che
ci pone nella stessa squadra verso
le sfide del mercato, Per i mercati
esteri è necessario approcciarsi
con uno studio approfondito
tecnico e commerciale,
conseguentemente sviluppare
prodotti specifici orientati alle
esigenze rilevate, Abbiamo diverse
collaborazioni con distributori in
Spagna, Portogallo, Cipro, Svizzera
e Belgio. Le nostre quote di mercato
restano comunque sempre legate
alla nicchia della domanda di
qualità del prodotto/servizio,

SERRAMENTI DESIGN e COMPONENTI
FEBBRAIO 2024

centivi e gli ecobonus. In quest'ottica Kikau si
sta sempre più orientando verso prodotti che
possano essere connessi ai sistemi di domo-
tica e che possano interagire con l'utente in
modo "smart". Allo stesso tempo sta puntan-
do sempre più verso la sostenibilità globale
del prodottoa partire dalle materie prime fino
allo studio del packagi ng- In occasione dell'ul-
tima edizione di Made Expo di Milano, l azien-
da ha presentato un nuovo sistema di portel-
Ioni in alluminio che completala sua gamma
di oscuranti esterni di tipo tradizionale. Il nuo-
vo Portellone K100 a doghe complanari è re-
alizzato in alluminio estruso, verniciato con
polveri di poliestere presso il proprio innova-
tivo impianto di verniciatura, il primo ed uni-
co in assoluto ad integrare in linea il processo
di ossidazione anodicae quello di verniciatura
a polveri, secondo i più severi standard quali-
tativi- Per il 2024, l'azienda con sede a Massa-
fra (Ta) ha in elaborazione nuove declinazioni
dei suoi sistemi avvolgibili Alika per un allar-
gamento di gamma.

Domanda 2 - II mercato delle
ristrutturazioni, soprattutto in Italia,
ha ancora enormi prospettive di
sviluppo ed in ottica di sostenibilità
è anche la strada giusta da
perseguire rispetto alla ulteriore
cementificazione di nuove aree.
Pertanto, i bonus possono ancora
essere uno strumento importante,
ma altrettanto importante è stato
e potrà essere il meccanismo della
cessione dei crediti fiscali, In ogni
caso qualsiasi strategia si intenda
attuare a livello governativo è molto
importante che sia strutturale e
programmata in almeno cinque
anni in modo da poter consentire
ai consumatori di cogliere appieno
le opportunità ed alle aziende di

lavorare con una prospettiva più
lunga. Fino ad oggi, a causa dei
continui cambiamenti normativi,
abbiamo navigato a vista tenendo
di conseguenza in stand-by
possibili nuovi investimenti e
quindi eventuali ampliamenti degli
organici.

Una gamma
prodotti più
versatile e
distintiva
Grazie a finiture innovative
ed ecologiche

proporre novità di prodotto, processo e
servizio è alla base della strategia mana-

geriale in Kompany- L'obiettivo è fornire ai-
partner prodotti esclusivi, unici e distintivi che
non possono essere paragonabili con infissi di
altri competitor. Ritenendo che bisogna asso-
lutamente tornare a parlare di prodotto e di
vantaggi da offrire al cliente finale, l'azienda
è determinata a migliorare ulteriormente l'at-
tuale gamma, rendendola ancora più versati-
le e distintiva. Nel 2024 lavorerà su prodotti
con finiture innovative e trattamenti anticor-
rosivi di serie. Le finiture saranno di esclusiva
Korus e garantite fino a20 anni. Il design è de-
terminante anche perla scelta delle finestre,
poiché vengono viste come un vero e proprio
complemento d'arredo; pertanto, tra le più
recenti novità proposte dall'azienda va segna-
lata la rivoluzionaria e-kolor. La laccatura per
infissi PVC frutto di una attenta ricerca e col-
laborazione condotta con RennerPlast, prin-
cipale marchio perla decorazione dei profila-
ti sul mercato mondiale. I cicli di verniciatura
all'acqua proiettano la manifattura al livello
più evoluto, garantendo prestazioni esteti-
che capaci di resistere allo stress degli agenti
atmosferici. Tra i punti di forza deltrattamen-
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Valutazioni
e proposte

dalle aziende
di Anna Rucci

Nell'attesa che si delinei uno scenario
di mercato generale e settoriale
meno incerto, le aziende che per
tempo hanno collaborato con noi

per rendere possibile la realizzazione
di questo servizio, stanno lavorando

per proporre nuovi prodotti che
rispondono alle attuali richieste

del mercato e nuove strategie per
affiancare i distributori ed aiutarli a

spingere le vendite

Domanda 1- Quali nuove strategie
introdurrete nel 2024 per

supportare il lancio dei nuovi
prodotti?

Domanda 2 - A suo avviso, quali
potrebbero essere i driver di
mercato per i prossimi anni?

SERRAMENTI DESIGN e COMPONENTI
FEBBRAIO 2024

PRIMO PIANO
PRODOTTI E PRODUTTORI

i

Balaustre
a montaggio
ultrarapido
Grazie a un mix di design e tecnologia

La situazione di mercato è sicura-
mente complessa e il quadro ma-

croeconomico d'insieme risulta com-
pletamente diverso dall'ultimo trien-
nio, in cui si è vissuta una fase espan-
siva irripetibile per il settore. Ora si
tratta di adattarsi velocemente a un
diverso contesto, più volubile e com-
posto da grandezze diverse. Per tut-
te le aziende il fattore più importan-
te nel 2024 sarà, quindi, l'adattabilità
perché le vendite sono sempre legate
alla capacità costante di comprende-
re le esigenze mutevoli del marcato,
cercando di anticiparle.
Nel primo trimestre 2024, Aluvetro,
specialista delle balaustre, presenterà
un'importante novità sviluppata dalla
propria divisione RDD. La nuova se-
rie Modular è una balaustra in allumi-
nio che rappresenta l'evoluzione della

precedente versione, grazie alle geo-
metrie migliorate, agli aspetti tecnici
ed estetici e perle caratteristiche rela-
tive al suo montaggio.
Adatta sia per interventi di nuova pro-
getta7ione che di ristrutturazione di
facciate condominiali.
Le balaustre Modular sono progetta-
te per un montaggio in cantiere rapi-
do ed efficace: la posa è semplifica-
ta grazie allo sviluppo del sistema in-
novativo a incastro che rende possi-
bile assemblare questa balaustra in
sicurezza su tutti balconi. Ogni modu-
lo può arrivare in cantiere pre-assem-
blato e pronto perla posa a vantaggio
dei tempi realizzativi.
In base al tipo di aggancio, Modular
è disponibile in due versioni: Modu-
lar SP sopra pavimento e Modular FS
fronte soletta, quest'ultimo sviluppa-
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to sono da evidenziare l'alta resistenza ad ur-
ti/graffi, la stabilità nel tempo, la semplicità di
pulizia e la precisione assoluta di replica del
colore. A differenza di un infisso pellicolato, la
laccatura consente di avere un colore più uni-
forme e distribuito sulla totalità delle superfi-
cie, migliorandone l'estetica. Gli innovativi im-
pianti produttivi di Korus, infatti, permettono
di decorare sia le guarnizioni che la parte in-
terna dei profili. È possibile, inoltre, dare un
tocco unico all'infisso, richiedendo lo specia-
le effetto soft touch che consente di donare
alla superficie una sensazione soffice al tatto.

ANDREA TORRE
Direttore commerciale Korus

Domanda 1- Le strategie per il mercato nazionale
sono principalmente rivolte alla fidelizzazione di
fornitori e partner, In Kompany abbiamo l'esigenza
di condividere e di crescere insieme ai nostri clienti,
rafforzandone le sinergie e coinvolgendoli nelle
politiche di sviluppo commerciale. Riguardo i mercati
esteri, guardiamo da sempre con interesse il mercato
americano e contiamo di aprire nel 2024 una filiale con
sede a Miami.

Domanda 2- I driver per i prossimi anni dovranno
essere la capacità di offrire dei prodotti più
performanti, in grado di migliorare le abitazioni,
rendendole più efficienti dal punto di vista
dell'isolamento e dell'impatto ambientale. Dai dati
ufficiali, abbiamo un mercato potenziale di oltre un
milione di case per un valore stimato di oltre 50
miliardi di euro. Oggi il mercato si sta "normalizzando"
con la revisione dei bonus, in primis del Superbonus
110%, iniziata già nell'anno in corso, depotenziando
con un sistema "a scalare: che dal 110 è sceso al 90%.
Infine, dal primo gennaio 2024 le spese sostenute per
nuovi interventi di Superbonus sanostate portate
in detrazione con aliquota al 70%, I bonus possono
essere un aiuto, ma non devono essere i soli motivi
per cambiare le finestre o ristrutturare una casa.
Siamo convinti che i fattori competitivi di successo

nel mercato edilizio
torneranno ad essere
le competenze, i
prodotti e i servizi. Ciò
che i nostri rivenditori
chiedono è chiarezza,
ma soprattutto certezza
ed assestamento degli
attuali bonus in vigore
per programmare il
futuro delle proprie
aziende.

PRIMO PIANO
PRODOTTI E PRODUTTORI

Aumentare la durabilità
dei serramenti
Proteggendo la ferramenta con finiture hi-tech

Negli ultimi anni Navello ha lavorato
molto per razionalizzare la sua gam-

ma di finestre e accessori e, ritenendo che la
sua offerta abbia raggiunto un ottimo grado
di completezza, ha deciso di non presenta-
re prodotti nuovi nel 2024 ma di focalizzarsi
sull'ampliamento della rete vendita e sui ser-
vizi agli showroom, senza comunque trascu-
rare di ottimizzare la funzionalità delle fine-
stre di sua produzione con il montaggio di una
nuova ferramenta hi-tech.
Infatti, l'azienda piemontese, prossima a fe-
steggiare nel 2024 il duecentesimo annodi
attività, ha introdottosulla ferramenta di tutti
i modelli di finestre in legno, legno-alluminio
e portoncini di primo ingresso la nuova finitu-
ra Silverlook-Evo by Maico: una speciale sigil-
latura applicata su più strati composta da na-
nocapsule integrate che, se sollecitate mec-

FRANCESCO NAVELLO
Responsabile vendite Navello

Domanda 1- Potrei dire,
scherzando rna neanche troppo,
che la nostra strategia è la stessa
da 200 anni: quella della serietà. Nel
2024 festeggeremo appunto i primi
due secoli di attività e, superata
come mi pare ovvio l'esigenza di
consolidarci, la nostra intenzione è
quella di stimolare la distribuzione
dei nostri prodotti in tutte le regioni
d'Italia. Per sua natura, infatti, quello
delle finestre in legno è un settore
che ha un orizzonte essenzialmente
nazionale, e in questo ambito la
nostra scelta è quella di mantenere
una cura sartoriale non solo
sui singoli prodotti, ma anche
sull'assistenza che forniamo a
progettisti e rivenditori,

Domanda 2 - I bonus
continueranno ad avere un ruolo
importante nel nostro paese che
mantiene l'esigenza di rinnovare

canicamente, si aprono rilasciando sostanze
che lubrificano la superficie del metallo e ripa-
rano eventuali graffi prima che possano esse-
re attaccati dalla ruggine.
Inoltre, il metallo con cui vengono realizzati i
meccanismi dei serramenti Navello è protet-
to da elettro zincatura microcristallina e da
un ulteriore strato di passivazione che impe-
disce la corrosione.
Per le porte e le finestre installate in zone dal
clima estremo, l'azienda propone, invece, lafi-
nitura Tricoat-Evo by Maico che aggiunge al-
la sigillatura "tribologica" con nanocapsule un
ulteriore doppio strato anticorrosione.
Il metallo diventa così totalmente inattacca-
bile dalla ruggine anche se sottoposto a for-
ti sollecitazioni, mentre i meccanismi si man-
tengono perfettamente lubrificati per tutto il
ciclo di vita del serramento.

un patrimonio edilizio spesso
datato, anche dal punto di vista
dell'efficienza energetica. C'è però
un altro aspetto che, nel nostro
caso, lega le scelte fatte in passato
alle future strategie di sviluppo.
Da tempo, infatti, Navello ha scelto
di utilizzare per le sue finestre
solamente vernici naturali all'acqua
e collanti privi di sostanze nocive.
Questa sensibilità per un prodotto
sano e a basso impatto ambientale
per noi è sempre stata un fatto

"normale; forse retaggio delle
nostre origini come falegnameria
artigiana. Inizialmente però non lo
era così per i consumatori. Oggi, la
crescente sensibilità ambientale
dei cittadini si traduce, invece, in
scelte concrete anche a livello
istituzionale. Penso, ad esempio,
alle dichiarazioni ambientali
(EPD), che già oggi considerano
il ciclo di vita di un prodotto e
il suo impatto su ambiente e
salute come determinante per
partecipare agli appalti pubblici
soggetti ai criteri ambientali minimi
e per ottenere certificazioni di
sostenibilità degli edifici, Requisiti
che, inevitabilmente, sono destinati
ad avere un peso rilevante in
futuro anche nell'edilizia privata.
Insomma, credo che la sostenibilità
sarà, in concreto, uno dei driver più
importanti per la crescita, ma anche
per la credibilità di un'azienda,
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Prodotti e servizi nuovi
A tutto vantaggio di partner e ambiente

e novità di prodotto sono sempre interes-
santi, ma da sole non bastano; pertanto,

VEKA Italia sta allestendo tutta una serie di
servizi a corredo delle innovazioni della sua
ampia gamma prodotti, nuove opportunità e
aggiornamenti in termini di incremento di co-
lori disponibili a magazzino per il mercato ita-
liano etempistiche di consegne personalizza-
te, grazie al nuovo centro logistico di Nogara
(Vr), pur mantenendo la consueta rapidità e
puntualità che la contraddistingue.
Le novità in arrivo sono, quindi, diverse a co-
minciare dalla nuova soglia a pavimento, più
versatile e adatta all'abbattimento delle bar-
riere architettoniche, una valida soluzione
che garantisce numerosi vantaggi, fra cui la
compatibilità con più sistemi, l'utilizzo di ac-
cessori comuni tra le varie soluzioni e la facili-
tà di intervento in caso di sostituzione.
Le nuove linee di fermavetri squadrati rappre-
sentano una new entry che arricchisce l'offer-
ta con 14 nuove versioni in grado di rendere il

design delle soluzioni esistenti Softline 76 e
Softline 82, maggiormente squadrato e mi-
nimal. Inoltre, evolverà il progetto del nuo-
vo sistema su base 82 mm, VEKAPURE 82,
che presenta profili dalle forme squadrate e
minimali allineato alle tendenze di mercato.
ALUCONNECT è, invece, l'avanguardistico si-
stema ibrido con un cuore in PVC e profili di
alluminio interno/esterno, che si differenzia
totalmente dai classici sistemi con cartelline
in alluminio agganciate meccanicamente al
profilo in PVC.
Infatti, nel caso di ALUCONNECT, i carter in
alluminio sono forniti già saldamente accop-
piati al profilo in PVC mediante incollaggio
strutturale. Ciò rappresenta un notevole pas-
so in avanti sia nella lavorazione, poiché con-
sente maggiore velocità di realizzazione, che
nelle prestazioni tecniche, in quanto si ottie-
ne un miglioramento eccezionale della stati-
ca, con la possibilità di realizzare finestre di
grandi dimensioni.

GRAZIANO MENEGHETTI
Direttore Commerciale VEKA Italia

Domanda 1- Non puntiamo solo
a innovazioni di prodotto perché
puntiamo costantemente sul
miglioramento dei servizi che
proponiamo ai nostri partner.
Oltre che a una importante
comunicazione B2B e B2C
proprio a favore degli stessi.
Ad esempio, il nuovo progetto
"Colori e Servizi" di VEKA
Italia, mira a offrire ai nostri
partner una sempre più ampia
e aggiornata rosa di varianti
cromatiche italiane e finiture per
i profili in PVC, un'ottimizzazione
degli stessi servizi, grazie a un
magazzino dedicato e a una
logistica potenziata il tutto pur
mantenendo la consueta rapidità
e puntualità VEKA. Proponiamo,
inoltre, il progetto VEKA Premium
Partner orientato al miglioramento
continuo e alla qualità di processo
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in sinergia con i nostri partner, così
come un servizio di assistenza a
360 gradi pensato in base alle loro
esigenze. Infine, VEKA è da sempre
molto attenta e attiva nel rispetto
per l'ambiente e il programma
della sostenibilità europeo, e si
è posta l'obiettivo di ottenere la
certificazione perla neutralità
carbonica entro il 2045.

Domanda 2- Indubbiamente,
la fine dell'incentivo del
Superbonus 110% per i
condomini porterà ad una
maggiore instabilità in
particolare per gli operatori
specifici del settore, mentre
la domanda dei serramenti
sarà trainata principalmente
dalla possibile partenza di
lavori pubblici non residenziali
e dei grandi investimenti
infrastrutturali previsti dal
PNRB. La previsione nel
medio termine è che vi sia
una stabilizzazione della
domanda collegata ai nuovi
requisiti normativi di protezione
dell'ambiente legati al progetto
Green EU 2030-35, per il
quale auspichiamo nuove ed
aggiornate misure/incentivi a
livello europeo e nazionale.

36

Aria viziata
in uscita

Aria non filtrata •r
In ingresso _.

Aria viziata
In uscita

Aria filtrata
in ingresso

Offrire
l'esperienza
del prodotto
In un laboratorio interattivo

Nonostante qualche incertezza che cir-
conda le sorti del Superbonus, Rover-

plastik guarda con ottimismo, sebbene cau-
to, il 2024 soprattutto perché, nonostante
che i risultati registrati nel 2023 siano stati
leggermente in flessione, ma comunque in
crescita rispetto all'entrata in vigore del Su-
perbonus 110%, l'azienda prevede almeno il
mantenimento del fatturato 2021
Questa previsione è dovuta all'attesa dei
"frutti" che dovrebbero venire dal grande la-
voro fatto l'anno scorso sul rinnovamento di
alcune gamme prodotto. Inoltre, la realtà Ro-
verplastik è costituita da più divisioni con pro-
dotti diversi e questo ampliale opportunità di
mercato, colte grazie al costante orientamen-
to all'innovazione che fa parte del DNA azien-
dale. Nel corso del 2024 ci saràl'ampliamento
di tutte le gamme prodotto, ad esempio, l'of-
ferta di soglie sarà ampliata con le nuove rea-
lizzate in ABS a taglio termico integrale. Inol-
tre, è interessante l'introduzione della VMC in
contesti in cui prima non era possibile inserire
questa tecnologia.
Ottenuto in collaborazione con l'ITT Buo-
narroti di Trento è, infatti, lo sviluppo di Re-
structuraAria, il cassonetto a vista con VMC
incorporata, una combinazione che chiude
definitivamente il cerchio della riqualificazio-
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Valutazioni
e proposte

dalle aziende
di Anna Rucci

Nell'attesa che si delinei uno scenario
di mercato generale e settoriale
meno incerto, le aziende che per
tempo hanno collaborato con noi

per rendere possibile la realizzazione
di questo servizio, stanno lavorando

per proporre nuovi prodotti che
rispondono alle attuali richieste

del mercato e nuove strategie per
affiancare i distributori ed aiutarli a

spingere le vendite

Domanda 1- Quali nuove strategie
introdurrete nel 2024 per

supportare il lancio dei nuovi
prodotti?

Domanda 2 - A suo avviso, quali
potrebbero essere i driver di
mercato per i prossimi anni?
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i

Balaustre
a montaggio
ultrarapido
Grazie a un mix di design e tecnologia

La situazione di mercato è sicura-
mente complessa e il quadro ma-

croeconomico d'insieme risulta com-
pletamente diverso dall'ultimo trien-
nio, in cui si è vissuta una fase espan-
siva irripetibile per il settore. Ora si
tratta di adattarsi velocemente a un
diverso contesto, più volubile e com-
posto da grandezze diverse. Per tut-
te le aziende il fattore più importan-
te nel 2024 sarà, quindi, l'adattabilità
perché le vendite sono sempre legate
alla capacità costante di comprende-
re le esigenze mutevoli del marcato,
cercando di anticiparle.
Nel primo trimestre 2024, Aluvetro,
specialista delle balaustre, presenterà
un'importante novità sviluppata dalla
propria divisione RDD. La nuova se-
rie Modular è una balaustra in allumi-
nio che rappresenta l'evoluzione della

precedente versione, grazie alle geo-
metrie migliorate, agli aspetti tecnici
ed estetici e perle caratteristiche rela-
tive al suo montaggio.
Adatta sia per interventi di nuova pro-
getta7ione che di ristrutturazione di
facciate condominiali.
Le balaustre Modular sono progetta-
te per un montaggio in cantiere rapi-
do ed efficace: la posa è semplifica-
ta grazie allo sviluppo del sistema in-
novativo a incastro che rende possi-
bile assemblare questa balaustra in
sicurezza su tutti balconi. Ogni modu-
lo può arrivare in cantiere pre-assem-
blato e pronto perla posa a vantaggio
dei tempi realizzativi.
In base al tipo di aggancio, Modular
è disponibile in due versioni: Modu-
lar SP sopra pavimento e Modular FS
fronte soletta, quest'ultimo sviluppa-
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ne leggera con il controllo dell'umidità inter-
na. Pertanto, questa novità consente al ser-
ramentista di diventare protagonista della ri-
qualificazione del foro finestra perché non ha
più la necessità di interfacciarsi con altre pro-
fessionalità per l'impianto dellaVMC.

ALDO GUARDINI
Direttore generale
Roverplastik

Domanda 1- Forti dell'esperienza che abbiamo
fatto l'anno scorso durante Klimahouse, abbiamo
resosistematico l'approccio al cliente istituendo un
laboratorio permanente presso la nostra sede dove, in
un ambito in cui riusciamo a trasmettergli il valore dei
prodotti che gli offriamo, può avere un contatto diretto
con azienda e prodotti. Con questo obiettivo abbiamo
investito nel rinnovamento del nostro showroom
aziendale trasformandolo in un laboratorio, un luogo

in cui le nostre
competenze e la
nostra esperienza
possono interagire
e confrontarsi con
quelle del cliente
trovando una
sintesi nell'utilizzo
dei prodotti,
un'esperienza che
il cliente può fare
in prima persona
verificando i
risultati in termini
di prestazioni e

di lavorabilità, Di conseguenza le tempistiche tra la
presentazione dei prodotti e il loro utilizzo si riducono
drasticamente giacché quando lascia l'azienda, il
cliente ha già sperimentato e vissuto l'esperienza
dell'utilizzo del prodotto e, come sappiamo, tutto ciò
conta molto,

Domanda 2 - Ritengo che i driver anche nel mercato
del serramento resteranno i bisogni del cliente. Ecco
perché il nostro impegno è continuare a individuare
e analizzare i bisogni emergenti per poter studiare
risposte sempre puntuali. Avere uno spazio in cui
confrontarsi continuamente con il cliente è una
opportunità molto importante anche per l'azienda
poiché in logica win-win è uno spazio in cui ci si
scambiano nozioni e competenze. Di conseguenza gli
incontri formativi portano un arricchimento reciproco
perché i clienti, che quotidianamente sono in contatto
con l'utenza finale e gli studi di progettazione,
raccolgono le loro esigenze e i loro desideri e celi
trasmettono.

PRIMO PIANO
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Schermature solari
di grandi dimensioni
Grazie a brevetti sviluppati anche internamente

La domanda di tende a rullo è in forte au-
mento, giacché il loro utilizzo nel residen-

ziale è molto cresciuto soprattutto negli ultimi
anni in cui l'architettura sta prestando una più
grande attenzione alla schermatura solare.
Crescendo la domanda, di pari passo sono
cresciuti anche i risultati di Resstende che
hanno consentito all'azienda investimenti im-
portanti, prima tra tutti la realizzazione della
nuova sede inaugurata nel 2023, un nuovo e
moderno headquarter di 8.000 metri qua-
drati, che ha consentito a una maggiore pro-
duttività. Il fatturato dell'anno scorso è stato
di circa 15 milioni di euro e la previsione è di
chiudere il 2024 sfiorando i 16 milioni.
Tra le novità più significative figurala distri-
buzione in esclusiva italiana della tecnologia
brevettataZoomtech°  integrata ai rulli dei si-
stemi Resstende, un nuovo concetto di scher-
matura solare con ingombro minimale e di-
mensioni estreme. Compensando la defles-
sione del tubo permette l'installazione di ten-

de di grandi dimensioni con un rullo di pochi
cm di diametro. Un ulteriore investimento in
R8-13 è stato dedicato alla tenda Panorama,
un sistema per chiudere in maniera orizzon-
tale le grandi vetrate panoramiche, che sarà
presentato ufficialmente in febbraio a R+T di
Stoccarda 2024.

RICCARDO GASPARINI
Managing director Et export manager Resstende

Domanda 1- La strategia su cui
attualmente siamo concentrati è
diffondere l'immagine dell'azienda,
Nella nostra nuova sede abbiamo
allestito due piani dedicati
all'ospitalità dei clienti con
showroom, zona ristorante, terrazza
panoramica e bar, dove ogni
settimana invitiamo un gruppo di
nostri rivenditori per promuovere
la nuova sede, la nostra nuova
immagine, spingere i nuovi prodotti
e presentare tutte le potenzialità
dell'azienda. Presso questi spazi si
svolgono gli incontri di formazione
commerciale e di prodotto durante
i quali è presentato tutto ciò che
l'azienda può offrire a livello di
contract, di customizzazione
del prodotto e quant'altro.
Inoltre, attraverso gli studi di

progettazione e di architettura,
stiamo promozionando la cultura
del prodotto.

Domanda 2- Sicuramente ci sono
driver per spingere le vendite.
Certamente i bonus hanno trainato

questo mercato, Gli incentivi sono
quindi stati un volano del mercato,
però, a mio avviso, sarebbe stato
opportuno utilizzare questo volano
anche per creare più cultura
del prodotto e dell'efficienza
energetica perché, d'accordo che
è importante la leva economica
che può sicuramente spingere
le vendite, ma sarebbe stato e
sarebbe altrettanto importante
e utile diffondere informazione
tecnica. Personalmente ritengo che
informare come efficientare davvero
un edificio porterebbe senza dubbio
al miglioramento della qualità della
vendita, La distribuzione dovrebbe
quindi far leva sul comunicare
al clientela cultura del prodotto.
Su questo, però, bisogna ancora
lavorare molto.
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te nel 2024 sarà, quindi, l'adattabilità
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alla capacità costante di comprende-
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cercando di anticiparle.
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rie Modular è una balaustra in allumi-
nio che rappresenta l'evoluzione della

precedente versione, grazie alle geo-
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ed estetici e perle caratteristiche rela-
tive al suo montaggio.
Adatta sia per interventi di nuova pro-
getta7ione che di ristrutturazione di
facciate condominiali.
Le balaustre Modular sono progetta-
te per un montaggio in cantiere rapi-
do ed efficace: la posa è semplifica-
ta grazie allo sviluppo del sistema in-
novativo a incastro che rende possi-
bile assemblare questa balaustra in
sicurezza su tutti balconi. Ogni modu-
lo può arrivare in cantiere pre-assem-
blato e pronto perla posa a vantaggio
dei tempi realizzativi.
In base al tipo di aggancio, Modular
è disponibile in due versioni: Modu-
lar SP sopra pavimento e Modular FS
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Un'offerta più ampia
di infissi speciali
Oggi sia in PVC che in alluminio

L' anno che Ventana si lascia alle spalle
è certamente stato un anno impegna-

tivo sia dal punto di vista macroeconomico
con l'aumento dei tassi di interesse, dei co-
sti di produzione e dell'inflazione, ma anche
perché diminuendo le nuove costruzioni, le
aziende che come Ventana producono infissi
speciali, soprattutto nel settore delle porteal-
zanti-scorrevoli, devono organizzarsi per far
fronte alle sfide poste da questo particolare

PRIMO PIANO
PRODOTTI E PRODUTTORI

momento di mercato. L'azienda tedesca, pre-
sente in Italia dal 2010, ha in corso l'amplia-
mento dell'edificio nella sede produttiva prin-
cipale di Vreden (Germania)nel Münsterland
occidentale e nel 2023 ha sviluppato il setto-
re della produzione di alluminio tanto che og-
gi offre infissi fuori standard curvi, obliqui e a
bilico, porte scorrevoli alzanti e porte alibro in
PVC e in alluminio.
La gamma di prodotti in alluminio sarà pre-
sentata perla prima volta al grande pubbli-
co anche nel marzo 2024 anche alla fiera Fen-
sterbau Frontale di Norimberga..
Anche ìl tema dell'accessibilità e della capa-
cità di passaggio saranno centrali in fiera nel
corso delle quale l'azienda organizzeràuna di-
mostrazione dal vivo. E ancora più importan-
te delle caratteristiche salienti del prodotto,
è l'opportunità di scambiare idee con clienti,
partner e concorrenti e di mantenere e cura-
re il contatto personale, che è saldamente an-
corato ai valori fondamentali dell'azienda e ne
caratterizza il servizio.

DANIEL LECHTENBERG
Responsabile vendite e marketing Ventana
Domanda 1- II nostro obiettivo
l'anno scorso era ed è quello di
adattarci alla situazione del mercato
nel modo più flessibile possibile,
Noi consideriamo il nostro più
grande punto di forza rendere tutto
possibile per i nostri clienti; quindi,
ci siamo concentrati maggiormente
sull'area della ristrutturazione e
abbiamo sviluppato soluzioni che
ne soddisfano i requisiti, Oltre
agli infissi speciali, da sempre
ampiamente utilizzati negli
interventi di ristrutturazione,
esistono anche soluzioni tecniche
nel settore delle porte alzanti
scorrevoli e dei sistemi a libro,
come soglie ribassate per edifici
esistenti, che sono ideali per le
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ristrutturazioni. Il nuovo edificio
offrirà, inoltre, ancora più spazio e
capacità crescenti, il che continuerà
ad avere un impatto positivo sui
tempi di consegna e sul servizio.

Domanda 2- La formazione
è importante per sviluppare il
mercato. All'interno del nuovo
edificio abbiamo allestito
anche le sale di formazione
che possono essere utilizzate
per eventi sia interni che con i
clienti, e questo ci rende ottimisti
riguardo al completamento
dell'ampliamento dell'edificio.
Il successo dei meeting di
formazione sul montaggio degli
infissi fuori standard degli
ultimi anni ha dimostrato che
c'è bisogno di maggiore spazio
per aumentare le opportunità
di formazione. Solo nel 2023
Ventana ha accolto oltre 350
ospiti,

m

Porte interne
con raffinati
effetti
Grazie a moderne e raffinate
colorazioni

L• incertezza sta caratterizzando questoperiodo in cui, comunque, molti opera-
tori del settore stanno lavorando per chiude-
re i lavori trainati dal Superbonus 110%. Nella
consapevolezza che ci saranno cambiamenti,
Viemme Porte sta guardando al futuro pen-
sando a un mercato che sarà diverso edi con-
seguenza sta prestando grande attenzione
alla sostenibilità ottimizzando, in quest'otti-
ca, il ciclo di produzione in modo da contene-
re l'impatto sull'ambiente. Infatti, l'azienda è
impegnata a ridurre il dispendio di energia,
il consumo di acqua e, oltre a ridurre lo spre-
co di materiale, sta anche conducendo una ri-
cerca per valutare la realizzazione degli stipi-
ti e delle ante delle porte per interno con ma-
teriale a impatto zero come, ad esempio, gli
scarti di mais e frumento che sta analizzan-
do per verificarne l'utilizzo. Inoltre, dopo aver
ampliato nel 2023 la gamma di finiture con
cinque nuove colorazioni, tre laccate e due a
effetto legno, nel 2024 inserirà nuovi prodot-
ti tra cui l'ultima nata (VERA, la nuova IDO-
OR', con apertura dell'anta a 180 gradi e fini-
tura LACCA, una vernice opaca coprente co-
loratache cela levenature del legno, proposta
con cinque nuove moderne ed eleganti colo-
razioni: bianco puro, canapa, visone, piombo
e platino, oltre a raffinate finiture materiche
dell'effetto legno, ottenute dalla pressatura a
caldo dei laminati, nelle versioni leccio, quer-
cia, frassino, acero e golden oak.
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novativo a incastro che rende possi-
bile assemblare questa balaustra in
sicurezza su tutti balconi. Ogni modu-
lo può arrivare in cantiere pre-assem-
blato e pronto perla posa a vantaggio
dei tempi realizzativi.
In base al tipo di aggancio, Modular
è disponibile in due versioni: Modu-
lar SP sopra pavimento e Modular FS
fronte soletta, quest'ultimo sviluppa-
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CRISTINA VOLPI
Responsabile logistica
Viemme Porte

Domanda 1- Sul mercato nazionale continueremo
a essere a fianco dei nostri clienti con l'offerta di
servizi, in base alle esigenze del mercato e delle
richieste della clientela, tra cui la pronta consegna
che è sicuramente vincente. Per velocizzare
la consegna, oltre ad awalerci di corrieri, ci
siamo organizzati acquistando dei camion per
occuparcene direttamente.
Inoltre, stiamo anche sensibilizzando i nostri
rivenditori e i nostri concessionari, soprattutto
quelli che non hanno showroom di grandi
dimensioni, a ottimizzare l'esposizione dei nostri
prodotti. Infatti, chi ha spazio può esporre la porta
a grandezza naturale, ma per coloro che hanno
showroom di dimensioni contenute, abbiamo
creato moduli espositivi, adattabili a diversi spazi,
dove posizionare una campionatura di porte
in dimensioni molto più piccole ma in tutti i 50
colori che abbiamo in catalogo. Tutto questo per
agevolare la vendita soddisfacendo il desiderio
del cliente finale che vuole scegliere il colore
vedendolo applicato sulle porte,

Domanda 2- Fino a dicembre si è molto spinto
sul bonus 75% per l'abbattimento del barrire
architettoniche che, comunque, esisteva già
dagli anni Novanta, ed èapplicabile anche alle
porte per interno con determinate caratteristiche,
ma che, secondo me, non ha determinato uno
sviluppo significativo delle vendite. Invece, se non
ci saranno nuovi bonus, ritengo che assisteremo
a un periodo di stabilizzazione del mercato che
tornerà a quello preesistente al Superbonus
con, purtroppo, maggiore concorrenza perché si
innescherà la battaglia sui prezzi.
Ci sarà, quindi, un ricorrere a materiali più
economici. Certo, il design è stato e, a mio avviso,
resterà un driver importante soprattutto per una
fascia medio-alta, alta della clientela perché, se
non ci saranno bonus, ristrutturerà chi se lo potrà
permettere e potrà, dunque, investire su prodotti
di design,

PRIMO PIANO
PRODOTTI E PRODUTTORI

Ampliamento di gamma
guardando all'export
E guardando all'ecologiae all'innovazione

N ell'ottica di sviluppo per il
2024, Zero5 sta portando

avanti azioni mirate: attenzio-
ne verso l'ecologia, il surriscal-
damento globale e l'innovazio-
ne nelle nuove linee di proces-
so, attuando politiche che por-
teranno a certificare l'azienda
per l'utilizzo di materiale legno-
so proveniente da foreste so-
stenibili; certificazione FSC che fornisce una
garanzia affidabile che i prodotti venduti con
una dichiarazione FSC provengono da fore-
ste ben gestite, fonti controllate o materia-
li di recupero. In termini di prodotto, l'azien-
da sta rafforzando con nuove tipologie la li-
nea a marchio Ekogreen° , un pannello eco-
logico, economico e prestazionale, realizzato
con materiali ecologici e riciclabili, che unisce

ROCCO RICCIARDULLI
Amministratore unico Zero 5

Domanda 1- Avendo un mercato
consolidato interno, i nostri obiettivi
di espansione guardano al mercato
europeo, dove siamo già presenti
e conosciuti nella penisola Iberica,
in Romania, a Malta e in Polonia
dove abbiamo chiuso interessanti
rapporti di partnership con i
maggiori produttori locali e in
particolar modo con il principale
produttore polacco di serramenti.
Un'espansione audace, investimenti
dinamici e un catalogo di prodotti
in costante ampliamento sono la
nostra ricetta per il successo e
la crescita internazionale, senza
tralasciare il mercato interno dove
ci poniamo a diretto contatto con
i nostri partner per trovare nuove
soluzioni tecniche, di design
e di prodotto con tempistiche
realizzative veloci e sicurezza
nella composizione e nella durata
del prodotto. Inoltre, con l'entrata

comfort termico, risparmio
energetico e design all'avan-
guardia. Utilizzabile per re-
alizzare pannelli portonci-
ni e per tutte le soluzioni di
tamponamento dove c'è ne-
cessità di ridurre i pesi del
30%, di aumentare notevol-
mente l'isolamento termi-
co del 40%, il tutto a parità

di spessore, Ekogreen" garantisce alti valo-
ri di isolamento termico, nella versione da 24
mm di spessore totale raggiunge un valore
di trasmittanza termica pari a: Up= 1.40 W/
m2K; nello spessore da 28 mm il valore è pari
a: Up=1.20 W/m2K, nello spessore da 36 mm
il valore è pari a: Up= 0.84 W/m2K ed infine
nello spessore da44 mm il valore è paria: Up=
0.66 W/m2K.

in funzione della terza unità
produttiva, prevista entro il primo
trimestre 2024, porteremo in casa
i nostri partner per far vivere e
toccare con mano le potenzialità
della nostra azienda facendo
vedere chi c'è dietro il brand Zero 5.

Domanda 2- II 2024 si preannuncia
un anno complicato. I motivi di
incertezza sono diversi: l'onda
lunga (e anomala) del Superbonus
si sta esaurendo, il Parlamento
Europeo sta discutendo della
cosiddetta Direttiva Green, che
impone un netto cambio di passo
in termini di efficientamento
energetico del patrimonio edilizio
esistente. A questo aggiungiamo
l'obiettivo del raggiungimento delle
"zero emissioni" per gli edifici di
nuova costruzione a partire dal
2028 e le incognite sui mutui a
tasso variabile. Tutto questo disegna

scenari non raggiungibili per paesi
come l'Italia, la cui anzianità media
a livello di patrimonio immobiliare
esistente imporrebbe un'operazione
di rinnovamento senza precedenti
senza contare che lo stesso
tessuto produttivo non sarebbe
attualmente in grado di soddisfare
una simile domanda. Urgono,
quindi, decisioni a livello politico
che riguardino le costruzioni e che
vadano oltre il mero opportunismo,
per non disperdere le energie di
imprese che hanno già avuto la
forza di superare lunghi periodi di
stagnazione nel recente passato.

SERRAMENTI DESIGN e COMPONENTI
FEBBRAIO 2024
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Valutazioni
e proposte

dalle aziende
di Anna Rucci

Nell'attesa che si delinei uno scenario
di mercato generale e settoriale
meno incerto, le aziende che per
tempo hanno collaborato con noi

per rendere possibile la realizzazione
di questo servizio, stanno lavorando

per proporre nuovi prodotti che
rispondono alle attuali richieste

del mercato e nuove strategie per
affiancare i distributori ed aiutarli a

spingere le vendite

Domanda 1- Quali nuove strategie
introdurrete nel 2024 per

supportare il lancio dei nuovi
prodotti?

Domanda 2 - A suo avviso, quali
potrebbero essere i driver di
mercato per i prossimi anni?

SERRAMENTI DESIGN e COMPONENTI
FEBBRAIO 2024

PRIMO PIANO
PRODOTTI E PRODUTTORI

i

Balaustre
a montaggio
ultrarapido
Grazie a un mix di design e tecnologia

La situazione di mercato è sicura-
mente complessa e il quadro ma-

croeconomico d'insieme risulta com-
pletamente diverso dall'ultimo trien-
nio, in cui si è vissuta una fase espan-
siva irripetibile per il settore. Ora si
tratta di adattarsi velocemente a un
diverso contesto, più volubile e com-
posto da grandezze diverse. Per tut-
te le aziende il fattore più importan-
te nel 2024 sarà, quindi, l'adattabilità
perché le vendite sono sempre legate
alla capacità costante di comprende-
re le esigenze mutevoli del marcato,
cercando di anticiparle.
Nel primo trimestre 2024, Aluvetro,
specialista delle balaustre, presenterà
un'importante novità sviluppata dalla
propria divisione RDD. La nuova se-
rie Modular è una balaustra in allumi-
nio che rappresenta l'evoluzione della

precedente versione, grazie alle geo-
metrie migliorate, agli aspetti tecnici
ed estetici e perle caratteristiche rela-
tive al suo montaggio.
Adatta sia per interventi di nuova pro-
getta7ione che di ristrutturazione di
facciate condominiali.
Le balaustre Modular sono progetta-
te per un montaggio in cantiere rapi-
do ed efficace: la posa è semplifica-
ta grazie allo sviluppo del sistema in-
novativo a incastro che rende possi-
bile assemblare questa balaustra in
sicurezza su tutti balconi. Ogni modu-
lo può arrivare in cantiere pre-assem-
blato e pronto perla posa a vantaggio
dei tempi realizzativi.
In base al tipo di aggancio, Modular
è disponibile in due versioni: Modu-
lar SP sopra pavimento e Modular FS
fronte soletta, quest'ultimo sviluppa-
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UNA COLLEZIONE
ESCLUSIVA
www.veka.it

È nata Veka Spectral, la superficie soft touch che
si adatta a ogni stile di abitazione, infatti, questo speciale rivesti-
mento regala una straordinaria, sorprendente e piacevole sensa-
zione non solo alla vista, ma soprattutto al tatto - il serramento,
infatti, presenta un aspetto setoso e vellutato - e la collezione com-
prende una selezionata scelta di colorazioni con una finitura ultramatt. Questa finitura è disponibile e applica-
bile a tutta la gamma dei modelli di profili per serramenti in pvc Veka. La varietà della palette colori e le diffe-
renti tonalità cromatiche disponibili sono frutto di un attento studio dei trend e di ricerca applicata ai
materiali e mantiene la garanzia dei più alti standard qualitativi caratteristici di Veka. Agenti atmosferici, in-
quinamento e sostanze aggressive non condizioneranno l'estetica di questo rivestimento né le sue performan-
ce, grazie all'elevata resistenza a graffi e abrasioni. Qualità ed estetica si armonizzano creando un prodotto
unico; ciò permette ai colori e alle superfici di Veka Spectral di rimanere attrattivi e perfetti a lungo negli anni.
Queste caratteristiche la rendono la soluzione ideale per chi è alla ricerca di una soluzione originale ed esclu-
siva, a chi desidera un'estetica inedita unita a facilità di pulizia e durata nel tempo. Le tonalità della collezione
Spectral proposte da Veka vestono il serramento di diversi colori: oltre al bianco, sono disponibili finiture effet-
to legno e colori pieni tinta unita, in grado di inserirsi e caratterizzare ambienti ed edifici e di adattarsi non
solo a uno stile di tipo classico, ma anche ad architetture di tipo più contemporaneo. La superficie ultraopaca
di Veka Spectral esalta l'eleganza dei colori eli rende unici. Si tratta di una tecnologia di alta qualità, che elimi-
na completamente i riflessi. La collezione di queste uniche finiture viene costantemente aggiornata in base
alle tendenze e alla moda, per offrire ai clienti la possibilità di scegliere tra una varietà di colori che si prestano
a ogni stile e gusto. Ad oggi, la collezione colori Veka Spectral comprende n tonalità.
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PORTEFINESTRE MAXI

AMPI ORIZZONTI
Le vetrate oversize permettono di godere appieno della vista sugli spazi esterni, e offrono
prestazioni di scorrevolezza e leggerezza nel movimento delle ante. In più, sono isolanti

uando te ante sono maxi, il movimento è scorrevole e avviene lungo un bina-
rio a pavimento. La soglia può essere ribassata, in modo da non creare osta-
coli e rischi di inciampare, oltre che essere di tipo termico, così da impedire
al freddo e alla pioggia forte di entrare in casa.

+ Calzante scorrevole è la tipologia più usata, con l'anta che si solleva e scivola parallela
a quella fissa. Lo scorrevole traslante. o complanare. ha il vetro che scorre spostandosi
all'interno e. spesso. si apre anche a ribalta; se chiuso, risulta difficile da aprire da fuori.
Lo scorrimento deve essere fluido e agevole, anche se le ante sono molto ampie .

..._----~•~-~..--

8 Ristrutturare la casa
2024

L'integrazione a scomparsa della
tecnologia di automazione Schüco

TipTronic consente una movimentazione
agevole e motorizzata, aumentando

il comfort. È compatibile con comandi
vocali e soluzioni demotiche smart home.

T La gamma di scorrevoli
e alzanti AS PD 75.HI Panorama

Design di Schüco Italia
(www.schueco.it) è dotata di profili
in alluminio che possono alloggiare

vetrate molto ampie, con spessore fino
a 60 mm. La soglia è a filo pavimento,

isolamento termico fino 0,86 W/m2K
e sicurezza antieffrazione fino a RC3.
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T Omnia di Sidel
(www.sidelsrl.it) viene realizzata
su misura; qui è proposta
in versione scorrevole. I profili
sono in legno di rovere, castagno
o abete, con finiture naturali
o opache. Monta triplo vetro
con doppia canalina con
gas Argon. Isolamento termico
0,8 W/m2K e acustico 39 dB.

E- L'alzante scorrevole
Minima) Wood di B.G. Legno
(www,bglegno.it) ha profili in
legno lamellare. Le vetrocamere
hanno spessore 28 mm con gas
Argon all'interno, trattamento
basso emissivo e canalina
a bordo caldo. Isolamento
acustico 41-46 dB. Diverse le
finiture e le essenze da scegliere.

4/L'alzante scorrevole
Minima di Finnova

(finnovasrl.it), con profili in
legno lamellare, può avere

guscio protettivo esterno in
alluminio. Le vetrocamere sono

spesse 28-46 mm, dei tipo
basso emissivo, con gas Argon

all'interno. La soglia in vetroresina
migliora le prestazioni termiche.

Ristrutturare la casa
2024 89
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PORTEFINESTRE MAXI

-*L'alzante  scorrevole con
profili in pvc Living Slide

di Schüco PWS Italia
(schuecopws.it) ha anta a 4
camere profonda 82 mm,

e rinforzi in acciaio.
Le guarnizioni in gomma

elastica EPDM offrono
un'elevata tenuta ermetica.

L'isolamento acustico è 45 dB,
la sicurezza fino a RC2.

TPerfektion Slide HPS di Eku (www.eku.it) ha soglia
calpestabile zero level, integrata nella pavimentazione.
Lo scorrevole in alluminio può montare vetri doppi,
tripli o antisfondamento. Trasmittanza Uw fino a
1,3 W/m2K, riduzione rumore a 40 dB. La sicurezza è RC2.

&tu

TApertura traslante scorrevole per Softline PSK di Drutex
(www.drutex.it), con profili in legno di pino o meranti 450.

Ha doppia guarnizione e monta vetri con spessore
da 24 a 54 mm. Tre le profondità del profilo: 68-78-88

mm. La trasmittanza è di Uw 0,73-1,06 W/m2K.

(-L'alzante scorrevole HS 330
di Internorm (www.internorm.
com/it-it) ha struttura
che può essere integrata
nella muratura e intonacata,
lasciando a vista solo il vetro.
La soglia ribassata elimina
le barriere. Trasmittanza Uw
fino a 0,73 W/m2K,
abbattimento acustico 32-40 dB.

Anche se lo scorrimento
è agevole, per rendere ancora
più facile il movimento,
si può aggiungere li motore
elettrico Comfort Drive.
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tecnologia di automazione Schüco

TipTronic consente una movimentazione
agevole e motorizzata, aumentando

il comfort. È compatibile con comandi
vocali e soluzioni demotiche smart home.

T La gamma di scorrevoli
e alzanti AS PD 75.HI Panorama

Design di Schüco Italia
(www.schueco.it) è dotata di profili
in alluminio che possono alloggiare

vetrate molto ampie, con spessore fino
a 60 mm. La soglia è a filo pavimento,

isolamento termico fino 0,86 W/m2K
e sicurezza antieffrazione fino a RC3.
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T MS Slide di Oknoplast, scorrevole in alluminio (www.oknoplast.it),
ha profili sottili e nodo centrale da 35 mm che lasciano
ampio spazio alle vetrate. È disponibile a 2, 3 0 4 ante,
ha guarnizioni a memoria di forma e trasmittanza Uw fino a 1,2
W/m2K. Diverse le finiture, opache, metallizzate o effetto legno.

TL'alzante scorrevole Vekamotion 82 di Veka (www.veka.it)
ha profili in pvc con resistenti rinforzi in acciaio. La superficie,
grazie a Veka Spectral, è laccata soft touch ultraopaca,
qui nella finitura Umbra Uitramatt. La vetrocamera ha spessore fino
a 54 mm e la soglia è a pavimento che non crea barriere nel passaggio.

T Lo scorrevole alzante
DQG HST 85 Panoramic
di DQG Diquigiovanni

(www.diquigiovanni.com) ha
profili in pvc a 4 camere

con anta fissa di spessore 32 mm
che permette ampia superficie

vetrata. Ha doppie guarnizioni, vetri
spessi fino a 51 mm. Isolamento
termico Uw fino a 0,89 W/m2K,

acustico fino a 45 dB.
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PORTEFINESTRE MAXI

AMPI ORIZZONTI
Le vetrate oversize permettono di godere appieno della vista sugli spazi esterni, e offrono
prestazioni di scorrevolezza e leggerezza nel movimento delle ante. In più, sono isolanti

uando te ante sono maxi, il movimento è scorrevole e avviene lungo un bina-
rio a pavimento. La soglia può essere ribassata, in modo da non creare osta-
coli e rischi di inciampare, oltre che essere di tipo termico, così da impedire
al freddo e alla pioggia forte di entrare in casa.

+ Calzante scorrevole è la tipologia più usata, con l'anta che si solleva e scivola parallela
a quella fissa. Lo scorrevole traslante. o complanare. ha il vetro che scorre spostandosi
all'interno e. spesso. si apre anche a ribalta; se chiuso, risulta difficile da aprire da fuori.
Lo scorrimento deve essere fluido e agevole, anche se le ante sono molto ampie .
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PORTEFINESTRE MAXI

A PROVA DI ZANZARE

Per poter lasciare aperte finestre e portefi-
nestre senza che entrino zanzare,
mosche, cimici e altri insetti è indispen-

sabile che sia montata una zanzariera. che
offre una fitta rete in fibra di vetro o nylon e la
struttura in alluminio.
• I modelli avvolgibili hanno scorrimento ver-
ticale (finestra) o orizzontale (portafinestra)
lungo guide laterali o a terra: sono sottili. e la
rete si raccoglie in un piccolo cassonetto. La
chiusura è a magnete e l'apertura a molla;
alcune si possono bloccare in qualsiasi punto.
Spesso vengono realizzate su misura per
adattarsi alle diverse dimensioni degli infissi.
• Le zanzariere plissettate hanno la rete che si
chiude a fisarmonica con impacchettamento
su un lato. senza cassonetto.

T Minimo ingombro per
il tipo plissettato Micro 13mm
del Gruppo Genius
(www.geniusgroup.it), che
ha profili laterali di spessore
13 mm. In versione con scorrimento
orizzontale l'anta è singola
o doppia, con larghezza
massima di 360 cm; se
verticale misura L 30-160 cm.

92 
Ristrutturare la casa
2024

T Level 3 0 di Artens, in vendita da Leroy Merlin (www.leroymerlin.it)
è una zanzariera avvolgibile per portafinestra con struttura in alluminio
bianco o bronzo e rete in fibra di vetro nero. Apertura e chiusura sono
agevolate dalla maniglia. Misura L 140 x H 230 cm. Costa 71,90 euro.

IN La zanzariera Bora Top di MV Line (mvline.it) ha sistema brevettato
che impedisce la fuoriuscita della rete dalla struttura in alluminio.
Ha scorrimento laterale, chiusura a magnete, guida a terra di spessore 2 mm.
E configurabile fino a 4 ante: ciascuna può raggiungere i 220 cm.
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con nuovo concept costruttivo
L'importanza della luce naturale, il vantaggio
di un ottimo comfort termico e acustico sono
alcuni dei plus più richiesti quando si parla di
serramenti di ultima generazione.
Vero apripista in tal senso è senza dubbio
l'elegante e lineare VEKAMOTION82,
il primo sistema per serramenti alzanti
scorrevoli in PVC di VEKA progettato per
alloggiare carrelli di scorrimento ridotti
che lascia spazio a una maggiore superficie
vetrata, grazie a una riduzione dell'incidenza
visiva dei profili del 20%. Questo nuovo
concept costruttivo abbassa, infatti, l'altezza
del profilo anta a soli 86 mm e la sezione
centrale a 92 mm, dando vita a serramenti
di grande formato in cui il vetro è il vero
protagonista.
La più elevata qualità dei profili VEKA estrusi
in ClasseA - secondo DIN EN 12608 con
spessore della parete esterna di 3 mm e
pareti di 2,7 mm nella zona della battuta
e del raccordo - è garanzia di realizzazioni
sicure ed affidabili; il nuovo telaio presenta

due camere separate dotate di solidi rinforzi
in acciaio da 60.40, adatte alla classe di
resistenza RC2, e consente un'installazione
semplificata di tutte le moderne soluzioni
di ombreggiatura, oltre ad un facile
montaggio delle guide per tapparelle.
Eccellenti l'isolamento termoacustico e il
risparmio energetico grazie ai vetri tripli con
spessore fino a 54 mm, che permettono
di raggiungere valori di trasmittanza del
serramento Uw fino a 0,78 W/m2K. Inoltre, la
nuova soglia a pavimento in PVC, sviluppata
da VEKA in versione ribassata, è ideale per
l'accesso a balconi e giardini, rappresentando
quindi la risposta ottimale per le attuali
esigenze di mercato, che richiedono un
adeguamento in materia di abbattimento
delle barriere architettoniche e di requisiti
per l'impermeabilizzazione strutturale.
VEKAMOTION 82 MAX (nell'immagine) è
la variante "a tutto vetro" che grazie alla
speciale anta fissa aumenta ulteriormente
la superficie vetrata rispetto alla versione

standard, aggiungendo 7 cm in larghezza e
13 cm in altezza. VEKAMOTION 82 e 82 MAX
sono disponibili in oltre 60 diversi colori di
rivestimento; una collezione che spezia dai
colori pieni tinta unita, ai metallizzati fino
agli effetti legno, passando perla collezione
esclusiva VEKA SPECTRAL con effetto
vellutato ultra-matt; infine, come tutti i
sistemi VEKA, anche VEKAMOTION 82 e 82
MAX possono essere dotati di un completo
assortimento di cartelline esterne in
alluminio, per un design ancora più moderno
e lineare e maggiore sicurezza, verniciabili in
qualsiasi colore RAL.
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Ripristinare
cessione
del credito
Neutralità carbonica
principio-faro degli incentivi

VEI(A Italia è la filiale italiana dell'omo-
nimo gruppo, leader del mercato mon-

diale nella produzione di profili in pvc, che da
oltre 50 anni sviluppa, produce e distribuisce
sistemi di finestre, porte, tapparelle e scor-
revoli. Fra i prodotti più rappresentativi si
distinguono: 
-AluConnect, il nuovo sistema misto allumi-
nio-pvc per finestre;

- la porta alzante scorrevole di grandi dimen-
sioni VEKAMOTION 82; 

-Softline75, la linea che soddisfa un'ampia
gamma di requisiti tecnici e di design.
VE KA SPECTRAL è invece la superficie di nuo-
va concezione che conferisce alle finestre in
pvc una dimensione estetica senza preceden-
ti, dal punto di vista visivo e tattile.

GRAZIANO MENEGHETTI
Direttore commerciale
VEKA Italia

Domanda 1- La stretta sul Superbonus per i
condomini porterà a una maggiore instabilità per
gli operatori, mentre la domanda dei serramenti

sarà trainata dalla possibile partenza di lavori
pubblici non residenziali e dei grandi investimenti
infrastrutturali previsti dal PNRR. La riqualificazione
energetica degli edifici pubblici, la realizzazione di
nuove scuole e ospedali, il potenziamento di reti di
trasporto e telecomunicazione e la valorizzazione
del patrimonio culturale e turistico sono progetti che
potrebbero generare una domanda di serramenti e
facciate di qualità, in grado di rispondere ai requisiti
di efficienza, sicurezza, sostenibilità e design richiesti.
Se attualmente al settore di serramenti e facciate
corrisponde un valore di 7,6 miliardi di euro, la
previsione nel medio termine è una stabilizzazione
della domanda collegata ai nuovi requisiti normativi
di protezione dell'ambiente legati al progetto Green EU
2030-35 La misura più centrata degli ultimi anni, che
sarebbe senz'altro utile ripristinare, è stata la cessione
del credito con possibilità di sconto in fattura al 50%,
che ha stimolato correttamente la domanda, gestito
efficacemente la contrattazione del prezzo dei prodotti
sul mercato, generato un risparmio immediato per il
cliente finale, contrastato l'evasione fiscale e favorito i

flussi economici. Il
nostro auspicio è
che arrivino nuovi
e possibilmente
stabili incentivi
a livello europeo,
ancor prima
che nazionale,
che possano
rappresentare
un vero volano
di sviluppo
economico ed
ecologico.

~

11

Domanda 2 - II cliente è sempre più selettivo per
qualità, varietà e puntualità nella consegna dei
serramenti, elementi imprescindibili per fare la
differenza. Il primo principio-faro per gli incentivi
è la neutralità carbonica, che l'UE si è impegnata
a raggiungere entro il 2050 e che VEKA ha voluto
anticipare al 2045, con la convinzione che sia
necessario un cambio di paradigma per il quale
ciascuno deve fare la propria parte. Molteplici gli
obiettivi che ci siamo prefissati per ridurre sempre
di più le emissioni di CO2, tutelando l'ambiente e
il futuro delle prossime generazioni. Riteniamo
ad esempio fondamentale aumentare la quota di
riciclaggio favorendo il recupero dei materiali e delle
risorse, incrementare l'utilizzo di energia da fonti
rinnovabili con particolare attenzione al solare e
all'eolico, spostare il trasporto su rotaia e investire
costantemente nei lungimiranti progetti di studio, che
vedono i reparti Research&Development impegnati
nella formulazione di un pvc verde non fossile. Va in
questa direzione anche la nuova sede VEKA Italia a
Nogara (Verona), che sarà operativa a breve.
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3 in 1 di Velux è una
soluzione che unisce tre
finestre in un unico telaio.
I profili assottigliati e la
grande superficie vetrata
aumentano la luminosità
in casa e regalano un'a
visuale verso l'esterno.
Composta da due fin
a battente apribili
elemento fisso, mi'e
anche la ventilazio
ambienti. uvww.vel
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DOSSIER DI nO/nei

FINESTRE
guida pkatica 

aeMamentG
alla

ace/ta 
COME VALUTARE LE TRE PRINCIPALI VARIABILI: PREZZO,

MATERIALI DI QUALITÀ E PERFORMANCE ELEVATE
di FLORA BORTONE

1. walutahe 1,Inveta~tta
Le finestre di nuova generazione aumentano il valore della casa e offrono tanti

vantaggi: riducono il rumore, aumento l'ingresso della Luce, mantengono
la temperatura dell'ambiente costante, ottimizzano il ricambio d'aria migliorando

il comfort d'uso e, naturalmente, l'estetica. Tra gli aspetti da considerare
in ottica di investimento ci sono il materiale dell'infisso e la manutenzione.
Mentre le finestre in legno necessitano di trattamenti specifici e frequenti,

quelle in Pvc e in alluminio non hanno bisogno di alcun intervento.

2.1,a, pozia,
Quando si acquista una finestra, quello che riceviamo non è solo il prodotto in sé,

ma anche l'installazione e le garanzie legate alla durata nel tempo.
Il montaggio è determinante per mantenere le prestazioni di fabbrica del
serramento. Deve essere considerato come parte integrante del prodotto.
Soprattutto nel caso di infissi altamente performanti, il montaggio si rivela

determinante e dovrà garantire le prestazioni indicate sul libretto del serramento,
attraverso prodotti di posa e tecniche di installazione adeguati.

3.tge~e,
Vetri tripli e quadrupli assicurano ottime performance, in termini di isolamento,
e rendono l'infisso più sicuro contro le effrazioni. Un ruolo importante è svolto
anche dalle guarnizioni che aiutano a bloccare il passaggio di aria e acqua

dall'esterno verso L'interno e aumentano sensibilmente l'isolamento acustico.
Quelle realizzate in materiale termoplastico sono le più efficienti, perché

hanno una maggiore resistenza e durata.

109 ñGf
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elemento fisso, mi'e
anche la ventilazio
ambienti. uvww.vel
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PIÙ LUCE, PIÙ VITA
C9hazie a telai e pla p, alim,, la frineatita diventa "tutta "

Se è vero che trascorriamo il 90% del nostro
tempo in ambienti chiusi, si intuisce quanto
sia importante il ruolo della luce naturale
per migliorare la qualità della vita. La scelta
del giusto serramento può fare la differenza.
I modelli con telai di dimensioni ridotte
e profili a scomparsa regalano un piacevole

effetto "a tutto vetro". Spesso sono dotati
di alzante scorrevole, un meccanismo che alza
l'anta per farla scorrere e impedisce all'acqua
e all'aria di penetrare all'interno. Alcuni
serramenti, infine, sono dotati di ventilazione
meccanica controllata integrata che permette
il ricircolo dell'aria anche a finestre chiuse.

Prolux Vitro di Oknoplast è una finestra in Pvc a tutto vetro
con telaio rinforzato in acciaio. Il vetro temperato è incollato
al profilo in Pvc della finestra, garantendo un'eccellente tenuta
termica e un conseguente risparmio energetico. Isolamento
termico con triplo vetro, Uw 0,70W/m2k. www.oknoplast.it

U' 110
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1. Minimal L/A di BG Legno è un
serramento scorrevole composto da
due materiali, interno in legno ed
esterno in alluminio. I profili a sezione
ridotta consentono grandi vetrate, con
spessore di 28mm, per una maggior
illuminazione e net contempo massima
sicurezza. Ampia gamma di finiture,
legni e laccati. www.bglegno.it
2. As Pd 75.Hi di Schüco Italia è un
sistema scorrevole panoramico che
combina i profili dell'anta totalmente a
scomparsa e la soglia a filo pavimento
per un effetto "tutto vetro" di grande
impatto estetico. Grazie alla robustezza
dell'alluminio, le superfici vetrate
sono molto ampie e offrono tanta luce
naturale e sicurezza. www.schueco.it
3. Fdy-v Duet proSky di Fakro è un
modello innovativo caratterizzato da
un'anta sottoluce che può raggiungere
un'altezza di 255 cm e consentire
un'eccezionale luminosità. Con
tecnologia topSafe antieffrazione e
sistema di ventilazione V40, per avere
il ricambio d'aria anche a finestra
chiusa. www.fakro.it
4. Vekamotion 82Max di Veka è un
sistema che utilizza soglia a pavimento
in Pvc, carrelli ridotti per l'anta mobile
e, grazie ai profili sottili, consente
di aumentare la superficie vetrata.
Il telaio della versione Max, infatti,
permette di recuperare 13 cm in altezza
(6,5 cm per lato) e 6,5 cm in larghezza.
Inoltre, garantisce isolamento termico,
acustico, sicurezza e accesso senza
barriere architettoniche. www.veka.it
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UNA BARRIERA EFFICACE
Conti o iG calda, il, pedda e ¿ tenue di, «Anziane

Gli infissi performanti sono progettati per
proteggere e isolare la casa a 360 gradi. Di solito
sono realizzati con materiali molto resistenti agli
agenti atmosferici: Pvc, alluminio, oppure Pvc
e alluminio. Garantiscono efficienza energetica
grazie alle doppie e triple vetrocamere e al taglio
termico, che interrompe la conducibilità termica.

Alzante scorrevole a scoro .i .
di Eclisse è un contratelaio pere' , ..;*
esterni resistente alle infiltrazioni -
d'acqua e agli spifferi, in grado
di conservare nel tempo fluidità
e silenziosità di scorrimento.
Inoltre, riduce la dispersione
termica o contribuisce al risparmio
energetico. vvvvw.eclisse.it •

i

W 112

Sono, inoltre, dotate di accessori antieffrazione
che ne assicurano la sicurezza.
Piccola legenda: le performance di efficienza
energetica sono racchiuse nell'indice di
trasmittanza termica (Uw) riferito all'intero
infisso. Più è basso il valore, maggiore sarà
il potere isolante del serramento.
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1. Kf410 di Intemorm è particolarmente adatta a case
passive grazie alle prestazioni di trasmittanza termica,
Uw fino a 0,62 W/m2k. Ottimo anche l'isolamento
acustico fino a 47dB. Disponibile completamente
in Pvc oppure in Pvc e alluminio, con guscio esterno
in alluminio, e in 4 stili di design. www.internorm.com
2.052 65 di Officine Ragnini, con partner Secco, è un
serramento realizzato con il sistema minimale 0s2
in acciaio zincato verniciato. Oltre al design di altissimo
livello, garantisce elevate prestazioni termiche,
acustiche e di sicurezza. Trasmittanza termica Uw
fino a 1,38W/m2k. Isolamento acustico 43dB.
www.officineragnini.it
3. Futuro Hst di VViíniowski, porta finestra alzante
scorrevole in alluminio, materiale anticorrosione e
durevole nel tempo. Le grandi dimensioni permettono
alla luce naturale di entrare nella stanza mentre
la soglia ribassata offre maggior comfort di utilizzo.
Trasmittanza termica Uw 0,8W/m2k. www.wisniowski.eu
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HAT'S NEW PORTE E FINEST iE di Federica Gasparetto eilessandro Bello

Porte e finestre sono elementi
sempre più versatili: altamente --=

tecnologici e con requisiti di clan
sicurezza nella protezione   , 

s_•
,

dall'esterno, oggetti di design che
definiscono il carattere di uno spazio, " ,r

prettamente funzionali a risolvere
distribuzioni negli ambienti interni
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""' "fELLO E UNIFORM
PROFILI MINIMALI
Misura 40 mm la parte visibile dell'anta di
Magis40, il serramento nato dalla collaborazione
fra Pavanello e Uniform. Magis40 ha il
telaio interno in legno e protetto all'esterno
dall'alluminio. Per un minimalismo assoluto
può essere installato anche filomuro, soluzione;
che nasconde completamente il telaio ed è
adatta alle nuove costruzioni, mentre in caso
di ristrutturazioni l'estrema pulizia formale è
garantita dall'utilizzo di copri fili sovraintonacabili.
Due le linee disponibili per le finiture del
legno interno: Icona e Natura. Icona nasce
dall'integrazione di carta decorativa, resina
melaminica/acrilica e tessuto non tessuto;
Natura deriva dalla selezione "primo fusto",
la più pregiata del legno, ed è una finitura in
Tranciato di Rovere che dona al serramento una
spiccata matericità. Magis40 raggiunge valori dl
isolamento termico pari a Uw = 0,72W/m2K.
Il modello si completa con una soluzione alzante
scorrevole denominata HS-Magis40.

G. 'S ITALIA
ISOLAMENTO E
VENTILAZIONE
Schüco Living Move è un sistema
in pvc che permette di realizzare
portefinestre con performance in
termini di isolamento termico Uf fino
a 1,1 W/m2K unite all'aerazione degli
ambienti. L'anta mobile si avvale di
un meccanismo che permette alla
porta di arretrare in profondità, verso
l'interno, di 6 mm rispetto al telaio
garantendo un continuo passaggio
dell'aria anche con l'infisso chiuso ai
lati. La soluzione conserva una classe
di resistenza all'effrazione Rc2.

VEKA
VARIANTE A TUTTO VETRO
Vekamotion 82 Max è la variante "a tutto vetro" che, grazie all'anta fissa, aumenta
la superficie trasparente rispetto alla versione standard, aggiungendo 7 cm in
larghezza e 13 cm in altezza. I vetri tripli con spessore fino a 54 mm permettono di
raggiungere valori di trasmittanza del serramento Uw fino a 0,78 W/m2K, mentre
il telaio presenta due camere separate dotate di rinforzi in acciaio da 60x40 mm
adatte alla classe di resistenza Rc2. Vekamotion 82 e 82 Max sono disponibili in oltre
60 diversi colori di rivestimento: dalle tinte unite ai metallizzati fino agli effetti legno,
passando per la collezione Spectral con effetto vellutato ultra-matt. Entrambe le
versioni possono essere dotate di un completo assortimento di cartelline esterne in
alluminio, per una maggiore sicurezza, verniciabili in qualsiasi colore Ral.

MARZO 2 0 2 4

SECCO SISTEMI
MODANATURE
SIMIL LEGNO
Con il sistema BV 75 viene
addolcita la geometria ortogonale
dei profili metallici per introdurre
una modanatura che ripropone
l'immagine dei serramenti in legno: le
ante sono lavorate lungo il perimetro
del vetro, sia nella parte esterna sia
nel fermavetro interno, dando corpo
e profondità alla finestra.
I materiali con cui vengono realizzati,
dall'acciaio zincato all'acciaio
inox, dall'acciaio corten all'ottone,
garantiscono robustezza e durabilità,
e una sezione dei profili ridotta:: da
27 a 47 mm per il nodo laterale,
62 mm per il nodo centrale, con
profondità di 77 mm per vetri fino
a 40 mm. II serramento è a taglio
termico e disponibile in nove finiture.
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CALORE BUONO
Con gli impianti riqualificati

Caldaie inquinanti che scaldano a singhiozzo, camini d'epoca
che non si possono più accendere, pompe di calore che hanno fitto il loro

tempo... Siamo partiti dai problemi più comuni per cercare di dare
soluzioni mirate a ritrovare il giusto calore, ín villetta e in condominio

✓ CAMINI /STUFE /CALDAIE
/ POMPE DI CALORE
✓ RADIATORI ✓ FAN COIL

- PAVIMENTI RADIANTI
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CALORE BUONO con gli impianti riqualificati

FINESTRA in pvc realizzata con il
sistema Veka Softline82 a
elevatissimo isolamento
termoacustico. Qui è con superficie
Veka Spectral nel colore anthrazit
ultramatt [Veka, su progetto].

multistrato
sbiancato Rovere
Bleach con riflessi
pervinca [Berti, in 6
formati su progetto]
da posare sul
materassino
sottopavimento Kimlay,
dalle proprietà
termoisolanti [Kimono
da ¤18,95/5 mq].

90

_ WA LLPAPER Costruttiva Atmosfera
stampata su supporto S-Fiberglass in
fibra di vetro [Styl'Editions ¤183/mq].
Si può posare sul sistema per cappotto
interno termoisolante Corkges, composto
da pannelli in sughero Corkpan accoppiati
a lastre già rifinite in cartongesso per
creare delle contropareti isolate pronte da
pitturare [Tecnosugheri, su progetto].

ECO` R I VESTIME NTO

tridimensionale e
modulare Wave per
l'isolamento
termoacustico delle
pareti. Realizzato in
sughero agglomerato e
resina naturale, qui è
nel colore Blue
[Muratto, cm 50x50
¤ 224/mq].

IDROPITTURA

TERMOISOLANTE

Thermo-Paint, qui nel
codice colore 9670.
Grazie a nanoparticelle,
blocca le dispersioni di
calore attraverso i muri
[Barozzi ¤119,80/5 It].

TERMOCAMINO A

PELLET composto dal
focolare Monoblocco
Thermo MP 973 TH ACS
progettato per
riscaldare i radiatori di
casa e produrre acqua
calda sanitaria [cm
94x61x143h] e dal
rivestimento in Maiolica,
Vienna della collezione
I Veneziani [cm
115,5x3,5x96h].
Può essere gestito e
monitorato a distanza,
tramite l'impiego della
App via Wi-Fi
[Piazzetta, prezzi
su richiesta].

modulare in alluminio Parenthesis Horizontal, qui nella versione idraulica
double e nel colore RAL 5014 ma disponibile in tutti i colori della gamma RAL [Caleido,
cm 180,5x44h prezzo su richiesta].

© Riproduzione riservata CF_MARZO 2024
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speciale in cantiere
PORTE E FINESTRE

Diafrainini
mobili
e performanti
per dividere
e proteggere

CARAVAGGIO È
L'ISPIRATORE
DELLA LINEA
DI INFISSI
REALIZZATI
ESCLUSIVAMENTE
CON LEGNO
CERTIFICATO
FSC PER UN USO
RESPONSABILE
DELLE RISORSE
NATURALI

Le tre sezioni di caravaggio
consentono l'inserimento
di doppio o triplo vetro, per
raggiungere valori di trasmlttanza
richiesti dal progetto

ne interna di un materiale isolante,
diventa più performante.
Pvc. Ottimo isolante termico e acu-
stico, ha una conducibilità termica
molto bassa, è resistente agli agenti
atmosferici, all'abrasione, all'usura
e agli agenti chimici e non neces-
sita di una manutenzione particola-
re: è un'ottima alternativa in zone
marine con presenza di salsedine.
Anche in questo caso, i profili si
ottengono per estrusione, sono cavi

e si possono sagomare facilmente.
È sensibile però ai raggi Uv perciò
va protetto con speciali vernici.
i serramenti misti permettono di
ovviare ai deficit di un materiale
esaltandone le qualità.
Oggi sono disponibili diverse al-
ternative di serramenti misti: legno
all'interno e alluminio all'esterno,
pvc all'interno e alluminio all'e-
sterno e legno all'interno e pvc
all'esterno.

Installazione
e performance
Le operazioni di istallazione e
montaggio incidono per il 70%r,
(circa) sulla performance di una
finestra in termini di isolamento
e durabilità. Anche in questo ca-
so la corretta misura del vano ha
la sua importanza naturalmente, e
dipende dalla scelta della tipologia
di serramento (materiale e misura
dei profili), ma in aggiunta ci sono

le proprietà isolanti garantite dalla
corretta posa di schiuma poliure-
tanica fra muro e falso telaio e fra
falso telaio e telaio e di un materia-
le sigillante. In caso di sostituzione
dei serramenti esistenti, lasciando
ancorato a muro il falso telaio, si
procede solo alla posa del telaio e
delle ante, con particolare accorgi-
mento all'incastro fra i due elemen-
ti dalle diverse finiture e a isolarle
in modo animale dall'esterno.

Luce protagonista
tra profili e modanature

Infissi interamente realizzati
in legno sono fra i prodotti di
punta di Italserramenti e la
serie Caravaggio in particolare,
ispirata dal maestro che
ne porta il nome, enfatizza
l'ingresso della luce naturale.
Tutte le linee presentano
profili e modanature sagomate
che possono essere utilizzati
nel recupero del patrimonio
esistente, soprattutto in caso
di immobili vincolati e collocati
in centri storici.
Numerose le personalizzazioni
possibili. Il telaio può essere
fornito con o senza aletta e
l'anta con o senza fascetta
centrale; c'è la possibilità di
inserire uno o più traversini
e foderine nelle porte dei
balconi; ampia la scelta della
ferramenta per aperture
differenti; finiture in mordente

Per tutte le linee,
compresa Caravaggio,
non vengono
utilizzate colle, ma
un ancoraggio con
giunzione meccanica
a scomparsa e la
verniciatura viene
attuata prima
dell'assemblaggio

o laccate. Le tre sezioni di
Caravaggio consentono,
inoltre, l'inserimento di doppio
o triplo vetro, per raggiungere
valori di trasmittanza Uw
richiesti dallo specifico
progetto.
L'azienda utilizza solo legno

marzo 2024 129 I imprese edili

I serramenti in legno della linea
Caravaggio sono indicati per

contesti storici e moderni

da foreste con certificato
di riforestazione Fsc per
un uso responsabile delle
risorse naturali e ha adottato
tecnologie di lavorazione e
verniciatura con impiego di
prodotti idrosolubili ecologici.
La linea Caravaggio, come
tutte quelle appartenenti
all'azienda bresciana, non
fa uso di colle optando
per un ancoraggio
ottenuto tramite giunzione
meccanica a scomparsa;
la vemiciatura viene attuata
prima dell'assemblaggio,
per garantire che anche i
dettagli non a vista risultino
integralmente colorati; infine,
un innovativo macchinario
consente la produzione di
infissi senza fermavetro, per
finestre sicure e dal design
minimale.
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speciale in cantiere
PORTE E FINESTRE

Aria viziata
in uscita

Aria non filtrata
in ingresso

CASSONETTI
CHE RESPIRANO
Restructura Aria è il cassonetto a
vista con Ventilazione Meccanica
Controllata (Vmv) integrata, pro-
dotto da Roverplastik e realizza-
to grazie a un progetto sperimen-
tale sviluppato in collaborazione
con l'Itt Buonarroti di Trenta
Il cassonetto incorpora al suo
interno un impianto Vmc a re-
cupero di calore ed elimina la
possibile insorgenza di muffe a
seguito di interventi "leggeri" sul
foro finestra con cassonetti e ser-
ramenti ermetici dalle prestazioni

Restructura Aria di Roverplastik è un cassonetto
che incorpora al suo interno un impianto Vmc a
recupero di calore che elimina la problematica
dell'insorgenza di muffe

Aria viziata
in uscita

Aria filtrata
in ingresso

termiche elevate in cui spesso è
difficile gestire la correzione dei
ponti termici.
A seguito di questi interventi si
interrompe il ciclo d'aria inter-
no-esterno precedentemente esi-
stente che regolava il livello di
umidità interno.
La sua istallazione non richiede
opere murarie e gli ingombri di
una canalizzazione aggiuntiva e
risolve la problematica dell'in-
tegrazione di un impianto Vmc
negli interventi di riqualificazione

che non permettono una coibenta-
zione dell'involucro dell'edificio e
altre opere di maggiore impatto.
L'unità. Vmc integrata è a scom-
parsa negli ingombri del casso-
netto e regola i livelli interni di
CO, e di umidità nei locali dove
viene installata; è dotata di uno
scambiatore entalpico a flussi in-
crociati ed è in grado di recupe-
rare il calore disperso nel ricam-
bio d'aria, eliminando gli sprechi
energetici e riducendo i consumi.

Sede direzionale per una società di consulenza
lin edificio produttivo che ospita-
va una tipografia è stato riqualifi-
cato per diventare la sede di una
società di consulenza e formazio-
ne a Varese, in centro città.
Il progetto di ristrutturazione ha
previsto l'utilizzo dei serramenti
in pvc progettati e realizzati da
Finazzi Serramenti con sistemi

La nuova sede
dl uno studio
associato nel
luogo di una
tipografia ha
optato per
serramenti in
pvc Veka Softlina
82 MD in una
finitura ultramatt
dall'effetto
vellutato

Veka. il modello scelto è il Softli-
ne 82 Md nella Colorazione Veka
Spectral umbra ultramatt. una fi-
nitura dall'effetto vellutato.
11 sistema offre profili di larghez-
za ridotta, consente la realizza-
zione di superfici vetrate multi-
camera di grandi dimensioni ed è
dotato di una guarnizione centra-

le con tre livelli di tenuta (rumo-
re, freddo e umidità).
Per questo progetto sono state
realizzate delle mono ante con
larghezza 2.000 mm, dotate di
cassonetto isolato, sempre pro-
dotto dall'azienda, per racchiude-
re il vano di alloggiamento della
tapparella

marzo 2024 134 I impreseedili

Soluzioni vetraie con veneziane
interne di Vetraria Pescin i

sono adatte a ogni tipologia dl
ambiente, dal residenziale agli

uffici fino al terziario

Serratnento
con veneziane
interno vetro
Schermatura solare, regolazio-
ne della privacy, contributo nella
gestione del riscaldamento e del
raffrescamento all'interno de-
gli ambienti con un conseguente
risparmio energetico: queste le
funzioni di un sistema di oscura-
mento posizionato all'interno del-
la stratificazione vetrata. Il serra-
mento con tende tecniche inserite
all'interno delle vetrate isolanti
proposte da Vetraria Peseini
può avere una movimentazione
del sistema oscurante sia manuale
sia di tipo elettrico, a centralina e
a batteria, abbinabile anche a si-
stemi domotici. e offre tre tipolo-
gie di tende veneziane o plissetta-
te. Le tende, collocate all'interno
delle vetrate, sono adatte a tutte le
dimensioni delle ante, non ingom-
brano e non necessitano di pulizia
o manutenzione.
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•••• manutenzione finestre e infissi

LA CRAE
LUNGIMIRANTE
DI ELENA FASSIO

LA MANUTENZIONE REGOLARE, CORRETTA E PROGRAMMATA DI INFISSI E SERRAMENTI PERMETTE
DI SALVAGUARDARNE LA BELLEZZA E LE FUNZIONALITÀ

Grandi aperture
vetrate, finestre
basculanti, classici

infissi regolari, ma anche
portoni d'ingresso o del
garage e persiane. Quando
nuovi materiali, come
alluminio e pvc, hanno
iniziato ad accompagnare il
legno nella costruzione degli
infissi, si è iniziato a parlare
di "manutenzione-zero".
Tuttavia, i serramenti di nuova
generazione, pur non avendo
bisogno di riverniciature
periodiche, richiedono
comunque una manutenzione
regolare e programmata,
servizio che, post vendita,
viene offerto da alcune
aziende, perché contengono
cerniere, serrature, parti
meccaniche e filtri che
vanno puliti in profondità e
controllati da esperti.
«Infissi, serramenti e
finestre moderni vengono
commercializzati già rivestiti
con prodotti di verniciatura ad
alto contenuto tecnologico in
grado di garantire un'ottimale
protezione del legno e una
durata del film di verniciatura
per molti anni - spiega il
serramentista Damiano
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•••• manutenzione finestre e infissi

LA CRAE
LUNGIMIRANTE
DI ELENA FASSIO

LA MANUTENZIONE REGOLARE, CORRETTA E PROGRAMMATA DI INFISSI E SERRAMENTI PERMETTE
DI SALVAGUARDARNE LA BELLEZZA E LE FUNZIONALITÀ

Grandi aperture
vetrate, finestre
basculanti, classici

infissi regolari, ma anche
portoni d'ingresso o del
garage e persiane. Quando
nuovi materiali, come
alluminio e pvc, hanno
iniziato ad accompagnare il
legno nella costruzione degli
infissi, si è iniziato a parlare
di "manutenzione-zero".
Tuttavia, i serramenti di nuova
generazione, pur non avendo
bisogno di riverniciature
periodiche, richiedono
comunque una manutenzione
regolare e programmata,
servizio che, post vendita,
viene offerto da alcune
aziende, perché contengono
cerniere, serrature, parti
meccaniche e filtri che
vanno puliti in profondità e
controllati da esperti.
«Infissi, serramenti e
finestre moderni vengono
commercializzati già rivestiti
con prodotti di verniciatura ad
alto contenuto tecnologico in
grado di garantire un'ottimale
protezione del legno e una
durata del film di verniciatura
per molti anni - spiega il
serramentista Damiano
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Di Marco -. Ciononostante,
i serramenti necessitano
di periodici interventi di
manutenzione, per assicurare
la durata nel tempo delle
caratteristiche sia estetiche
sia tecnico-funzionali. Al fine
di individuare la periodicità
degli interventi, è importante
sapere che il posizionamento
del serramento (nord/sud),
abbinato alla varietà delle
soluzioni architettoniche
scelte dal progettista,
espone in modo maggiore
o minore il manufatto alle
sollecitazioni da parte degli
agenti esterni come umidità,
proliferazione di funghi o
muffe, schiarimento dovuto
a raggi uv, dilatazioni dovute
alle alte temperature. Inoltre
- continua l'esperto - bisogna
valutare con attenzione
l'ambiente in cui si trova
l'abitazione, per scegliere il
giusto tipo di serramento.
Le località balneari vicine al

Miri>

mare, o le zone con elevate
escursioni termiche tra estate
e inverno, per esempio,
richiedono di personalizzare
i piani di manutenzione
programmata. Anche gli
ambienti urbani, tuttavia,
richiedono particolare
attenzione, perché la pioggia,
mescolandosi allo smog,
genera soluzioni acide in
grado di corrodere qualsiasi
materiale. Un'accurata pulizia
mensile con panni morbidi
e acqua tiepida evita questo
problema e consente di
mantenere a lungo l'aspetto
estetico e funzionale del
film protettivo. Lo stesso
trattamento si può applicare
alle persiane o alla porta
d'ingresso, per evitare i
problemi causati dal sole o dal
gelo. Rispetto ai serramenti
verticali, infine, le finestre per
tetti sono molto più esposte
agli agenti atmosferici.
Per questo, una corretta e

regolare manutenzione ne
garantisce un funzionamento
ottimale e una maggiore
durata nel tempo: sostituire il
filtro antipolvere e la spugna
della barra di manovra,
ingrassare e controllare le
parti meccaniche ed elettriche
della finestra, controllare che
i rivestimenti esterni siano
a tenuta e privi di fogliame
o - conclude - altri detriti che
possano impedire il corretto
deflusso dell'acqua piovana».
Gli infissi di nuova
generazione consentono poi
di spaziare con la creatività
e hanno meccanismi che
permettono di ventilare
gli ambienti anche senza
spalancare le finestre,
soprattutto d'inverno. «Ciò
che respiriamo in casa può
essere fino a cinque volte più
inquinato rispetto all'aperto -
spiega Laura Coppo, architetto
e consulente energetico
certificato CasaClima -.

Per questo è importante
scegliere serramenti
prodotti responsabilmente
e manutenerli nel modo
giusto. Le finestre con
microventilazione, che si
discostano dalla parete
di circa 5/10 mm, aiutano
da questo punto di vista
consentendo il ricambio
di aria e agendo sia sulla
regolazione dell'umidità e la
formazione di muffe sia sul
filtraggio di pollini, allergeni
e sostanze inquinanti, come
alte concentrazioni di CO2
e composti organici volatili.
Infine - conclude - se si
sceglie un grande infisso
panoramico, che permette di
immergersi completamente
nel paesaggio esterno anche
dagli ambienti indoor, bisogna
ricordare che la superficie
vetrata disperde ed immette
più calore di un muro, quindi
servono infissi a taglio termico
e antisfondamento».

)k‘ t li
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•••• manutenzione finestre e infissi

LA CRAE
LUNGIMIRANTE
DI ELENA FASSIO

LA MANUTENZIONE REGOLARE, CORRETTA E PROGRAMMATA DI INFISSI E SERRAMENTI PERMETTE
DI SALVAGUARDARNE LA BELLEZZA E LE FUNZIONALITÀ

Grandi aperture
vetrate, finestre
basculanti, classici

infissi regolari, ma anche
portoni d'ingresso o del
garage e persiane. Quando
nuovi materiali, come
alluminio e pvc, hanno
iniziato ad accompagnare il
legno nella costruzione degli
infissi, si è iniziato a parlare
di "manutenzione-zero".
Tuttavia, i serramenti di nuova
generazione, pur non avendo
bisogno di riverniciature
periodiche, richiedono
comunque una manutenzione
regolare e programmata,
servizio che, post vendita,
viene offerto da alcune
aziende, perché contengono
cerniere, serrature, parti
meccaniche e filtri che
vanno puliti in profondità e
controllati da esperti.
«Infissi, serramenti e
finestre moderni vengono
commercializzati già rivestiti
con prodotti di verniciatura ad
alto contenuto tecnologico in
grado di garantire un'ottimale
protezione del legno e una
durata del film di verniciatura
per molti anni - spiega il
serramentista Damiano
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MANUTENZIONE EASY
Le finestre in legno hanno
il loro segreto di bellezza:
Easy Coat è uno spray a
base di elementi naturali
che crea un sottile film
protettivo sulla superficie
dei serramenti per ripararli
dai danni dell'usura e delle
intemperie. Bastano due
o tre applicazioni all'anno
per dire addio a costose
operazioni di riverniciatura.
www.navello.it

COIBENTARE IL FORO FINESTRA
Inquadra è un controtelaio monoblocco
con spalla di spessore 100 mm o 70 mm,
da rasare o intonacare, che garantisce
un efficace taglio termico tra muro
e infisso per coibentare il foro finestra,
ed è abbinatile a sistemi di
ventilazione meccanica.
www.defaveri.it

ISOLANTI E LINEARI
Le porte Receptiva, con cornici in multistrato,
sono certificate antincendio in classe EI 30 e EI 60,
secondo la normativa europea UNI EN 1634-1, e
sono fonoisolanti, capaci di un abbattimento acustico
certificato fino a 42 db. Il loro stile lineare le rende
facili da pulire.
www.flessya.com
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LA CRAE
LUNGIMIRANTE
DI ELENA FASSIO

LA MANUTENZIONE REGOLARE, CORRETTA E PROGRAMMATA DI INFISSI E SERRAMENTI PERMETTE
DI SALVAGUARDARNE LA BELLEZZA E LE FUNZIONALITÀ

Grandi aperture
vetrate, finestre
basculanti, classici

infissi regolari, ma anche
portoni d'ingresso o del
garage e persiane. Quando
nuovi materiali, come
alluminio e pvc, hanno
iniziato ad accompagnare il
legno nella costruzione degli
infissi, si è iniziato a parlare
di "manutenzione-zero".
Tuttavia, i serramenti di nuova
generazione, pur non avendo
bisogno di riverniciature
periodiche, richiedono
comunque una manutenzione
regolare e programmata,
servizio che, post vendita,
viene offerto da alcune
aziende, perché contengono
cerniere, serrature, parti
meccaniche e filtri che
vanno puliti in profondità e
controllati da esperti.
«Infissi, serramenti e
finestre moderni vengono
commercializzati già rivestiti
con prodotti di verniciatura ad
alto contenuto tecnologico in
grado di garantire un'ottimale
protezione del legno e una
durata del film di verniciatura
per molti anni - spiega il
serramentista Damiano
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LINEE D'ALLUMINIO
I sistemi in alluminio Schüco Italia
garantiscono ottime performance di
comfort termico e acustico, sicurezza,
durabilità e facilità di uso. Per una
perfetta manutenzione, basta pulire
regolarmente i profili di alluminio e far
eseguire una visita ispettiva annua da
tecnici professionisti. www.schueco.it

manutenzione finestre e infissi***

KIT FAI DATE
Rispetto ai serramenti verticali, le finestre
per tetti sono molto più esposte agli agenti
atmosferici. Per questo, una corretta e regolare
manutenzione ne garantisce un funzionamento
ottimale e una maggiore durata nel tempo.
Per agevolare il lavoro Velux offre un kit di
manutenzione fai da te.
www.velux.it

ott rrsA,  

VETRO PROTAGONISTA
Con i suoi carrelli di
scorrimento ridotti, il
sistema Vekamotion82 in
pvc lascia spazio a una
maggiore superficie vetrata,
con profili anta alti soli 86
mm e la sezione centrale a
92 mm, per realizzare ampie
vetrate panoramiche e per
apportare più luce naturale
negli ambienti. www.veka.it
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LA CRAE
LUNGIMIRANTE
DI ELENA FASSIO

LA MANUTENZIONE REGOLARE, CORRETTA E PROGRAMMATA DI INFISSI E SERRAMENTI PERMETTE
DI SALVAGUARDARNE LA BELLEZZA E LE FUNZIONALITÀ

Grandi aperture
vetrate, finestre
basculanti, classici

infissi regolari, ma anche
portoni d'ingresso o del
garage e persiane. Quando
nuovi materiali, come
alluminio e pvc, hanno
iniziato ad accompagnare il
legno nella costruzione degli
infissi, si è iniziato a parlare
di "manutenzione-zero".
Tuttavia, i serramenti di nuova
generazione, pur non avendo
bisogno di riverniciature
periodiche, richiedono
comunque una manutenzione
regolare e programmata,
servizio che, post vendita,
viene offerto da alcune
aziende, perché contengono
cerniere, serrature, parti
meccaniche e filtri che
vanno puliti in profondità e
controllati da esperti.
«Infissi, serramenti e
finestre moderni vengono
commercializzati già rivestiti
con prodotti di verniciatura ad
alto contenuto tecnologico in
grado di garantire un'ottimale
protezione del legno e una
durata del film di verniciatura
per molti anni - spiega il
serramentista Damiano
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••• manutenzione finestre e infissi

RESISTENZA D'ACCIAIO
Gli infissi Officine Ragnini in acciaio
zincato necessitano di una manutenzione
veramente minima, grazie alla verniciatura
anticorrosione a polvere o a liquido
termoindurente a forno. Il servizio di
manutenzione programmata permette di
revisionare anche guarnizioni e accessori.
www.officineragnini.it

LEGNO E ALLUMINIO
Gli infissi BG Legno hanno il lato interno
in vero legno verniciato a base d'acqua
e il lato esterno in alluminio in diverse
finiture, perfetto in presenza di elevati
sbalzi di temperatura o salsedine, che
basta pulire con un panno umido.
www.bglegno.it

DIFFERENZA NEI DETTAGLI
Un complemento di design come l'alzante
scorrevole Minima crea un continuum tra
interno ed esterno lasciando spazio alla luce
con qualità e sicurezza. Un'accurata pulizia
del serramento consente di mantenere a lungo
l'aspetto estetico e funzionale.
www.finnovasrLit
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LA CRAE
LUNGIMIRANTE
DI ELENA FASSIO

LA MANUTENZIONE REGOLARE, CORRETTA E PROGRAMMATA DI INFISSI E SERRAMENTI PERMETTE
DI SALVAGUARDARNE LA BELLEZZA E LE FUNZIONALITÀ

Grandi aperture
vetrate, finestre
basculanti, classici

infissi regolari, ma anche
portoni d'ingresso o del
garage e persiane. Quando
nuovi materiali, come
alluminio e pvc, hanno
iniziato ad accompagnare il
legno nella costruzione degli
infissi, si è iniziato a parlare
di "manutenzione-zero".
Tuttavia, i serramenti di nuova
generazione, pur non avendo
bisogno di riverniciature
periodiche, richiedono
comunque una manutenzione
regolare e programmata,
servizio che, post vendita,
viene offerto da alcune
aziende, perché contengono
cerniere, serrature, parti
meccaniche e filtri che
vanno puliti in profondità e
controllati da esperti.
«Infissi, serramenti e
finestre moderni vengono
commercializzati già rivestiti
con prodotti di verniciatura ad
alto contenuto tecnologico in
grado di garantire un'ottimale
protezione del legno e una
durata del film di verniciatura
per molti anni - spiega il
serramentista Damiano
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PULIZIA ROTANTE
L'infisso basculante Prolux Swing
in pvc è pensato per ottimizzare
lo spazio e garantire massima
visibilità. La manutenzione e la
pulizia dell'infisso e del vetro
esterno sono rese più facili, veloci
e sicure, grazie alla rotazione
dell'anta su sé stessa fino a 170`.
www.oknoplast.it

IRRESISTIBILE SCORREVOLEZZA
Schüco LivIng Move è il sistema in pvc che permette di realizzare porte scorrevoli di grandi dimensioni
con eccellenti performance in termini di isolamento termico (fino a 1,1 W/(m2K) di trasmittanza), design
e ricircolo dell'aria, grazie alla microaerazione di 6 millimetri.
www.schuecopws.it
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•••• manutenzione finestre e infissi

LA CRAE
LUNGIMIRANTE
DI ELENA FASSIO

LA MANUTENZIONE REGOLARE, CORRETTA E PROGRAMMATA DI INFISSI E SERRAMENTI PERMETTE
DI SALVAGUARDARNE LA BELLEZZA E LE FUNZIONALITÀ

Grandi aperture
vetrate, finestre
basculanti, classici

infissi regolari, ma anche
portoni d'ingresso o del
garage e persiane. Quando
nuovi materiali, come
alluminio e pvc, hanno
iniziato ad accompagnare il
legno nella costruzione degli
infissi, si è iniziato a parlare
di "manutenzione-zero".
Tuttavia, i serramenti di nuova
generazione, pur non avendo
bisogno di riverniciature
periodiche, richiedono
comunque una manutenzione
regolare e programmata,
servizio che, post vendita,
viene offerto da alcune
aziende, perché contengono
cerniere, serrature, parti
meccaniche e filtri che
vanno puliti in profondità e
controllati da esperti.
«Infissi, serramenti e
finestre moderni vengono
commercializzati già rivestiti
con prodotti di verniciatura ad
alto contenuto tecnologico in
grado di garantire un'ottimale
protezione del legno e una
durata del film di verniciatura
per molti anni - spiega il
serramentista Damiano
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ESAUDIRE OGNI
DESIDERIO
Con I-tec Decor — in foto nella
versione in cemento grigio — è
possibile progettare le superfici
dei profili interni delle finestre per
abbinarle a mobili, pavimenti e
porte, grazie alla nuova tecnologia
di stampa digitale che riproduce
qualsiasi superficie o tema.
www.internorm.com

NUOVA FRONTIERA DEL PVC
Solaris non è solo una finestra, ma
un'esperienza che trasforma lo spazio
abitativo in un rifugio di luce. Linee pulite
e moderne, design sofisticato. I profili
in pvc estruso di classe A assicurano
resistenza anche nei climi più severi.
www.fossatiserramenti.it

LEGGEREZZA ED ELEGANZA
Fenix by Isolcasa è un sistema
evoluto, che associa performance
ed estetica, garantendo
resistenza, isolamento e durata
nel tempo. Spessori ridotti che
consentono alla luce di essere
protagonista. Elevati i valori di
isolamento termico.
www.isolcasa.it
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PROFILI SQUADRATI
La linea Cocif Ethernal quadra, caratterizzata
da un profilo squadrato in pvc, offre un
equilibrio impeccabile tra design e modernità,
grandi prestazioni termiche (1.0 W/ (m2k) di
trasmittanza) e sicurezza avanzata.
www.cocif.com

ELEGANZA E FUNZIONALITÀ
Raffinati ed efficienti, le finestre
Primo sono in pvc, un materiale che
ha un costo contenuto, è termico in
modo naturale, durevole e richiede
una manutenzione basica, perché non
richiedono di essere riverniciate.
www.wisniowski.it

SICUREZZA
ED EFFICIENZA
Leggera, personalizzabile
e sicura, con certificazione
antieffrazione RC3 o RC4, la
porta d'ingresso ThermoCarbon
ha un battente in alluminio
spesso 100 mm, con un pannello
di riempimento in schiuma rigida
in poliuretano con valore di
trasmittanza termica fino a 0,47
W/(m2)(K), ideale per le case
passive e a bilancio energetico
positivo. www.hormann.it
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CARBON NEUTRALITY
Veka annuncia con orgoglio il suo impegno verso la

carbon neutrality, che rappresenta un passo significativo verso la so-
stenibilità ambientale globale. Raggiungere la carbon neutrality è un
imperativo cruciale per le aziende nel contesto attuale di crisi clima-
tica. Questo obiettivo non solo riduce l'impatto ambientale delle atti-
vità aziendali, ma dimostra anche un impegno concreto verso la so-
stenibilità e la responsabilità sociale d'impresa. Il concetto di carbon
neutrality è fondamentale per l'Unione Europea, che mira a raggiun-
gere questo obiettivo entro il 2050 attraverso il Green Deal. Tuttavia,
Veka si è posta un obiettivo ancora più ambizioso, anticipando la car-

bon neutrality al 2045 ed evidenziando così il proprio impegno a es-
sere un pioniere nell'adozione di pratiche sostenibili. Le cifre parlano

da sole: l'azienda ha già riciclato oltre 25 milioni di finestre in pvc e prodotto 40 milioni di finestre
con anima riciclata, risparmiando così 100.000 Tonnellate di CO2 attraverso un ciclo virtuoso di
produzione. Per raggiungere la carbon neutrality, Veka sta implementando diverse strategie, tra cui
l'aumento del riciclaggio, l'utilizzo di energia da fonti rinnovabili e investimenti nella ricerca per
sviluppare pvc verde non fossile.
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wwwgudofinestra It

FE\STER AU
FRO\TALE 2024
AL TOP
A cura cella recazbne

Dopo un'edizione 2022 decisamente sottotono,
quest'anno la fiera Fensterbau Frontale di Norimberga
si è riconfermata l'evento di riferimento del settore
dei serramenti a livello internazionale con un esito
decisamente positivo sotto tutti gli aspetti

Padiglioni pieni, stand affollati, espositori soddisfatti, vi-
sitatori entusiasti... poche novità ma tanta voglia di in-
contrarsi e scambiare opinioni. Questo in poche parole
potrebbe essere il racconto dell'edizione 2024 della fiera
Fensterbau Frontale di Norimberga.
Nove padiglioni, suddivisi a seconda delle tipologie di
prodotto, dai macchinari per la lavorazione dei profili, alla
ferramenta ai sistemi e ai prodotti per la posa; oltre 600
espositori che hanno deciso di esporre non solo i prodotti
ma anche la filosofia aziendale e soprattutto di ospitare
al meglio i visitatori.
Gran parte degli stand è stata infatti concepita con spazi
di convivialità e networking, quasi a voler ricreare delle
piazze con ristoranti e caffè a disposizione degli ospiti.

LA SOSTENIBILITÀ COME CRITERIO DI SCELTA
Grande attenzione è stata data al tema della sostenibi-
lità di prodotto, di processo ma anche di allestimento,
All'interno di spazi espositivi modulari e riutilizzabili so-
no stati presentati dei prodotti realizzati con materia-
li riciclati e raccontate le fasi di produzione rispettose
dell'ambiente,
Un argomento sempre più sentito non solo dalle imprese
ma anche dalla clientela che ormai considera la soste-

50

nibilità un imprescindibile criterio per le proprie scelte
d'acquisto.

MERCATI IN DIFFICOLTÀ
In fiera si è respirata un'aria decisamente positiva e friz-
zante; tanta voglia di incontrarsi, confrontarsi, raccontar-
si, nonostante l'estrema e diffusa preoccupazione legata
all'immobilità di alcuni mercati europei. L'edilizia tedesca
è ferma e non stanno meglio altri paesi del nord come
Belgio e Olanda. I governi sono in una fase di stallo, non
ci sono incentivi per i consumatori e non pare ci siano
piani di investimento a lungo termine. Anche la Polonia
non sta vivendo un momento particolarmente positivo,
pare infatti che i cittadini tendano a non investire per
la paura di un possibile conflitto. La locomotiva europea
oggi è sicuramente rappresentata dalle nazioni del sud,
Italia, Francia e Spagna in primis. Per alcune aziende for-
se questo non è sufficiente e tanti si aspettano una con-
trazione dei fatturati ma il mood generale resta positivo
soprattutto per il mercato nazionale.

Il prossimo appuntamento a Norimberga con la fiera Fen-
sterbau Frontale, sempre in parallelo con Holz-Handwerk,
sarà dal 24 al 27 marzo 2026 ■
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VEKA ITALIA AFFIDA A GRUPPO ICAT IL SUO REBRANDING
Semplicità e memorabilità: queste le due
parole chiave attorno alle quali Gruppo
Icat ha pensato bene di costruire il
percorso di rebranding per VEKA Italia,
leader del mercato mondiale nel settore
della produzione di profili per serramenti
in PVC, un gruppo che a livello
internazionale opera attraverso le sue 46
sedi distribuite in quattro continenti.
Quello dei serramenti rappresenta,
infatti, un mercato particolarmente
complesso e ricco di competitor, contesto
all'interno del quale fare la differenza con
una comunicazione in grado di arrivare
al pubblico in maniera chiara e diretta
rappresenta una tappa fondamentale.
Il DNA razionale di VEKA, il suo know-
how, la sua affidabilità, costituiscono
d'altro canto il potenziale attraverso cui
l'azienda può fornire - ed essere essa
stessa - la risposta perfetta ai bisogni del
consumatore italiano, in un background
valoriale che le permette di essere
riconosciuta in tutto il mondo per la sua
qualità, sicurezza e fiducia. Un potenziale
scandito dalla stretta collaborazione
con Icat, a cui già da tempo è stata
affidata la comunicazione del marchio, in
maniera sempre più ampia, coordinata e
completa. A partire dal 2021, Gruppo Icat
ha ideato per questo cliente campagne
di comunicazione integrate - che si sono
aggiudicate premi di settore - basate sul
concept "La Migliore Vista sull'Italia",
elevando la comunicazione di marca e
ponendo l'accento sugli aspetti emotivi
e tecnici dei serramenti del network di
esperti artigiani italiani che utilizzano
i profili firmati VEKA, un brand che è
la sintesi della tecnologia tedesca e
dell'artigianalità Made in Italy. All'interno

PREMIUM
PARTNER

del piano di comunicazione, l'idea è
stata poi declinata nella campagna
multisoggetto OOH e DOOH, in cui gli
infissi si presentano come la cornice
perfetta e inaspettata per mostrare
le viste più iconiche del nostro Paese.
Attraverso questa strategia comunicativa,
VEKA ha iniziato a rivolgersi in maniera
diretta e trasparente al consumatore
finale, per mostrare senza mezzi
termini la qualità e la longevità dei
propri prodotti; oggi la multinazionale
è pronta per compiere un ulteriore
e importante passo, rendendo ogni
Premium Partner, oltre che un garante
della costante qualità con cui VEKA
si mostra alle persone, un vero brand
ambassador dal punto di vista valoriale
e professionale. Si tratta infatti di un
marchio di fabbrica che, sin dalle sue
origini, ha saputo collocare e diffondere
nel mondo del design la propria value
proposition, imperniata prima di tutto
su Made in Italy, artigianalità e tailor
made, gli stessi valori condivisi da tutti
i partner VEKA. Ecco perché da oggi,
attraverso il sigillo di garanzia apposto
con la nuova denominazione "VEKA
PREMIUM PARTNER", si identificherà
l'altissimo livello di specializzazione
dei serramentisti presenti in tutto
il territorio italiano che, con il loro

bagaglio di
esperienza,
conoscenze e
competenze,
mettono a
disposizione dei
clienti comprovate
skills per le
consulenze pre
e post-vendita
di serramenti
realizzati con
profili in PVC
VEKA, interamente
prodotti in Italia.
A decretare
l'appartenenza a
questo network,
uno standard di
qualità che deve
essere garantito
dai serramentisti
interessati
ad avviare un
percorso di
partnership con
la casa madre,
anche attraverso
la condivisione
della stessa value
proposition,
imperniata
prima di tutto su
qualità premium,
affidabilità,
sicurezza,
innovazione e
sostenibilità,
gli stessi valori
condivisi da tutti i
partner VEKA.

BALOCCO RN'ONNA ON AIR CON LA CAMPAGNA
DEDICATA Al FROLLINI - 
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VEKA ITALIA AFFIDA A GRUPPO ICAT IL SUO REBRANDING
Semplicità e memorabilità: queste le due
parole chiave attorno alle quali Gruppo
Icat ha pensato bene di costruire il
percorso di rebranding per VEKA Italia,
leader del mercato mondiale nel settore
della produzione di profili per serramenti
in PVC, un gruppo che a livello
internazionale opera attraverso le sue 46
sedi distribuite in quattro continenti.
Quello dei serramenti rappresenta,
infatti, un mercato particolarmente
complesso e ricco di competitor, contesto
all'interno del quale fare la differenza con
una comunicazione in grado di arrivare
al pubblico in maniera chiara e diretta
rappresenta una tappa fondamentale.
Il DNA razionale di VEKA, il suo know-
how, la sua affidabilità, costituiscono
d'altro canto il potenziale attraverso cui
l'azienda può fornire - ed essere essa
stessa - la risposta perfetta ai bisogni del
consumatore italiano, in un background
valoriale che le permette di essere
riconosciuta in tutto il mondo per la sua
qualità, sicurezza e fiducia. Un potenziale
scandito dalla stretta collaborazione
con Icat, a cui già da tempo è stata
affidata la comunicazione del marchio, in
maniera sempre più ampia, coordinata e
completa. A partire dal 2021, Gruppo Icat
ha ideato per questo cliente campagne
di comunicazione integrate - che si sono
aggiudicate premi di settore - basate sul
concept "La Migliore Vista sull'Italia",
elevando la comunicazione di marca e
ponendo l'accento sugli aspetti emotivi
e tecnici dei serramenti del network di
esperti artigiani italiani che utilizzano
i profili firmati VEKA, un brand che è
la sintesi della tecnologia tedesca e
dell'artigianalità Made in Italy. All'interno
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del piano di comunicazione, l'idea è
stata poi declinata nella campagna
multisoggetto OOH e DOOH, in cui gli
infissi si presentano come la cornice
perfetta e inaspettata per mostrare
le viste più iconiche del nostro Paese.
Attraverso questa strategia comunicativa,
VEKA ha iniziato a rivolgersi in maniera
diretta e trasparente al consumatore
finale, per mostrare senza mezzi
termini la qualità e la longevità dei
propri prodotti; oggi la multinazionale
è pronta per compiere un ulteriore
e importante passo, rendendo ogni
Premium Partner, oltre che un garante
della costante qualità con cui VEKA
si mostra alle persone, un vero brand
ambassador dal punto di vista valoriale
e professionale. Si tratta infatti di un
marchio di fabbrica che, sin dalle sue
origini, ha saputo collocare e diffondere
nel mondo del design la propria value
proposition, imperniata prima di tutto
su Made in Italy, artigianalità e tailor
made, gli stessi valori condivisi da tutti
i partner VEKA. Ecco perché da oggi,
attraverso il sigillo di garanzia apposto
con la nuova denominazione "VEKA
PREMIUM PARTNER", si identificherà
l'altissimo livello di specializzazione
dei serramentisti presenti in tutto
il territorio italiano che, con il loro
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conoscenze e
competenze,
mettono a
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skills per le
consulenze pre
e post-vendita
di serramenti
realizzati con
profili in PVC
VEKA, interamente
prodotti in Italia.
A decretare
l'appartenenza a
questo network,
uno standard di
qualità che deve
essere garantito
dai serramentisti
interessati
ad avviare un
percorso di
partnership con
la casa madre,
anche attraverso
la condivisione
della stessa value
proposition,
imperniata
prima di tutto su
qualità premium,
affidabilità,
sicurezza,
innovazione e
sostenibilità,
gli stessi valori
condivisi da tutti i
partner VEKA.
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Aziende VEKA Italia affida il rebranding a Gruppo Ics
dalla strategia alle declinazioni above elaelow ihe line
Uno storytelling

per raccontare la svolta del
gruppo tedesco

di serramenti, il network
Premium Partner,

oltre a una campagna
multisoggetto 00H e DOOH

Semplicità e memorabili-
tà: queste le due parole
chiave attorno alle qua-

li Gruppo Icat ha pensato bene
di costruire il percorso di re-
branding per VEKA Italia, leader
del mercato mondiale nel set-
tore della produzione di profili
per serramenti in PVC, un grup-
po che a livello internazionale
opera attraverso le sue 46 sedi
distribuite in ben quattro con-
tinenti. Quello dei serramenti
rappresenta, infatti, un merca-
to particolarmente comples-
so e ricco di competitor, con-
testo all'interno del quale fare
la differenza con una comu-
nicazione in grado di arrivare
al pubblico in maniera chiara
e diretta rappresenta una tap-
pa fondamentale. II DNA razio-
nale di VEKA, il suo know-how,
la sua affidabilità costituisco-
no d'altro canto il potenzia-
le attraverso cui l'azienda può
fornire - ed essere essa stes-
sa - la risposta perfetta ai biso-
gni del consumatore italiano, in
un background valoriale che le
permette di essere riconosciu-
ta in tutto il mondo per la sua
qualità, sicurezza e fiducia. Un
potenziale scandito dalla stret-
ta collaborazione con Icat, a cui
già da tempo è stata affidata la
comunicazione del marchio, in
maniera sempre più ampia, co-
ordinata e completa.

‘
VEKA>
%/n07

La comunicazione
A partire dal 2021, Gruppo Icat ha
ideato per questo cliente campa-
gne di comunicazione integrate -
che si sono aggiudicate premi di
settore tra cui due importanti ri-
conoscimenti Mediastars - basa-
te sul concept "La Migliore Vista
sull'Italia", elevando la comunica-
zione di marca e ponendo l'ac-
cento sugli aspetti emotivi e tec-
nici dei serramenti del network di
esperti artigiani italiani che uti-
lizzano i profili firmati VEKA, un
brand che è la sintesi della tecno-
logia tedesca e dell'artigianalità
Made in Italy. All'interno del pia-
no di comunicazione l'idea è sta-
ta poi declinata nella campagna
multisoggetto 00H e DOOH, in
cui gli infissi si presentano come
la cornice perfetta e inaspettata
per mostrare le viste più iconiche
del nostro Paese. Attraverso que-
sta strategia comunicativa, VEKA
ha iniziato a rivolgersi in manie-
ra diretta e trasparente al consu-
matore finale, per mostrare senza
mezzi termini la qualità e la lon-
gevità dei propri prodotti; oggi la
multinazionale è pronta per com-
piere un ulteriore e importante

passo, rendendo ogni Premium
Partner, oltre che un garante del-
la costante qualità con cui VEKA
si mostra alle persone, un vero
brand ambassador dal punto di
vista valoriale e professionale. Si
tratta infatti di un marchio di fab-
brica che, sin dalle sue origini, ha
saputo collocare e diffondere nel
mondo del design la propria va-
lue proposition, imperniata prima
di tutto su Made in Italy, artigiana-
lità e tailor made, gli stessi valori
condivisi da tutti i partner VEKA.

I commenti
"Essere scelti e riconfermati dai
clienti per guidare la loro comu-
nicazione a 360°  è per noi sem-
pre un onore, ancor prima che un
onere - spiega Claudio Capovilla,
Presidente Gruppo Icat -, soprat-
tutto nelle fasi salienti dell'evolu-
zione di un marchio che sono le
più delicate e importanti sotto
molteplici punti di vista. Per que-
sto abbiamo pensato di partire
dall'essenza di questo brand, in-
discusso protagonista nel mondo
dei serramenti, e del suo bagaglio
valoriale, per sfrondare l'approc-
cio comunicativo rendendolo

essenziale e diretto. Siamo par-
titi da qui per elaborare il nuovo
logo, rinnovare l'imprinting grafi-
co e conferire freschezza agli sti-
lemi narrativi, che andremo poi
ad adattare a tutti gli strumen-
ti di comunicazione online e of-
fline' Graziano Meneghetti, Di-
rettore Commerciale VEKA Italia,
aggiunge: "II momento di svol-
ta che stiamo vivendo all'interno
del mondo VEKA testimonia il fer-
vore che ha sempre caratterizza-
to il brand sin dalle sue origini e
che fa parte del nostro DNA, per-
ché la nostra è un'azienda in con-
tinua evoluzione, capace non sol-
tanto di plasmarsi in base alle
mutevoli esigenze del mercato
ma anche di diventare un vero e
proprio leader del cambiamen-
to. Una capacità di innovazione
che trova espressione in una fitta
rete di partner altamente profes-
sionali con cui condividere i valo-
ri che ci identificano. Un network
d'eccellenza che, da oggi, diven-
ta'Veka Premium Partner'su tutto
il territorio nazionale. Stiamo pro-
gettando un futuro ricco di novi-
tà, di cui questa rappresenta sol-
tanto l'inizio"

Daily
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Aziende VEKA Italia affida il rebranding a Gruppo Ics
dalla strategia alle declinazioni above elaelow ihe line
Uno storytelling

per raccontare la svolta del
gruppo tedesco

di serramenti, il network
Premium Partner,

oltre a una campagna
multisoggetto 00H e DOOH

Semplicità e memorabili-
tà: queste le due parole
chiave attorno alle qua-

li Gruppo Icat ha pensato bene
di costruire il percorso di re-
branding per VEKA Italia, leader
del mercato mondiale nel set-
tore della produzione di profili
per serramenti in PVC, un grup-
po che a livello internazionale
opera attraverso le sue 46 sedi
distribuite in ben quattro con-
tinenti. Quello dei serramenti
rappresenta, infatti, un merca-
to particolarmente comples-
so e ricco di competitor, con-
testo all'interno del quale fare
la differenza con una comu-
nicazione in grado di arrivare
al pubblico in maniera chiara
e diretta rappresenta una tap-
pa fondamentale. II DNA razio-
nale di VEKA, il suo know-how,
la sua affidabilità costituisco-
no d'altro canto il potenzia-
le attraverso cui l'azienda può
fornire - ed essere essa stes-
sa - la risposta perfetta ai biso-
gni del consumatore italiano, in
un background valoriale che le
permette di essere riconosciu-
ta in tutto il mondo per la sua
qualità, sicurezza e fiducia. Un
potenziale scandito dalla stret-
ta collaborazione con Icat, a cui
già da tempo è stata affidata la
comunicazione del marchio, in
maniera sempre più ampia, co-
ordinata e completa.
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La comunicazione
A partire dal 2021, Gruppo Icat ha
ideato per questo cliente campa-
gne di comunicazione integrate -
che si sono aggiudicate premi di
settore tra cui due importanti ri-
conoscimenti Mediastars - basa-
te sul concept "La Migliore Vista
sull'Italia", elevando la comunica-
zione di marca e ponendo l'ac-
cento sugli aspetti emotivi e tec-
nici dei serramenti del network di
esperti artigiani italiani che uti-
lizzano i profili firmati VEKA, un
brand che è la sintesi della tecno-
logia tedesca e dell'artigianalità
Made in Italy. All'interno del pia-
no di comunicazione l'idea è sta-
ta poi declinata nella campagna
multisoggetto 00H e DOOH, in
cui gli infissi si presentano come
la cornice perfetta e inaspettata
per mostrare le viste più iconiche
del nostro Paese. Attraverso que-
sta strategia comunicativa, VEKA
ha iniziato a rivolgersi in manie-
ra diretta e trasparente al consu-
matore finale, per mostrare senza
mezzi termini la qualità e la lon-
gevità dei propri prodotti; oggi la
multinazionale è pronta per com-
piere un ulteriore e importante

passo, rendendo ogni Premium
Partner, oltre che un garante del-
la costante qualità con cui VEKA
si mostra alle persone, un vero
brand ambassador dal punto di
vista valoriale e professionale. Si
tratta infatti di un marchio di fab-
brica che, sin dalle sue origini, ha
saputo collocare e diffondere nel
mondo del design la propria va-
lue proposition, imperniata prima
di tutto su Made in Italy, artigiana-
lità e tailor made, gli stessi valori
condivisi da tutti i partner VEKA.

I commenti
"Essere scelti e riconfermati dai
clienti per guidare la loro comu-
nicazione a 360°  è per noi sem-
pre un onore, ancor prima che un
onere - spiega Claudio Capovilla,
Presidente Gruppo Icat -, soprat-
tutto nelle fasi salienti dell'evolu-
zione di un marchio che sono le
più delicate e importanti sotto
molteplici punti di vista. Per que-
sto abbiamo pensato di partire
dall'essenza di questo brand, in-
discusso protagonista nel mondo
dei serramenti, e del suo bagaglio
valoriale, per sfrondare l'approc-
cio comunicativo rendendolo

essenziale e diretto. Siamo par-
titi da qui per elaborare il nuovo
logo, rinnovare l'imprinting grafi-
co e conferire freschezza agli sti-
lemi narrativi, che andremo poi
ad adattare a tutti gli strumen-
ti di comunicazione online e of-
fline' Graziano Meneghetti, Di-
rettore Commerciale VEKA Italia,
aggiunge: "II momento di svol-
ta che stiamo vivendo all'interno
del mondo VEKA testimonia il fer-
vore che ha sempre caratterizza-
to il brand sin dalle sue origini e
che fa parte del nostro DNA, per-
ché la nostra è un'azienda in con-
tinua evoluzione, capace non sol-
tanto di plasmarsi in base alle
mutevoli esigenze del mercato
ma anche di diventare un vero e
proprio leader del cambiamen-
to. Una capacità di innovazione
che trova espressione in una fitta
rete di partner altamente profes-
sionali con cui condividere i valo-
ri che ci identificano. Un network
d'eccellenza che, da oggi, diven-
ta'Veka Premium Partner'su tutto
il territorio nazionale. Stiamo pro-
gettando un futuro ricco di novi-
tà, di cui questa rappresenta sol-
tanto l'inizio"

Daily
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Italia affida a Gruppo Ica
Fulcro della nuova brand image, uno storytelling in grado di raccontare
una delle più importanti fasi di svolta aziendale per la multinazionale
tedesca, che da oggi comunica direttamente con i consumatori finali
attraverso la voce dei suoi partner ufficiali. Semplicità e memorabilità:
queste le due parole chiave attorno alle quali Gruppo Icat ha pensato
bene di costruire il percorso di rebranding per VEKA Italia, leader del
mercato mondiale nel settore della produzione di profili per serramenti in
PVC, un gruppo che a livello internazionale opera attraverso le sue 46 sedi
distribuite in ben quattro continenti. Quello dei serramenti rappresenta, infatti, un mercato particolarmente
complesso e ricco di competitor, contesto all´interno del quale fare la differenza con una comunicazione in grado di
arrivare al pubblico in maniera chiara e diretta rappresenta una tappa fondamentale. Il DNA razionale di VEKA, il suo
know‐how, la sua affidabilità costituiscono d´altro canto il potenziale attraverso cui l´azienda può fornire ‐ ed essere
essa stessa ‐ la risposta perfetta ai bisogni del consumatore italiano, in un background valoriale che le permette di
essere riconosciuta in tutto il mondo per la sua qualità, sicurezza e fiducia . Un potenziale scandito dalla stretta
collaborazione con Icat, a cui già da tempo è stata affidata la comunicazione del marchio, in maniera sempre più
ampia, coordinata e completa. A partire dal 2021, Gruppo Icat ha ideato per questo cliente campagne di
comunicazione integrate ‐ che si sono aggiudicate premi di settore tra cui due importanti riconoscimenti Mediastars ‐
basate sul concept ​ La Migliore Vista sull Italia​, elevando la comunicazione di marca e ponendo l accento sugli aspetti
emotivi e tecnici dei serramenti del network di esperti artigiani italiani che utilizzano i profili firmati VEKA, un brand
che è la sintesi della tecnologia tedesca e dell´artigianalità Made in Italy. All​interno del piano di comunicazione l´idea
è stata poi declinata nella campagna multisoggetto OOH e DOOH, in cui gli infissi si presentano come la cornice
perfetta e inaspettata per mostrare le viste più iconiche del nostro Paese. Attraverso questa strategia comunicativa,
VEKA ha iniziato a rivolgersi in maniera diretta e trasparente al consumatore finale, per mostrare senza mezzi termini
la qualità e la longevità dei propri prodotti; oggi la multinazionale è pronta per compiere un ulteriore e importante
passo, rendendo ogni Premium Partner , oltre che un garante della costante qualità con cui VEKA si mostra alle
persone, un vero brand ambassador dal punto di vista valoriale e professionale. Si tratta infatti di un marchio di
fabbrica che, sin dalle sue origini, ha saputo collocare e diffondere nel mondo del design la propria value proposition ,
imperniata prima di tutto su Made in Italy, artigianalità e tailor made , gli stessi valori condivisi da tutti i partner VEKA.
Ecco perché da oggi, attraverso il sigillo di garanzia apposto con la nuova denominazione ​VEKA PREMIUM PARTNER​ si
identificherà l´altissimo livello di specializzazione dei serramentisti presenti in tutto il territorio italiano che, con il loro
bagaglio di esperienza, conoscenze e competenze, mettono a disposizione dei clienti comprovate skills per le
consulenze pre e post‐vendita di serramenti realizzati con profili in PVC VEKA, interamente prodotti in Italia. A
decretare l´appartenenza a questo network, uno standard di qualità che deve essere garantito dai serramentisti
interessati ad avviare un percorso di partnership con la casa madre, anche attraverso la condivisione della stessa value
proposition , imperniata prima di tutto su qualità premium, affidabilità, sicurezza, innovazione e sostenibilità, gli stessi
valori condivisi da tutti i partner VEKA. ​Essere scelti e riconfermati dai clienti per guidare la loro comunicazione a 360°
è per noi sempre un onore, ancor prima che un onere spiega Claudio Capovilla (nella foto) , Presidente Gruppo Icat
soprattutto nelle fasi salienti dell´evoluzione di un marchio che sono le più delicate e importanti sotto molteplici punti
di vista. Per questo abbiamo pensato di partire dall´essenza di questo brand, indiscusso protagonista nel mondo dei
serramenti, e del suo bagaglio valoriale, per sfrondare l´approccio comunicativo rendendolo essenziale e diretto.
Siamo partiti da qui per elaborare il nuovo logo, rinnovare l´imprinting grafico e conferire freschezza agli stilemi
narrativi, che andremo poi ad adattare a tutti gli strumenti di comunicazione online e offline​. ​Il momento di svolta che
stiamo vivendo all´interno del mondo VEKA testimonia il fervore che ha sempre caratterizzato il brand sin dalle sue
origini e che fa parte del nostro DNA spiega Graziano Meneghetti, Direttore Commerciale VEKA Italia perché la nostra
è un´azienda in continua evoluzione, capace non soltanto di plasmarsi in base alle mutevoli esigenze del mercato ma
anche di diventare un vero e proprio leader del cambiamento. Una capacità di innovazione che trova espressione in
una fitta rete di partner altamente professionali con cui condividere i valori che ci identificano. Un network d
´eccellenza che, da oggi, diventa ​VEKA Premium Partner​ su tutto il territorio nazionale. Stiamo progettando un futuro
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Dalla strategia alle molteplici declinazioni above e below the line, VEKA
Italia affida a Gruppo Ica
Fulcro della nuova brand image, uno storytelling in grado di raccontare
una delle più importanti fasi di svolta aziendale per la multinazionale
tedesca, che da oggi comunica direttamente con i consumatori finali
attraverso la voce dei suoi partner ufficiali. Semplicità e memorabilità:
queste le due parole chiave attorno alle quali Gruppo Icat ha pensato
bene di costruire il percorso di rebranding per VEKA Italia, leader del
mercato mondiale nel settore della produzione di profili per serramenti in
PVC, un gruppo che a livello internazionale opera attraverso le sue 46 sedi
distribuite in ben quattro continenti. Quello dei serramenti rappresenta, infatti, un mercato particolarmente
complesso e ricco di competitor, contesto all´interno del quale fare la differenza con una comunicazione in grado di
arrivare al pubblico in maniera chiara e diretta rappresenta una tappa fondamentale. Il DNA razionale di VEKA, il suo
know‐how, la sua affidabilità costituiscono d´altro canto il potenziale attraverso cui l´azienda può fornire ‐ ed essere
essa stessa ‐ la risposta perfetta ai bisogni del consumatore italiano, in un background valoriale che le permette di
essere riconosciuta in tutto il mondo per la sua qualità, sicurezza e fiducia . Un potenziale scandito dalla stretta
collaborazione con Icat, a cui già da tempo è stata affidata la comunicazione del marchio, in maniera sempre più
ampia, coordinata e completa. A partire dal 2021, Gruppo Icat ha ideato per questo cliente campagne di
comunicazione integrate ‐ che si sono aggiudicate premi di settore tra cui due importanti riconoscimenti Mediastars ‐
basate sul concept ​ La Migliore Vista sull Italia​, elevando la comunicazione di marca e ponendo l accento sugli aspetti
emotivi e tecnici dei serramenti del network di esperti artigiani italiani che utilizzano i profili firmati VEKA, un brand
che è la sintesi della tecnologia tedesca e dell´artigianalità Made in Italy. All​interno del piano di comunicazione l´idea
è stata poi declinata nella campagna multisoggetto OOH e DOOH, in cui gli infissi si presentano come la cornice
perfetta e inaspettata per mostrare le viste più iconiche del nostro Paese. Attraverso questa strategia comunicativa,
VEKA ha iniziato a rivolgersi in maniera diretta e trasparente al consumatore finale, per mostrare senza mezzi termini
la qualità e la longevità dei propri prodotti; oggi la multinazionale è pronta per compiere un ulteriore e importante
passo, rendendo ogni Premium Partner , oltre che un garante della costante qualità con cui VEKA si mostra alle
persone, un vero brand ambassador dal punto di vista valoriale e professionale. Si tratta infatti di un marchio di
fabbrica che, sin dalle sue origini, ha saputo collocare e diffondere nel mondo del design la propria value proposition ,
imperniata prima di tutto su Made in Italy, artigianalità e tailor made , gli stessi valori condivisi da tutti i partner VEKA.
Ecco perché da oggi, attraverso il sigillo di garanzia apposto con la nuova denominazione ​VEKA PREMIUM PARTNER​ si
identificherà l´altissimo livello di specializzazione dei serramentisti presenti in tutto il territorio italiano che, con il loro
bagaglio di esperienza, conoscenze e competenze, mettono a disposizione dei clienti comprovate skills per le
consulenze pre e post‐vendita di serramenti realizzati con profili in PVC VEKA, interamente prodotti in Italia. A
decretare l´appartenenza a questo network, uno standard di qualità che deve essere garantito dai serramentisti
interessati ad avviare un percorso di partnership con la casa madre, anche attraverso la condivisione della stessa value
proposition , imperniata prima di tutto su qualità premium, affidabilità, sicurezza, innovazione e sostenibilità, gli stessi
valori condivisi da tutti i partner VEKA. ​Essere scelti e riconfermati dai clienti per guidare la loro comunicazione a 360°
è per noi sempre un onore, ancor prima che un onere spiega Claudio Capovilla (nella foto) , Presidente Gruppo Icat
soprattutto nelle fasi salienti dell´evoluzione di un marchio che sono le più delicate e importanti sotto molteplici punti
di vista. Per questo abbiamo pensato di partire dall´essenza di questo brand, indiscusso protagonista nel mondo dei
serramenti, e del suo bagaglio valoriale, per sfrondare l´approccio comunicativo rendendolo essenziale e diretto.
Siamo partiti da qui per elaborare il nuovo logo, rinnovare l´imprinting grafico e conferire freschezza agli stilemi
narrativi, che andremo poi ad adattare a tutti gli strumenti di comunicazione online e offline​. ​Il momento di svolta che
stiamo vivendo all´interno del mondo VEKA testimonia il fervore che ha sempre caratterizzato il brand sin dalle sue
origini e che fa parte del nostro DNA spiega Graziano Meneghetti, Direttore Commerciale VEKA Italia perché la nostra
è un´azienda in continua evoluzione, capace non soltanto di plasmarsi in base alle mutevoli esigenze del mercato ma
anche di diventare un vero e proprio leader del cambiamento. Una capacità di innovazione che trova espressione in
una fitta rete di partner altamente professionali con cui condividere i valori che ci identificano. Un network d
´eccellenza che, da oggi, diventa ​VEKA Premium Partner​ su tutto il territorio nazionale. Stiamo progettando un futuro
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ricco di novità, di cui questa rappresenta soltanto l´inizio​. www.gruppoicat.com
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Stabilimento di riciclo Umwelttechnik di Behringen Germania

Dal riciclo PVC alla carbon neutrality,
il percorso di VEKA lungo la
strada della sostenibilità
Leader mondiale nella pro-
duzione di profili per serra-
menti in PVC, VEKA compie
un ulteriore passo verso la
sostenibilità, anticipando la
propria carbon neutrality al
2045. L'azienda — una del-
le prime con marchio Vinyl-
Plus® Product Label — ha
oggi all'attivo 25 milioni di
finestre in PVC riciclate, 40
milioni di finestre con anima
riciclata prodotte e 78mila
tonnellate di CO2 risparmia-
te. Un aspetto cruciale di
questo impegno è rappre-
sentato dal più grande sta-
bilimento di riciclaggio di
finestre in PVC europeo si-
tuato a Behringen, in Germa-
nia, che unitamente agli altri
due stabilimenti localizzati in
Inghilterra e Francia trattano
oltre 100mila tonnellate di
materiale ogni anno; grazie
all'esperienza ultratrentenna-
le i principali profili SOFTLINE

hanno un contenuto riciclato
fino al 50%, mentre il conte-
nuto medio nei profili VEKA
prodotti con il processo di
coestrusione è pari al 30%.
Molteplici le azioni per ridurre
ancora la 002: aumentare la
quota di riciclo, incrementare
trasporto su rotaia e uso di
rinnovabili come solare ed
eolico, investire costante-
mente nei progetti dei reparti
R&D. In questa direzione
anche la Corporate Carbon
Footprint — certificazione già
acquisita per i primi due am-
biti di applicazione, mentre
sarà raggiunto entro il 2025
l'ultimo step — e il progetto
della nuova sede VEKA Ita-
lia di Nogara, che si baserà
su una logistica sostenibile,
privilegiando fotovoltaico e
trasporto su rotaia con un ri-
sparmio stimato di oltre 2.000
tonnellate di CO2 l'anno.
Info: www.veka.it
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•••• manutenzione finestre e infissi

LA CRAE
LUNGIMIRANTE
DI ELENA FASSIO

LA MANUTENZIONE REGOLARE, CORRETTA E PROGRAMMATA DI INFISSI E SERRAMENTI PERMETTE
DI SALVAGUARDARNE LA BELLEZZA E LE FUNZIONALITÀ

Grandi aperture
vetrate, finestre
basculanti, classici

infissi regolari, ma anche
portoni d'ingresso o del
garage e persiane. Quando
nuovi materiali, come
alluminio e pvc, hanno
iniziato ad accompagnare il
legno nella costruzione degli
infissi, si è iniziato a parlare
di "manutenzione-zero".
Tuttavia, i serramenti di nuova
generazione, pur non avendo
bisogno di riverniciature
periodiche, richiedono
comunque una manutenzione
regolare e programmata,
servizio che, post vendita,
viene offerto da alcune
aziende, perché contengono
cerniere, serrature, parti
meccaniche e filtri che
vanno puliti in profondità e
controllati da esperti.
«Infissi, serramenti e
finestre moderni vengono
commercializzati già rivestiti
con prodotti di verniciatura ad
alto contenuto tecnologico in
grado di garantire un'ottimale
protezione del legno e una
durata del film di verniciatura
per molti anni - spiega il
serramentista Damiano

46 CASA NATURALE
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Di Marco -. Ciononostante,
i serramenti necessitano
di periodici interventi di
manutenzione, per assicurare
la durata nel tempo delle
caratteristiche sia estetiche
sia tecnico-funzionali. Al fine
di individuare la periodicità
degli interventi, è importante
sapere che il posizionamento
del serramento (nord/sud),
abbinato alla varietà delle
soluzioni architettoniche
scelte dal progettista,
espone in modo maggiore
o minore il manufatto alle
sollecitazioni da parte degli
agenti esterni come umidità,
proliferazione di funghi o
muffe, schiarimento dovuto
a raggi uv, dilatazioni dovute
alle alte temperature. Inoltre
- continua l'esperto - bisogna
valutare con attenzione
l'ambiente in cui si trova
l'abitazione, per scegliere il
giusto tipo di serramento.
Le località balneari vicine al

Miri>

mare, o le zone con elevate
escursioni termiche tra estate
e inverno, per esempio,
richiedono di personalizzare
i piani di manutenzione
programmata. Anche gli
ambienti urbani, tuttavia,
richiedono particolare
attenzione, perché la pioggia,
mescolandosi allo smog,
genera soluzioni acide in
grado di corrodere qualsiasi
materiale. Un'accurata pulizia
mensile con panni morbidi
e acqua tiepida evita questo
problema e consente di
mantenere a lungo l'aspetto
estetico e funzionale del
film protettivo. Lo stesso
trattamento si può applicare
alle persiane o alla porta
d'ingresso, per evitare i
problemi causati dal sole o dal
gelo. Rispetto ai serramenti
verticali, infine, le finestre per
tetti sono molto più esposte
agli agenti atmosferici.
Per questo, una corretta e

regolare manutenzione ne
garantisce un funzionamento
ottimale e una maggiore
durata nel tempo: sostituire il
filtro antipolvere e la spugna
della barra di manovra,
ingrassare e controllare le
parti meccaniche ed elettriche
della finestra, controllare che
i rivestimenti esterni siano
a tenuta e privi di fogliame
o - conclude - altri detriti che
possano impedire il corretto
deflusso dell'acqua piovana».
Gli infissi di nuova
generazione consentono poi
di spaziare con la creatività
e hanno meccanismi che
permettono di ventilare
gli ambienti anche senza
spalancare le finestre,
soprattutto d'inverno. «Ciò
che respiriamo in casa può
essere fino a cinque volte più
inquinato rispetto all'aperto -
spiega Laura Coppo, architetto
e consulente energetico
certificato CasaClima -.

Per questo è importante
scegliere serramenti
prodotti responsabilmente
e manutenerli nel modo
giusto. Le finestre con
microventilazione, che si
discostano dalla parete
di circa 5/10 mm, aiutano
da questo punto di vista
consentendo il ricambio
di aria e agendo sia sulla
regolazione dell'umidità e la
formazione di muffe sia sul
filtraggio di pollini, allergeni
e sostanze inquinanti, come
alte concentrazioni di CO2
e composti organici volatili.
Infine - conclude - se si
sceglie un grande infisso
panoramico, che permette di
immergersi completamente
nel paesaggio esterno anche
dagli ambienti indoor, bisogna
ricordare che la superficie
vetrata disperde ed immette
più calore di un muro, quindi
servono infissi a taglio termico
e antisfondamento».
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MANUTENZIONE EASY
Le finestre in legno hanno
il loro segreto di bellezza:
Easy Coat è uno spray a
base di elementi naturali
che crea un sottile film
protettivo sulla superficie
dei serramenti per ripararli
dai danni dell'usura e delle
intemperie. Bastano due
o tre applicazioni all'anno
per dire addio a costose
operazioni di riverniciatura.
www.navello.it

COIBENTARE IL FORO FINESTRA
Inquadra è un controtelaio monoblocco
con spalla di spessore 100 mm o 70 mm,
da rasare o intonacare, che garantisce
un efficace taglio termico tra muro
e infisso per coibentare il foro finestra,
ed è abbinatile a sistemi di
ventilazione meccanica.
www.defaveri.it

ISOLANTI E LINEARI
Le porte Receptiva, con cornici in multistrato,
sono certificate antincendio in classe EI 30 e EI 60,
secondo la normativa europea UNI EN 1634-1, e
sono fonoisolanti, capaci di un abbattimento acustico
certificato fino a 42 db. Il loro stile lineare le rende
facili da pulire.
www.flessya.com
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garage e persiane. Quando
nuovi materiali, come
alluminio e pvc, hanno
iniziato ad accompagnare il
legno nella costruzione degli
infissi, si è iniziato a parlare
di "manutenzione-zero".
Tuttavia, i serramenti di nuova
generazione, pur non avendo
bisogno di riverniciature
periodiche, richiedono
comunque una manutenzione
regolare e programmata,
servizio che, post vendita,
viene offerto da alcune
aziende, perché contengono
cerniere, serrature, parti
meccaniche e filtri che
vanno puliti in profondità e
controllati da esperti.
«Infissi, serramenti e
finestre moderni vengono
commercializzati già rivestiti
con prodotti di verniciatura ad
alto contenuto tecnologico in
grado di garantire un'ottimale
protezione del legno e una
durata del film di verniciatura
per molti anni - spiega il
serramentista Damiano
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MANUTENZIONE EASY
Le finestre in legno hanno
il loro segreto di bellezza:
Easy Coat è uno spray a
base di elementi naturali
che crea un sottile film
protettivo sulla superficie
dei serramenti per ripararli
dai danni dell'usura e delle
intemperie. Bastano due
o tre applicazioni all'anno
per dire addio a costose
operazioni di riverniciatura.
www.navello.it

COIBENTARE IL FORO FINESTRA
Inquadra è un controtelaio monoblocco
con spalla di spessore 100 mm o 70 mm,
da rasare o intonacare, che garantisce
un efficace taglio termico tra muro
e infisso per coibentare il foro finestra,
ed è abbinatile a sistemi di
ventilazione meccanica.
www.defaveri.it

ISOLANTI E LINEARI
Le porte Receptiva, con cornici in multistrato,
sono certificate antincendio in classe EI 30 e EI 60,
secondo la normativa europea UNI EN 1634-1, e
sono fonoisolanti, capaci di un abbattimento acustico
certificato fino a 42 db. Il loro stile lineare le rende
facili da pulire.
www.flessya.com
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LINEE D'ALLUMINIO
I sistemi in alluminio Schüco Italia
garantiscono ottime performance di
comfort termico e acustico, sicurezza,
durabilità e facilità di uso. Per una
perfetta manutenzione, basta pulire
regolarmente i profili di alluminio e far
eseguire una visita ispettiva annua da
tecnici professionisti. www.schueco.it

manutenzione finestre e infissi***

KIT FAI DATE
Rispetto ai serramenti verticali, le finestre
per tetti sono molto più esposte agli agenti
atmosferici. Per questo, una corretta e regolare
manutenzione ne garantisce un funzionamento
ottimale e una maggiore durata nel tempo.
Per agevolare il lavoro Velux offre un kit di
manutenzione fai da te.
www.velux.it

ott rrsA,  

VETRO PROTAGONISTA
Con i suoi carrelli di
scorrimento ridotti, il
sistema Vekamotion82 in
pvc lascia spazio a una
maggiore superficie vetrata,
con profili anta alti soli 86
mm e la sezione centrale a
92 mm, per realizzare ampie
vetrate panoramiche e per
apportare più luce naturale
negli ambienti. www.veka.it
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LA CRAE
LUNGIMIRANTE
DI ELENA FASSIO

LA MANUTENZIONE REGOLARE, CORRETTA E PROGRAMMATA DI INFISSI E SERRAMENTI PERMETTE
DI SALVAGUARDARNE LA BELLEZZA E LE FUNZIONALITÀ

Grandi aperture
vetrate, finestre
basculanti, classici

infissi regolari, ma anche
portoni d'ingresso o del
garage e persiane. Quando
nuovi materiali, come
alluminio e pvc, hanno
iniziato ad accompagnare il
legno nella costruzione degli
infissi, si è iniziato a parlare
di "manutenzione-zero".
Tuttavia, i serramenti di nuova
generazione, pur non avendo
bisogno di riverniciature
periodiche, richiedono
comunque una manutenzione
regolare e programmata,
servizio che, post vendita,
viene offerto da alcune
aziende, perché contengono
cerniere, serrature, parti
meccaniche e filtri che
vanno puliti in profondità e
controllati da esperti.
«Infissi, serramenti e
finestre moderni vengono
commercializzati già rivestiti
con prodotti di verniciatura ad
alto contenuto tecnologico in
grado di garantire un'ottimale
protezione del legno e una
durata del film di verniciatura
per molti anni - spiega il
serramentista Damiano
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RESISTENZA D'ACCIAIO
Gli infissi Officine Ragnini in acciaio
zincato necessitano di una manutenzione
veramente minima, grazie alla verniciatura
anticorrosione a polvere o a liquido
termoindurente a forno. Il servizio di
manutenzione programmata permette di
revisionare anche guarnizioni e accessori.
www.officineragnini.it

LEGNO E ALLUMINIO
Gli infissi BG Legno hanno il lato interno
in vero legno verniciato a base d'acqua
e il lato esterno in alluminio in diverse
finiture, perfetto in presenza di elevati
sbalzi di temperatura o salsedine, che
basta pulire con un panno umido.
www.bglegno.it

DIFFERENZA NEI DETTAGLI
Un complemento di design come l'alzante
scorrevole Minima crea un continuum tra
interno ed esterno lasciando spazio alla luce
con qualità e sicurezza. Un'accurata pulizia
del serramento consente di mantenere a lungo
l'aspetto estetico e funzionale.
www.finnovasrLit
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LA CRAE
LUNGIMIRANTE
DI ELENA FASSIO

LA MANUTENZIONE REGOLARE, CORRETTA E PROGRAMMATA DI INFISSI E SERRAMENTI PERMETTE
DI SALVAGUARDARNE LA BELLEZZA E LE FUNZIONALITÀ

Grandi aperture
vetrate, finestre
basculanti, classici

infissi regolari, ma anche
portoni d'ingresso o del
garage e persiane. Quando
nuovi materiali, come
alluminio e pvc, hanno
iniziato ad accompagnare il
legno nella costruzione degli
infissi, si è iniziato a parlare
di "manutenzione-zero".
Tuttavia, i serramenti di nuova
generazione, pur non avendo
bisogno di riverniciature
periodiche, richiedono
comunque una manutenzione
regolare e programmata,
servizio che, post vendita,
viene offerto da alcune
aziende, perché contengono
cerniere, serrature, parti
meccaniche e filtri che
vanno puliti in profondità e
controllati da esperti.
«Infissi, serramenti e
finestre moderni vengono
commercializzati già rivestiti
con prodotti di verniciatura ad
alto contenuto tecnologico in
grado di garantire un'ottimale
protezione del legno e una
durata del film di verniciatura
per molti anni - spiega il
serramentista Damiano
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PULIZIA ROTANTE
L'infisso basculante Prolux Swing
in pvc è pensato per ottimizzare
lo spazio e garantire massima
visibilità. La manutenzione e la
pulizia dell'infisso e del vetro
esterno sono rese più facili, veloci
e sicure, grazie alla rotazione
dell'anta su sé stessa fino a 170`.
www.oknoplast.it

IRRESISTIBILE SCORREVOLEZZA
Schüco LivIng Move è il sistema in pvc che permette di realizzare porte scorrevoli di grandi dimensioni
con eccellenti performance in termini di isolamento termico (fino a 1,1 W/(m2K) di trasmittanza), design
e ricircolo dell'aria, grazie alla microaerazione di 6 millimetri.
www.schuecopws.it
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LA CRAE
LUNGIMIRANTE
DI ELENA FASSIO

LA MANUTENZIONE REGOLARE, CORRETTA E PROGRAMMATA DI INFISSI E SERRAMENTI PERMETTE
DI SALVAGUARDARNE LA BELLEZZA E LE FUNZIONALITÀ

Grandi aperture
vetrate, finestre
basculanti, classici

infissi regolari, ma anche
portoni d'ingresso o del
garage e persiane. Quando
nuovi materiali, come
alluminio e pvc, hanno
iniziato ad accompagnare il
legno nella costruzione degli
infissi, si è iniziato a parlare
di "manutenzione-zero".
Tuttavia, i serramenti di nuova
generazione, pur non avendo
bisogno di riverniciature
periodiche, richiedono
comunque una manutenzione
regolare e programmata,
servizio che, post vendita,
viene offerto da alcune
aziende, perché contengono
cerniere, serrature, parti
meccaniche e filtri che
vanno puliti in profondità e
controllati da esperti.
«Infissi, serramenti e
finestre moderni vengono
commercializzati già rivestiti
con prodotti di verniciatura ad
alto contenuto tecnologico in
grado di garantire un'ottimale
protezione del legno e una
durata del film di verniciatura
per molti anni - spiega il
serramentista Damiano
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ESAUDIRE OGNI
DESIDERIO
Con I-tec Decor — in foto nella
versione in cemento grigio — è
possibile progettare le superfici
dei profili interni delle finestre per
abbinarle a mobili, pavimenti e
porte, grazie alla nuova tecnologia
di stampa digitale che riproduce
qualsiasi superficie o tema.
www.internorm.com

NUOVA FRONTIERA DEL PVC
Solaris non è solo una finestra, ma
un'esperienza che trasforma lo spazio
abitativo in un rifugio di luce. Linee pulite
e moderne, design sofisticato. I profili
in pvc estruso di classe A assicurano
resistenza anche nei climi più severi.
www.fossatiserramenti.it

LEGGEREZZA ED ELEGANZA
Fenix by Isolcasa è un sistema
evoluto, che associa performance
ed estetica, garantendo
resistenza, isolamento e durata
nel tempo. Spessori ridotti che
consentono alla luce di essere
protagonista. Elevati i valori di
isolamento termico.
www.isolcasa.it
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LA CRAE
LUNGIMIRANTE
DI ELENA FASSIO

LA MANUTENZIONE REGOLARE, CORRETTA E PROGRAMMATA DI INFISSI E SERRAMENTI PERMETTE
DI SALVAGUARDARNE LA BELLEZZA E LE FUNZIONALITÀ

Grandi aperture
vetrate, finestre
basculanti, classici

infissi regolari, ma anche
portoni d'ingresso o del
garage e persiane. Quando
nuovi materiali, come
alluminio e pvc, hanno
iniziato ad accompagnare il
legno nella costruzione degli
infissi, si è iniziato a parlare
di "manutenzione-zero".
Tuttavia, i serramenti di nuova
generazione, pur non avendo
bisogno di riverniciature
periodiche, richiedono
comunque una manutenzione
regolare e programmata,
servizio che, post vendita,
viene offerto da alcune
aziende, perché contengono
cerniere, serrature, parti
meccaniche e filtri che
vanno puliti in profondità e
controllati da esperti.
«Infissi, serramenti e
finestre moderni vengono
commercializzati già rivestiti
con prodotti di verniciatura ad
alto contenuto tecnologico in
grado di garantire un'ottimale
protezione del legno e una
durata del film di verniciatura
per molti anni - spiega il
serramentista Damiano
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PROFILI SQUADRATI
La linea Cocif Ethernal quadra, caratterizzata
da un profilo squadrato in pvc, offre un
equilibrio impeccabile tra design e modernità,
grandi prestazioni termiche (1.0 W/ (m2k) di
trasmittanza) e sicurezza avanzata.
www.cocif.com

ELEGANZA E FUNZIONALITÀ
Raffinati ed efficienti, le finestre
Primo sono in pvc, un materiale che
ha un costo contenuto, è termico in
modo naturale, durevole e richiede
una manutenzione basica, perché non
richiedono di essere riverniciate.
www.wisniowski.it

SICUREZZA
ED EFFICIENZA
Leggera, personalizzabile
e sicura, con certificazione
antieffrazione RC3 o RC4, la
porta d'ingresso ThermoCarbon
ha un battente in alluminio
spesso 100 mm, con un pannello
di riempimento in schiuma rigida
in poliuretano con valore di
trasmittanza termica fino a 0,47
W/(m2)(K), ideale per le case
passive e a bilancio energetico
positivo. www.hormann.it
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LA CRAE
LUNGIMIRANTE
DI ELENA FASSIO

LA MANUTENZIONE REGOLARE, CORRETTA E PROGRAMMATA DI INFISSI E SERRAMENTI PERMETTE
DI SALVAGUARDARNE LA BELLEZZA E LE FUNZIONALITÀ

Grandi aperture
vetrate, finestre
basculanti, classici

infissi regolari, ma anche
portoni d'ingresso o del
garage e persiane. Quando
nuovi materiali, come
alluminio e pvc, hanno
iniziato ad accompagnare il
legno nella costruzione degli
infissi, si è iniziato a parlare
di "manutenzione-zero".
Tuttavia, i serramenti di nuova
generazione, pur non avendo
bisogno di riverniciature
periodiche, richiedono
comunque una manutenzione
regolare e programmata,
servizio che, post vendita,
viene offerto da alcune
aziende, perché contengono
cerniere, serrature, parti
meccaniche e filtri che
vanno puliti in profondità e
controllati da esperti.
«Infissi, serramenti e
finestre moderni vengono
commercializzati già rivestiti
con prodotti di verniciatura ad
alto contenuto tecnologico in
grado di garantire un'ottimale
protezione del legno e una
durata del film di verniciatura
per molti anni - spiega il
serramentista Damiano
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UNA COLLEZIONE ESCLUSIVA

È nataVeka Spectral di Veka (www.veka.it), la
superficie soft touch che si adatta a ogni stile di
abitazione, infatti, questo speciale rivestimento
regala una straordinaria, sorprendente e piacevole
sensazione non solo alla vista, ma soprattutto al tatto
- il serramento, infatti, presenta un aspetto setoso e
vellutato - e la collezione comprende una selezionata
scelta di colorazioni con una finitura ultramatt. Questa
finitura è disponibile e applicabile a tutta la gamma dei
modelli di profili per serramenti in pvcVeka. La varietà
della palette colori e le differenti tonalità cromatiche
disponibili sono frutto di un attento studio dei trend e
di ricerca applicata ai materiali e mantiene la garanzia
dei più alti standard qualitativi caratteristici di Veka.
Agenti atmosferici, inquinamento e sostanze aggressive
non condizioneranno l'estetica di questo rivestimento
né le sue performance, grazie all'elevata resistenza a
graffi e abrasioni. Qualità ed estetica si armonizzano
creando un prodotto unico; ciò permette ai colori e
alle superfici di Veka Spectral di rimanere attrattivi e
perfetti a lungo negli anni. Queste caratteristiche la
rendono la soluzione ideale per chi è alla ricerca di
una soluzione originale ed esclusiva, a chi desidera
un'estetica inedita unita a facilità di pulizia e durata nel
tempo. Le tonalità della collezione Spectral proposte
daVeka vestono il serramento di diversi colori: oltre al
bianco, sono disponibili finiture effetto legno e colori

pieni tinta unita, in grado di inserirsi e caratterizzare
ambienti ed edifici e di adattarsi non solo a uno stile
di tipo classico, ma anche ad architetture di tipo più
contemporaneo. La superficie ultraopaca di Veka
Spectral esalta l'eleganza dei colori e li rende unici.
Si tratta di una tecnologia di alta qualità, che elimina
completamente i riflessi. La collezione di queste
uniche finiture viene costantemente aggiornata in
base alle tendenze e alla moda, per offrire ai clienti
la possibilità di scegliere tra una varietà di colori che
si prestano a ogni stile e gusto.Ad oggi, la collezione
colori Veka Spectral comprende I I tonalità.

1
Pagina

Foglio

   05-2024
10

www.ecostampa.it

16
21

71

Bimestrale

UNA COLLEZIONE ESCLUSIVA

È nataVeka Spectral di Veka (www.veka.it), la
superficie soft touch che si adatta a ogni stile di
abitazione, infatti, questo speciale rivestimento
regala una straordinaria, sorprendente e piacevole
sensazione non solo alla vista, ma soprattutto al tatto
- il serramento, infatti, presenta un aspetto setoso e
vellutato - e la collezione comprende una selezionata
scelta di colorazioni con una finitura ultramatt. Questa
finitura è disponibile e applicabile a tutta la gamma dei
modelli di profili per serramenti in pvcVeka. La varietà
della palette colori e le differenti tonalità cromatiche
disponibili sono frutto di un attento studio dei trend e
di ricerca applicata ai materiali e mantiene la garanzia
dei più alti standard qualitativi caratteristici di Veka.
Agenti atmosferici, inquinamento e sostanze aggressive
non condizioneranno l'estetica di questo rivestimento
né le sue performance, grazie all'elevata resistenza a
graffi e abrasioni. Qualità ed estetica si armonizzano
creando un prodotto unico; ciò permette ai colori e
alle superfici di Veka Spectral di rimanere attrattivi e
perfetti a lungo negli anni. Queste caratteristiche la
rendono la soluzione ideale per chi è alla ricerca di
una soluzione originale ed esclusiva, a chi desidera
un'estetica inedita unita a facilità di pulizia e durata nel
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daVeka vestono il serramento di diversi colori: oltre al
bianco, sono disponibili finiture effetto legno e colori

pieni tinta unita, in grado di inserirsi e caratterizzare
ambienti ed edifici e di adattarsi non solo a uno stile
di tipo classico, ma anche ad architetture di tipo più
contemporaneo. La superficie ultraopaca di Veka
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PVC Forum Italia, +1,5% le vendite di serramenti
in PVC nel 2023
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4C8 .1B1 -.'a p  e post consumo (dunque
i15C%) p ovPngcno da p'nf f destra e:
p-odott co 'e"at'.
Dal 2000 nell'ambito di ViDn l~~t~..~::t~' '.ririïä:;:, Y::;.::; :.;-. :ia .:.:::: 
e ora VinylPlus, sono state riciOla'xla0
milioni di tonnellate di PVC derivanti d4
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ERRATA CORRIGE
All'interno del Primo Piano "Evoluzione e attese sugli incentivi in edilizia",
pubblicato nel numero di marzo 2024, segnaliamo un errore nel box
"Ripristinare cessione del credito" dedicato a VEKA Italia (pag. 46). Fra i
prodotti più rappresentativi è stata inserita la dicitura "Softline 75" (errata),
invece di "SOFTLINE76 (corretta). Ce ne scusiamo con i lettori e con i diretti
interessati.
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PVC Forum Italia, +1,5% le vendite di serramenti
in PVC nel 2023

fte attesa Ce 'd7ñ~'s c7mp eta, sono
stat d ffus dat d me'cato agg o nat
a o scc SC anno p oven ent, da 'annua,e
'acre ta ettettu a-a c a ï Gruppo Serramenti
e Avvolgibili d PVC Fcc um Ita a n
co ape az cne con e 10 az ende assoc ate
(Alphacan, Aluplast, Deceuninck,
Fin stral, QI+Siatemi/Gealan, Profine,
Rehau, Salamander¡Schüco e QI Sistemi/
Vekal cne ns eme rapp'esentano g a-
pa te de me'cato 'ta' a no d ' fe mento.
Mando a cuanto 'eso -oto, met' nea'
d PVC pe p of f nest'a Mmess' su
me'cato da e az ende assoc ate ne 2023
ommonte' enne 'o ad O t  16,8 m On Con
un`nc denza magg o'e de p'ot n anrn
(53,6i) ' spetto a. pe co at .Ne' ca co o
sono semp 9 esc Ls p'of pe -s and
ment'e Sono c omp'es. que. 7e' f nest'e
sc.o' evo àduce~do•'da._cquanftaLvu

un'tr f-est, a cannp'one (1,23 a 12'i8 nn),

pe' PVC to um tsu te'eooP'o ammo-ta'e
ad o t-e 2,8 m`'on d f nest'e ccn p of in.,,:.
PVC p'ocotte cne ego a 50.5/4'

~ ..tonne dte d te a .~  ~~~~~~~..~ .. .:.

C,gg ungendo a queste unita finestra
ancne que e'-rportate n Ita a da esterd;'
pot zzate n c ca 1,2 ,sn'en', "assocaz cne
st na cne ess va'ne-ile s a•Iv nel
2023 a m cn' tota d u" tà f nest a
n 3̀ JC con un co-- spet vc c o d'affa i
gene'ato va utato n c 'ca 2,1 m' azd'
c Pu'o. Va o' e cne Se ̂ fe' to a. u t mo
acqu 'en'e ' su te eooe esse -e c -atto
poco ade-ente a a eaità de me cato a
s fer sce cons de'ando quan`c ' evatc5.:
ca ENEA pe' P so'e vend te nrent'vate:
(s egga nume'o d feco'a o nd').
Cons de'andc cne PVC Fo um st ma ürï[:;:::'::';j:
me'..ato :-onnp ess'vo dec nf ss
c c_ 0C/,8 d un tà, ccrn:r'ende'lte
tJtt • Tate' . a`e'naty' ut zzat' pe'

p of f nest-a, s' a- va così a a sdp'a c tata
cucra ( n quant,tà) d . o t e 50% detenuta
CR. sP"amento 'n JV(_. "I a Costante P
cu'atu'a C'esc ta cei PVC neg ann de' va
sop'attuttoda'e sue ecce 'entp'op età n
te m n d' so amento te'mc-acustco e da
p" of cuo -acppo'to costo/o'estaz one ma è
a icne egata ad aspetti a'1.10 enta —v ene:
so'to '-P-ato co7ll:n ca'.C-. LU t• -no
L"anco d' V ny'P us 'Impegno e.] op o....:
pe - a soste-f:7.: tà de PVC, na "eg'st-ato  
re 2022 un r:c c o Comp esswo d' 8_3.266
ton ne-ate d' f ut n?VC p'oven e^t
da e d ves,e app cazon d'usc. D' queste, ;
4C8 .1B1 -.'a p  e post consumo (dunque
i15C%) p ovPngcno da p'nf f destra e:
p-odott co 'e"at'.
Dal 2000 nell'ambito di ViDn l~~t~..~::t~' '.ririïä:;:, Y::;.::; :.;-. :ia .:.:::: 
e ora VinylPlus, sono state riciOla'xla0
milioni di tonnellate di PVC derivanti d4
,~ refiliserra :~iï~l`:~.:..:..:..: .:. .:.::::.: .....:.. m,.. . :.. .:... :....:..: ... ...:::.:::::: ....-:......

El
o

1
Pagina

Foglio

   05-2024
12

www.ecostampa.it

16
21

71

Mensile

.

PVC Forum Italia, +1,5% le vendite di serramenti
in PVC nel 2023

fte attesa Ce 'd7ñ~'s c7mp eta, sono
stat d ffus dat d me'cato agg o nat
a o scc SC anno p oven ent, da 'annua,e
'acre ta ettettu a-a c a ï Gruppo Serramenti
e Avvolgibili d PVC Fcc um Ita a n
co ape az cne con e 10 az ende assoc ate
(Alphacan, Aluplast, Deceuninck,
Fin stral, QI+Siatemi/Gealan, Profine,
Rehau, Salamander¡Schüco e QI Sistemi/
Vekal cne ns eme rapp'esentano g a-
pa te de me'cato 'ta' a no d ' fe mento.
Mando a cuanto 'eso -oto, met' nea'
d PVC pe p of f nest'a Mmess' su
me'cato da e az ende assoc ate ne 2023
ommonte' enne 'o ad O t  16,8 m On Con
un`nc denza magg o'e de p'ot n anrn
(53,6i) ' spetto a. pe co at .Ne' ca co o
sono semp 9 esc Ls p'of pe -s and
ment'e Sono c omp'es. que. 7e' f nest'e
sc.o' evo àduce~do•'da._cquanftaLvu

un'tr f-est, a cannp'one (1,23 a 12'i8 nn),

pe' PVC to um tsu te'eooP'o ammo-ta'e
ad o t-e 2,8 m`'on d f nest'e ccn p of in.,,:.
PVC p'ocotte cne ego a 50.5/4'

~ ..tonne dte d te a .~  ~~~~~~~..~ .. .:.

C,gg ungendo a queste unita finestra
ancne que e'-rportate n Ita a da esterd;'
pot zzate n c ca 1,2 ,sn'en', "assocaz cne
st na cne ess va'ne-ile s a•Iv nel
2023 a m cn' tota d u" tà f nest a
n 3̀ JC con un co-- spet vc c o d'affa i
gene'ato va utato n c 'ca 2,1 m' azd'
c Pu'o. Va o' e cne Se ̂ fe' to a. u t mo
acqu 'en'e ' su te eooe esse -e c -atto
poco ade-ente a a eaità de me cato a
s fer sce cons de'ando quan`c ' evatc5.:
ca ENEA pe' P so'e vend te nrent'vate:
(s egga nume'o d feco'a o nd').
Cons de'andc cne PVC Fo um st ma ürï[:;:::'::';j:
me'..ato :-onnp ess'vo dec nf ss
c c_ 0C/,8 d un tà, ccrn:r'ende'lte
tJtt • Tate' . a`e'naty' ut zzat' pe'

p of f nest-a, s' a- va così a a sdp'a c tata
cucra ( n quant,tà) d . o t e 50% detenuta
CR. sP"amento 'n JV(_. "I a Costante P
cu'atu'a C'esc ta cei PVC neg ann de' va
sop'attuttoda'e sue ecce 'entp'op età n
te m n d' so amento te'mc-acustco e da
p" of cuo -acppo'to costo/o'estaz one ma è
a icne egata ad aspetti a'1.10 enta —v ene:
so'to '-P-ato co7ll:n ca'.C-. LU t• -no
L"anco d' V ny'P us 'Impegno e.] op o....:
pe - a soste-f:7.: tà de PVC, na "eg'st-ato  
re 2022 un r:c c o Comp esswo d' 8_3.266
ton ne-ate d' f ut n?VC p'oven e^t
da e d ves,e app cazon d'usc. D' queste, ;
4C8 .1B1 -.'a p  e post consumo (dunque
i15C%) p ovPngcno da p'nf f destra e:
p-odott co 'e"at'.
Dal 2000 nell'ambito di ViDn l~~t~..~::t~' '.ririïä:;:, Y::;.::; :.;-. :ia .:.:::: 
e ora VinylPlus, sono state riciOla'xla0
milioni di tonnellate di PVC derivanti d4
,~ refiliserra :~iï~l`:~.:..:..:..: .:. .:.::::.: .....:.. m,.. . :.. .:... :....:..: ... ...:::.:::::: ....-:......

El
o

1
Pagina

Foglio

   05-2024
12

www.ecostampa.it

16
21

71

Mensile



 

MAI GIO 2024 > MAGGIO 2024 > MAGGIO 2024 > MAGGIO 2024 > MAGGIO 2024 > MAGGIO 2024 > MAGGIO 2024 > MAGGIO 2024  > MAGGIO 

.

PVC Forum Italia, +1,5% le vendite di serramenti
in PVC nel 2023

fte attesa Ce 'd7ñ~'s c7mp eta, sono
stat d ffus dat d me'cato agg o nat
a o scc SC anno p oven ent, da 'annua,e
'acre ta ettettu a-a c a ï Gruppo Serramenti
e Avvolgibili d PVC Fcc um Ita a n
co ape az cne con e 10 az ende assoc ate
(Alphacan, Aluplast, Deceuninck,
Fin stral, QI+Siatemi/Gealan, Profine,
Rehau, Salamander¡Schüco e QI Sistemi/
Vekal cne ns eme rapp'esentano g a-
pa te de me'cato 'ta' a no d ' fe mento.
Mando a cuanto 'eso -oto, met' nea'
d PVC pe p of f nest'a Mmess' su
me'cato da e az ende assoc ate ne 2023
ommonte' enne 'o ad O t  16,8 m On Con
un`nc denza magg o'e de p'ot n anrn
(53,6i) ' spetto a. pe co at .Ne' ca co o
sono semp 9 esc Ls p'of pe -s and
ment'e Sono c omp'es. que. 7e' f nest'e
sc.o' evo àduce~do•'da._cquanftaLvu

un'tr f-est, a cannp'one (1,23 a 12'i8 nn),

pe' PVC to um tsu te'eooP'o ammo-ta'e
ad o t-e 2,8 m`'on d f nest'e ccn p of in.,,:.
PVC p'ocotte cne ego a 50.5/4'

~ ..tonne dte d te a .~  ~~~~~~~..~ .. .:.

C,gg ungendo a queste unita finestra
ancne que e'-rportate n Ita a da esterd;'
pot zzate n c ca 1,2 ,sn'en', "assocaz cne
st na cne ess va'ne-ile s a•Iv nel
2023 a m cn' tota d u" tà f nest a
n 3̀ JC con un co-- spet vc c o d'affa i
gene'ato va utato n c 'ca 2,1 m' azd'
c Pu'o. Va o' e cne Se ̂ fe' to a. u t mo
acqu 'en'e ' su te eooe esse -e c -atto
poco ade-ente a a eaità de me cato a
s fer sce cons de'ando quan`c ' evatc5.:
ca ENEA pe' P so'e vend te nrent'vate:
(s egga nume'o d feco'a o nd').
Cons de'andc cne PVC Fo um st ma ürï[:;:::'::';j:
me'..ato :-onnp ess'vo dec nf ss
c c_ 0C/,8 d un tà, ccrn:r'ende'lte
tJtt • Tate' . a`e'naty' ut zzat' pe'

p of f nest-a, s' a- va così a a sdp'a c tata
cucra ( n quant,tà) d . o t e 50% detenuta
CR. sP"amento 'n JV(_. "I a Costante P
cu'atu'a C'esc ta cei PVC neg ann de' va
sop'attuttoda'e sue ecce 'entp'op età n
te m n d' so amento te'mc-acustco e da
p" of cuo -acppo'to costo/o'estaz one ma è
a icne egata ad aspetti a'1.10 enta —v ene:
so'to '-P-ato co7ll:n ca'.C-. LU t• -no
L"anco d' V ny'P us 'Impegno e.] op o....:
pe - a soste-f:7.: tà de PVC, na "eg'st-ato  
re 2022 un r:c c o Comp esswo d' 8_3.266
ton ne-ate d' f ut n?VC p'oven e^t
da e d ves,e app cazon d'usc. D' queste, ;
4C8 .1B1 -.'a p  e post consumo (dunque
i15C%) p ovPngcno da p'nf f destra e:
p-odott co 'e"at'.
Dal 2000 nell'ambito di ViDn l~~t~..~::t~' '.ririïä:;:, Y::;.::; :.;-. :ia .:.:::: 
e ora VinylPlus, sono state riciOla'xla0
milioni di tonnellate di PVC derivanti d4
,~ refiliserra :~iï~l`:~.:..:..:..: .:. .:.::::.: .....:.. m,.. . :.. .:... :....:..: ... ...:::.:::::: ....-:......

El
o

1
Pagina

Foglio

   05-2024
12

www.ecostampa.it

16
21

71

Mensile

.

PRIMO PIANO

I

Valutazioni
e proposte

dalle aziende
di Federica Calà

Come riportato a chiusura della parte
introduttiva abbiamo coinvolto le

aziende (e ringraziamo quante ci hanno
risposto in tempo) per avere indicazioni

su quale sono oggi le proposte del
mercato riguardo gli alzanti scorrevoli e
quali accessori o altri sistemi è possibile

integrare a questi eleganti elementi
dell'involucro trasparente per renderli
non solo importanti "dettagli" estetici
verso la facciata e verso gli ambienti

interni, ma anche per renderli sempre
di più performanti da un punto di vista

della sicurezza e del controllo/protezione
dell'iraggiamente solare .

Domanda 1- È possibile integrare
sistemi di sicurezza/antieffrazione nelle

vostre soluzioni di prodotto?

Domanda 2 - Quali sistemi oscuranti è
possibile installare sui vostri sistemi a
protezione dell'irraggiamento solare?

Nelle pagine seguenti una panoramica di diverse soluzioni N
SERRAPAENTI DESIGNeCOMPONENTI
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Ampie aperture
con versatilità e stile
Elevate prestazioni di tenuta e isolamento

■
prestazioni tecniche eccellenti e una mo-

stra frontale ridotta rendono l'alzan-
te-scorrevole 5140 di AluK un riuscito mix di
funzionalità e stile. Con un'ampia apertura,
offre una luminosità ottimale e una vista moz-
zafiato sul panorama circostante. Questa se-
rie è stata progettata per consentire la costru-
zione di infissi di qualità, di dimensioni e pe-
si importanti con particolare attenzione alle
caratteristiche di permeabilità all'aria, tenu-
ta all'acqua, prestazioni termiche, acustiche e
antieffrazione. La movimentazione delle an-
te avviene tramite l'azione di un sistema a le-
va di grandi dimensioni che mediante tiranti

MARCO FALEZZA
Marketing Manager di Aluk

Domanda 1 - Gli infissi in alluminio
sono già noti per la loro funzionalità
e resistenza alle effrazioni,
garantendo il massimo livello di
sicurezza grazie alla robustezza
e alla flessibilità di questa lega
metallica. Utilizzando alluminio e
vetro antieffrazione per le finestre,
insieme a sistemi di protezione
aggiuntivi contro scardinamenti e
smontaggi, otteniamo un elevato
grado di resistenza che rende
estremamente difficile per i
malintenzionati entrare in casa.
Tutte le serie AIuK hanno
conseguito o stanno per ottenere
la certificazione almeno di classe
RC2, garantendo resistenza anche
contro tentativi di effrazione con

SERRAMENTI DESIGN eCOMPONENTI
GIUGNO2024

PRIMO PIANO
PRODOTTI E PRODUTTORI

e leveraggi, permette l'agevole sollevamen-
to e scorrimento delle ante stesse. Con le sue
eccellenti prestazioni tecniche risponde ade-
guatamente ai requisiti delle attuali norma-
tive relative all'efficienza energetica e all'edi-
lizia sostenibile, configurandosi come una so-
luzione utilizzabile in qualsiasi contesto resi-
denziale. In particolare, presenta una tenuta
all'acqua in classe E9OO (900 Pa), una per-
meabilità all'aria Classe 4 (600 Pa), una resi-
stenza al vento C4 (H/300 a 1600 Pa) mentre
la trasmittanza termica è di 1.21 W/m2K con
doppio vetro e di 0.86 W/m2K con triplo ve-
tro. La riduzione di circa un 20% del telaio in
vista, il nodo centrale di soli 44 mm e la pos-
sibilità di avere ampie vetrate movimentabi-
li grazie a un sistema di robusti carrelli, fan-
no in modo che lo scorrevole 5140 presenti
un aumento della luce del 10-15% rispetto ai
modelli precedenti. La versatilità di questo si-
stema si esprime poi nelle numerose soluzio-
ni costruttive disponibili in termini di configu-
razione e personalizzazione, sia sotto l'aspet-
to delle finiture, sia perla motorizzazione.

attrezzature semplici, Siamo
consapevoli dell'importanza della
sicurezza domestica e continuiamo
a lavorare per migliorare i nostri
prodotti anche sotto questo aspetto.

Domanda 2 - Le nostre soluzioni di
schermatura a bassa manutenzione
possono essere integrate in porte
e finestre, offrendo una scelta
sicura e ad alte prestazioni che può
migliorare l'aspetto e l'atmosfera
di qualsiasi edificio, Le persiane e
gli scuri AIuK sono progettati per
offrire una protezione eccezionale
contro gli agenti atmosferici esterni.
Realizzati in alluminio, questi
prodotti garantiscono elevate
prestazioni in termini di resistenza,

robustezza e durabilità nel tempo,
rendendoli una scelta affidabile
per qualsiasi tipo di edificio. La
vasta gamma di finiture superficiali
disponibili consente inoltre di
adattare gli oscuranti all'aspetto
estetico dell'ambiente in cui sono
installati odi riproporre la finitura
degli elementi in sostituzione,

38

Grandi
specchiature
fluide
Sistemi declinabili in diverse
tipologie

'l sistema alzante di punta di ALsistem è il
T0PSlide160 UP che permette di realiz-

zare grandi specchiature senza rinunciare al-
la facilità e fluidità di manovra e utilizzo. Le
ottime performance termiche sono possibi-
li grazie all'utilizzo della poliammide a bassa
densità che permette di arrivare a un valore
Uw di 0,98 W/m2K con un valore di abbatti-
mento acustico da 40 Db. Il valore Uw è ot-
tenuto con vetri da Ug 0,5 W/m2K con cana-
lina termica da Psi 0,03 W/m K, mentre quel-
lo acustico con vetrocamera da 44 decibel, Il
sistema ha anche ottime prestazioni di tenu-
ta agli agenti atmosferici, con permeabilità
all'aria classe 4, tenuta all'acqua E1200 e resi-
stenza al vento C4. L'accessoristica del kit ba-
se permette di supportare ante da 330kg, pe-
so che può arrivare fino a 44 kg grazie ai car-
relli supplementari. Le sue caratteristiche lo
rendono il sistema idoneo in ambito Ecobo-
nus e, per venire incontro alle esigenze esteti-
che dell'architettura moderna, il sistema è di-
sponibile con il nodo centrale ridotto da soli
59 mm. Per chi vuole godersi il calore del le-
gno, nella gamma è presente anche l'alzan-
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te Top Sfide Wood 214A, che coniuga insieme
tecnica ed esteticadel legno. Entrambi i siste-
mi possono essere realizzati in svariate tipo-
logie: monovie, due vie con ante apribili, tre
vie con ante apribili, due vie con quattro an-
te apribili e le stesse con tipologie abbinate di
specchiature fisse ed ante apribili. Inoltre, ol-
tre alla soluzione di soglia standard da25mm,.
vi è anche la possibilità di utilizzare un binario
ribassato da 12mm per abbattere sempre di
più le barriere architettoniche.

IVANO DE SIMONE
Direttore Tecnico di ALsistem

Domanda 1- È possibile sostituire l'asta serratura
standard con una a ganci certificata RC2, aggiungendo
la massima sicurezza antieffrazione coniugata a un
design minimale senza sporgenze di perni ad anta
aperta. Per una maggiore sicurezza, è possibile
inserire anche dei sensori di allarme anti-intrusione.
Le prove su questa accessoristica hanno dato dei
risultati eccellenti: resistenza a 3000N di spinta con
martinetto idraulico, resistenza a carico dinamico di
50 kg su sette impatti in posizioni differenti dell'anta,
resistenza a scasso manuale per oltre 3 minuti.
Per dare maggiore stabilità alle ante da chiuse,
è possibile aggiungere anche un ulteriore kit di
antiscarrucolamento, migliorando così ulteriormente la
sicurezza del sistema.

Domanda 2 - I nostri sistemi possono montare due
tipologie di oscuranti integrati nel serramento: il primo
tipo è Easysun. Si tratta di un oscurante plissettato in
tessuto applicato su un profilo fermavetro dedicato.
In alternativa a Easysun, è disponibile il sistema
oscurante integrato all'interno del vetrocamera.
[oscurante può essere movimentato con meccanismi
di comando elettrici o manuali e ha il vantaggio,
rispetto a un oscurante tradizionale, di non dover
essere pulito e di essere protetto dalle lastre del
vetrocamera da rottura e deformazione derivanti
da agenti atmosferici, urti o dall'uso quotidiano.
Gli oscuranti elettrici possono essere completati

da pannellini
fotovoltaici per il
caricamento delle
batterie. Entrambi
i sistemi oscuranti
sono soluzioni
eleganti che
vengono incontro
all'esigenza della
schermatura
solare delle unità
abitative.

PRIMO PIANO
PRODOTTI E PRODUTTORI

Design, sostenibilità
e sicurezza declinate al PVC
In grado di rispondere a molteplici criteri di eccellenza

`• alzante scorrevole HSTSpazio Design,è lo scorrevole Daunia con profilo a vi-
sta ridotto del 50% per una maggiore lumi-
nosità e un design moderno. Con i suoi profi-
li ridotti, questo prodotto consente massima
estensione della superficie vetrata e assicura
un'estetica moderna e di design. È progetta-
to per finestre di grandi dimensioni ed ha una
portata di sicurezza di 300 kg. Le ampie ve-
trate che lo compongono scorrono con gran-
de praticitàeleggerezza e questa  una carat-

teristica data dall'anta apribile che, alzandosi
leggermente prima di scorrere, ne facilita l'a-
pertura e la chiusura. Grazie anche ai profi-
li pluricamera con rinforzo in acciaio zincato
da 2 mm e dai vetri camera basso emissivi da
28 a 44 mm, quest'alzante assicura eccellen-
ti performance di isolamento termo acustico
e di sicurezza. È, inoltre, configurabile a due o
quattro ante, con apertura destra o sinistra,
lati fissi e una grande varietà dimensionale
per ogni esigenza estetica e progettuale. Con
lo scorrevole parallelo Brillet Light invece si è
dato vita a una soluzione in grado di rispon-
dere a molteplici criteri di eccellenza. In esso
convivono bellezza, innovazione, efficienza,
leggerezza, durabilità e zero costi di manu-
tenzione. Brillet Light è il fiore all'occhiello in
casa Daunia ed è sinonimo d'innovazione ed
eccellenza perché grazie alla fibra di vetro, la
tecnologiaThermoFibra, elimina i vecchi rin-
forzi in acciaio azzerando i ponti termici così
da creare ottimi valori di isolamento termico.

MARENZA RUSSO
Marketing Corporate Strategy Director

Domanda 1- Assolutamente si.
Entrambi i prodotti lo consentono.
In più, l'utilizzo nel telaio del
rinforzo Fortex (rinforzo pieno di
pvc estruso rinforzato con cavi
di acciaio inglobati e coestrusi in
una struttura di PVC) nel sistema
Brillet, genera una incredibile
resistenza allo strappo della
ferramenta, notevolmente superiore
all'utilizzo del normale rinforzo
in acciaio (vuoto): la migliore
risposta contro i tentativi di furto!
Oltre alla possibilità di certificare
l'infisso in RC2, con le consuete
aggiunte di chiusure supplementari
antieffrazione, piastre antitrapano e
maniglie con chiavi, la ferramenta
che utilizziamo, Roto NX, consente
di allarmare il serramento con
particolari contatti magnetici

integrati nella ferramenta stessa.
Aspetto davvero innovativo,
oltre che unico nel suo genere,
è l'introduzione del concetto
di Finestra TilfSafe: sono stati
sviluppati particolari incontri
di sicurezza, che conferiscono
all'infisso, durante la ventilazione a
ribalta, un elevato livello sicurezza
antieffrazione. [infisso è certificato
in RC2a ribalta aperta!!!

Domanda 2 - Proteggere gli
infissi dalle intemperie, gestire
l'ingresso di luce e aria, dare un
tocco intramontabile all'esterno
dell'abitazione: gli oscuranti Daunia
sono sistemi fondamentali per
assicurare la durata degli infissi e la
funzionalità dei tuoi spazi. La linea
di oscuranti Diomedea, con tagli

a 45°  sul telaio e 90°  sulle ante, è
pensata per essere protagonista
della struttura architettonica della
casa. Realizzata con profili in lega di
alluminio, si presenta con un design
minimal dal fascino intramontabile,
ottima soluzione perla gestione
delle fonti luminose esterne e della
ventilazione,
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PVC Forum Italia, +1,5% le vendite di serramenti
in PVC nel 2023
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Espandere il piacere
domestico
Il giardino diventa un prolungamento della propria casa

L'alzante scorrevole HST476 di Deceu-
ninck è un sistema tradizionale per

grandi aperture.
Lo stile elegante e le caratteristiche tecniche
che io contraddistinguono hanno un solo sco-
po, quello di espandere il piacere domestico
di chi vi abita l'ambiente. La sua caratteristica
distintiva è la semplicità quale risultato del-
la studiata combinazione di funzionalità ed
estetica. Si integra perfettamente con ogni
stile architettonico, dal casolare alla villa,
dall'appartamento alla casa colonica e per-

mette di arredare gli interni mantenendo in-
variati i gusti personali. Quando si ha la ne-
cessità di chiudere grandi spazi, con il siste-
ma alzante scorrevole HST476 è possibile rea-
lizzare fino a quattro ante tutte scorrevoli allo
scopo di ottenere la massima luminosità, op-
pure scegliere per un'anta fissa minimal e la-
sciare spazio al vetro.
Con HS476 il giardino diventa un prolunga-
mento della propria casa; grandi vetrate che
si aprono alle terrazze, unendole agli spazi
indoor.
Il sistema ha soglia ribassata a 20 mm in al-
luminio a taglio termico per l'abbattimento
delle barriere architettoniche, in accordo alle
normative italiane più severe; permette quin-
di di eliminare gli sbalzi di temperatura e i ru-
mori per un elevato isolamento termico-acu-
stico, con tutto il piacere di una visione am-
pia degli esterni, anche da chiuso. Gli alzanti
scorrevoli Deceuninck sono riciclabili al 100%
e prodotti in modo sostenibile. Grazie all'im-
pianto di riciclaggio, l'azienda può riciclare le
nostre finestre in PVC almeno 8 volte, dando
loro una durata di almeno 300 anni. Ogni fi-
nestra non solo contribuisce al comfort della
vita di sceglie di acquistarla, ma ha anche un
impatto positivo sulla vita del proprio quartie-
re e del pianeta.

STEFANO POLI
Sales & Marketing Manager di Deceuninck

Domanda 1- Per noi di Deceuninck,
che siamo comunque sistemisfi e
produttore dei soli profili, possiamo
affermare che i nostri clienti
produttori di serramenti hanno la
possibilità d'integrare, anche a
questo alzante scorrevole HST476,
sistemi di sicurezza o antieffrazione
integrati,

Domanda 2- Lo stesso dicasi per
oscuranti, ll nostro sistema alzante
scorrevole può montare vetri fino a

SERRAMENTI DESIGN eCOMPONENTI
GIUGNO 2024

53mm di spessore vetraggio,quindi
ha la possibilità ad esempio dì
aggiungere schermature interne ai
vetri. Allo stesso modo si possono
montare cassonetti tapparella sia
manuali sia automatici utilizzando
ad esempio il nostro cassonetto
Protex oppure una tapparella e
il nostro sistema di cassonetto
restauro semplicemente a
sostituzione dell'attuale cassonetto,
in caso di ristrutturazioni non
invasive.

Linee
essenziali
ed eleganza
senza
tempo...
...in versione tutta vetro

Il riuscito equilibrio tra funzionalità, esteti-
ca e performance rende l'alzante AU-Glass

NiKita, la soluzione indicata per chi cerca
massima qualità ed eleganza. Progettato sul-
la base del tradizionale scorrevole alzante
in PVC, questa versione va incontro alle esi-
genze dei progetti architettonici esclusivi e
di grande impatto estetico. Le linee slancia-
te dei profili creano un'eleganza senza tem-
po e valorizzano lo stile dell'edificio. La leg-
gerezza del design è frutto di una progetta-
zione che ha permesso di ridurre le sezioni
in vista. La superficie vetrata aumenta lungo
tutto il perimetro del serramento, consenten-
do un maggiore ingresso di luce naturale, per
vivere in piena connessione con il paesaggio
circostante.
La versione AU-Glass va oltre ogni aspetta-
tiva per quanto riguarda il comfort offerto.
Nonostante i profili sottili e la riduzione delle
sezioni in vista, assicura un ottimo isolamen-
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to acustico e termico tale da potersi godere il
comfort in ogni condizione climatica. Permet-
te molteplici opzioni di apertura e configura-
zione per offrire sempre la migliore soluzione
nella gestione dello spazio. La massima liber-
tà progettuale va di pari passo con la resisten-
za e la solidità del sistema, in grado di soste-
nere ante di ampia dimensione con un peso
massimo di 400 kg.
Si dimostra versatile anche nello stile, grazie
alle possibilità di personalizzazione fornite
dai rivestimenti dal lato esterno in alluminio
nelle gradazioni di colore RAL e in qualsiasi
verniciatura o anodizzazione. All-Glass risul-
ta idoneo per interventi volti alla riqualifica-
zione energetica, in un'ottica di sostenibilità
ambientale. L'ottimo isolamento riduce i con-
sumi energetici legati a riscaldamento e raf-
frescamento e di conseguenza le emissioni di
CO2. Non si tratta solo di efficienza. Il lungo ci-
clo di vita del PVC e la possibilità di essere ri-
generato fino a sette volte fanno di All-Glass
una soluzione green e attenta all'ambiente.

RISPONDE L'AZIENDA

Domanda 1- Certamente, questo scorrevole vi
farà sentire completamente protetti e al sicuro
essendo dotato di un buon sistema di ferramenta
antiintrusione.

Domanda 2- Si, assolutamente, è passibile installare
all'alzante scorrevole All-Glass il nostro sistema
frangisole,

PRIMO PIANO
PRODOTTI E PRODUTTORI

Minimale in alluminio
Disponibile con innovativa, e durevole, finitura

Air Slide è l'innovativo
alzante scorrevole in

alluminio a marchio Korus.
Il sistema è stato progettato
dal nostro reparto interno di
ricerca e sviluppo, che dopo
un'analisi approfondita del
mercato scorrevoli, ha indi-
viduato e realizzato un serra-
mento minimale dalle eccel-
lenti performance. Il sistema
è realizzabile in tre diverse
soluzioni: con fisso minima-
le, con il fisso simmetrico, con le 2 o 4 ante
apribili. Tutte le tipologie presentano un no-
do centrale minimale di soli 35mm che, in-
sieme alle dimensioni ridotte dei profili, con-
tribuiscono a garantire la massima luminosi-
tà dell'ambiente interno. L'AirSfide, grazie a
una soglia ribassata a taglio termico, elimi-
na ogni tipo di barriera, formando uno spa-
zio continuo tra esterno e interno, diventan-
do così un vero e proprio elemento d'inte-
rior design. Grazie alla sinergia con Kromoss,
azienda leader nel comparto della verniciatu-
ra industriale, siamo in grado di offrire di serie
sull'intera gamma degli alzanti: finiture tex-
ture (RTX), l'innovativa gamma di vernici in
polvere goffrata in gradi dì soddisfare i più al-

ANDREA TORRE
Direttore commerciale di Korus

Domanda 1- L'integrazione di
sistemi di sicurezza è possibile
tramite il montaggio di vetri
"rnaggiorati' che offrono ottime
performance a livello acustico e
termico. Inoltre, è possibile inserire
contatti e cavo antifurto, utilissimi
per avvisare l'utilizzatore in casi
di effrazione. Gli alzanti scorrevoli
Air Slide e Air SlideWood, offrono
inoltre la possibilità di montare
il maniglione interno con mezzo
cilindro, oppure di installare sia
all'interno che all'esterno una
serratura passante.

ce

ti standard di resistenza meccanica e durabili-
tà, conferendo al tempo stesso un aspetto più
caldo di una finitura liscia nella stessa tonali-
tà; il trattamento anticorrosivo Seaside, ide-
ale nelle zone altamente industrializzate, nei
centri urbani e nelle località marine, grazie al-
la sua capacità di ridurre l'azione aggressiva
degli agenti atmosferici. Sulla base dell'alzan-
te Air Slide, è stata progettata la versione in
alluminio/legno denominata Air SlideWood,
che unisce alle proprietà dell'alluminio tutto il
calore del legno massello. Quest'ultimo offre
di serie una decina di finiture, tutte zero gloss,
in alternativa può essere comunque ordina-
to con finiture a campione, per accontentare
ogni esigenza.

Domanda 2 - Negli scorrevoli
alzanti, abbiamo la possibilità di
inserire veneziane interne al vetro,

che proteggono dall'irraggiamento
solare. Le tipologie maggiormente
utilizzate, sono quelle con comando
a corda, elettrica con batteria o
motorizzata, Dai dati di vendita,
emerge che la più usata delle 3, è
quella elettrica con batteria, che sì
può avere con diverse colorazioni
che vanno dal 9010 e al colore
argento, ai colori meno usati come
il giallo ed il verde. Tale tipologia
di veneziana può essere ordinata
anche con il telecomando a
distanza, soluzione molto utile per
facilitarne l'utilizzo.
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fte attesa Ce 'd7ñ~'s c7mp eta, sono
stat d ffus dat d me'cato agg o nat
a o scc SC anno p oven ent, da 'annua,e
'acre ta ettettu a-a c a ï Gruppo Serramenti
e Avvolgibili d PVC Fcc um Ita a n
co ape az cne con e 10 az ende assoc ate
(Alphacan, Aluplast, Deceuninck,
Fin stral, QI+Siatemi/Gealan, Profine,
Rehau, Salamander¡Schüco e QI Sistemi/
Vekal cne ns eme rapp'esentano g a-
pa te de me'cato 'ta' a no d ' fe mento.
Mando a cuanto 'eso -oto, met' nea'
d PVC pe p of f nest'a Mmess' su
me'cato da e az ende assoc ate ne 2023
ommonte' enne 'o ad O t  16,8 m On Con
un`nc denza magg o'e de p'ot n anrn
(53,6i) ' spetto a. pe co at .Ne' ca co o
sono semp 9 esc Ls p'of pe -s and
ment'e Sono c omp'es. que. 7e' f nest'e
sc.o' evo àduce~do•'da._cquanftaLvu

un'tr f-est, a cannp'one (1,23 a 12'i8 nn),

pe' PVC to um tsu te'eooP'o ammo-ta'e
ad o t-e 2,8 m`'on d f nest'e ccn p of in.,,:.
PVC p'ocotte cne ego a 50.5/4'

~ ..tonne dte d te a .~  ~~~~~~~..~ .. .:.

C,gg ungendo a queste unita finestra
ancne que e'-rportate n Ita a da esterd;'
pot zzate n c ca 1,2 ,sn'en', "assocaz cne
st na cne ess va'ne-ile s a•Iv nel
2023 a m cn' tota d u" tà f nest a
n 3̀ JC con un co-- spet vc c o d'affa i
gene'ato va utato n c 'ca 2,1 m' azd'
c Pu'o. Va o' e cne Se ̂ fe' to a. u t mo
acqu 'en'e ' su te eooe esse -e c -atto
poco ade-ente a a eaità de me cato a
s fer sce cons de'ando quan`c ' evatc5.:
ca ENEA pe' P so'e vend te nrent'vate:
(s egga nume'o d feco'a o nd').
Cons de'andc cne PVC Fo um st ma ürï[:;:::'::';j:
me'..ato :-onnp ess'vo dec nf ss
c c_ 0C/,8 d un tà, ccrn:r'ende'lte
tJtt • Tate' . a`e'naty' ut zzat' pe'

p of f nest-a, s' a- va così a a sdp'a c tata
cucra ( n quant,tà) d . o t e 50% detenuta
CR. sP"amento 'n JV(_. "I a Costante P
cu'atu'a C'esc ta cei PVC neg ann de' va
sop'attuttoda'e sue ecce 'entp'op età n
te m n d' so amento te'mc-acustco e da
p" of cuo -acppo'to costo/o'estaz one ma è
a icne egata ad aspetti a'1.10 enta —v ene:
so'to '-P-ato co7ll:n ca'.C-. LU t• -no
L"anco d' V ny'P us 'Impegno e.] op o....:
pe - a soste-f:7.: tà de PVC, na "eg'st-ato  
re 2022 un r:c c o Comp esswo d' 8_3.266
ton ne-ate d' f ut n?VC p'oven e^t
da e d ves,e app cazon d'usc. D' queste, ;
4C8 .1B1 -.'a p  e post consumo (dunque
i15C%) p ovPngcno da p'nf f destra e:
p-odott co 'e"at'.
Dal 2000 nell'ambito di ViDn l~~t~..~::t~' '.ririïä:;:, Y::;.::; :.;-. :ia .:.:::: 
e ora VinylPlus, sono state riciOla'xla0
milioni di tonnellate di PVC derivanti d4
,~ refiliserra :~iï~l`:~.:..:..:..: .:. .:.::::.: .....:.. m,.. . :.. .:... :....:..: ... ...:::.:::::: ....-:......
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Nuovo senso dello spazio
Per ambienti in continuo dialogo tra indoor e outdoor

La nuova generazione di scorrevoli in allu-
minio Schüco ASE 60 e ASE 80.H1(High

Insulation) si distingue per un design pulito
ed elegante, combinato a performance d'ec-
cezione, per un'elevata flessibilità costrutti-
va. Progettati per fornire elevata trasparenza
agli ambienti, consentono la realizzazione di
aperture vetrate molto ampie. Grazie ai pro-
fili di anta estremamente snelli, gli scorrevo-
li Schüco ASE 60 e ASE 80.H1 massimizzano
la quantità di superficie vetrata, amplificando
l'apporto di luce naturale all'interno degli am-

NICOLA GEROMEL
PM Schüco Italia
Domanda 1- Gli scorrevoli
Schüco ASE SO e ASE 80,H1
si distinguono anche per le
prestazioni tecniche e perla
modularità costruttiva.
Specifiche componenti
antieffrazione non visibili
dall'esterno dell'edificio, inoltre,
garantiscono un grado di
sicurezza certificata fino al livello
RC3 per 1'ASE 80.H1 nella versione
alzante-scorrevole. L'utilizzo
della stessa componentistica
base perla realizzazione di
molteplici configurazioni di
apertura, infine, permette di
semplificare e velocizzare
il lavoro del serramentista,
riducendo significativamente i
tempi di lavorazione e montaggio
dell'infisso

SERRAMENTI DESIGN eCOMPONENTI
GIUGNO2024

bienti. Il montante centrale Design Line di so-
li 40 mm, inoltre, garantisce una visuale con-
tinua sul panorama esterno, merntre la soglia
a filo pavimento permette facilità di accesso.
Attraverso l'inserimento di specifiche tecno-
logie integrabili a scomparsa nei profili delle
ante, la movimentazione degli scorrevoli in al-
luminio Schüco ASE 60 eASE80.H1 è agevole
e sicura, anche in caso di specchiature molto
pesanti. Nella variante alzante-scorrevole dei
sistemi, ad esempio, un meccanismo di solle-
vamento supporta l'apertura del serramento,
mentre un dispositivo di ammortizzazione ne
facilitala chiusura. L'apparecchiatura Schüco
SmartStop, permette di rallentare in modo si-
curo ed efficace l'anta prima. che raggiunga la
parte finale del telaio fisso, mentre il meccani-
smo Schüco SmartClose ne consente l'inseri-
mento 'morbido', facile e preciso in posizione
di chiusura. Oltre all'utilizzo manuale, è possi-
bile movimentare automaticamente gli scor-
revoli grazie al sistema SchücoTipTronic Sim-
plySmart, i cui componenti vengono integrati
all'interno dei profili.

Domanda 2- L'unione tra gli
infissi in alluminio Schüco e le
soluzioni perla schermatura solare
contribuisce alla protezione dal
calore in estate e all'isolamento
termico in inverno degli ambienti,
Le tende frangisole a lamelle
sagomate sono perfettamente
integrabili con i serramenti e le
facciate Schüco, completando
con eleganza e discrezione edifici
dai diversi stili architettonici. Ad
esempio, grazie ai profili con nastri
di sollevamento e movimentazione
in poliestere, si possono inserire
senza soluzione di continuità nei
cappotti isolanti, per soddisfare
senza problemi le richieste sempre
più esigenti in fatto di isolamento
termico; possono essere installate
dunque in nuove costruzioni o

in ristrutturazioni, garantendo la
massima flessibilità applicativa.
Per ombreggiare grandi superfici
vetrate sono inoltre disponibili
teli tecnici esterni con guida
ZIP: grazie alla bordatura sono
particolarmente stabili anche
in caso di vento e si integrano
in modo ottimale in facciata
garantendo una perfetta protezione
dai raggi solari e impedendo
incidenze laterali della luce.

m

A prova di
futuro e alte
prestazioni
Soluzione completa
per facciate vetrate
dal pavimento al soffitto

I l sistema alzante-scorrevole MasterPatio
di Reynaers Aluminium combina estetica

pulita, design a prova di futuro e prestazio-
ni migliori della categoria. Questo sistema è
versatile e soddisfa i requisiti degli edifici pas-
sivi e, grazie al design coerente, si è aggiudi-
cato prestigiosi riconoscimenti internaziona-
li come il RedDotAward e l'Archiproducts De-
sign Award. I profili Reynaers Aluminium so-
no già prodotti da fonti energetiche a basse
emissioni di carbonio, ma con MasterPatio
la sostenibilità viene portata a un livello su-
periore. Le barrette isolanti riciclate e i meto-
di di produzione più efficienti hanno aiutato
a limitare l'impatto ecologico di questa solu-
zione affidabile e durevole. Il sistema è in gra-
do di raggiungere i livelli termici Uw della ca-
sa passiva e offre una tenuta all'acqua fino a
1200 Pa. È molto più di una semplice porta
scorrevole: grazie alle molteplici varianti di
apertura e alla compatibilità integrata con i
nostri sistemi per finestre e porte MasterLine
8 e di facciata continua ConceptWall, con Ma-
sterPatio è possibile realizzare una soluzione
completa per facciate vetrate dal pavimento
al soffitto. Sono possibili anche combinazioni
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con pannelli fissi, angoli apribili e ante di ven-
tilazione. Grazie ai supporti vetro brevettati
e all'hardware dedicato, MasterPatio si apre
e si chiude senza sforzo. Inoltre, ìl sistema al-
zante-scorrevole può essere combinato con
la tecnologia motorizzata per offrire il mas-
simo comfort. Le varianti con soglia bassa e
soglia zero consentono un'accessibilità senza
problemi per tutti gli utenti.

TOMMASO PIERACCINI
Country Manager Reynaers
Aluminium Italia

Domandai-
MasterPatio è
stato sviluppato
per offrire nelle
molteplici
configurazioni
Monorail, 2-rail, ad
angolo vetrato, con
serratura manuale
o motorizzata, con
soglia ad incasso,
bassa o zero,
ed è testato per

garantire i più alti valori di protezione dall'intrusione
raggiungendo una classe antieffrazione RC2. Inoltre,
è stato studiato per integrarlo a un sistema di
allarme completamente a scomparsa con l'intento di
soddisfare architetture minimaliste massimizzando
la trasparenza del vetro e il design delle ridotte
sezioni di alluminio in vista. L'integrazione dell'allarme
a scomparsa è possibile non solo nella specifica
soluzione antieffrazione, ma anche in quella standard
con possibilità di collegare il contatto magnetico con i
sistemi domotici, per sapere in qualunque momento e
da remoto lo stato di apertura o chiusura dell'anta. Ci
teniamo comunque a specificare che la prestazione di
antieffrazione di un serramento indica in realtà quanto
tempo il sistema possa resistere all'intrusione dei
malintenzionati. Per evitare quindi che il serramento
possa venire attaccato e quindi possibilmente
danneggiato si consiglia comunque di valutare sistemi
di protezione perimetrali per evitare appunto che i
malintenzionati raggiungano il serramento stesso.

Domanda 2 - Tutti i sistemi oscuranti in commercio
sono integrabili. Alcuni di questi, tipo i sistemi di
schermatura Renson, sono sviluppati proprio sui
nostri modelli per essere integrati alla perfezione.
Per quanto riguarda invece il comfort, MasterPatio è
l'unico sistema alzante-scorrevole ad avere un sistema
di zanzariera dedicato completamente a scomparsa
nel telaio.

PRIMO PIANO
PRODOTTI E PRODUTTORI

II protagonista
è il panorama
Disponibile in oltre 60 diversi colori di rivestimento

C■ 
iore all'occhiello della gam-

■ ma di prodotti VEKA e
premiato con il rinomato
Red Dot Design Award,
VEKAMOTION 82 Max
è la variante di design "a
tutto vetro" dell'innova-
tivo e compatto sistema
in PVC per serramenti al-
zanti scorrevoli, progettato
per grandi vetrate panorami-
che e per alloggiare carrelli di scor-
rimento ridotti che danno ampio spazio alla
luce. Grazie alla speciale anta fissa estrema-
mente sottile, infatti, aumenta ulteriormen-
te la superficie vetrata rispetto alla versione
standard, aggiungendo 7 cm in larghezza e 13
cm in altezza. Eccellenti l'isolamento termoa-
custico e il risparmio energetico grazie ai ve-
tri tripli fino a54mm, che permettono di rag-
giungere valori di trasmittanza Uwfino a 0,78
W/m2K. Il sistema VEKAMOTION 82 Max è
dotato inoltre di una soglia ideale anche per
l'abbattimento delle barriere architettoniche.

Disponibile in oltre 60 diversi colori di rive-
stimento, attraverso una collezione che spa-
zia dai colori pieni tinta unita ai metallizzati e
agli effetti legno, passando perla collezione
esclusiva VEKA Spectral con effetto vellutato
ultra-matta anche VEKAMOTION 82 Max può
essere corredato di un completo assortimen-
to di cartelline esterne in alluminio, per un de-
sign ancora più moderno e maggiore sicurez-
za,verniciabili in qualsiasi colore RAL.

GRAZIANO MENEGHETTI
Direttore Commerciale VEKA Italia
Domanda 1- Dalla selezione della
maniglia, all'utilizzo di ferramenta
e vetrazioni dedicate, fino alla

m

dotazione di apertura domotica
motorizzata, sul mercato è
disponibile una vastissima scelta
di complementi per l'integrazione
di sistemi di sicurezza su articoli
di punta come VEKAMOTION
82 Max. Oltre a ciò, la nostra
società specializzata nei sistemi
di domotica Texino, azienda
appartenente al Gruppo VEKA,
sta continuando costantemente a
sviluppare soluzioni nella direzione
di rendere la casa sempre più
confortevole e sicura.

Domanda 2 - Anche in questo
caso la scelta è molto ampia e i
nostri prodotti sono abbinabili a

tapparelle frangisole elettriche di
ultima generazione o qualunque
tipologia di sistema oscurante a
telo. Altra possibilità alternativa, sia
per la comodità di utilizzo sia per
la semplicità d'installazione anche
senza l'ingombro di cassonetti a
vista, sono le veneziane all'interno
del vetro, che possono essere
manuali o motorizzate. Quando i
sistemi oscuranti sono comandati
elettricamente, c'è inoltre il
vantaggio di renderli programmabili
e compatibili con i più comuni
dispositivi e assistenti vocali
dotati di intelligenza artificiale, per
rendere gli ambienti sempre più
funzionali e smart.

SERRAM ENTI DESIGN e COMPONENTI
GIUGN02024
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4,u üxmizw
Fensterbau-Frontale
torna al successo.
Mutazione in corso
La manifestazione tedesca ribadisce il suo primato non
solo come capacità di attrazione degli operatori mondiali
ma anche perla sua dimostrata capacità di riflettere le
mutazioni del mercato che interessano tutti i materiali
con cui vengono realizzati, lavorati e "accessoriati" i profili
finestra. Rispetto alle scorse edizioni, e alla concomitante e
meno presidiata Holz Handwerk dedicata alla lavorazione
del legno, l'internazionalizzazione della manifestazione ha
visto quest'anno emergere le aziende turche

di Piero Vitale

Il ritorno a marzo
dell'accoppiata fieristica
biennale Fensterbau-Holz
ha coinciso con il
massiccio ritorno a
Norimberga di visitatori
soprattutto internazionali

goopo la poco riuscita edizione estiva del
2022, il ritorno a marzo dell'accoppiata
fieristica biennale Fensterbau Frontale
- Holz Handwerk ha coinciso con il mas-

siccio ritorno a Norimberga di visitatori, soprattut-
to internazionali, e grandi aziende di produzione di
sistemi in PVC, ferramenta e macchine per la lavo-
razione dei profili. Però, sarebbe per noi un errore
pensare di essere tornati a quella sorta di "normali-

tà"degli anni passati; aquandosi diceva che Norim-
berga era la fiera principe del serramento in PVC e
quella di Monaco (il BAU) del serramento in metal-
lo. In questo senso il Fensterbau sta mutando, e per
rendersene conto bastava fare attenzione a chi e a
cosaveniva esposto negli stand presenti nei vari pa-
diglioni del Centro Esposizioni di Norimberga. Padi-
glioni in cui spiccavano molteplici spazi espositivi di
grande superficie (oltre i mille mq) frutto di investi-
menti milionari dominati, in termini di estensione, da
quelli definiti da Profine e Veka per il PVC, da Ma-
co per la ferramenta e dal Gruppo FOM Industrie
per le macchine di lavorazione. Ma, in generale, va
ribadito il ritorno con grande impegno sia finanzia-
rio che di personale delle maggiori holding - e non
- che animano il mercato internazionale dei sistemi
in PVC. Multinazionali che hannofattodacatalizza-
tore alle 321 aziende tedesche presenti, stavolta nu-
mericamente seguite non daquelle italiane (58) ma
da quelle turche (oltre 60), soprattutto orientate al-
la proposta/lavorazione di sistemi e serramenti finiti
in alluminio. Proposte dal design il più dellevolte di-
scutibile, ma dai costi annunciati decisamente com-
petitivi. Probabilmente anche per effetto della com-
binazione tra crisi dell'economia tedesca e montanti
difficoltà di quella cinese, le aziende turche sembra-
no poter ambire a sottrarre spazio in Europa a quelle
di altri Paesi. A cominciare da quelle cinesi - al Fen-
sterbau soprattutto raggruppate in due "collettive
perimetrali"- che, come operatori, ci sono sembrati
ben più attivi quali potenziali acquirenti in partico-
lare di macchine/ linee per la lavorazione dei profi-
li. Da sottolineare che profili e serramenti in allumi-
nio tradizionalmente presenti presso gli stand del-
le multinazionali polacche in questa edizione della
manifestazione sono stati esposti in bell'evidenza
pure negli stand di alcuni grandi sistemisti del PVC.

Presenti anche sistemi in alluminio
Sistemi minimali molto belli, prestazionali e già com-
mercializzati in alcuni Paesi. ma"... al momento non
destinati al mercato europeo- ci è stato sottolineato-.
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finestra. Rispetto alle scorse edizioni, e alla concomitante e
meno presidiata Holz Handwerk dedicata alla lavorazione
del legno, l'internazionalizzazione della manifestazione ha
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Norimberga di visitatori
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goopo la poco riuscita edizione estiva del
2022, il ritorno a marzo dell'accoppiata
fieristica biennale Fensterbau Frontale
- Holz Handwerk ha coinciso con il mas-

siccio ritorno a Norimberga di visitatori, soprattut-
to internazionali, e grandi aziende di produzione di
sistemi in PVC, ferramenta e macchine per la lavo-
razione dei profili. Però, sarebbe per noi un errore
pensare di essere tornati a quella sorta di "normali-

tà"degli anni passati; aquandosi diceva che Norim-
berga era la fiera principe del serramento in PVC e
quella di Monaco (il BAU) del serramento in metal-
lo. In questo senso il Fensterbau sta mutando, e per
rendersene conto bastava fare attenzione a chi e a
cosaveniva esposto negli stand presenti nei vari pa-
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perimetrali"- che, come operatori, ci sono sembrati
ben più attivi quali potenziali acquirenti in partico-
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nio tradizionalmente presenti presso gli stand del-
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I vari padiglioni
erano visivamente

dominati dagli spazi
espositivi di grande

superficie (oltre i
mille mq) frutto di

investimenti milionari
capitanati, in termini

di estensione, da
quelli definiti da

Profine e Veka per
il PVC e dal Gruppo

FOM Industrie
per le macchine di

lavorazione

In questa edizione è
stata Holz Handwerk
a presentare in alcuni
padiglioni anche
ampie superfici libere
(decisamente brutte da
vedere)

SERRAMENTI DESIGN e COMPONENTI
MAGGIO2024

DENTRO
LA NOTIZIA

Tuttavia, non è detto che tale strategia non possa
cambiare." Reticenze a parte, è indubbio che, a
seguito del mutamento dei mercati europei, la ma-
nifestazione va verso la declinazione dell'offerta in
base a funzioni e tecnologie applicate con soluzioni
proposte utilizzando profili di tutti i materiali. Pro-
posta di ampliamento che pure i gammisti dell'allu-
minio/acciaio dovrebbero cominciare a considerare
e presidiare a Norimberga. «Fensterbau Frontale

si è chiaramente affermata ancora una volta come
leader mondiale del settore fiera per finestre, porte
e facciate ed è stata il punto d'incontro centrale per
visitatori provenienti da tutto il mondo alla ricerca
degli ultimi temi di tendenza e soluzioni - ha dichai-
rato Elke Harreiß, direttrice Fensterbau Frontale,
NürnbergMesse-. Gli stand degli espositori, alcuni
dei quali davvero impressionanti, presentavano pro-
dotti interessanti, tra cui molte novità mondiali sia di
attori chiave che di start-up».
Soddisfazione motivata da dati complessivi delle
due manifestazioni che indicano l'arrivo di oltre
75.000 visitatori provenienti da112 Paesi che hanno
incontrato 973 espositori provenienti da 44 Stati e
attivamente discusso delle ultime tendenze nella
costruzione dì finestre, porte e facciate, nonché nel-
la lavorazione e lavorazione del legno. Necessario,
infine, ancora precisare che nei padiglioni occupati
dalle 329 aziende partecipanti ad Holz Handwerk gli
operatori professionali hanno numericamente solo
parzialmente sostituito la moltitudine di visitatori
visibilmente interessati al ̀ fai date" che ne hanno
caratterizzato l'affollamento pure dei corridoi nella
scorsa edizione. In questa edizione è stata questa
la manifestazione a presentare in alcuni padiglioni
anche ampie superfici libere (decisamente brutte da
vedere) probabilmente sia per gli effetti della crisi
economica del mercato tedesco (e austriaco) delle
costruzioni - in legno e non - sia per la mancanza
delle grandi multinazionali italiane SCM e Biesse e
dei loro brand. Del resto, era sufficiente assistere
ad alcuni convegni per rendersi conto di quanto e
come la recessione economica in atto in Germania
stia pesantemente condizionando anche il merca-
to delle costruzioni. Secondo InterConnection nel
2023 le costruzioni residenziali hanno registrato in
Germania un arretramento superiore al 16%, mentre
il mercato della finestra tedesco sarebbe sceso di 1,5
milioni di unità. •
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torna al successo.
Mutazione in corso
La manifestazione tedesca ribadisce il suo primato non
solo come capacità di attrazione degli operatori mondiali
ma anche perla sua dimostrata capacità di riflettere le
mutazioni del mercato che interessano tutti i materiali
con cui vengono realizzati, lavorati e "accessoriati" i profili
finestra. Rispetto alle scorse edizioni, e alla concomitante e
meno presidiata Holz Handwerk dedicata alla lavorazione
del legno, l'internazionalizzazione della manifestazione ha
visto quest'anno emergere le aziende turche

di Piero Vitale

Il ritorno a marzo
dell'accoppiata fieristica
biennale Fensterbau-Holz
ha coinciso con il
massiccio ritorno a
Norimberga di visitatori
soprattutto internazionali

goopo la poco riuscita edizione estiva del
2022, il ritorno a marzo dell'accoppiata
fieristica biennale Fensterbau Frontale
- Holz Handwerk ha coinciso con il mas-

siccio ritorno a Norimberga di visitatori, soprattut-
to internazionali, e grandi aziende di produzione di
sistemi in PVC, ferramenta e macchine per la lavo-
razione dei profili. Però, sarebbe per noi un errore
pensare di essere tornati a quella sorta di "normali-

tà"degli anni passati; aquandosi diceva che Norim-
berga era la fiera principe del serramento in PVC e
quella di Monaco (il BAU) del serramento in metal-
lo. In questo senso il Fensterbau sta mutando, e per
rendersene conto bastava fare attenzione a chi e a
cosaveniva esposto negli stand presenti nei vari pa-
diglioni del Centro Esposizioni di Norimberga. Padi-
glioni in cui spiccavano molteplici spazi espositivi di
grande superficie (oltre i mille mq) frutto di investi-
menti milionari dominati, in termini di estensione, da
quelli definiti da Profine e Veka per il PVC, da Ma-
co per la ferramenta e dal Gruppo FOM Industrie
per le macchine di lavorazione. Ma, in generale, va
ribadito il ritorno con grande impegno sia finanzia-
rio che di personale delle maggiori holding - e non
- che animano il mercato internazionale dei sistemi
in PVC. Multinazionali che hannofattodacatalizza-
tore alle 321 aziende tedesche presenti, stavolta nu-
mericamente seguite non daquelle italiane (58) ma
da quelle turche (oltre 60), soprattutto orientate al-
la proposta/lavorazione di sistemi e serramenti finiti
in alluminio. Proposte dal design il più dellevolte di-
scutibile, ma dai costi annunciati decisamente com-
petitivi. Probabilmente anche per effetto della com-
binazione tra crisi dell'economia tedesca e montanti
difficoltà di quella cinese, le aziende turche sembra-
no poter ambire a sottrarre spazio in Europa a quelle
di altri Paesi. A cominciare da quelle cinesi - al Fen-
sterbau soprattutto raggruppate in due "collettive
perimetrali"- che, come operatori, ci sono sembrati
ben più attivi quali potenziali acquirenti in partico-
lare di macchine/ linee per la lavorazione dei profi-
li. Da sottolineare che profili e serramenti in allumi-
nio tradizionalmente presenti presso gli stand del-
le multinazionali polacche in questa edizione della
manifestazione sono stati esposti in bell'evidenza
pure negli stand di alcuni grandi sistemisti del PVC.

Presenti anche sistemi in alluminio
Sistemi minimali molto belli, prestazionali e già com-
mercializzati in alcuni Paesi. ma"... al momento non
destinati al mercato europeo- ci è stato sottolineato-.
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Grandi trasparenze
per nuove forme dell'abitare

VEKAMOTION 82 MAX
colore VEKA SPECTRAL

sepiabraun ultramat

~~~~~~~~~~~~~~~~~~~~~~~~~~~~~~~

Che l'anta sia alzante o traslante i serramenti di grandi dimensioni sono diventati gli
elementi caratterizzanti del design contemporaneo dell'abitare, La chiusura che grazie
alle grandi dimensioni delle (pesanti) vetrate che la caratterizzano danno un senso di
continuità tra interno ed esterno, dovendo comunque garantire elevate prestazioni di
isolamento, sicurezza e funzionalità

di Federica Calò N uove esigenze di un abitare che richiede
sempre con maggior insistenza, il desi-
derio di un contatto più diretto, vicino e
costante con l'esterno, il fuori, l'outdo-

or dei propri spazi vissuti. Probabilmente il periodo
Covid ha fatto uscire prepotentemente questa esi-
genza soprattutto in un periodo che ha segnato la
storia in cui la libertà di uscita era limitata. Questa
condizione ha fatto si che tutti siamo stati costretti
a ricreare degli equilibri all'interno delle muradome-
stiche, che prima di quel momento venivano vissu-

te come un rifugio nel quale rientrare afine giorna-
ta. Con la pandemia tutti gli spazi, grandi e piccoli,
si sono per forza di cose trasformati nei luoghi vis-
suti a pieno, trasformati, mutati e adattati in base a
uno stile di vita che prevedeva lo svolgimento del-
le 24 ore giornaliere inetramente trascorsse all'in-
terno di un unico ambiente. Questo ha fatto si che
esplodesse quindi l'esigenza di avere, anche nel pic-
colo, degli spazi di sfogo, di intimità, di connessione
con l'esterno, con l'altro, con la natura e con l'artificio
che ci hanno sempre circondato. Da qui questo forte
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Fensterbau-Frontale
torna al successo.
Mutazione in corso
La manifestazione tedesca ribadisce il suo primato non
solo come capacità di attrazione degli operatori mondiali
ma anche perla sua dimostrata capacità di riflettere le
mutazioni del mercato che interessano tutti i materiali
con cui vengono realizzati, lavorati e "accessoriati" i profili
finestra. Rispetto alle scorse edizioni, e alla concomitante e
meno presidiata Holz Handwerk dedicata alla lavorazione
del legno, l'internazionalizzazione della manifestazione ha
visto quest'anno emergere le aziende turche

di Piero Vitale

Il ritorno a marzo
dell'accoppiata fieristica
biennale Fensterbau-Holz
ha coinciso con il
massiccio ritorno a
Norimberga di visitatori
soprattutto internazionali

goopo la poco riuscita edizione estiva del
2022, il ritorno a marzo dell'accoppiata
fieristica biennale Fensterbau Frontale
- Holz Handwerk ha coinciso con il mas-

siccio ritorno a Norimberga di visitatori, soprattut-
to internazionali, e grandi aziende di produzione di
sistemi in PVC, ferramenta e macchine per la lavo-
razione dei profili. Però, sarebbe per noi un errore
pensare di essere tornati a quella sorta di "normali-

tà"degli anni passati; aquandosi diceva che Norim-
berga era la fiera principe del serramento in PVC e
quella di Monaco (il BAU) del serramento in metal-
lo. In questo senso il Fensterbau sta mutando, e per
rendersene conto bastava fare attenzione a chi e a
cosaveniva esposto negli stand presenti nei vari pa-
diglioni del Centro Esposizioni di Norimberga. Padi-
glioni in cui spiccavano molteplici spazi espositivi di
grande superficie (oltre i mille mq) frutto di investi-
menti milionari dominati, in termini di estensione, da
quelli definiti da Profine e Veka per il PVC, da Ma-
co per la ferramenta e dal Gruppo FOM Industrie
per le macchine di lavorazione. Ma, in generale, va
ribadito il ritorno con grande impegno sia finanzia-
rio che di personale delle maggiori holding - e non
- che animano il mercato internazionale dei sistemi
in PVC. Multinazionali che hannofattodacatalizza-
tore alle 321 aziende tedesche presenti, stavolta nu-
mericamente seguite non daquelle italiane (58) ma
da quelle turche (oltre 60), soprattutto orientate al-
la proposta/lavorazione di sistemi e serramenti finiti
in alluminio. Proposte dal design il più dellevolte di-
scutibile, ma dai costi annunciati decisamente com-
petitivi. Probabilmente anche per effetto della com-
binazione tra crisi dell'economia tedesca e montanti
difficoltà di quella cinese, le aziende turche sembra-
no poter ambire a sottrarre spazio in Europa a quelle
di altri Paesi. A cominciare da quelle cinesi - al Fen-
sterbau soprattutto raggruppate in due "collettive
perimetrali"- che, come operatori, ci sono sembrati
ben più attivi quali potenziali acquirenti in partico-
lare di macchine/ linee per la lavorazione dei profi-
li. Da sottolineare che profili e serramenti in allumi-
nio tradizionalmente presenti presso gli stand del-
le multinazionali polacche in questa edizione della
manifestazione sono stati esposti in bell'evidenza
pure negli stand di alcuni grandi sistemisti del PVC.

Presenti anche sistemi in alluminio
Sistemi minimali molto belli, prestazionali e già com-
mercializzati in alcuni Paesi. ma"... al momento non
destinati al mercato europeo- ci è stato sottolineato-.
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desiderio di avere a disposizione un balcone, un ter-
razzo, un giardino, uno spazio aperto che ti permet-
teva di avere uno "sfogo" verso il mondo esterno. Le
ampie vetrate, giàdesiderate e volute nei progetti ar-
chitettonici più fortunati hanno letteralmente preso
la scena, diventandol'oggetto del desiderio di molti.

m

Un desiderio oggettivamente più costoso da soddi-
sfare che ha portato a valorizzare un nuovo concetto
di qualità progettuale basato su nuovi paradigmi del
progetto legati avalori im materiali come l'accessibi-
lità, cura, unicità, esperienza, flessibilitàe trasforma-
bilità. La diffusione dei mono o bilocali, scelta quasi
obbligata visti i tassi demografici della popolazione
composta principalmente dasingle e anziani a cau-
sa dei bassi tassi di natalità, rischia di essere sob bis-
satadalla richiesta di spazio e di comfort venuti pre-
potentemente alla ribalta. Progettare le abitazioni in
funzione dell'home working sarà sempre più richie-
sto alimentando una rivoluzione progettuale che non
riguarderà solo gli interni, ma anche gli esterni; le
facciate degli edifici, le cosiddette valvole di decom-
pressione tra dentro e fuori.

II trend "Open Door"
Partire da uno spazio esterno, come il terrazzo o il
giardino, e trasformarlo in una parte imprescindibile
della casa: questo è quanto viene chiamato trend
"Open Door"; trend che vede la casa dilatare i propri
confini ricercando nei progetti i metri quadri di spazio
esterno per rendere più confortevole il proprio am-
biente domestico. I serramenti di grandi dimensioni,
che occupano quasi l'intera parete, predominano
nei nuovi progetti in corso di realizzazione e anche,
per chi ne ha la possibilità, nelle ristrutturazioni, in
quanto consentono di ottenere una continuità an-
che visìsva tra l'esterno e l'interno. Grazie agli spazi
all'aperto l'abitare si completa e trova una nuova
dimensione, capace di valorizzare in un continuum
progettuale le stanze interne quanto gli spazi esterni,
in un dialogo incessante tra dentro e fuori. Il binomio
chiuso-aperto offre soluzioni intercambiabili per en-
trambi gli ambienti elo sconfinamento tra il "dentro"
e il "fuori"sì propone, perciò, come un'occasione per ì
progettisti di esplorare le infinite possibilità presenti.

Non solo estetica
Come è ben noto, esistono diverse tipologie di al-
zanti scorrevoli, di grandi dimensioni, a scomparsa
o tradizionali e ognuno di questi, oltre a fungere da
importante sorgente di luce naturale, è un rilevante
elemento estetico integrato nell'ambiente. L'aspetto
di questi serramenti tende sempre maggiormente a
rispondere ai gusti dei committenti che, nonostante
gli elevati pesi in gioco a cui si legano caratteristiche
meccaniche ben precise per i profili, desiderano
comunque avere profili "in vista" leggeri e minima-
li, per dare ampio spazio alla luce e infrangere ogni
confine fra interno ed esterno. La scelta del giusto
serramento deve, inoltre, tenere necessariamente
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Mutazione in corso
La manifestazione tedesca ribadisce il suo primato non
solo come capacità di attrazione degli operatori mondiali
ma anche perla sua dimostrata capacità di riflettere le
mutazioni del mercato che interessano tutti i materiali
con cui vengono realizzati, lavorati e "accessoriati" i profili
finestra. Rispetto alle scorse edizioni, e alla concomitante e
meno presidiata Holz Handwerk dedicata alla lavorazione
del legno, l'internazionalizzazione della manifestazione ha
visto quest'anno emergere le aziende turche

di Piero Vitale

Il ritorno a marzo
dell'accoppiata fieristica
biennale Fensterbau-Holz
ha coinciso con il
massiccio ritorno a
Norimberga di visitatori
soprattutto internazionali

goopo la poco riuscita edizione estiva del
2022, il ritorno a marzo dell'accoppiata
fieristica biennale Fensterbau Frontale
- Holz Handwerk ha coinciso con il mas-

siccio ritorno a Norimberga di visitatori, soprattut-
to internazionali, e grandi aziende di produzione di
sistemi in PVC, ferramenta e macchine per la lavo-
razione dei profili. Però, sarebbe per noi un errore
pensare di essere tornati a quella sorta di "normali-

tà"degli anni passati; aquandosi diceva che Norim-
berga era la fiera principe del serramento in PVC e
quella di Monaco (il BAU) del serramento in metal-
lo. In questo senso il Fensterbau sta mutando, e per
rendersene conto bastava fare attenzione a chi e a
cosaveniva esposto negli stand presenti nei vari pa-
diglioni del Centro Esposizioni di Norimberga. Padi-
glioni in cui spiccavano molteplici spazi espositivi di
grande superficie (oltre i mille mq) frutto di investi-
menti milionari dominati, in termini di estensione, da
quelli definiti da Profine e Veka per il PVC, da Ma-
co per la ferramenta e dal Gruppo FOM Industrie
per le macchine di lavorazione. Ma, in generale, va
ribadito il ritorno con grande impegno sia finanzia-
rio che di personale delle maggiori holding - e non
- che animano il mercato internazionale dei sistemi
in PVC. Multinazionali che hannofattodacatalizza-
tore alle 321 aziende tedesche presenti, stavolta nu-
mericamente seguite non daquelle italiane (58) ma
da quelle turche (oltre 60), soprattutto orientate al-
la proposta/lavorazione di sistemi e serramenti finiti
in alluminio. Proposte dal design il più dellevolte di-
scutibile, ma dai costi annunciati decisamente com-
petitivi. Probabilmente anche per effetto della com-
binazione tra crisi dell'economia tedesca e montanti
difficoltà di quella cinese, le aziende turche sembra-
no poter ambire a sottrarre spazio in Europa a quelle
di altri Paesi. A cominciare da quelle cinesi - al Fen-
sterbau soprattutto raggruppate in due "collettive
perimetrali"- che, come operatori, ci sono sembrati
ben più attivi quali potenziali acquirenti in partico-
lare di macchine/ linee per la lavorazione dei profi-
li. Da sottolineare che profili e serramenti in allumi-
nio tradizionalmente presenti presso gli stand del-
le multinazionali polacche in questa edizione della
manifestazione sono stati esposti in bell'evidenza
pure negli stand di alcuni grandi sistemisti del PVC.

Presenti anche sistemi in alluminio
Sistemi minimali molto belli, prestazionali e già com-
mercializzati in alcuni Paesi. ma"... al momento non
destinati al mercato europeo- ci è stato sottolineato-.
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in considerazione anche altri aspetti, come la loro
capacità di ottenere un significativo risparmio ener-
getico dei consumi e isolamento acustico, grazie alle
loro prestazioni. Allo stesso tempo, devono necessa-
riamente essere performanti dal punto di vista della
Sicurezza e dellaSostenibilità dei materiali, mantene-
do un equilibrato rapporto qualità-prezzo. Insieme
di caratteristiche che ne giustificano ampiamente i
maggiori costi rispetto ai tradizionali serramenti con
anta a battente. Insieme di fattori che determina an-
che "l'armonia generale" di questi serramenti elaloro
integrazione nell'ambiente. I materiali utilizzati per
la loro realizzazione vanno dai classici acciaio inox,
legno o bronzo (materiali che hanno una valenza
estetica indubbia legata al pregio dì questi metalli e
leghe) all'alluminio ed ai sistemi misti PVC/alluminio.
Non da sottovalutare sono i sistemi e gli "ingranaggi"
guidati da carrelli di scorrimento che ne permetto-
no la movimentazione, dato i pesi e le dimensioni
rilevanti. La ferramenta utilizzata è di fondamenta-
le importanza in quanto permette agili movimenti
anche in presenza di pesi e dimensioni importanti,
fino a 1.000 Kg e oltre 5 metri di lunghezza, che
gravano su carrelli e ruote realizzati spesso in leghe
di metalli autolubrificate che possono essere movi-
mentati manualmente o essere motorizzati. Negli
alzanti scorrevoli in generele ante vengono collocate
in posizione sfalsata l'una rispetto all'altra, in quanto
si trovano su due livelli differenti. Quando l'infisso
è chiuso, si trovano entrambe sulla soglia inferiore,
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facendo ìn modo che le guarnizioni si tocchino, ga-
rantendo l'isolamento interno. L'apertura, invece, è
determinata dalla rotazione del maniglione di aper-
tura che permette all'anta scorrevole di sollevarsi,
permettendo alla vetrata di scorrere. Si tratta di un
sistema di apertura ottimale per serramenti pesan-
ti, altrimenti non manovrabili. Inoltre, l'ingombro
minimo dì queste soluzioni (il cui telaio viene spesso
fatto parzialmente sparire nella muratura) lascia
ampia libertà all'arredamento della casa, senza alcu-
na limitazione nella disposizione degli arredi. È im-
portante che la parte vetrata sia realizzata con vetri
basso emissivi o selettivi e con telai a taglio termico,
capaci di creare una barriera termica con l'esterno,
rendendo queste vetrate adatte anche a edifici siti
in luoghi dal clima particolarmente rigido. Gli alzanti
scorrevoli nella versione a scomparsa eliminano il
problema dell'ingombro dell'anta a finestra aperta,
mostrandosi quindi perfetti anche per gli spazi mo-
desti di appartamenti e uffici di ridotte dimensioni.
La loro funzione salvaspazio è potenziata dall'uso di
telai visivamente sottilissimi, quasi invisibili, in favore
di grandi superfici vetrate con ampia visuale sull'e-
sterno. L'installazione di questo tipo di porte finestre
richiede l'esecuzione di opere murarie di modesta
entità per inserire il controtelaio.

Materiali e Tecnologie
Come accennato sul mercato si trovano alzanti scor-
revoli con profili di acciaio, legno, legno-alluminio,
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razione dei profili. Però, sarebbe per noi un errore
pensare di essere tornati a quella sorta di "normali-

tà"degli anni passati; aquandosi diceva che Norim-
berga era la fiera principe del serramento in PVC e
quella di Monaco (il BAU) del serramento in metal-
lo. In questo senso il Fensterbau sta mutando, e per
rendersene conto bastava fare attenzione a chi e a
cosaveniva esposto negli stand presenti nei vari pa-
diglioni del Centro Esposizioni di Norimberga. Padi-
glioni in cui spiccavano molteplici spazi espositivi di
grande superficie (oltre i mille mq) frutto di investi-
menti milionari dominati, in termini di estensione, da
quelli definiti da Profine e Veka per il PVC, da Ma-
co per la ferramenta e dal Gruppo FOM Industrie
per le macchine di lavorazione. Ma, in generale, va
ribadito il ritorno con grande impegno sia finanzia-
rio che di personale delle maggiori holding - e non
- che animano il mercato internazionale dei sistemi
in PVC. Multinazionali che hannofattodacatalizza-
tore alle 321 aziende tedesche presenti, stavolta nu-
mericamente seguite non daquelle italiane (58) ma
da quelle turche (oltre 60), soprattutto orientate al-
la proposta/lavorazione di sistemi e serramenti finiti
in alluminio. Proposte dal design il più dellevolte di-
scutibile, ma dai costi annunciati decisamente com-
petitivi. Probabilmente anche per effetto della com-
binazione tra crisi dell'economia tedesca e montanti
difficoltà di quella cinese, le aziende turche sembra-
no poter ambire a sottrarre spazio in Europa a quelle
di altri Paesi. A cominciare da quelle cinesi - al Fen-
sterbau soprattutto raggruppate in due "collettive
perimetrali"- che, come operatori, ci sono sembrati
ben più attivi quali potenziali acquirenti in partico-
lare di macchine/ linee per la lavorazione dei profi-
li. Da sottolineare che profili e serramenti in allumi-
nio tradizionalmente presenti presso gli stand del-
le multinazionali polacche in questa edizione della
manifestazione sono stati esposti in bell'evidenza
pure negli stand di alcuni grandi sistemisti del PVC.
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PVC e PVC-alluminio. Spesso sono perfettamente
combinabili con le varie soluzioni per l'oscuramento
e la protezione contro le zanzare, oltre a essere inte-
grati ai vari sistemi di sicurezza:
- "normale" con classico maniglione, vetro camera
stratificato interno ed esterno.

- blindato con possibile realizzazione e certificazione
con l'utilizzo di vetri certificati antieffrazione, mani-
glioni con serratura e cilindro europeo e ferramenta
idonea.

SERRAMENTI DESIGN e COMPONENTI
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Alcune aziende hanno realizzato anche apposite so-
glie per i diversi alzanti scorrevoli, proprio perché si
tratta di un sistema che corre lungo due binari diffe-
renti tendenzialmente a filo con il pavimento a terra
che cela il passaggio dell'incasso del binario. Molto
particolari e raffinate le soluzioni con infissi minimal
per degli scorrevoli tutto vetro con telaio a scompar-
sa e profili ultrasottìli o comunque dal profilo sottile.
Dati gli importanti pesi da movimentare, è sempre
più spesso offerta la possibilità di ricorrere ad ante
apribili motorizzate, integrate a motori silenziosi e
a scomparsa, comandabili con il telecomando, con
un semplice pulsante o integrati alla domotica. Una
breve puntulizzazione va a questo punto articolata
sulla differenza fra alzante e traslante. L'accenno
fatto alle soglie , infatti, necessariamente ci porta
a ricordare che l'alzante scorrevole ha l'anta mobi-
le che si sposta"sollevata" da terra per scorrere su
un binario, parallelamente all'anta fissa ma su un
piano diverso. In sostanza l'anta mobile si solleva di
qualche millimetro da terra e la vetrata scorre in una
linea parallela davanti all'altra. Anche sulla spinta del-
la possibilità (ora non più esistente) di poter offrire
ancora, grazie al Bonus barriere architettoniche, lo
sconto in fattura/cessione del credito, quasi tutti i
nuovi sistemi di alzanti scorrevoli permettono di
avere delle soglie ribassate praticamente allo stes-
so livello del pavimento, evitando così la creazione
di barriere architettoniche che fino a pochi mesi fa
ancora permetteva di accedere al 75% di detrazione
con l'opzione sconto/cessione. Tale possibilità ha di
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quella di Monaco (il BAU) del serramento in metal-
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rendersene conto bastava fare attenzione a chi e a
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rio che di personale delle maggiori holding - e non
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in alluminio. Proposte dal design il più dellevolte di-
scutibile, ma dai costi annunciati decisamente com-
petitivi. Probabilmente anche per effetto della com-
binazione tra crisi dell'economia tedesca e montanti
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sterbau soprattutto raggruppate in due "collettive
perimetrali"- che, come operatori, ci sono sembrati
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nio tradizionalmente presenti presso gli stand del-
le multinazionali polacche in questa edizione della
manifestazione sono stati esposti in bell'evidenza
pure negli stand di alcuni grandi sistemisti del PVC.
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fatto accelerato un processo tecnologico che negli
ultimi anni tendeva a massificare l'offerta di soglie di
scorrimento sempre più ri-abbassate per assecon-
dare i nuovi progetti architettonici che prevedevano
l'utilizzo di sole soglie afilo pavimento. Per questa
ragione gli alzanti scorrevoli sono la soluzione prefe-
rita anche dal punto di vista estetico. I sistemi scorre-
voli traslanti, invece, posseggono un'anta mobile che
quando è chiusa giace sullo stesso piano di quella
fissa, per questo motivo il sistema viene detto anche
complanare. Quando aperta, l'anta mobile scorre
parallelamente all'anta fissa dopo che si è spostata
all'interno, quindi verso l'utilizzatore, grazie a car-
relli e guide inferiori. Nei progetti è meno utilizza/
richiesta ma, comunque, presenta peculiarità so-
prattutto in termini di costo e impiego che tendono
a favorirne la scelta. Non potendo approfondire l'ar-
ticolato insieme di criteri progettuali, caratteristiche
e funzionalità con l'aiuto dei produttori di sistemi e
ferramenta abbiamo focalizzato l'attenzione su due
aspetti principali: la protezione contro l'effrazione e
la protezione solare. •
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•• finestre e lucernari

DROG ElIA
L'ARIA INDOOR
DI PAMELA PASTORE

MIGLIORARE LA QUALITÀ DEGLI AMBIENTI DI VITA ATTRAVERSO L'OTTIMIZZAZIONE DEI FLUSSI
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Nella progettazione
degli interni,
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naturale contribuisce
a creare un ambiente
domestico confortevole.
Questo principio abbraccia
una visione olistica del
benessere, che considera
gli aspetti fisici, emotivi e
sociali degli occupanti.
«Il ricambio dell'aria
all'interno di ambienti
confinati è obbligatorio
per legge, ma è soprattutto
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Camiz, scientific manager
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Italia -. Perché la
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efficace, è necessario che
l'operazione sia rapida e
potente, in modo che l'aria
fredda o calda proveniente
dall'esterno non abbia il
tempo di raffreddare o
riscaldare muri e pavimenti
durante il ricambio».
La ventilazione naturale
si basa sull'uso strategico
di aperture, quali finestre
e lucernari, nonché
sull'impiego sempre
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più diffuso di sistemi
domotici in grado di
regolare in autonomia
apertura e chiusura
dei serramenti. «Avere
finestre su fronti diversi,
possibilmente opposti, e
allo stesso tempo lasciare
continuità tra gli ambienti
di un appartamento
significa poter contare su
una possibile ventilazione
incrociata -, continua Camiz
- e se una delle due è un
lucernario, il meccanismo
appena illustrato viene
potenziato ulteriormente,
innescando un vero e
proprio "effetto camino":
l'aria entra da una finestra
verticale, si scalda, diventa
più leggera, tende a salire
e uscire da quella sul
tetto. Si crea, quindi, una
depressione che porta più
aria fresca a entrare dalla
finestra verticale e
così via. Il vantaggio della
ventilazione verticale sulla
"semplice" ventilazione
incrociata è che, mentre
quest'ultima dipende
molto dai flussi d'aria
esterni, la prima è più
"autoreferenziale", dato
che la stratificazione
dell'aria per densità
all'interno di un ambiente
avviene in ogni caso».
In fase di progettazione,
è importante considerare
alcuni accorgimenti per
favorire una corretta
ventilazione degli ambienti,
come evitare la disposizione
unidirezionale delle
finestre e privilegiare
invece la multidirezionalità
delle aperture. Questo
non solo contribuisce
al miglioramento del

movimento dell'aria, ma
rappresenta anche la tattica
ideale per massimizzare
l'illuminazione naturale e
soprattutto l'uniformità della
sua distribuzione. Inoltre,
è consigliabile evitare la
chiusura completa dei vani
scala mediante pareti e
porte, lasciandoli piuttosto
aperti per consentire il libero
scambio d'aria. Lo stesso
principio si applica alle
doppie altezze: è opportuno
considerarle attentamente,
specialmente se permettono
l'integrazione di finestre
posizionate sia a livello
superiore sia a livello
inferiore all'interno dello
stesso ambiente.
Infine, l'introduzione di
sistemi domotici facilita la
gestione della ventilazione
naturale in ambito domestico
e ne massimizza l'efficacia.
Grazie all'impiego di sensori
di qualità dell'aria e di
umidità, tali sistemi sono in
grado di regolare in maniera
automatica l'apertura e
la chiusura delle finestre
e dei lucernari, al fine di
ottimizzare i flussi d'aria
in base alle condizioni
ambientali.
«La ventilazione naturale
è fondamentale per il
benessere degli occupanti
e per avere un rapporto di
continuità con l'esterno, allo
stesso tempo, - conclude
Camiz - non bisogna
dimenticare il ruolo strategico
della ventilazione meccanica
controllata nel tenere sotto
controllo la qualità dell'aria
in termini di umidità, CO2,
sostanze volatili organiche
(VOC) e inquinanti/allergeni
di vario tipo».

case history

POESIA E TECNOLOGIA
Nella casa monofa.miliare di Glinzendorf, in
Austria, emerge un interessante connubio
tra tradizione e innovazione. La decisione
dell'architetto Andreas Etzelstorfer, dello
studio Backraum Architektur, di utilizzare una
struttura in legno non riflette solo una preferenza
personale, ma anche una scelta progettuale
consapevole e in linea con il paesaggio. I tetti a
capanna, caratteristica distintiva dello studio,
oltre a integrarsi perfettamente nel contesto
circostante, consentono un'illuminazione naturale
ottimale grazie alla posizione strategica delle
finestre Velux Ggl Integra elettriche, con apertura
a bilico, che favoriscono, inoltre, una ventilazione
efficace. L'implementazione di sistemi domotici
ne facilita la gestione. Le finestre, realizzate in
legno naturale, sono fornite di un sensore che
assicura la chiusura automatica della battente
in caso di pioggia. Inoltre, la barra di manovra e
ventilazione, collocata in alto, agevola l'apertura e
la chiusura della finestra anche in spazi ristretti.
La scelta progettuale, quindi, garantisce maggior
luce rispetto alle aperture sulla facciata, facilita
la ventilazione e dona un tocco estetico che
aggiunge poesia agli spazi abitativi.
www.velus.it
www.backraum.at FOTO DI ROMANA FÜRNKRANZ
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O CONTEMPORANEA
E PRESTANTE
La finestra in
pvc di Ravia Pro,
dotata di un'anta
di 92 millimetri di
spessore, superiore
ai tradizionali 78
millimetri, offre non
solo un impatto estetico
moderno, ma anche
prestazioni superiori in
termini di isolamento
termico e acustico.
www.finestrewnd.it

o

ARIA FRESCA DA REMOTO
Tutta la gamma di finestre Internorm è predisposta all'automazione in modo da ricambiare
l'aria negli ambienti. La tecnologia I-tec Connect consente di automatizzare e poter comandare
a distanza l'apertura ad anta ribalta per facilitare il recircolo dell'aria.
www.internorm.com
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GESTIONE SMART
Tramite comando vocale o un tocco dello smartphone, Velux App Control permette di aprire e chiudere
finestre, tende e tapparelle. Per monitorare temperatura, umidità e CO2 è possibile fare l'upgrade a
Velux Active with Netatmo. www.velux.it

o IMPRONTA GREEN
Il sistema per finestre
Schüco FocusIng
si distingue per
la trasmittanza
termica pari a
Uf = 1,1 - 1,2 W/m2K
con 5/6 camere dalla
geometria ottimizzata
e sezioni in vista del
telaio ultra sottili,
che soddisfano ogni
progettazione.
www.schuecopws.it
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OLTRE IL MONITORAGGIO
Homematic Ip Basic di Texino,
società del gruppo Veka, è più
di un monitor meteorologico.
Oltre al controllo dell'umidità e
dell'arieggiamento degli ambienti,
attraverso sensori meteorologici,
offre la possibilità di attivare
scenari domestici automatizzati.
www.texino.eu

INNOVAZIONE INVISIBILE
Installabili anche su infissi !Cavetto
già montati, i sensori wireless
mTronic si collegano ai principali
sistemi domotici e offrono un controllo
intelligente dell'ambiente, consentendo
di ottimizzare il comfort termico e
ridurre il consumo energetico.
www.navello.it
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CORRETTA
AERAZIONE
Con il sistema in
alluminio Schüco
Aw Ro 50, dotato
delle apparecchiature
Schüco SimplySmart
integrate sul
perimetro, è
possibile realizzare
lucernari fino a 4,5
metri quadrati, con
movimentazione
manuale o con motore
Schüco DriveTec.
www.schueco.com

COMFORT ELEVATO
WindAir è il sistema
di microventilazione
perimetrale per gli
infissi in pvc in grado
di garantire un corretto
ricircolo d'aria con una
minima dispersione di
calore. L'apertura di
6 millimetri lungo
tutto il perimetro si
attiva ruotando la
maniglia di 180° .
www.oknoplast.it

o
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MASSIMA LUMINOSITÀ
Progettati per migliorare il comfort
nelle mansarde, i serramenti Ftu-V US
sono realizzati con il sistema costruttivo
thermoPro, in grado di ridurre la
trasmittanza termica migliorando
l'efficienza energetica e aumentando
l'impermeabilità all'aria.
www.fakro.it

DESIGN MINIMALE
Il sistema Fos della linea
Ecodesign offre una
combinazione equilibrata
tra competenze tecniche,
ricerca di prodotto
e responsabilità
ambientale, grazie ai
profili realizzati con
materiali riciclati, che
garantiscono elevati
standard di performance.
www.isolcasa.it
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CONTROLLO INTELLIGENTE
Attraverso i sensori disposti vicino ai serramenti, il sistema d'automazione intelligente TaHoma di Dutrex
consente di regolare e monitorare costantemente l'apertura di porte e finestre anche a distanza tramite un
computer, tablet o cellulare. www.drutex.it

0

~ BENESSERE ABITATIVO
La microventilazione per serramenti
ad anta-ribalta BG Legno garantisce
comfort ambientale e un ricambio
d'aria continuo. In grado di aerare
con qualsiasi condizione atmosferica,
contribuisce a creare un microclima
sano e a prevenire formazioni di muffa.
www.bglegno.it
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R istrutturazione o nuova costruzione, i ser-
ramenti sono una delle parti essenziali
dell'involucro edilizio, insieme a tetto, pa-

reti e pavimenti. Indispensabili per far entrare luce e
aria, sono anche determinanti, al contrario, per non di-
sperdere calore dall'interno all'esterno e per isolare al
meglio gli spazi abitativi dal caldo estivo.
Se stiamo acquistando una casa di nuova costru-
zione, la tipologia di serramento sarà già stabilita a ca-
pitolato, ma importante è conoscere le proprietà dei di-
versi materiali e le loro prestazioni in termini di
isolamento. Inoltre, da sapere, è che spesso è possibile
cambiare in corso d'opera il senso di apertura di un ser-
ramento o di una porta finestra per esempio, secondo le
eventuali modifiche che vogliamo apportare nell'appar-
tamento rispetto a una distribuzione standard. Tutto di-

SEGUE A PAG. 54
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SISTEMI DI APERTURA
Funzionali, multipli
e con opzioni di sicurezza
Il sistema di apertura più comune per le fine-

stre è quello a battente, con una o più ante in-

cernierate al telaio sul lato verticale e apertura

verso l'interno. Coniugato al movimento a ribalta,

o vasistas, l'anta si apre anche in modo obliquo

verso l'interno con un raggio variabile, mentre ri-

mane chiusa sul lato inferiore; il vantaggio è che

è possibile aerare il locale senza necessità di

aprire totalmente l'infisso. Molte finestre e porte-

finestre hanno, di serie, il doppio sistema di aper-

tura: a battente e a vasistas, che è probabilmente

la soluzione più comoda.

I sistemi di scorrimento, ad alzante scorrevole

o complanare, sono i più utilizzati per le grandi

aperture vetrate verso giardini o terrazze, spesso

anche appesantite da vetri antieffrazione. Il fun-

zionamento prevede il sollevamento dell'anta

prima dello scorrimento laterale. Se l'apertura

scorrevole non è associata a un sistema alzante

(ha cioè dimensioni e un peso più contenuti che

non Io rendono necessario), può essere associata

anche un'apertura a ribalta.

La finestra a bilico, con l'anta che ruota verso

l'esterno su perni posti ai lati del telaio è invece il

modello più utilizzato nei lucernari posati in man-

sarde e sottotetti, perché, oltre a essere funzionale,

favorisce il ricambio d'aria per effetto camino.

2 / 10
Pagina

Foglio

   06-2024
52/61

www.ecostampa.it

16
21

71

Bimestrale



 

MAI GNO 2024 > GIUGNO 2024 > GIUGNO 2024 > GIUGNO 2024 > GIUGNO 2024 > GIUGNO 2024 > GIUGNO 2024 > GIUGNO 2024  > GIUGNO 

.

I ' ' Speciale finestre

1 / 10
Pagina

Foglio

   06-2024
52/61

www.ecostampa.it

16
21

71

Bimestrale

DE= P .P LA VOSTRA CAbA

SCHUCO PWSITALIA
IN SIM3IOSI CONI SERRAMENTI

ESISTENTI

Speciale finestre

Nato dall'esigenza di inserire serramenti in contesti architettonici
con infissi in alluminio già presenti per mantenere l'uniformità
stilistica, il nuovo sistema Schüco Symbiotic unisce le perfor-
mance isolanti del PVC, nel corpo e all'interno, alle caratteristi-
che estetiche dell'alluminio, utilizzato come finitura esterna.
L'alluminio, infatti, riveste anta e telaio con taglio a 45°  mediante
un meccanismo a clip dalle diverse texture e finiture.
II sistema permette di realizzare soluzioni ad anta singola o a
più ante e supporta vetri da 40 a 52 mm consentendo l'abbat-
timento acustico e una resistenza antieffrazione in classe RC2.
Il telaio ha cinque camere che assicurano alti livelli di isolamento
termico con valori di trasmittanza minimi garantiti a partire da
Uf=1.2 W/m2K, incrementabili attraverso l'introduzione di un
isolante interno nel rinforzo del telaio o adottando, in combina-
zione con l'isolante, un telaio maggiorato. Schüco Symbiotic,
inoltre, è stato progettato con tre livelli di guarnizione in EPDM.
L'infisso è caratterizzato da un design squadrato e minimale,
con una sezione in vista di telaio e anta pari a 110 mm oltre al
vetro (complanare rispetto alla superficie dell'alluminio).
Innumerevoli sono le finiture e i colori dell'infisso, disponibili sia
per la parte indoor in PVC sia per la cover esterna in alluminio,
quest'ultima personalizzabile con vernici a polvere o anodizza-
zione.
www.solluscopws.it

pende dallo stato di avanzamento dei lavori e dagli ac-
cordi presi con l'architetto e/o il costruttore.
In caso di ristrutturazione, due le alternative: cam-
biare le ante e la parte di telaio che le sorregge, cioè la
parte visibile del serramento, o sostituirlo integralmente.
Se la prima opzione è la più semplice (almeno in teoria),
comporta un cantiere più veloce e senza modifiche mu-
rarie, e costi inferiori, la seconda, al contrario, presuppone
un intervento anche sulla muratura esterna per la sosti-
tuzione del controtelaio, l'elemento cioè di connessione
tra la muratura e l'infisso.
Come tutte le operazioni che vanno a montare un ele-
mento nuovo (il telaio e le nuove ante) su un elemento
esistente (il controtelaio) è molto importante la precisione
dell'esecuzione: il controtelaio esistente deve essere ben
isolato ed essenziali saranno tutti quei pezzi speciali su
misura per adeguare soglie e davanzali, pena la presenza
di spifferi, o peggio, di infiltrazioni d'acqua.

SEGUE A PAG. 56

BONUS INFISSI 2024: n.
COME FUNZIONA?
Due i principali incentivi disponibili per chi desidera

sostituire infissi e serramenti: Ecobonus e Bonus casa.
Ecobonus 50% è destinato agli interventi volti a mi-

gliorare l'efficienza energetica degli edifici. Include la

sostituzione di infissi esterni, portoncini d'ingresso,
persiane, avvolgibili, cassonetti e scuri, purché la so-
stituzione sia contestuale a quella delle finestre. L'ali-

quota di detrazione per gli infissi e i serramenti è pari

al 50%, con un limite massimo dí spesa di 60.000 euro.

Bonus casa 50% è più ampio rispetto all'Ecobonus:

riguarda la ristrutturazione edilizia in generale. Permette
interventi di manutenzione straordinaria, restauro, ri-

sanamento conservativo o ristrutturazione edilizia, in-

clusa la sostituzione di infissi e serramenti. La detrazione
è del 50% su una spesa massima di 96.000 euro, di-
stribuita in 10 quote annuali.

COME
RISTRUTTURARE
LA CASA
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WnD - FINESTRE IN PVC
2 STILE MINIMAL E MICROVENTILA-
ZIONE INTEGRATA
Un design dal forte rigore geometrico evidenziato anche
dai fermavetro squadrati dalle linee nette, dal nodo cen-
trale ridotto e dalla maniglia posizionata al centro.
Il nuovo serramento in PVC Ravia Evo è stato progettato
a garanzia dell'isolamento termo-acustico (con valori Uw
fino a 0,81 W/m2K con canalina termica) per il raggiungi-
mento dell'ottimizzazione dei consumi energetici delle abi-
tazioni. Ciò è reso possibile grazie a una terza guarnizione
e al profilo da 76 mm — che consente di alloggiare vetro-
camere più pesanti e performanti — entrambi di serie.
Ravia Evo, così come gli altri modelli della linea, presenta
un meccanismo che consente l'apertura per la microven-
tilazione, in grado di consentire un ricircolo dell'aria all'in-
terno di casa senza tralasciare la sicurezza, che può rag-
giungere la classe RC1 e RC2.
La linea è disponibile sia come finestra sia come porta fi-
nestra con soglia ribassata 20 mm e la possibilità di
un'anta maggiorata con maniglie a cilindro passante, che
consentono di ottenere maggiore stabilità e sicurezza.

-Ét Fì e strewn CL.
2
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Guida ai materiali
Legno, alluminio, PVC, ma anche soluzioni miste che co-
niugano diversi materiali per l'interno e per l'esterno:
quali le differenze e le potenzialità?
■ Legno
Ottimo isolante termico e acustico, è un materiale natu-
rale che ha un'elevata capacità di arredare gli ambienti
e dona un piacevole senso di calore. Per gli infissi viene
generalmente utilizzato quello lamellare, composto da
più strati incollati e pressati, che assicura elasticità e
indeformabilità anche con il passare del tempo poiché
non si dilata e non si curva. Per inibirne la tendenza a
movimenti e invecchiamento si attuano processi di es-
siccazione e trattamenti con resine che lo rendono igni-
fugo, impermeabile e resistente ai raggi UV.
Diverse le essenze disponibili, tra cui pino, abete, fras-
sino, rovere e okoumè, e anche le finiture: vernici tra-
sparenti che ne evidenziano il colore naturale, laccatura
a poro aperto che ne lascia intravedere le venature, lac-
catura coprente colorata.
Alluminio

Indeformabile e durevole, non richiede quasi nessuna
manutenzione. Il difetto è che l'alluminio è un ottimo
conduttore di calore, percui è importante che gli infissi
siano a taglio termico se si sceglie questo materiale, ov-
vero che abbiano un sistema di camere interne riempite
con materiale isolante che interrompe la conduzione e
la dispersione del calore per evitare fenomeni di con-
densa d'inverno e di surriscaldamento d'estate.
L'alluminio ha un'ampia gamma di possibilità riguardo
l'estetica: può essere anodizzato, ossidato o verniciato
in tutti le colorazioni RAL, e può avere anche finiture ef-
fetto legno.
■ PVC
Anch'esso è un ottimo isolante termico e acustico con
una conducibilità molto bassa. I profili sono ottenuti per
estrusione, sono cavi e possono avere forme sagomate
in quanto è un materiale termoplastico, facilmente pla-
smabile se viene riscaldato. Isola da gelo, acqua e vento.

56

È resistente alle intemperie e non si rovina neppure con
piogge acide e salsedine; resiste all'abrasione, all'usura
e agli agenti chimici, ma dev'essere protetto dall'invec-
chiamento per effetto dei raggi UV, per questo viene ri-
finito con speciali vernici o con l'applicazione di pellicole
acriliche. Non necessita di particolare manutenzione, è
sufficiente la pulizia con un detergente neutro. Diverse
le finiture possibili: bianca, colorata oppure con pellicole
a effetto legno o texture materiche.
Ha contribuito sicuramente al recente successo dei serra-
menti in PVC, oltre alle prestazioni, il costo competitivo.

COME
RISTRUTTURARE
LA CASA
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Soluzioni miste
Per non rinunciare al calore del legno all'interno, ma ga-
rantire la durabilità e l'assenza di manutenzione all'e-
sterno, i sistemi misti possono essere la soluzione: legno
e PVC o legno e alluminio coniugano le proprietà dei
due materiali, minimizzandone i difetti.
. I vetri
Il vetro singolo ormai si trova solo in edifici molto vecchi
e non ancora ristrutturati; la legge italiana prevede, in-
fatti, l'obbligo di installare una vetrocamera. I sistemi
oggi più utilizzati sono costituiti da due lastre distanziate

da una canalina a creare un'intercapedine che serve a
migliorare l'isolamento termico e acustico. La camera
può essere riempita di aria, di gas Argon o Krypton. Se
l'aria garantisce un buon isolamento termico nelle zone
a clima mediamente caldo mantenendo alto il fattore so-
lare (cioè la capacità dei raggi del sole di attraversare il
vetro e di riscaldare gli interni), con il gas Argon le pre-
stazioni isolanti della vetrocamera aumentano, diminui-
scono però la trasparenza e il fattore solare; si tratta
della soluzione più utilizzata in zone pedemontane con
inverni abbastanza freddi. i

INTERNORM
a
 PVC EFFETTO CEMENTO

La stampa digitale permette di restituire le caratteristiche
fisiche ed estetiche del cemento sul profilo dei serra-
menti. Internorm ha applicato la tecnologia ai modelli
KF310, KF410 e KS430, tutti in PVC e PVC-alluminio,
per creare nuovi effetti grafici sul lato interno della fine-
stra. L'effetto cemento restituisce una superficie dalla
texture grezza che non influisce sulla resistenza e sulla
manutenzione del serramento.
,vww.internorm.com

3.'
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DEFAVERI
SOLUZIONE FILOMURO

Un monoblocco compatto e regolare con spalla da rasare
o da intonacare dello spessore di 100 o 70 mm, a ga-
ranzia di un più efficace taglio termico tra muro e infisso.
Studiato in risposta alle esigenze del cantiere, Inquadra
è realizzato con struttura in legno (OSB classe 3, prove-
niente da coltivazioni e non da deforestazione) e isolante
in EPS conforme ai requisiti CAM e viene assemblato
con appositi collanti e tramite un sistema meccanico di
staffe e rinforzi che lo rende stabile e non soggetto a
deformazioni.
La soluzione è stata dotata di un sistema per l'ancorag-
gio alla muratura concepita per la rasatura o l'intonaca-
tura in opera, a vantaggio dell'uniformità della finitura
tra facciata e mazzetta.
wv~

WISNIOWSKI
DURABILITA GARANTITA

Caratterizzati da profili per finestre Veka classificati in
classe A, le finestre in pvc Primo sono caratterizzate da
valori di trasmittanza termica molto bassi (0,76 W/m2K).
Secondo lo spessore del profilo in pvc, gli infissi possono
raggiungere la classe energetica A.
La profondità di installazione può essere 82, 76 o 70
mm e i telai disponibili a 7 o a 5 camere, la vetratura a
una o a due camere.
Il profilo della finestra è colorato in massa nelle tinte an-
tracite,. marrone, caramello e bianco, le guarnizioni sono
disponibili in tre colori (grigio, nero e caramello) e le ma-
niglie in alluminio hanno versioni con chiave e pulsante,
Secustic e SecuForte e modelli per portefinestre.
www.wisniowski.it

FAKRO
COME ILLUMINARE UNA MANSARDA

Un sistema costruttivo in grado di abbassare la trasmittanza
termica migliorando l'efficienza energetica della finestra e,
allo stesso tempo, di aumentare l'impermeabilità del serra-
mento all'aria, assicurando un migliore scarico della con-
densa.
Il serramento FTU-V U5 è realizzato con la tecnologia ther-
moPro abbinata al sistema di ventilazione V4OP per garantire
il ricambio d'aria anche a finestra chiusa. Inoltre, la doppia
vetrocamera U5 di cui è dotato è composta da tre vetri tem-
perati (di cui quello esterno basso emissivi) e due intercapedini
riempite con gas nobile cripto, che permettono al modello
FTU-V U5 di raggiungere un valore di trasmittanza termica
pari a Uw=0,97 W/m2K. Le performance energetiche di que-
sto serramento soddisfano i requisiti richiesti dalle normative
italiane per le zone climatiche del paese, fino alla classe F.
www.fakro.it
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FINSTRAL
PERSONALIZZAZIONE LATO INTERNO

I rivestimenti Inlay sono "inserti" che consentono di perso-
nalizzare il lato interno della finestra anche con superfici in
legno pregiato, ceramica o metallo, senza alcuna restrizione
nella scelta di caratteristiche funzionali e dotazioni aggiuntive
del serramento.
Su un unico profilo di supporto in alluminio possono essere
inseriti tutti I diversi materiali. Ora sono disponibili cinque
inserti in legno pregiato, cinque in metallo e dodici in cera-
mica; il supporto in alluminio può essere realizzato in una
tonalità a scelta tra gli oltre 250 colori per alluminio di Fin-
stral.
Inlay è disponibile per finestre a due ante e per porte scor-
revoli, ed è possibile dotare il telaio di una variante diversa
rispetto a quella dei profilo dell'anta.

nt

ALPAC
COME ISOLARE IL FORO FINESTRA

Alternativa evoluta del tradizionale controtelaio, il mono-
blocco Presystem è un sistema prefabbricato in polisti-
rene estruso che predispone l'alloggio dell'infisso inte-
grando l'elemento oscurante. La finitura del foro si
realizza con un unico intervento, semplificando le ope-
razioni di cantiere e diminuendo i rischi di errori. I valori
di trasmittanza termica della soluzione rispettano le nor-
mative più rigorose, soddisfacendo anche i parametri di
certificazioni energetiche come PassivHaus e CasaClima
Gold.
Declinabile in numerose varianti a se-
conda della tipologia di mura-
tura e della posizione del
serramento, il mono-
blocco viene proposto
su misura.
www.aipao.it
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OKNOPLAST
DESIGN SIMMETRICO

La posizione centrale della maniglia e il telaio a scom-
parsa (ovvero la possibilità di essere incassato nel muro)
favoriscono un aspetto simmetrico delle aperture e una
maggiore luminosità.
L'infisso in alluminio Titano Evo OC può raggiungere livelli
di trasmittanza termica Uw 0,77 W/m2K, le dotazioni in-
stallabili portano la sicurezza dell'infisso alla classe RC2
e le tre guarnizioni assicurano la tenuta nel tempo.
Diverse le finiture disponibili: da tonalità opache, metal-
lizzate fino a effetti legno; con l'ampia gamma RAL di
colori tra i quali scegliere.
www,oknoplast.it

EKU
'l ALLI\EAMENTO PERFETTO

Il miglioramento sotto il profilo dell'efficienza energetica
non può prescindere dall'attenzione alla sostenibilità e alla
salvaguardia dell'ambiente.
Perfektion Minimal 6005 è un serramento in alluminio con
il montante laterale di 58 mm e con particolari squadrette
(rosse) per la giunzione angolare del telaio e dell'anta che
permettono l'allineamento della battuta nell'angolo evi-
tando ogni possibile disassamento. La finitura rossa, otte-
nuta tramite processo di anodizzazione, assicura una mag-
gior resistenza alle corrosioni e durabilità nel tempo.
www.eku.it

60

Speciale finestre

NAVELLO
'' LEGNO CO\ ='ROTEZION\E ESTERNA
Una finestra ecosostenibile costruita utilizzando unicamente
legnami provenienti da foreste gestite in maniera responsa-
bile, vernici all'acqua e collanti privi di sostanze nocive, con
una protezione esterna in alluminio inattaccabile dagli agenti
atmosferici.
La finestra in legno Nembo viene costruita su
sonalizzata in forma e dimensioni,
con differenti sistemi di apertura e
con anta a ribalta con una forbice di
aerazione di 10-13 mm. Inoltre, la
versione 2.0 ha un battente in legno
maggiorato di 68 mm che consente
di installare vetri tripli con doppia ve-
trocamera, portando il valore di tra-
smittanza termica complessiva Uw =
0,99 W/m2K con vetro Ug = 0,6
W/m2K. Su questo modello è anche
possibile inserire il nuovo sistema an-
tieffrazione certificato RC2.
I meccanismi di chiusura hi-tech
adottano la finitura Silverlook-Evo by
Maico, una speciale sigillatura ap-
plicata su più strati composta da
nanocapsule integrate che,
sollecitate meccanicamente,
si aprono rilasciando so-
stanze che lubrificano la su-
perficie del metallo e riparano
eventuali graffi prima che
possano essere attaccati
dalla ruggine.
www.navello.it
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LA LUCE ZENITALE RISOLVE
LA NUOVA DISTRIBUZIONE
DEGLI AMBIENTI INTERNI
La trasformazione di una "vecchia" casa di famiglia a
Palermo in un attico moderno ha comportato una serie
di modifiche degli ambienti interni e reso possibile un
copioso ingresso di luce naturale dal tetto.
La casa è stata suddivisa in due appartamenti, separati
ma comunicanti, per permettere la convivenza di due
nuclei familiari, ognuno con la propria indipendenza.
La pianta originaria dell'appartamento prevedeva una
doppia esposizione, ma con la nuova suddivisione degli
spazi è stato necessario trovare una terza fonte di luce e
aria. Le finestre per tetti Velux, specifiche per coperture
piane, hanno rappresentato la soluzione: installate in
corrispondenza del corridoio, in bagno, in cucina e nel
nuovo studio del padrone di casa, hanno risolto il
problema della corretta circolazione dell'aria, della
ventilazione degli ambienti e della dispersione dei
vapori, creando interessanti giochi di luci e ombre.
Ve lux (www.velux.it)
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PROGETTARE

D SG\  v I \ I vALF
E ALTE PRESTAZIONI
Elementi chiave per il benessere e il design di ogni abitazione,
le finestre contemporanee puntano su strutture sottili che catturano
più luce, senza intaccare il potere isolante dei serramenti

di Paola l'ianroln

EFFETTO FRAMELESS
Con lo scorrevole in alluminio AS PD 75.HI Panorama Design di Schüeo Italia si ottengono nella stessa configurazione i

profili di anta a scomparsa nella muratura e la soglia a filo pavimento. Supporta vetrate fino a 3.500 mm di altezza e 800 kg

di peso, con un montante centrale di soli 35 mm.
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PRONTE A TUTTO
La struttura di Unika di Finnova, formata
da due sottili telai accoppiati di solo legno e
senza fermavetro, è ideale per una soluzione
"tutto legno". Il vetro è doppio o triplo, con la
possibilità di inserire lastre basso emissive,
gas argon e canaline a bordo caldo per ottenere
particolari prestazioni termiche.

serramenti di oggi, caratterizzati da cornici sem-
pre più sottili, sono ideali per vivere in ambienti
luminosi e ariosi, dove la bellezza del paesaggio
diventa parte integrante dell'esperienza abita-

tiva. L'architetto Elena Tomlenova, co-fondatrice
dello studio Archventil, ne descrive le potenzialità:
"Si possono sfruttare le grandi superfici vetrate per
amplificare la luminosità naturale degli interni, so-
prattutto se l'abitazione ha poche aperture, ma an-
che per creare un dialogo armonioso con l'esterno.
Sono soluzioni versatili, che sfumano il confine tra
dentro e fuori, aprendo la vista su panorami sug-
gestivi. In un appartamento in città moltiplicano
la luce e consentono di allargare lo sguardo sullo
skyline metropolitano; in una villa immersa nella
natura permettono di rimanere a contatto con il

LINEE SQUADRATE
Ravia EVO di WnD, disponibile sia come finestra sia come
porta finestra, è un serramento in Pvc dalla silhouette
essenziale. Oltre che per il design simmetrico e squadrato,
si nota per i fermavetro dalle linee nette, il nodo centrale
ridotto e la maniglia posizionata al centro.

VILLE&CASALI -83
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PROGE'f'l' \ R F,

PERSONALIZZABILE
Il sistema alzante scorrevole in Pvc Schüco LivingSlide Panorama Evolution di Schüco PWS Italia, oltre ad ambienti molto

luminosi e viste più ampie, permette la massima personalizzazione di dimensioni, configurazioni e finiture.

UNA FINESTRA
COMPLANARE
HF520 di
Internorm è un
modello in legno-
alluminio che
offre la perfetta
complanarità tra
telaio e anta. L'anta
in vetro consente di
realizzare finestre
apribili in legno-
alluminio che
sembrano vetrate
fisse, estremamente
lineari e minimaliste.

R4- VIII FRCASALI
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IL VETRO
AUMENTA
Il sistema scorrevole
in Pvc Vekamotion
82 Max è la variante
'a tutto vetro'
dell'innovativo
alzante scorrevole
di Veka. Grazie
all'anta fissa con
profili molto sottili,
aumenta la superficie
vetrata rispetto alla
versione standard,
aggiungendo 7 cm in
larghezza e 13 cm in
altezza.

TUTTO ALLUMINIO
Metropolis di Fossati Serramenti è una linea realizzata interamente in alluminio. Grazie al design del profilo unico con
anta ridotta, consente un'ampia superficie vetrata che riduce al minimo l'impatto visivo del serramento.

VILLEKCASALI-R5
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PROGETTARE

PASSAGGIO FACILE
Lo scorrevole alzante di
Diquigiovanni è disponibile
anche nella versione con cover
esterna in alluminio. Grazie alla
soglia particolarmente ribassata, il
passaggio risulta agevole e pratico.
Nella versione Panoramic l'anta
fissa è quasi a scomparsa.

paesaggio. Inoltre la trasparenza e la legge-
rezza visiva che caratterizza i serramenti più
moderni, conferiscono agli ambienti un'aura di
raffinata contemporaneità, che viene esaltata
dal design essenziale".
I nuovi prodotti nascono da una ricerca sui ma-
teriali, sulle performance tecniche e su un de-
sign visivamente molto leggero. Sui meccanismi
scorrevoli delle finestroture a tutta altezza, sem-
pre più facili da manovrare; o sulle soglie ribas-
sate, così da non ostacolare il passaggio. Per
i serramenti, la ricerca si focalizza anche sulle
guarnizioni, con l'uso di materiali all'avanguar-
dia come l'EPDM: una gomma sintetica, molto
usata nel settore automotive, cha ha un'ottima
resistenza agli agenti atmosferici, alla deforma-
zione meccanica e alle radiazioni UV.

TELAIO SNELLO
Yoko di BG Legno è
equipaggiabile con vetro
monocamera da 28 mm o
con vetro doppia camera
da 40 mm, senza variare
lo spessore dell'anta,
caratteristica che
consente di mantenere
la massima irradiazione
di luce e un efficiente
isolamento termico.
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IN ALLUMINIO E INVISIBILE
La finestra in alluminio Titano Evo Oc è stata eletta Prodotto dell'Anno 2024 nella categoria finestre per le eccellenti
prestazioni di isolamento termico e acustico, unite a un design visivamente molto leggero. "Da 30 anni Oknoplast
investe nello sviluppo di soluzioni all'avanguardia - spiega Giuseppe Bencivenga, riferimento dell'azienda per il
mercato italiano - e ha deciso da qualche anno di affiancare ai serramenti in Pvc i prodotti in alluminio, materiale
resistente, riciclabile e adatto a esigenze formali sempre più evolute. L'anta a scomparsa di Titano Evo Oc nasconde
il suo profilo nel telaio, aumentando la superficie vetrata. Il telaio stesso può essere incassato nella parete e il
serramento è praticamente invisibile dall'esterno."

LUCE ED
EFFICIENZA
ENERGETICA
Nella finestra in
legno e alluminio
City 2.0 di Navello,
il telaio scompare
per lasciare spazio a
un'anta tuttovetro.
Sia nella versione a
battente, sia in quella
scorrevole, aumenta
la quantità di luce,
senza compromessi
sull'efficienza
energetica.

VILLE&CASALI -S7
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PROFESSIONE SERRAMENTISTA

~Icl~ifnes it

ESPERIE\ZA E STRATEGIA,
BINOMIO VI\CE\TE
Adriana Del Longo Cinquant'anni di attività, dinamicità e reattività.

Un mix vincente che consente a Longato
Serramenti di rimanere competitiva in un mercato
molto incerto e sfidante

Il team di Longato Serramenti (al centro Riccardo Longato, amministratore delegato) in occasione dei festeggiamenti del cinquantesimo
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La storia di Longato Serramenti, come ci racconta l'amministra-
tore delegato Riccardo Longato, è in gran parte quella del fonda-
tore, suo padre Tiziano Longato, che nell'ottobre 1973 dopo qual-
che anno di lavoro in carpenterie locali apre una propria attività.
I primi sistemi che realizza sono le controfinestre, le inferriate
e i box doccia. Tutto esclusivamente in alluminio, materiale in-
novativo all'epoca del quale era esperto. Una piccola realtà arti-
gianale di cinque dipendenti che si occupavano del rilievo, della
produzione e dell'installazione.

Quando la prima importante svolta?
"A fine anni '80, quando mio padre iniziò a produrre i primi serra-
menti con profili in alluminio a taglio termico, un bel salto qua-
litativo. È questo il periodo in cui diventa a suo modo iconico
l'Iveco Daily con le scritte azzurre Finestre in alluminio Schuco'
con il quale batte incessantemente tutte le fiere locali della zo-
na. Inizialmente lavora in ambito residenziale, successivamente
anche per capannoni ed edifici commerciali e industriali. Siamo
negli anni '90 e in azienda comincia a entrare la seconda gene-
razione, con mio fratello Gianluca nel reparto produttivo. Inizia
anche la nostra fase di digitalizzazione, con l'utilizzo del com-
puter e dei primi configuratori di preventivi e distinte di taglio.
Un'innovazione che contribuisce a migliorare le nostre perfor-
mance nel flusso del lavoro e che ci consente di differenziarci
dai tanti competitor locali. Dopo alcuni annidi gavetta in officina
e nei montaggi, nel 2004 entro anch'io in azienda, interfaccian-
domi con i clienti e i fornitori. Nel 2007 un altro grande passo
per Longato: scommettiamo tutto su di noi affiancando al vec-
chio capannone, di 500 metri quadrati, con uno nuovo di 1500
metri quadrati"

Èm questo periodo che vi affacciate al mondo del pvc?
"Sempre nel 2007 acquistiamo i macchinari per la produzione
degli infissi in pvc Veka, riavvicinandoci ai clienti privati, che
avevamo un po' tralasciato per dedicarci soprattutto all'indu-
striale. Anticipando ancora una volta i tempi rispetto al boom
che ha poi avuto questo settore. La crescita non tarda infatti ad
arrivare non solo per le caratteristiche di questo materiale, ma
grazie anche alle detrazioni fiscali. La struttura aziendale, di
conseguenza, ha incominciato ad ampliarsi e per la prima volta
usciamo oltre i confini della nostra provincia. Nel 2013, al qua-
rantesimo della nostra attività, per rafforzare la presenza nella
zona apriamo un nostro show-room a Borgoricco che nel tem-
po riscontra un grande successo di pubblico. Nel 2017 abbiamo
demolito il vecchio capannone di 500 metri quadrati e costruito
l'attuale sede di 3 mila metri quadrati dedicato al pvc, e abbiamo
aperto un altro show-room a Padova. Nel 2020 siamo diventati
un'azienda ufficialmente industriale, quando purtroppo viene a
mancare nostro papà Tiziano. L'area produttiva viene ulterior-
mente espansa nel 2022 con l'acquisto di un capannone di 800
metri quadrati, dove abbiamo spostato il reparto dei serramenti
in alluminio."

63

La sede di Longato Serramenti, fondata
a Piombino Dese (PD) nel 1973

Diamo qualche altro dato sulla struttura e sui risultati rag-
giunti da Longato
'Consideri che 20 anni fa, più o meno quando sono entrato io,
chiudevamo il bilancio a quota 400 mila euro, la cifra che oggi
realizziamo in due settimane. Nel 2021 abbiamo raggiunto gli
8 milioni di euro e nel 2022, grazie alle agevolazioni fiscali,11
milioni e l'anno scorso 15 milioni. Quest'anno difficilmente ri-
usciremo a replicare questi numeri, ma puntiamo comunque
ad avvicinarci al fatturato dell'anno scorso"

Per raggiungere questi risultati, garantire elevate perfonnan -
ce in ogni ambito della vostra attività e proporre le migliori
soluzioni alla base ci devono essere dei professionisti alta-
mente preparati...
`La formazione e l'aggiornamento per noi sono una priorità
costante. Oggi abbiamo 50 dipendenti, ma si arriva ad oltre 80
considerando gli agenti di vendita e il supporto degli installa-
tori artigiani. Ogni 15 giorni organizziamo degli incontri for-
mativi per discutere dei budget, delle novità di prodotto o per
analizzare il mercato che ci circonda oppure sulle normative
in materia. Con gli installatori affrontiamo diverse tematiche
non solo dal punto di vista tecnico ma anche sull'importanza
del rapporto con il cliente. Gli incontri sono anche occasio-
ne di scambio di idee, e le criticità che possono emergere nel
flusso del lavoro diventano spunto di confronto per migliorare
le performance in ogni settore. A questo proposito da qualche
anno seguiamo il sistema di produzione Lean Production, che
consente di ridurre gli sprechi fino a eliminarli e mira alla qua-
lità totale nei processi produttivi"

In quale ambito si concentra maggiormente la vostra offerta,
e quali sono le soluzioni più richieste?
"Ínternamente con macchine e attrezzature tecnologicamen-
te avanzate per garantire alti standard qualitativi realizziamo
infissi in pvc, il 70% del nostro fatturato, utilizzando esclusi-
vamente profili Veka AG, e infissi in alluminio. La richiesta di
quest'ultimi è in crescita per lavori di fascia medio-alta, dove
prevalgono serramenti minirnali o finestre con anta a scom-
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In due stabilimenti produttivi adiacenti si realizzano infissi, scorrevoli in alluminio e pvc, portoncini d'ingresso, scuri e cassonetti tradizionali

Lo show room nella sede dell'azienda. Altre esposizioni sono
state aperte a Borgoricco (PD) e a Padova. A breve sarà
inaugurato uno spazio espositivo a Venezia Martellago

parsa. Siamo tra l'altro Premium partner Schuco. Nel pvc
puntiamo molto sulle finiture opache Veka Spectral. Il bianco
è il colore ancora molto richiesto, ma c'è domanda per finitu-
re scure come il nero antracite, varie scale di grigi, mentre è
meno ricercato l'effetto legno. Realizziamo anche scorrevoli,
portoncini d'ingresso, scuri e cassonetti tradizionali, mentre
ci rivolgiamo a fornitori per cassonetti monoblocco Alpac,
zanzariere, tapparelle, porte interne e blindate"

Chí è il vostro cliente e come avviene il primo contatto?
'Operiamo principalmente nel Nord Italia, e ci rivolgiamo so-
prattutto a privati e studi di progettazione che rappresentano
il 60% dei nostri clienti, mentre il 30% sono imprese di co-
struzioni e cantieristica e il 10% rivenditori locali. I contatti
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avvengono attraverso il passa parola, il sito internet, i canali
social, i nostri show-room, e le fiere e spot su tv locali. Il flusso
di lavoro è ottimizzato grazie all'impiego di un configurato-
re che sì interfaccia con le tempistiche dei nostri fornitori, e
dal momento della registrazione del contratto fa partire una
sorta di count-down che inizia con il sopralluogo di un nostro
tecnico per la ricerca della migliore soluzione, e in successio-
ne la produzione, la consegna del sistema con nostri mezzi,
per terminare con la posa in opera.
Oltre a una consulenza efficiente ed efficace, garantiamo un
servizio post-vendita che supporti il cliente per qualsiasi in-
tervento richiesto.'"

Identikit

Anno di costituzione: 1973
Località sede: Piombino Dese (PD)
Superficie settori azienda: produzione 2500 m2, uffici 500
m2, magazzino 700 m2, show room 430 m2, divisione allu-
minio 800 m2
Fatturato: 11 milioni di euro nel 2022, 15 milioni di euro nel
2023
Area di mercato: Nord Italia
Produzione interna: infissi, scorrevoli in alluminio e pvc,
portoncini d'ingresso, scuri e cassonetti tradizionali
Prodotti solo commercializzati: cassonetti monoblocco
(Alpac), zanzariere, tapparelle; porte interne, sistemi oscu-
ranti, porte blindate
Materiali impiegati: 30% alluminio: 70% pvc.
Tipologia clienti: 60% privato, studi di progettazione . 10%
rivendita e 30% imprese di costruzione
Tipologia di lavori: 30% nuove costruzioni/ampliamenti e
70% manutenzioni/ristrutturazioni

3 / 4
Pagina

Foglio

   08-2024
62/65

www.ecostampa.it

16
21

71

Mensile

.

PROFESSIONE SERRAMENTISTA

~Icl~ifnes it

ESPERIE\ZA E STRATEGIA,
BINOMIO VI\CE\TE
Adriana Del Longo Cinquant'anni di attività, dinamicità e reattività.

Un mix vincente che consente a Longato
Serramenti di rimanere competitiva in un mercato
molto incerto e sfidante

Il team di Longato Serramenti (al centro Riccardo Longato, amministratore delegato) in occasione dei festeggiamenti del cinquantesimo

62

1 / 4
Pagina

Foglio

   08-2024
62/65

www.ecostampa.it

16
21

71

Mensile



 

MAI STO 2024 > AGOSTO 2024 > AGOSTO 2024 > AGOSTO 2024 > AGOSTO 2024 > AGOSTO 2024 > AGOSTO 2024 > AGOSTO 2024  > AGOSTO 

Quindi la qualità del prodotto non basta?
"Sappiamo che il mercato del serramento è sempre più dinami-
co e selettivo. Il nostro obiettivo è quello di 'allenarci' nell'essere
competitivi e reattivi, e soddisfare le esigenze dei clienti che so-
no sempre più elevate: dai tempi per redigere il preventivo, alla
qualità del prodotto fornito, puntualità nella consegna ma non
solo, anche il post-vendita per noi si rileva fondamentale per un
buon passaparola. A questo servizio si dedicano dei tecnici che
intervengono su richiesta dando in questo modo continuità al
rapporto con il cliente."

Per quali interventi e ín quali ambiti operate maggiormente?
"Lavoriamo principalmente nel Nord Italia, prevalentemente per
clienti privati e studi di progettazione (60%) soprattutto per ri-
strutturazioni (60%), per effetto dei Bonus. Tuttavia, la tendenza
sta cambiando. Il nuovo che ha subito una forte frenata, anche
per l'aumento del prezzo delle materie prime, sta ripartendo sia
per la stretta sugli incentivi sia per gli obiettivi posti dalla diret-
tiva Case Green. Lavoriamo poi con le imprese di costruzioni e
cantieristica (30%) e rivenditori (10%) che chiedono il prodotto
fatto in Italia"

112024 è iniziato con un ulteriore stretta sugli incentivi, come
Io state affrontando?
lo consideriamo come un anno di assestamento, dov'è neces-
sario ricalibrare la struttura e gli investimenti in prospettiva.
Il 2024 è iniziato all'insegna dell'incertezza per via del blocco
improvviso del Bonus barriere 75% e della cessione del credito,
grazie alla quale già con il 50% avevamo acquisito davvero mol-
te commesse. Oggi siamo comunque decisamente soddisfatti
e ottimisti per il futuro in quanto stiamo mantenendo il bud-
get prefissato, con lo sguardo al 2025 per il quale abbiamo già
pianificato degli importanti investimenti a livello produttivo e
commerciale".

In uno scenario economico così incerto come si evolverà a vo-
stro avviso il mercato dei serramenti?
"Nel nostro settore si percepisce che si andrà verso la concentra-
zione in meno realtà, sempre più strutturate, solide e affidabili.
Noi puntiamo a rientrare in questa cerchia. Longato è un'azienda
storica, strutturata, dinamica e reattiva. Un mix direi vincente in
questo mercato. Nel corso degli anni abbiamo ampliato e diversi-
ficato l'offerta del ventaglio di soluzioni in pvc e alluminio, sele-
zionando la migliore tecnologia disponibile, materiali di qualità
e personale qualificato per rispondere alle richieste del merca-
to. Forti dell'esperienza maturata in cinquant'anni di attività nel
settore, dove la trasmissione del know-how da generazione in
generazione, il confronto costante con tutti i nostri collaboratori
e gli attori della filiera, unito a importanti investimenti, hanno
contribuito a consolidare la nostra credibilità e affidabilità".

Quali investimenti avete in calendario?
"Come accennato, tra quest'anno e l'anno prossimo investiremo
ancora a livello sia produttivo sia commerciale. Apriremo altri
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Villa realizzata con serramenti battenti 75 mm e scorrevoli ASE 67
Schuco, il particolare della foto rappresenta una facciata Schuco
FWS 60

show-room nel Nord Italia oltre a quelli già presenti nella provin-
cia di Padova nella sede a Piombino Dese di 250 metri quadrati,
a Borgoricco di 90 metri quadrati e a Padova centro di 90 metri
quadrati, a breve ne inaugureremo uno a Venezia Martellago di
300 metri quadrati. L'obiettivo nei prossimi due anni è di aprirne
altri due fuori regione. Nell'ambito produttivo l'anno scorso ab-
biamo acquistato una seconda saldatrice GRAF e nel 2025 inse-
riremo anche un centro di taglio GRAF Synergy. Stiamo inoltre
valutando un software per la gestione del magazzino e anche
un centro di taglio per i rinforzi in ferro in ambito pvc, mentre
nel reparto alluminio abbiamo un centro di lavoro e troncatrici
Emmegi piuttosto recenti. Puntiamo all'innovazione e alla so-
stenibilità, abbiamo infatti beneficiato delle agevolazioni fiscali
del Piano Transizione 4.0 e accederemo anche ai nuovi crediti
di imposta 5.0 per diventare un`impresa sempre più sostenibile"

La transizione ecologica è diventata una tematica centrale
nell'attuale panorama economico e industriale. Oltre al Piano
Transizione 5.0 quali sono le vostre azioni in ambito green?
"Ci impegniamo ad abbattere costi e sprechi in tutti i nostri set-
tori. Abbiamo anche partecipato a dei corsi specifici organizzati
da Colfert per individuare gli ambiti di miglioramento possibili.
Conformemente ai certificati CAM sulla dichiarazione di pro-
dotto, ai nostri fornitori restituiamo gli scarti di produzione che
vengono quindi riutilizzati, e a nostra volta chiediamo il grado di
sostenibilità dei sistemi che commercializziamo. Sulla copertu-
ra dei nostri stabilimenti abbiamo installato pannelli fotovoltaici
e abbiamo in previsione di inserire nel parco auto, che è comun-
que già piuttosto recente, un paio di mezzi elettrici. Valutiamo
e selezioniamo materiali a basso impatto anche per le forniture
che coinvolgono la nostra quotidianità in ufficio, come penne
fatte in fibra di mais e carta riciclata, e abbiamo distribuito ai
nostri dipendenti borracce per eliminare l'uso di bottigliette di
plastica. Ci impegniamo a combinare diverse iniziative per la
riduzione dell'impatto ambientale e promuovere pratiche so-
stenibili" ■
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il touch and feel
della verniciatura
a polvere
Ultima novità in ordine di tempo nella
proposta di finiture VEKA i rivestimenti
Feinstruktur Matt, pensati per uno stile
contemporaneo e industrial, riproducono
alla perfezione l'effetto e il touch and feel

della verniciatura a polvere.
Presentata a Norimberga, la
nuova collezione di pellicole
sorprende per le sue superfici
finemente strutturate con
finish opaco, ispirate alle
finestre in alluminio ed
estremamente piacevoli alla
vista. La collezione comprende
i colori attualmente più
ricercati per le finestre e in
linea con gli ultimi trend del
settore. Oltre alle alternative di
personalizzazione con pellicole
di rivestimento in colori e
finiture differenti, è prevista
anche la possibilità, nel caso
di applicazione delle cartelline
esterne in alluminio, di
verniciare i carter con qualsiasi

colore della scala RAL, per
venire incontro alle esigenze
architettoniche o ai vincoli
condominiali del singolo
immobile.
Come dimostrato dai
numerosi test di resistenza
a cui sono state sottoposte,
le finiture Feinstruktur Matt
sono estremamente resistenti
a sollecitazioni meccaniche e
chimiche, agli sbalzi termici
e ai raggi UV, ma anche facili
da pulire, anti-impronta.
e prodotte con materiali
sostenibili, in quanto i profili
in PVC e le pellicole decorative
sono riciclabili e consentono
quindi di risparmiare risorse
preziose.
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NEWS
MATERIALI
a cura di Giovanna Delirate

Polioli biobased sostenibili
Coim ha effettuato un'analisi della sostenibilità dei polioli bioba-
sed della gamma lsoexter-E. Il settore edile europeo è impegnato
da qualche decennio nell'individuazione di strategie per incre-
mentare l'efficienza energetica degli edifici. Più recente, invece, è
l'attenzione della filiera verso la sostenibilità dei singoli materiali

edili con i quali tali obiettivi di ef-
fidenza vengono raggiunti. Coim,
pioniere nello sviluppo di un'offer-
ta di soluzioni derivanti da riciclo
e dall'impiego di materie prime
biobased, ha fatto un passo ulte-
riore, commissionando un'analisi
LCA delle soluzioni biobased della
gamma lsoexter-E, impiegate nel-
la produzione di materiali isolanti
poliuretanicL
È stato così confermato che non
solo si può sostituire completa-
mente il poliolo fossile con uno
biobased senza alterare le carat-

teristiche del prodotto finale, proponendo quindi ai clienti una
soluzione drop in, ma è stato anche appurato che questi prodotti
consentono di ottenere un risparmio del GWP fino al 93%. Il po-
tenziale di risparmio in termini di GWP è stato calcolato sulla base
di una analisi LCA mettendo a confronto i dati ottenuti da Coim
con quelli presenti nello studio di PU Europe, l'associazione euro-
pea dell'industria dell'isolamento termico poliuretanico, che ha
determinato l'impatto ambientale medío, in Europa, dei polioli
impiegati perla produzione di materiali isolanti.
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A lsoexter-E, i polioli biobased di
Coim impiegati per la produzione
di materiali isolanti, garantiscono
un risparmio del potenziale di
riscaldamento globale fino al 93%

~~I nuovi carrelli entry.level
in polimero della serie drylin
econ consentono di eseguire
spostamenti anche lungo le
curve. Realizzati in plastica
rigranulata, sono sostenibili
ed economici, assicurando
un risparmio fino all80%

Carrelli
in plastica
rigenerata
igus ha messo a punto una nuova serie di guide lineari entry-level
molto economica, denominata drylin econ: la soluzione ideale
per semplici operazioni di regolazione e posizionamento, anche
su guide curve. La nuova serie drylin econ rappresenta un'alter-
nativa più economica rispetto alle precedenti guide lineari igus
della serie drylin. i carrelli non sono in acciaio o in alluminio la-
vorato da macchina, ma sono stampati a iniezione utilizzando
plastica rigenerata ad alte prestazioni.
Produrre volumi molto alti in un unico step permette di ridurre i
costi fino all'80%, con un risparmio significativo per i progettisti.
Inoltre, i carrelli drylin econ assicurano notevoli vantaggi anche
in fase di funzionamento, in quanto non richiedono alcuna manu-
tenzione. Ciò grazie ai microscopici lubrificanti solidi incorporati
nella plastica ad alte prestazioni delle boccole su cui si sposta
il carrello. A differenza dei classici cuscinetti volventi, queste
unità consentono il funzionamento a secco, senza lubrificazio-
ne, contribuendo ad abbattere tempi di manutenzione e costi
dei materiali. Vantaggi che si estendono anche ai sistemi dove
vengono installati questi prodotti, che risultano più economici e
interessanti. Senza contare che queste soluzioni sono eccezional-
mente leggere. drylin econ utilizza plastica e alluminio, l'ideale
per costruzioni e design ultraleggeri. l carrelli della serie drylin
econ consentono persino gli spostamenti lungo le curve.

Despar sempre più sostenibile
Un ulteriore traguardo in direzione di una maggiore sostenibilità e
della riduzione della carbon footprint per Aspiag Service, conces-
sionaria del marchio Despar per Triveneto, Emilia-Romagna e Lom-
bardia, con 255 punti vendita diretti e 306 affiliati che metteranno
a disposizione dei propri clienti 40 milioni di shopper compostabili
prodotte da partners licenziatari del marchio Mater-Bi di Novamont,
società di Versalis. Realizzate con il 50% di materia prima da fonti
rinnovabili, le buste, biodegradabili e compostabili in conformità
alla norma internazionale EN 13432, rispondono alla logica circolare
della seconda vita dei prodotti: una volta utilizzate, infatti, possono
essere riciclate, secondo le indicazioni delle Amministrazioni loca-
li, per raccogliere la frazione organica dei rifiuti e trasformate in

RIVISTA DELLE MATERIE PLASTICHE 819-8/9 1 2029

compost, sia tramite le compostiere domestiche che negli
impianti di compostaggio industriati.
Tra le materie prime con cui viene prodotto il sacchetto
in Mater-Bi scelto da Aspiag Service c'è il bio-butandiolo,
ottenuto direttamente dalla fermentazione di zuccheri
grazie a una tecnologia proprietaria prima al mondo,
sviluppata nel sito di Bottrighe, in provincia di Rovigo.
Nato dalla riconversione di un sito dismesso, con un in-
vestimento di oltre 100 milioni di euro, ed entrato in
attività nell'ottobre 2016, l'impianto Novamont ha una
capacità produttiva di oltre 30.000 tonnellate/anno di
bio-butandiolo.

W W W.PLASTMAGAZINE,IT
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Nato dalla riconversione di un sito dismesso, con un in-
vestimento di oltre 100 milioni di euro, ed entrato in
attività nell'ottobre 2016, l'impianto Novamont ha una
capacità produttiva di oltre 30.000 tonnellate/anno di
bio-butandiolo.
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Polioli biobased sostenibili
Coim ha effettuato un'analisi della sostenibilità dei polioli bioba-
sed della gamma lsoexter-E. Il settore edile europeo è impegnato
da qualche decennio nell'individuazione di strategie per incre-
mentare l'efficienza energetica degli edifici. Più recente, invece, è
l'attenzione della filiera verso la sostenibilità dei singoli materiali

edili con i quali tali obiettivi di ef-
fidenza vengono raggiunti. Coim,
pioniere nello sviluppo di un'offer-
ta di soluzioni derivanti da riciclo
e dall'impiego di materie prime
biobased, ha fatto un passo ulte-
riore, commissionando un'analisi
LCA delle soluzioni biobased della
gamma lsoexter-E, impiegate nel-
la produzione di materiali isolanti
poliuretanicL
È stato così confermato che non
solo si può sostituire completa-
mente il poliolo fossile con uno
biobased senza alterare le carat-

teristiche del prodotto finale, proponendo quindi ai clienti una
soluzione drop in, ma è stato anche appurato che questi prodotti
consentono di ottenere un risparmio del GWP fino al 93%. Il po-
tenziale di risparmio in termini di GWP è stato calcolato sulla base
di una analisi LCA mettendo a confronto i dati ottenuti da Coim
con quelli presenti nello studio di PU Europe, l'associazione euro-
pea dell'industria dell'isolamento termico poliuretanico, che ha
determinato l'impatto ambientale medío, in Europa, dei polioli
impiegati perla produzione di materiali isolanti.
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A lsoexter-E, i polioli biobased di
Coim impiegati per la produzione
di materiali isolanti, garantiscono
un risparmio del potenziale di
riscaldamento globale fino al 93%

~~I nuovi carrelli entry.level
in polimero della serie drylin
econ consentono di eseguire
spostamenti anche lungo le
curve. Realizzati in plastica
rigranulata, sono sostenibili
ed economici, assicurando
un risparmio fino all80%

Carrelli
in plastica
rigenerata
igus ha messo a punto una nuova serie di guide lineari entry-level
molto economica, denominata drylin econ: la soluzione ideale
per semplici operazioni di regolazione e posizionamento, anche
su guide curve. La nuova serie drylin econ rappresenta un'alter-
nativa più economica rispetto alle precedenti guide lineari igus
della serie drylin. i carrelli non sono in acciaio o in alluminio la-
vorato da macchina, ma sono stampati a iniezione utilizzando
plastica rigenerata ad alte prestazioni.
Produrre volumi molto alti in un unico step permette di ridurre i
costi fino all'80%, con un risparmio significativo per i progettisti.
Inoltre, i carrelli drylin econ assicurano notevoli vantaggi anche
in fase di funzionamento, in quanto non richiedono alcuna manu-
tenzione. Ciò grazie ai microscopici lubrificanti solidi incorporati
nella plastica ad alte prestazioni delle boccole su cui si sposta
il carrello. A differenza dei classici cuscinetti volventi, queste
unità consentono il funzionamento a secco, senza lubrificazio-
ne, contribuendo ad abbattere tempi di manutenzione e costi
dei materiali. Vantaggi che si estendono anche ai sistemi dove
vengono installati questi prodotti, che risultano più economici e
interessanti. Senza contare che queste soluzioni sono eccezional-
mente leggere. drylin econ utilizza plastica e alluminio, l'ideale
per costruzioni e design ultraleggeri. l carrelli della serie drylin
econ consentono persino gli spostamenti lungo le curve.

Despar sempre più sostenibile
Un ulteriore traguardo in direzione di una maggiore sostenibilità e
della riduzione della carbon footprint per Aspiag Service, conces-
sionaria del marchio Despar per Triveneto, Emilia-Romagna e Lom-
bardia, con 255 punti vendita diretti e 306 affiliati che metteranno
a disposizione dei propri clienti 40 milioni di shopper compostabili
prodotte da partners licenziatari del marchio Mater-Bi di Novamont,
società di Versalis. Realizzate con il 50% di materia prima da fonti
rinnovabili, le buste, biodegradabili e compostabili in conformità
alla norma internazionale EN 13432, rispondono alla logica circolare
della seconda vita dei prodotti: una volta utilizzate, infatti, possono
essere riciclate, secondo le indicazioni delle Amministrazioni loca-
li, per raccogliere la frazione organica dei rifiuti e trasformate in
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compost, sia tramite le compostiere domestiche che negli
impianti di compostaggio industriati.
Tra le materie prime con cui viene prodotto il sacchetto
in Mater-Bi scelto da Aspiag Service c'è il bio-butandiolo,
ottenuto direttamente dalla fermentazione di zuccheri
grazie a una tecnologia proprietaria prima al mondo,
sviluppata nel sito di Bottrighe, in provincia di Rovigo.
Nato dalla riconversione di un sito dismesso, con un in-
vestimento di oltre 100 milioni di euro, ed entrato in
attività nell'ottobre 2016, l'impianto Novamont ha una
capacità produttiva di oltre 30.000 tonnellate/anno di
bio-butandiolo.
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Certificazione del contenuto
di plastica riciclata
Si chiama Re-New Plast ed è il primo schema elaborato da
un Ente di certificazione in Italia per valutare la presenza
di plastica riciclata nei materiali e nei manufatti secondo
lo standard europeo EN 15343. Lo ha sviluppato in Italia
Icim l'ente di certificazione di Icim Group, che avvierà l'iter
di accreditamento presso Accredia. La certificazione Re-
New Plast di Icim consente alle aziende di riciclo e trasfor-
mazione di attestare /a qualità dei processi e dei prodotti
secondo le migliori pratiche, oltre al rispetto delle leggi
ambientali, degli standard europei e delle normative na-
zionali. Lo schema proprietario di Icim rispecchia piena-
mente le raccomandazioni della Commissione UE che più
volte, negli ultimi due anni, ha chiarito come sia necessaria
la standardizzazione degli schemi di certificazione de/ con-
tenuto di plastica riciclata nei materiali e nei prodotti, al
fine di superare le iniziative dei singoli Stati membri e di

evitare l'insorgere
di barriere alla libe-
ra circolazione delle
merci all'interno
dell'Unione.
Sempre secondo la
Commissione, tutte
le iniziative certi-
ficatorie devono
fare riferimento, ap-
punto, allo standard
europeo EN 15343. La certificazione Re-New Plast è uno
strumento importante in un mercato come l'Italia che è
leader in Europa nell'utilizzo della plastica riciclata, con
un impiego intorno al 21,5% nel 2022 rispetto a/ livello
globale di riciclo che si attesta intorno al 9%.

A La certificazione Re-New Plast, uno strumento indispensabile per contenere gli
effetti della Plastic Tax, l'imposta gravante sull'usa e getta in plastica già introdotta
in Spagna e UK e attesa nel nostro Paese entro quest'anno
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A Domo Chemicals raggiunge un
importante traguardo di sostenibilità
con la certificazione ISCC Plus

NEWS
MATERIALI

Domo, importante
traguardo di sostenibilità
Domo Chemicals annuncia di aver compiuto un passo importante
verso la sostenibilità con l'ottenimento della certificazione Interna-
tional Sustainability and Carbon Certification Plus.
La certificazione si applica ai siti di Leuna, Gorzow e Arco e con-
sente a Domo di offrire versioni sostenibili delle linee di prodotti a
base di poliammide 6 Technyl e Domamici:: i clienti avranno ancora
più scelta e al contempo potranno contare sugli alti standard quali-
tativi di sempre. ISCC Plus è una certificazione riconosciuta a livello
globale che premia la produzione sostenibile mediante l'approccio
Mass Balance,
Questo metodo innovativo integra senza soluzione di continuità
materiali circolari e bio-circolari nei processi produttivi. L'approcdo
prevede inoltre una verifica e un tracciamento meticoloso di tali
materiali dal loro ingresso nel processo produttivo fino al prodotto
finale. Una simile catena di custodia è resa possibile da un sofistica-

to software di tracciabilità creato da
Circularise, un fornitore di soluzioni
software per il bilancio di massa. A
seconda delle esigenze del cliente,
Domo Chemicals offre un'ampia gam-
ma di soluzioni sostenibili Technyl o
Domamid con diverse percentuali di
contenuto riciclato, continuando co-
munque a garantire lo stesso livello
di performance dei materiali tradi-
zionali. Questa novità va ad integrare
la gamma Technyl 4earth e consoli-
da l'impegno di Domo nei confronti
dell'economia circolare e della produ-
zione sostenibile.

~~L'interno di RoadXplorer
presenta una cutina ben
attrezzata con superfici
morbide e opache, pannelli
portanti per mobili leggeri in
legno di pioppo e materiali
Made in Italy di afta qualità.

Himacs .4ì v
scende in strada con RoadXplorer
La società Beer, guidata da Christian Beer, presenta RoadXplo-
rer, una straordinaria casa mobile su quattro ruote realizzata con
cura di ogni dettaglio. Questa casa da sogno di 12 mq, in grado di
ospitare fino a sei persone, è il risultato di oltre due anni dedicati
al suo sviluppo e costruzione.
RoadXplorer unisce tecnologie innovative, componenti prove-
nienti da rinomati leader del settore e materiali high-tech come
il Solid Surface Himacs.
Christian Beer cercava un veicolo che potesse offrire lo stesso
livello di tecnologia e qualità che garantisce ai clienti nei suoi
progetti d'interni. Realizzata in larice, resistente agli agenti at-
mosferici e rifinita con un rivestimento metallico scuro, la parte
esterna si distingue per stile e robustezza.
La combinazione unica tra il larice e gli elementi strutturali in
acciaio verniciato nero crea un'estetica sorprendente, integrata
dall'impiego di alluminio di qualità, utilizzato perla produzione
di finestre, porte, porte/ione posteriore, sponda idraulica 3 in
1, box portaoggetti e portabagagli. All'interno il pavimento in
Himacs nella tonalità Babylon Beige svolge il ruolo di cornice e
si distingue per una complessa trama fresata con CNC su tutta
la superficie. Questo Solid Surface non solo è perfetto per il ri-
scaldamento a pavimento, ma è anche facile da pulire, robusto e
resistente ad acqua, gelo e raggi UV. I vantaggi di Himacs sono
di nuovo ben visibili in bagno in cui continua la pavimentazione
in Solid Surface.

Migliorare la gestione dell'acqua
Le specialties di RadiciGroup per il water management sono state in
mostra a Milano, durante la 43^ edizione di MCE, fiera dedicata alle
aziende del settore HVAC+R, delle energie rinnovabili, dell'efficien-
za energetica e del mondo acqua.
Gli esperti di RadiciGroup hanno presentato la gamma prodotti per
applicazioni nell'ambito della distribuzione idrica e dei sistemi di
riscaldamento, sistemi sanitari, sistemi di filtrazione per l'acqua po-
tabile.
Si tratta di tecnopolimeri a elevate performance tecniche che diven-
tano soluzioni ideali per applicazioni a contatto con acqua potabile
e fluidi, fino ad oggi realizzate in ottone e leghe metalliche, ma ora
sempre più prodotte con materiali polimerici.

T: RIVISTA DELLE MATERIE PLASTICHE 819-8/9 12021

Grazie alla pluriennale esperienza di RadiciGroup nel set-
tore del water management e alle competenze del suo
"Engineering Service", il Gruppo è in grado di verificare
direttamente con il cliente le geometrie e la funzionalità
dei pezzi, individuando la miglior soluzione per massi-
mizzare performance tecniche e ambientali, utilizzando
anche materiali da riciclo o biobased.
Per quanto riguarda i prodotti a contatto con acqua
potabile, i materiali e gli stabilimenti RadiciGroup sono
certificati secondo le principali normative globali quale
KTW-BWGL in Germania, ACS in Francia, Wras in UK e
NSF61 in USA.
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Polioli biobased sostenibili
Coim ha effettuato un'analisi della sostenibilità dei polioli bioba-
sed della gamma lsoexter-E. Il settore edile europeo è impegnato
da qualche decennio nell'individuazione di strategie per incre-
mentare l'efficienza energetica degli edifici. Più recente, invece, è
l'attenzione della filiera verso la sostenibilità dei singoli materiali

edili con i quali tali obiettivi di ef-
fidenza vengono raggiunti. Coim,
pioniere nello sviluppo di un'offer-
ta di soluzioni derivanti da riciclo
e dall'impiego di materie prime
biobased, ha fatto un passo ulte-
riore, commissionando un'analisi
LCA delle soluzioni biobased della
gamma lsoexter-E, impiegate nel-
la produzione di materiali isolanti
poliuretanicL
È stato così confermato che non
solo si può sostituire completa-
mente il poliolo fossile con uno
biobased senza alterare le carat-

teristiche del prodotto finale, proponendo quindi ai clienti una
soluzione drop in, ma è stato anche appurato che questi prodotti
consentono di ottenere un risparmio del GWP fino al 93%. Il po-
tenziale di risparmio in termini di GWP è stato calcolato sulla base
di una analisi LCA mettendo a confronto i dati ottenuti da Coim
con quelli presenti nello studio di PU Europe, l'associazione euro-
pea dell'industria dell'isolamento termico poliuretanico, che ha
determinato l'impatto ambientale medío, in Europa, dei polioli
impiegati perla produzione di materiali isolanti.
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A lsoexter-E, i polioli biobased di
Coim impiegati per la produzione
di materiali isolanti, garantiscono
un risparmio del potenziale di
riscaldamento globale fino al 93%

~~I nuovi carrelli entry.level
in polimero della serie drylin
econ consentono di eseguire
spostamenti anche lungo le
curve. Realizzati in plastica
rigranulata, sono sostenibili
ed economici, assicurando
un risparmio fino all80%

Carrelli
in plastica
rigenerata
igus ha messo a punto una nuova serie di guide lineari entry-level
molto economica, denominata drylin econ: la soluzione ideale
per semplici operazioni di regolazione e posizionamento, anche
su guide curve. La nuova serie drylin econ rappresenta un'alter-
nativa più economica rispetto alle precedenti guide lineari igus
della serie drylin. i carrelli non sono in acciaio o in alluminio la-
vorato da macchina, ma sono stampati a iniezione utilizzando
plastica rigenerata ad alte prestazioni.
Produrre volumi molto alti in un unico step permette di ridurre i
costi fino all'80%, con un risparmio significativo per i progettisti.
Inoltre, i carrelli drylin econ assicurano notevoli vantaggi anche
in fase di funzionamento, in quanto non richiedono alcuna manu-
tenzione. Ciò grazie ai microscopici lubrificanti solidi incorporati
nella plastica ad alte prestazioni delle boccole su cui si sposta
il carrello. A differenza dei classici cuscinetti volventi, queste
unità consentono il funzionamento a secco, senza lubrificazio-
ne, contribuendo ad abbattere tempi di manutenzione e costi
dei materiali. Vantaggi che si estendono anche ai sistemi dove
vengono installati questi prodotti, che risultano più economici e
interessanti. Senza contare che queste soluzioni sono eccezional-
mente leggere. drylin econ utilizza plastica e alluminio, l'ideale
per costruzioni e design ultraleggeri. l carrelli della serie drylin
econ consentono persino gli spostamenti lungo le curve.

Despar sempre più sostenibile
Un ulteriore traguardo in direzione di una maggiore sostenibilità e
della riduzione della carbon footprint per Aspiag Service, conces-
sionaria del marchio Despar per Triveneto, Emilia-Romagna e Lom-
bardia, con 255 punti vendita diretti e 306 affiliati che metteranno
a disposizione dei propri clienti 40 milioni di shopper compostabili
prodotte da partners licenziatari del marchio Mater-Bi di Novamont,
società di Versalis. Realizzate con il 50% di materia prima da fonti
rinnovabili, le buste, biodegradabili e compostabili in conformità
alla norma internazionale EN 13432, rispondono alla logica circolare
della seconda vita dei prodotti: una volta utilizzate, infatti, possono
essere riciclate, secondo le indicazioni delle Amministrazioni loca-
li, per raccogliere la frazione organica dei rifiuti e trasformate in
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compost, sia tramite le compostiere domestiche che negli
impianti di compostaggio industriati.
Tra le materie prime con cui viene prodotto il sacchetto
in Mater-Bi scelto da Aspiag Service c'è il bio-butandiolo,
ottenuto direttamente dalla fermentazione di zuccheri
grazie a una tecnologia proprietaria prima al mondo,
sviluppata nel sito di Bottrighe, in provincia di Rovigo.
Nato dalla riconversione di un sito dismesso, con un in-
vestimento di oltre 100 milioni di euro, ed entrato in
attività nell'ottobre 2016, l'impianto Novamont ha una
capacità produttiva di oltre 30.000 tonnellate/anno di
bio-butandiolo.
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Profili per serramenti in PVC
Aumentare del 16% l'efficienza degli edifici entro il 2030,
portando entro il 2035 il risparmio per il settore residen-
ziale a quota 22% e la riduzione dei consumi di energia al
26% per il non residenziale: queste alcune delle scadenze
proposte nella Energy Performance of Buildings. La cosid-
detta Direttiva Case Green è volta a ridurre le emissioni
di gas a effetto serra entro il 2030, per poi raggiungere
una neutralità climatica entro il 2050. La sostenibilità è
infatti diventata un tema di fondamentale importanza
che abbraccia tutti i settori della vita e dell'economia. La
costruzione e la ristrutturazione di edifici o abitazioni non
fanno eccezione. È centrale, in questo senso, il ruolo dei
serramenti all'interno di qualunque immobile, sia esso
residenziale, pubblico o commerciale, per garantire un
corretto isolamento termico e, quindi, un netto migliora-
mento delle prestazioni dell'edificio, grazie all'eliminazio-
ne dei ponti termici.

Con sistemi produt-
tivi all'avanguardia
per la realizzazione
di profili per fine-
stre e porte in PVC,
Veka è in grado di
soddisfare un'ampia
gamma di requisiti
tecnici e normativi
e di proporre solu-
zioni di design nella
migliore qualità sem-
pre in Classe A, per garantire decenni di comfort abitativo
all'insegna del rispetto per l'ambiente. Veka è stato infat-
ti uno dei primi produttori di profili per finestre in PVC
certificati con il marchio VinylPlus Product Label, il primo
schema di sostenibilità dedicato alle materie plastiche.

A I profili per serramenti in PVC di Veka, una scelta ecologica per migliorare le
prestazioni dell'edificio e l'efficienza energetica in vista delle scadenze previste
dalla Direttiva Case Green
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Polioli biobased sostenibili
Coim ha effettuato un'analisi della sostenibilità dei polioli bioba-
sed della gamma lsoexter-E. Il settore edile europeo è impegnato
da qualche decennio nell'individuazione di strategie per incre-
mentare l'efficienza energetica degli edifici. Più recente, invece, è
l'attenzione della filiera verso la sostenibilità dei singoli materiali

edili con i quali tali obiettivi di ef-
fidenza vengono raggiunti. Coim,
pioniere nello sviluppo di un'offer-
ta di soluzioni derivanti da riciclo
e dall'impiego di materie prime
biobased, ha fatto un passo ulte-
riore, commissionando un'analisi
LCA delle soluzioni biobased della
gamma lsoexter-E, impiegate nel-
la produzione di materiali isolanti
poliuretanicL
È stato così confermato che non
solo si può sostituire completa-
mente il poliolo fossile con uno
biobased senza alterare le carat-

teristiche del prodotto finale, proponendo quindi ai clienti una
soluzione drop in, ma è stato anche appurato che questi prodotti
consentono di ottenere un risparmio del GWP fino al 93%. Il po-
tenziale di risparmio in termini di GWP è stato calcolato sulla base
di una analisi LCA mettendo a confronto i dati ottenuti da Coim
con quelli presenti nello studio di PU Europe, l'associazione euro-
pea dell'industria dell'isolamento termico poliuretanico, che ha
determinato l'impatto ambientale medío, in Europa, dei polioli
impiegati perla produzione di materiali isolanti.
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A lsoexter-E, i polioli biobased di
Coim impiegati per la produzione
di materiali isolanti, garantiscono
un risparmio del potenziale di
riscaldamento globale fino al 93%

~~I nuovi carrelli entry.level
in polimero della serie drylin
econ consentono di eseguire
spostamenti anche lungo le
curve. Realizzati in plastica
rigranulata, sono sostenibili
ed economici, assicurando
un risparmio fino all80%

Carrelli
in plastica
rigenerata
igus ha messo a punto una nuova serie di guide lineari entry-level
molto economica, denominata drylin econ: la soluzione ideale
per semplici operazioni di regolazione e posizionamento, anche
su guide curve. La nuova serie drylin econ rappresenta un'alter-
nativa più economica rispetto alle precedenti guide lineari igus
della serie drylin. i carrelli non sono in acciaio o in alluminio la-
vorato da macchina, ma sono stampati a iniezione utilizzando
plastica rigenerata ad alte prestazioni.
Produrre volumi molto alti in un unico step permette di ridurre i
costi fino all'80%, con un risparmio significativo per i progettisti.
Inoltre, i carrelli drylin econ assicurano notevoli vantaggi anche
in fase di funzionamento, in quanto non richiedono alcuna manu-
tenzione. Ciò grazie ai microscopici lubrificanti solidi incorporati
nella plastica ad alte prestazioni delle boccole su cui si sposta
il carrello. A differenza dei classici cuscinetti volventi, queste
unità consentono il funzionamento a secco, senza lubrificazio-
ne, contribuendo ad abbattere tempi di manutenzione e costi
dei materiali. Vantaggi che si estendono anche ai sistemi dove
vengono installati questi prodotti, che risultano più economici e
interessanti. Senza contare che queste soluzioni sono eccezional-
mente leggere. drylin econ utilizza plastica e alluminio, l'ideale
per costruzioni e design ultraleggeri. l carrelli della serie drylin
econ consentono persino gli spostamenti lungo le curve.

Despar sempre più sostenibile
Un ulteriore traguardo in direzione di una maggiore sostenibilità e
della riduzione della carbon footprint per Aspiag Service, conces-
sionaria del marchio Despar per Triveneto, Emilia-Romagna e Lom-
bardia, con 255 punti vendita diretti e 306 affiliati che metteranno
a disposizione dei propri clienti 40 milioni di shopper compostabili
prodotte da partners licenziatari del marchio Mater-Bi di Novamont,
società di Versalis. Realizzate con il 50% di materia prima da fonti
rinnovabili, le buste, biodegradabili e compostabili in conformità
alla norma internazionale EN 13432, rispondono alla logica circolare
della seconda vita dei prodotti: una volta utilizzate, infatti, possono
essere riciclate, secondo le indicazioni delle Amministrazioni loca-
li, per raccogliere la frazione organica dei rifiuti e trasformate in
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compost, sia tramite le compostiere domestiche che negli
impianti di compostaggio industriati.
Tra le materie prime con cui viene prodotto il sacchetto
in Mater-Bi scelto da Aspiag Service c'è il bio-butandiolo,
ottenuto direttamente dalla fermentazione di zuccheri
grazie a una tecnologia proprietaria prima al mondo,
sviluppata nel sito di Bottrighe, in provincia di Rovigo.
Nato dalla riconversione di un sito dismesso, con un in-
vestimento di oltre 100 milioni di euro, ed entrato in
attività nell'ottobre 2016, l'impianto Novamont ha una
capacità produttiva di oltre 30.000 tonnellate/anno di
bio-butandiolo.

W W W.PLASTMAGAZINE,IT

1 / 4
Pagina

Foglio

   09-2024
88/91

www.ecostampa.it

16
21

71

Mensile

MAI BRE 2024 > SETTEMBRE 2024 > SETTEMBRE 2024 > SETTEMBRE 2024 > SETTEMBRE 2024 > SETTEMBRE 2024 > SETTEMBRE 2024 > 



 

MAI BRE 2024 > SETTEMBRE 2024 > SETTEMBRE 2024 > SETTEMBRE 2024 > SETTEMBRE 2024 > SETTEMBRE 2024 > SETTEMBRE 2024 > 



 

MAI BRE 2024 > SETTEMBRE 2024 > SETTEMBRE 2024 > SETTEMBRE 2024 > SETTEMBRE 2024 > SETTEMBRE 2024 > SETTEMBRE 2024 > 



 

MAI BRE 2024 > SETTEMBRE 2024 > SETTEMBRE 2024 > SETTEMBRE 2024 > SETTEMBRE 2024 > SETTEMBRE 2024 > SETTEMBRE 2024 > 



 

MAI BRE 2024 > SETTEMBRE 2024 > SETTEMBRE 2024 > SETTEMBRE 2024 > SETTEMBRE 2024 > SETTEMBRE 2024 > SETTEMBRE 2024 > 



 

MAI BRE 2024 > SETTEMBRE 2024 > SETTEMBRE 2024 > SETTEMBRE 2024 > SETTEMBRE 2024 > SETTEMBRE 2024 > SETTEMBRE 2024 > 

.

www, J u'i ci u f r res1 r u 11

INCHIESTA
 {

SI FA PRESTO
A DICE PVC
A cura della redazione

Ottime performance termoacustiche, miglior rapporto
qualità-prezzo, infinite possibilità di rivestimento e
riciclabilità: sembrano essere queste le principali
ragioni che hanno decretato il successo degli ultimi
anni dei sistemi in pvc ma le aziende continuano a
investire. A loro è dedicata l'inchiesta di questo mese

II comparto dei sistemi in pvc ha avuto negli ultimi anni un an-
damento estremamente positivo. Questo trend è stato sicura-
mente sostenuto da tutti i bonus e gli incentivi statali perle ri-
strutturazioni che hanno dato unboost a tutto il settore edile ma
dovuto anche al ridimensionamento delle quote di mercato di
altri materiali. Il pvc in questo periodo ha sicuramente goduto
del miglior rapporto qualità/prezzo e la sua diffusione in Italia è
stata davvero notevole
Il settore del serramento oggi vive un momento di stallo e il pvc
non fa certo eccezione; ma se economisti, associazioni e impren-
ditori sono concordi sul fatto che nel prossimo biennio non po-
tremo aspettarci alcuna crescita, d'altro canto nessuno si aspetta
crisi particolari e gli investimenti non si fermano.
Dedichiamo questa inchiesta al pvc coinvolgendo i principali si-
stemisti che operano nel mercato italiano e che ci raccontano
come sta andando attualmente il comparto.

ANDAMENTO DEL MERCATO
"Dopo un 2023 molto positivo e malgrado i dati di vendita dello
scorso anno facessero ben sperare, non è possibile ignorare la re-
altà dei fatti, che tali volumi sono stati portati in gran parte dagli
incentivi fiscali che stanno venendo meno in questo 2024. Stia-
mo vivendo l'onda lunga di questi incentivi che però è destinata
a scemare nella seconda metà dell'anno, portando a una contra-
zione della crescita, già chiaramente percepibile sin da maggio
soprattutto nel segmento residenziale. Tutto questo va a som-
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marsi ai possibili problemi creati dall'alta inflazione del periodc
post Covid", dichiara. Stefano Poli, Sales & Marketing Manager
Deceuninck Italia.
Nicola Lorenzo, Direttore Commerciale Rehau Italia - Divisione
Window Solutions commenta "Rispetto alla crescita del 2023, in
cui il segmento del pvc si è affermato nel mercato italiano degli
infissi con una quota di oltre il 50%, nel primo semestre del 2024
il nostro comparto sta registrando una leggera flessione; si tratta
di un rallentamento ampiamente previsto, considerato anche i:
quadro macroeconomico caratterizzato dal costo del denaro E
dal calo delle nuove costrizioni, ma non preoccupante".
"Il mercato italiano delle finestre è attualmente molto competiti-
vo, Il settore sta vivendo una contrazione, in particolare a causa
della cessazione degli incentivi statali per l'edilizia residenziale
Anche noi ne siamo colpiti, tuttavia, i nostri clienti sono anco-
ra ben occupati poiché sono ben organizzati dal punto di vista
delle vendite. Attendiamo nuove opportunità di finanziamento
poiché sentiamo che attualmente il mercato è frenato' è il pen-
siero di Wolfgang Sandhaus, Socio Amministratore e Chief Sales
Officer Salamander.
"Si sta verificando una fisiologica contrazione dei volumi. Sicura-
mente la fine dei bonus e dello sconto in fattura ha determinate
uno stato di incertezza che, nel breve termine, ha portato la do-
manda a contrarsi. Rimangono comunque altre interessanti op-
portunità da cogliere" prosegue Paolo Mattozzi, Amministratore
Delegato e Direttore Commerciale Schüco Pws Italia.
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tremo aspettarci alcuna crescita, d'altro canto nessuno si aspetta
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Dedichiamo questa inchiesta al pvc coinvolgendo i principali si-
stemisti che operano nel mercato italiano e che ci raccontano
come sta andando attualmente il comparto.
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scorso anno facessero ben sperare, non è possibile ignorare la re-
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marsi ai possibili problemi creati dall'alta inflazione del periodc
post Covid", dichiara. Stefano Poli, Sales & Marketing Manager
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Nicola Lorenzo, Direttore Commerciale Rehau Italia - Divisione
Window Solutions commenta "Rispetto alla crescita del 2023, in
cui il segmento del pvc si è affermato nel mercato italiano degli
infissi con una quota di oltre il 50%, nel primo semestre del 2024
il nostro comparto sta registrando una leggera flessione; si tratta
di un rallentamento ampiamente previsto, considerato anche i:
quadro macroeconomico caratterizzato dal costo del denaro E
dal calo delle nuove costrizioni, ma non preoccupante".
"Il mercato italiano delle finestre è attualmente molto competiti-
vo, Il settore sta vivendo una contrazione, in particolare a causa
della cessazione degli incentivi statali per l'edilizia residenziale
Anche noi ne siamo colpiti, tuttavia, i nostri clienti sono anco-
ra ben occupati poiché sono ben organizzati dal punto di vista
delle vendite. Attendiamo nuove opportunità di finanziamento
poiché sentiamo che attualmente il mercato è frenato' è il pen-
siero di Wolfgang Sandhaus, Socio Amministratore e Chief Sales
Officer Salamander.
"Si sta verificando una fisiologica contrazione dei volumi. Sicura-
mente la fine dei bonus e dello sconto in fattura ha determinate
uno stato di incertezza che, nel breve termine, ha portato la do-
manda a contrarsi. Rimangono comunque altre interessanti op-
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tremo aspettarci alcuna crescita, d'altro canto nessuno si aspetta
crisi particolari e gli investimenti non si fermano.
Dedichiamo questa inchiesta al pvc coinvolgendo i principali si-
stemisti che operano nel mercato italiano e che ci raccontano
come sta andando attualmente il comparto.

ANDAMENTO DEL MERCATO
"Dopo un 2023 molto positivo e malgrado i dati di vendita dello
scorso anno facessero ben sperare, non è possibile ignorare la re-
altà dei fatti, che tali volumi sono stati portati in gran parte dagli
incentivi fiscali che stanno venendo meno in questo 2024. Stia-
mo vivendo l'onda lunga di questi incentivi che però è destinata
a scemare nella seconda metà dell'anno, portando a una contra-
zione della crescita, già chiaramente percepibile sin da maggio
soprattutto nel segmento residenziale. Tutto questo va a som-
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marsi ai possibili problemi creati dall'alta inflazione del periodc
post Covid", dichiara. Stefano Poli, Sales & Marketing Manager
Deceuninck Italia.
Nicola Lorenzo, Direttore Commerciale Rehau Italia - Divisione
Window Solutions commenta "Rispetto alla crescita del 2023, in
cui il segmento del pvc si è affermato nel mercato italiano degli
infissi con una quota di oltre il 50%, nel primo semestre del 2024
il nostro comparto sta registrando una leggera flessione; si tratta
di un rallentamento ampiamente previsto, considerato anche i:
quadro macroeconomico caratterizzato dal costo del denaro E
dal calo delle nuove costrizioni, ma non preoccupante".
"Il mercato italiano delle finestre è attualmente molto competiti-
vo, Il settore sta vivendo una contrazione, in particolare a causa
della cessazione degli incentivi statali per l'edilizia residenziale
Anche noi ne siamo colpiti, tuttavia, i nostri clienti sono anco-
ra ben occupati poiché sono ben organizzati dal punto di vista
delle vendite. Attendiamo nuove opportunità di finanziamento
poiché sentiamo che attualmente il mercato è frenato' è il pen-
siero di Wolfgang Sandhaus, Socio Amministratore e Chief Sales
Officer Salamander.
"Si sta verificando una fisiologica contrazione dei volumi. Sicura-
mente la fine dei bonus e dello sconto in fattura ha determinate
uno stato di incertezza che, nel breve termine, ha portato la do-
manda a contrarsi. Rimangono comunque altre interessanti op-
portunità da cogliere" prosegue Paolo Mattozzi, Amministratore
Delegato e Direttore Commerciale Schüco Pws Italia.
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Attualmente, il mercato italiano dei profili in pvc sta mostrando
risultati simili a quelli del primo semestre del 2023. Questa situa-
zione di stabilità nelle vendite è in gran parte dovuta all'inerzia
delle operazioni legate alla cessazione di misure statali come il
Bonus 110% e il Bonus barriere architettoniche 75%. Si tratta di
incentivi che avevano stimolato significativamente la doman-
da, i quali, una volta esaurita questa ultima spinta inerziale, la-
sceranno inevitabilmente sul terreno un concreto rallentamento
del mercato. Parallelamente, però, gli anni della pandemia han-
no messo in evidenza l'importanza di vivere la propria casa nel
miglior modo possibile e dotarla di tutti i comfort. Ecco perché
nel consumatore è rimasta comunque evidente una certa atten-
zione e consapevolezza della necessità di rinnovare il proprio
ambiente domestico, rendendolo anche più efficiente e sosteni-
bile. Per questo, l'interesse in soluzioni di alta qualità e tecnolo-
gicamente avanzate non si ferma e Veka è ben posizionata per
rispondere a queste esigenze con prodotti innovativi. L'assenza
delle detrazioni fiscali rappresenta certamente una difficoltà e
una sfida che le aziende reattive come la nostra gestiranno in-
vestendo ancora di più in ricerca e sviluppo, offrendo soluzioni
sempre più efficienti e sostenibili, per mantenere la loro compe-
titività: la chiave sarà l'innovazione - che deve riguardare non
soltanto il prodotto ma anche i processi, l'approccio e la gestio-
ne - oltre naturalmente all'adattamento alle nuove esigenze del

mercato" è la riflessione di Graziano Meneghetti, Direttore Com-
merciale Veka Italia.
Secondo Alessandro Brignach, Direttore Commerciale Italia Qi
Sistemi - Divisione Gealan "Il mercato sta andando ancora bene
anche se sta dando chiari segnali di un prossimo rallentamento
perché sono finiti i bonus edilizi; ovviamente l'impatto dipen-
derà soprattutto dal tipo di struttura che si affaccia sul mercato.
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Quindi chi si è organizzato al meglio per affrontare contesti mag-
giormente strutturati, grossi progetti o lavori finanziati dal PNRR
avrà meno problemi di chi, come canale di vendita, può fare af-
fidamento solo su showroom che servono il privato e dovrà per
forza fare i conti con un calo delle vendite per questo periodo".
Dello stesso avviso anche Frederik Declercq, Amministratore
Delegato profine Italia - brand Kömmerling "Il mercato di oggi
non è più quello dello scorso anno. I prezzi sono più bassi ma lo
sono altresì i volumi. Il calo c'è ma cambia in base alla tipologia
di azienda. Il serramentista strutturato che ha a disposizione più
canali di vendita e gestisce anche le forniture di grossi cantieri
anche alimentati dai fondi del PNRR sta ancora lavorando be-
ne, sono un pò più in difficoltà i produttori che passano tramite
la rivendita che oggi è relativamente feniia perchè il privato sta
procrastinando gli investimenti. Comunque il mercato italiano è
quello che regge maggiormente in Europa e per la fine dell'anno
mi aspetto una corsa per ottenere gli ultimi bonus".

EVOLUZIONI DEL SETTORE
Insomma, tutto nella norma e tutto ampiamente prevedibile e
previsto, ma come pensano si evolverà il settore del pvc nel pros-
simo periodo i nostri protagonisti?
Secondo Stefano Poli di Deceuninck Italia "Il settore dovrà nuo-
vamente imparare a vendere un buon serramento, non più ba-

sandosi solo o per lo più sulla leva degli ecobonus, ma andan-
do ad affidarsi a prodotti di qualità, innovativi e che permettano
una differenziazione tangibile sul mercato. Il segmento dei lavori
pubblici è ancora un'importante forza trainante, grazie soprattut-
to a lavori legati ai fondi del PNRR e quindi le aziende specializ-
zate nel servizio a questa fetta di mercato potranno comunque
sfruttare delle buone opportunità ed evolversi nel settore".
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stata davvero notevole
Il settore del serramento oggi vive un momento di stallo e il pvc
non fa certo eccezione; ma se economisti, associazioni e impren-
ditori sono concordi sul fatto che nel prossimo biennio non po-
tremo aspettarci alcuna crescita, d'altro canto nessuno si aspetta
crisi particolari e gli investimenti non si fermano.
Dedichiamo questa inchiesta al pvc coinvolgendo i principali si-
stemisti che operano nel mercato italiano e che ci raccontano
come sta andando attualmente il comparto.

ANDAMENTO DEL MERCATO
"Dopo un 2023 molto positivo e malgrado i dati di vendita dello
scorso anno facessero ben sperare, non è possibile ignorare la re-
altà dei fatti, che tali volumi sono stati portati in gran parte dagli
incentivi fiscali che stanno venendo meno in questo 2024. Stia-
mo vivendo l'onda lunga di questi incentivi che però è destinata
a scemare nella seconda metà dell'anno, portando a una contra-
zione della crescita, già chiaramente percepibile sin da maggio
soprattutto nel segmento residenziale. Tutto questo va a som-
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marsi ai possibili problemi creati dall'alta inflazione del periodc
post Covid", dichiara. Stefano Poli, Sales & Marketing Manager
Deceuninck Italia.
Nicola Lorenzo, Direttore Commerciale Rehau Italia - Divisione
Window Solutions commenta "Rispetto alla crescita del 2023, in
cui il segmento del pvc si è affermato nel mercato italiano degli
infissi con una quota di oltre il 50%, nel primo semestre del 2024
il nostro comparto sta registrando una leggera flessione; si tratta
di un rallentamento ampiamente previsto, considerato anche i:
quadro macroeconomico caratterizzato dal costo del denaro E
dal calo delle nuove costrizioni, ma non preoccupante".
"Il mercato italiano delle finestre è attualmente molto competiti-
vo, Il settore sta vivendo una contrazione, in particolare a causa
della cessazione degli incentivi statali per l'edilizia residenziale
Anche noi ne siamo colpiti, tuttavia, i nostri clienti sono anco-
ra ben occupati poiché sono ben organizzati dal punto di vista
delle vendite. Attendiamo nuove opportunità di finanziamento
poiché sentiamo che attualmente il mercato è frenato' è il pen-
siero di Wolfgang Sandhaus, Socio Amministratore e Chief Sales
Officer Salamander.
"Si sta verificando una fisiologica contrazione dei volumi. Sicura-
mente la fine dei bonus e dello sconto in fattura ha determinate
uno stato di incertezza che, nel breve termine, ha portato la do-
manda a contrarsi. Rimangono comunque altre interessanti op-
portunità da cogliere" prosegue Paolo Mattozzi, Amministratore
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Stefano Poli, Sales & Marketing Nicola Lorenzo, direttore
Manager Deceuninck Italia Commerciale Rehau Italia

(Divisione Window Solutions)

"L'ultimo triennio ha evidenziato come l'andamento del settore
sia stato positivamente influenzato dagli incentivi fiscali. L'evo-
luzione dipenderà molto dalle linee guida che saranno messe in
atto dall'attuale legislatore. Sicuramente anche quanto stabilito
a livello europeo inciderà molto sul prossimo futuro: la Direttiva
Case Green, per esempio, rappresenta una grande opportunità
per il prossimo biennio, in cui gli stati membri ne recepiranno i
contenuti, con un impatto certamente positivo sul mercato", dice
Nicola Lorenzo di Rehau Italia.
Secondo Frederik Declercq di profine Italia T. comparto del ser-
ramento in pvc nei prossimi anni non avrà particolari battute
d'arresto e il PNRR darà parecchia linfa al settore, anche se ha
cominciato a rilento rispetto alle previsioni. E da questo punto
di vista noi siamo pronti a fornire ai nostri partner i prodotti più
adeguati per queste specifiche categorie di progetti".
Positivo il punto di vista di Wolfgang Sandhaus di Salamander
"Nonostante gli ostacoli sopra menzionati, siamo convinti che il
mercato si stabilizzerà nuovamente entro la fine del 2025. Cre-
diamo che potremo aspettarci un aumento delle vendite non ap-
pena ci saranno nuovi incentivi l'anno prossimo".
Ottimista anche Paolo Mattozzi di Schüco Pws Italia "Ritenia-
mo che le prospettive siano comunque interessanti per il no-
stro settore. Il PNRR e la direttiva europea sull'efficientamento
energetico degli edifici daranno un contributo positivo alle no-
stre aziende partner. 14 milioni di immobili su cui intervenire
sono un volume molto interessante".
Più cauto Graziano Meneghetti di Veka "Prevediamo una con-
trazione delle vendite, sebbene questa possa essere nel breve
periodo moderatamente attenuata dai termini di detrazione le-
gati al Bonus Casa, che con la fine del 2024 passeranno dal 50%
al 36%. Questo cambiamento rappresenta una sfida significativa
per il settore, ma anche un'opportunità per le aziende di adattar-
si e innovare. Per affrontare queste novità, stiamo lavorando su
nuove tecnologie e materiali che migliorino le prestazioni dei
nostri profili in pvc, rendendoli ancora più efficienti dal punto di
vista energetico e sostenibili. Inoltre, stiamo ampliando la nostra
gamma di prodotti per includere soluzioni che possano adattarsi
a diverse esigenze architettoniche e di design".
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E sulla stessa linea anche Alessandro Brignach di Gealan "Il
comparto pvc seguirà quello che sarà il trend di tutto il mercato.
che segnerà, in generale, un calo del 30%0. Forse il mercato del
pvc soffrirà un po' meno rispetto ad altri materiali per via dei suoi
plus termici e per l'ottimo rapporto qualità/prezzo ma in generale
il settore non avrà un andamento positivo nel prossimo biennio'.

UN SUCCESSO ANNUNCIATO
Tanti sono i motivi che hanno portato il mercato del pvc a un
forte incremento negli ultimi anni; ma quali potrebbero essere
considerati i principali?
"La crescita del mercato del pvc è dovuta principalmente al fatto
che, a parità di prestazioni, il pvc è il prodotto più vantaggioso in
termini economici. È un materiale che soddisfa facilmente i li-
miti prestazionali richiesti dalle noiitiative vigenti, offrendo un
eccellente rapporto qualità/prezzo. Inoltre, i serramenti in pvc
offrono un'ampia possibilità di scelta per ciò che concerne l'a-
spetto estetico e cromatico, permettendo di soddisfare le diverse
esigenze di design e stile dei clienti. Un altro fattore determinan-
te è la sua sostenibilità: si tratta infatti di un materiale riciclabi-
le, aspetto sempre più rilevante per i consumatori e le aziende.
Caratteristiche quali durabilità e bassa manutenzione, lo rendo-
no inoltre una scelta pratica e conveniente nel lungo periodo.
L'innovazione tecnologica inoltre ha giocato un ruolo cruciale
in questo percorso di crescita: le nuove tecnologie di produzione
e i miglioramenti nei processi di lavorazione hanno permesso
infatti di ottenere prodotti in pvc con prestazioni tecniche, ter-
miche e acustiche superiori, aumentando ulteriormente la loro
attrattiva sul mercato" è la riflessione di Graziano Meneghetti
di Veka
Convinta e senza troppi giri di parola la visione di Paolo Mattoz-
zi di Schüco Pws Italia "Sicuramente l'impatto dei superbonus
è stato determinante, ma anche la valutazione oggettiva delle
performance energetiche ha avuto il suo valore. Il serramento
inpvc è performante e anche...bello!"
Tl comparto del pvc continuerà a conquistare quote di merca-
to perchè risponde molto bene alle necessità energetiche degli
edifici e ha un prezzo ragionevole. Il mercato post Covid ha tro-
vate un nuovo equilibrio e considerando che la direttiva europea
richiede di intervenire in maniera diffusa sugli aspetti termici
degli involucri, sicuramente le finestre, in particolare quelle in
pvc, non saranno un comparto in crisi nei prossimi anni" è la
riflessione di Frederik Declercq di profine Italia.
Stefano Poli di Deceuninck al riguardo dichiara: "La crescita della
fetta di mercato del pvc è stata esponenziale e in qualche mode
logica e inevitabile. Nel Nord Europa il pvc è da anni il materiale
più utilizzato per la produzione di serramenti, per i ben noti be-
nefici, vale a dire il materiale che offre le migliori caratteristiche
di isolamento termico, ai prezzi più competitivi. Sicuramente gli
ecobonus, che hanno trainato il mercato negli ultimi anni, han-
no dato una spinta e un'accelerata ulteriore a un trend che era
di fatto già avviato e in atto".
Riflessione a respiro europeo anche per Alessandro Brignach di
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Ottime performance termoacustiche, miglior rapporto
qualità-prezzo, infinite possibilità di rivestimento e
riciclabilità: sembrano essere queste le principali
ragioni che hanno decretato il successo degli ultimi
anni dei sistemi in pvc ma le aziende continuano a
investire. A loro è dedicata l'inchiesta di questo mese

II comparto dei sistemi in pvc ha avuto negli ultimi anni un an-
damento estremamente positivo. Questo trend è stato sicura-
mente sostenuto da tutti i bonus e gli incentivi statali perle ri-
strutturazioni che hanno dato unboost a tutto il settore edile ma
dovuto anche al ridimensionamento delle quote di mercato di
altri materiali. Il pvc in questo periodo ha sicuramente goduto
del miglior rapporto qualità/prezzo e la sua diffusione in Italia è
stata davvero notevole
Il settore del serramento oggi vive un momento di stallo e il pvc
non fa certo eccezione; ma se economisti, associazioni e impren-
ditori sono concordi sul fatto che nel prossimo biennio non po-
tremo aspettarci alcuna crescita, d'altro canto nessuno si aspetta
crisi particolari e gli investimenti non si fermano.
Dedichiamo questa inchiesta al pvc coinvolgendo i principali si-
stemisti che operano nel mercato italiano e che ci raccontano
come sta andando attualmente il comparto.

ANDAMENTO DEL MERCATO
"Dopo un 2023 molto positivo e malgrado i dati di vendita dello
scorso anno facessero ben sperare, non è possibile ignorare la re-
altà dei fatti, che tali volumi sono stati portati in gran parte dagli
incentivi fiscali che stanno venendo meno in questo 2024. Stia-
mo vivendo l'onda lunga di questi incentivi che però è destinata
a scemare nella seconda metà dell'anno, portando a una contra-
zione della crescita, già chiaramente percepibile sin da maggio
soprattutto nel segmento residenziale. Tutto questo va a som-
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marsi ai possibili problemi creati dall'alta inflazione del periodc
post Covid", dichiara. Stefano Poli, Sales & Marketing Manager
Deceuninck Italia.
Nicola Lorenzo, Direttore Commerciale Rehau Italia - Divisione
Window Solutions commenta "Rispetto alla crescita del 2023, in
cui il segmento del pvc si è affermato nel mercato italiano degli
infissi con una quota di oltre il 50%, nel primo semestre del 2024
il nostro comparto sta registrando una leggera flessione; si tratta
di un rallentamento ampiamente previsto, considerato anche i:
quadro macroeconomico caratterizzato dal costo del denaro E
dal calo delle nuove costrizioni, ma non preoccupante".
"Il mercato italiano delle finestre è attualmente molto competiti-
vo, Il settore sta vivendo una contrazione, in particolare a causa
della cessazione degli incentivi statali per l'edilizia residenziale
Anche noi ne siamo colpiti, tuttavia, i nostri clienti sono anco-
ra ben occupati poiché sono ben organizzati dal punto di vista
delle vendite. Attendiamo nuove opportunità di finanziamento
poiché sentiamo che attualmente il mercato è frenato' è il pen-
siero di Wolfgang Sandhaus, Socio Amministratore e Chief Sales
Officer Salamander.
"Si sta verificando una fisiologica contrazione dei volumi. Sicura-
mente la fine dei bonus e dello sconto in fattura ha determinate
uno stato di incertezza che, nel breve termine, ha portato la do-
manda a contrarsi. Rimangono comunque altre interessanti op-
portunità da cogliere" prosegue Paolo Mattozzi, Amministratore
Delegato e Direttore Commerciale Schüco Pws Italia.

1 / 6
Pagina

Foglio

   09-2024
104/09

www.ecostampa.it

16
21

71

Mensile

Gealan "La crescita di questi anni del pvc è strettamente legata al
boom dei bonus edilizi, il comparto pvc ne ha beneficiato più di
tutti per via del migliore rapporto qualità/prezzo rispetto ad altri
materiali. Tutto questo era successo anni fa in altri Paesi europei
ed era inevitabile che accadesse anche in Italia".
"Questo può essere facilmente spiegato dai numerosi vantaggi
che la plastica offre rispetto ad altri materiali. In primo piano vi
sono l'aspetto della sostenibilità, migliori valori energetici, mag-
giore durata e anche nel design le finestre in pvc hanno fatto
grandi progressi negli ultimi armi. Infine, anche il vantaggio di
prezzo rispetto alle finestre in alluminio gioca un molo impor-
tante" è il commento di Wolfgang Sandhaus di Salamander.
Secondo Nicola Lorenzo di Rehau Italia: "Come dicevo, uno dei
principali driver che hanno guidato la crescita del mercato del
pvc - e in generale, quindi anche del legno e dell'alluminio - so-
no gli incentivi fiscali: superbonus, in primis, ma anche cessione
del credito e sconto in fattura hanno contribuito a stimolare la
domanda per la sostituzione, l'acquisto e la posa in opera di in-
fissi e serramenti. A questo si aggiunge una nuova consapevo-
lezza da parte dei consumatori: oggi, sono molto più informati
e sanno che il pvc è un materiale con caratteristiche tecniche
eccellenti e un ottimale rapporto costo/prestazioni, che può sod-
disfare anche chi intende fare un acquisto consapevole e attento
all'ambiente".

NON SOLO BONUS
Sicuramente i bonus hanno favorito la crescita del comparto pvc
ma l'ottimo rapporto qualità/prezzo non è l'unica variabile e cer-
tamente non sarà quella sulla quale sarà opportuno orientarsi
nei prossimi anni.
Conferma così Alessandro Brignach di Gealan "La discriminante
del prezzo non è l'unica variabile. Forse più di tutti gli altri ma-
teriali, i sistemi in pvc si sono evoluti nel corso degli anni dal
punto di vista estetico e tecnologico. Le geometrie più squadrate
e minimali di altri prodotti hanno influenzato i produttori di si-
sterni in pvc che si sono adeguati a questa tendenza, lavorando
molto sul lato delle linee e delle forme, ma non solo. I sistemi in
pvc si sono evoluti anche dal punto di vista delle performance
tecniche così come da quello delle finiture che oggi sono vera-
mente infinite".
E nei prossimi anni su cosa ci si concentrerà maggiormente?
"Negli ultimi anni, il design della finestra si è orientato su forme
squadrate e profili di dimensioni ridotte, più sottili e pensati per
favorire l'ingresso di luce naturale negli ambienti. A livello este-
tico, il trend principale riguarda le finiture opache: tinte unite e
pellicole effetto legno sono declinate in versione matt per offrire
un look contemporaneo e ricercato, capace di inserirsi in qualsi-
asi contesto architettonico e stile di arredamento. A livello tecno-
logico, invece, il pvc sta evolvendo verso soluzioni più sostenibili,.
capaci di mantenere le stesse caratteristiche meccaniche e le
performance del pvc vergine. La ricerca estetica e tecnologica
dei profili in pvc andrà in questa direzione anche nei prossimi
anni", spiega Nicola Lorenzo di Rehau Italia
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Wolfgang Sandhaus, Socio
Amministratore e Chief Sales
Officer Salamander

Paolo Mattozzi, Amministratore
Delegato e Direttore
Commerciale Schüco Pws Italia

Secondo Paolo Mattozzi di Schüco Pws Italia "Minimal e squa-
drato sono i trend più percepibili per il futuro probabilmente le
versioni ibride avranno un interessante sviluppo. Soluzioni ver-
satili che possono armonizzarli perfettamente in molteplici con-
testi».
"Migliorare le prestazioni energetiche puntando su un prodotto
che sia non solo funzionale, ma anche ricercato da un punto di
vista estetico. Sono questi oggi i requisiti di chi cerca una fine-
stra destinata a durare. - Dichiara Stefano Poli di Deceuninck.
- Vi è un ritorno a linee più squadrate e soprattutto serramenti
che diano quanto più spazio possibile alla superficie vetrata. Una
finestra in grado di armonizzarsi alla perfezione con l'ambiente
in cui è inserita ma con prestazioni ottimali per il contesto in cui
viene installata. L'utente finale è infatti sempre più tecnico e si
informa non solo su estetica e prezzo ma studia più approfondi-
tamente le varie tipologie di serramento".
"Negli ultimi anni abbiamo assistito a significative evoluzioni sia
estetiche sia tecnologiche nel settore del pvc. - Commenta Gra-
ziano Meneghetti di Veka Italia - Pur mantenendo alta l'atten-
zione sulle prestazioni termo-acustiche, abbiamo posto partico-
lare enfasi sulla riduzione degli ingombri dei telai fissi e apribili,
permettendo un maggiore accesso di luce naturale all'interno
delle abitazioni. Un cambiamento che migliora l'estetica degli
ambienti e contribuisce anche al benessere degli occupanti. Inol-
tre, abbiamo introdotto una vasta gamma di finiture cromati-
che, che spaziano dalle finiture con effetto materico, alle super-
fici ultra-opache e perfettamente lisce. In futuro, continueremo
a sviluppare prodotti con geometrie minimali e lineari e finiture
cromatiche che rispondano alle richieste del mercato. Il nostro
impegno è inoltre rivolto a prodotti che combinano alte presta-
zioni con un basso impatto ambientale, mantenendo sempre al
centro della nostra filosofia il design, la qualità, la sicurezza, l'af-
fidabilità e la sostenibilità".
"Tutti i bonus, in particolare il 110%, hanno fatto esplodere la do-
manda di serramenti e questo, anche se nato con buone inten-
zioni non ha fatto bene al comparto, ottenendo forse un esito
opposto e ora si sta verificando un vuoto di mercato. Il cliente è
abituato alla sconto e aspetta che ne vengano attivati altri. Fino
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riciclabilità: sembrano essere queste le principali
ragioni che hanno decretato il successo degli ultimi
anni dei sistemi in pvc ma le aziende continuano a
investire. A loro è dedicata l'inchiesta di questo mese

II comparto dei sistemi in pvc ha avuto negli ultimi anni un an-
damento estremamente positivo. Questo trend è stato sicura-
mente sostenuto da tutti i bonus e gli incentivi statali perle ri-
strutturazioni che hanno dato unboost a tutto il settore edile ma
dovuto anche al ridimensionamento delle quote di mercato di
altri materiali. Il pvc in questo periodo ha sicuramente goduto
del miglior rapporto qualità/prezzo e la sua diffusione in Italia è
stata davvero notevole
Il settore del serramento oggi vive un momento di stallo e il pvc
non fa certo eccezione; ma se economisti, associazioni e impren-
ditori sono concordi sul fatto che nel prossimo biennio non po-
tremo aspettarci alcuna crescita, d'altro canto nessuno si aspetta
crisi particolari e gli investimenti non si fermano.
Dedichiamo questa inchiesta al pvc coinvolgendo i principali si-
stemisti che operano nel mercato italiano e che ci raccontano
come sta andando attualmente il comparto.

ANDAMENTO DEL MERCATO
"Dopo un 2023 molto positivo e malgrado i dati di vendita dello
scorso anno facessero ben sperare, non è possibile ignorare la re-
altà dei fatti, che tali volumi sono stati portati in gran parte dagli
incentivi fiscali che stanno venendo meno in questo 2024. Stia-
mo vivendo l'onda lunga di questi incentivi che però è destinata
a scemare nella seconda metà dell'anno, portando a una contra-
zione della crescita, già chiaramente percepibile sin da maggio
soprattutto nel segmento residenziale. Tutto questo va a som-
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marsi ai possibili problemi creati dall'alta inflazione del periodc
post Covid", dichiara. Stefano Poli, Sales & Marketing Manager
Deceuninck Italia.
Nicola Lorenzo, Direttore Commerciale Rehau Italia - Divisione
Window Solutions commenta "Rispetto alla crescita del 2023, in
cui il segmento del pvc si è affermato nel mercato italiano degli
infissi con una quota di oltre il 50%, nel primo semestre del 2024
il nostro comparto sta registrando una leggera flessione; si tratta
di un rallentamento ampiamente previsto, considerato anche i:
quadro macroeconomico caratterizzato dal costo del denaro E
dal calo delle nuove costrizioni, ma non preoccupante".
"Il mercato italiano delle finestre è attualmente molto competiti-
vo, Il settore sta vivendo una contrazione, in particolare a causa
della cessazione degli incentivi statali per l'edilizia residenziale
Anche noi ne siamo colpiti, tuttavia, i nostri clienti sono anco-
ra ben occupati poiché sono ben organizzati dal punto di vista
delle vendite. Attendiamo nuove opportunità di finanziamento
poiché sentiamo che attualmente il mercato è frenato' è il pen-
siero di Wolfgang Sandhaus, Socio Amministratore e Chief Sales
Officer Salamander.
"Si sta verificando una fisiologica contrazione dei volumi. Sicura-
mente la fine dei bonus e dello sconto in fattura ha determinate
uno stato di incertezza che, nel breve termine, ha portato la do-
manda a contrarsi. Rimangono comunque altre interessanti op-
portunità da cogliere" prosegue Paolo Mattozzi, Amministratore
Delegato e Direttore Commerciale Schüco Pws Italia.
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Graziano Meneghetti, Direttore
Commerciale Veka Italia

Alessandro Brignach, Direttore
Commerciale Italia Qi Sistemi
S.R.L. - Divisione Gealan

ad oggi, con una domanda così alta, era facile riuscire a vende-
re, ma si vendeva lo sconto ora bisogna ricominciare a vendere
la qualità. E coni nostri prodotti, come Alunext, i nostri partner
potranno affrontare il mercato con tranquillità", spiega Frederik
Declercq di profine Italia.

MISSIONE SOSTENIBILITA
La sostenibilità è certamente un tema molto sentito da tutti i si-
stemisti del pvc sia in tema di prodotto sia di processo.
In Salamander diamo grande importanza alle tecnologie inno-
vative e ai prodotti sostenibili. Di recente abbiamo presentato
la linea di prodotti Greta_dinkel all'interno delle finestre Greta,
premiate più volte. Questa linea utilizza materiali naturali e si
distingue per una struttura eccezionale, Il design gioca un ruolo
centrale, in particolare nei nostri sistemi sottili come la serie di
profili free nel nostro sistema modulare greenEvolution, idea-
le per le ristrutturazioni. Continuiamo i nostri sforzi per prodot-
ti sostenibili e prevediamo di presentare un'altra innovazione
ecologicamente sostenibile all'inizio del prossimo anno" dichia-
ra Wolfgang Sandhaus.
"Già da qualche anno la nostra strategia è on-enatata alla soste-
nibilità,Con il claim Today for Tomorrow, l'azienda è ora più che
mai concentrata su argomenti divenuti imprescindibili come la
protezione del clima, l'efficienza energetica, la responsabilità so-
ciale e la conservazione delle risorse per le generazioni future.
Nella sede centrale tedesca è stato da poco inaugurato un im-
pianto di riciclo con una capacità annua pari a 15.000 tonnellate
che consente di trasformare il materiale delle vecchie finestre in
granuli di alta qualità da poter integrare con materiale vergine.
Nella nostra sede di Bosaro, alimentata a pannelli fotovoltaici,
abbiamo installato un impianto in grado di riciclare tutti i nostri
scarti di produzione e anche quelli dei nostri clienti e una linea
di coestruzione che estrude contemporaneamente materiale
vergine e riciclato" racconta Frederik Declercq di profine Italia
"Deceuninck sta cercando di porre l'attenzione sulla sostenibi-
lità investendo in progetti di efficientamento energetico delle
proprie fabbriche. Cercando di rendere la produzione autosuffi-
ciente più possibile e a risparmio energetico. Inoltre, tutti i nostri
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profili sono riciclabili nel no-
stro stabilimento a Diksmui-
de. Attraverso il rinnovamen-
to degli impianti di riciclaggio,
con macchinari di ultima ge-
nerazione, siamo in grado di
produrre parte del compound
tramite un processo di rici-
claggio'di alta qualità. L'ener-
gia utilizzata nella produzione
di nuovi profili è inferiore del
90% per il pvc riciclato rispet-
to al caso della materia prima
vergine e il materiale riciclatc
recuperato viene utilizzato per

estrudere i nuovi profili delle finestre senza la necessità di subire
ulteriori lavorazioni. Deceuninck si è impegnata a fissare obietti-
vi di riduzione delle emissioni in linea con il netzero basato sulle
ricerche dell'iniziativa Science Based Targets (SBTi) e ha aderite
alla campagna Business Ambition for 1,5 C, un gruppo mondiale
di aziende che si stanno allineando con l'obiettivo dell'accordo
sul clima di Parigi per limitare il riscaldamento globale a 1,5° C.
Le emissioni legate alle operazioni interne rappresentano il 12%
dell'impronta di carbonio aziendale. Ciò dimostra l'importanza
di considerare l'intera catena del valore e in particolare l'approv-
vigionamento delle materie prime. Gli sforzi aggiuntivi sul noi-
claggio saranno cruciali per raggiungere i nostri obiettivi" spiega
Stefano Poli,
"Lavoriamo all'economia circolare a circuito chiuso da oltre 30
anni, guidati dal principio di sostenibilità che è parte integrante
del DNA del gruppo Rehau. A livello di prodotto, puntiamo ad au-
mentare la percentuale di polimeri riciclati contenuta nei nostri
sistemi: tramite la nostra consociata Dekura, ritiriamo gli scarti
di produzione dei serramentisti e li trasferiamo nei nostri stabi-
limenti produttivi in Gerniania - tutti certificati con il marchio
indipendente VinylPlus - dove vengono riciclati e riutilizzati nel-
la produzione di nuovi profili grazie a uno speciale processo di
estrusione. A livello di processo, invece, abbiamo recentemente
introdotto Windows.id, una sorta di carta d'identità digitale del-
la finestra che rende ogni infisso unico e tracciabile, gestendo
il luogo di installazione e legando così anche le istruzioni peri]
recupero e il riutilizzo dei materiali alla fine del ciclo di vita utile'
racconta Nicola Lorenzo.
"La sostenibilità è da sempre un pilastro fondamentale della no-
stra strategia aziendale e in Veka ci impegniamo con diverse
azioni e misure a ridurre l'impatto ambientale dei nostri prodot-
ti e dei processi produttivi. Già nel 1997, infatti, la nostra sede
tedesca è diventata il primo specialista certificato TÜV per lo
smaltimento di finestre in pvc, stabilendo standard sostenibili
in tutta Europa. Abbiamo riciclato 25 milioni di finestre in pvc
e prodotto 40 milioni di nuove finestre con materiale riciclato
post-consumer, risparmiando così 780mila tonnellate di CO2 Ab-
biamo una divisione specializzata nel riciclo che gestisce il più

Frederik Declercq, AD profine
Italia, brand Kçmmerling
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mente sostenuto da tutti i bonus e gli incentivi statali perle ri-
strutturazioni che hanno dato unboost a tutto il settore edile ma
dovuto anche al ridimensionamento delle quote di mercato di
altri materiali. Il pvc in questo periodo ha sicuramente goduto
del miglior rapporto qualità/prezzo e la sua diffusione in Italia è
stata davvero notevole
Il settore del serramento oggi vive un momento di stallo e il pvc
non fa certo eccezione; ma se economisti, associazioni e impren-
ditori sono concordi sul fatto che nel prossimo biennio non po-
tremo aspettarci alcuna crescita, d'altro canto nessuno si aspetta
crisi particolari e gli investimenti non si fermano.
Dedichiamo questa inchiesta al pvc coinvolgendo i principali si-
stemisti che operano nel mercato italiano e che ci raccontano
come sta andando attualmente il comparto.

ANDAMENTO DEL MERCATO
"Dopo un 2023 molto positivo e malgrado i dati di vendita dello
scorso anno facessero ben sperare, non è possibile ignorare la re-
altà dei fatti, che tali volumi sono stati portati in gran parte dagli
incentivi fiscali che stanno venendo meno in questo 2024. Stia-
mo vivendo l'onda lunga di questi incentivi che però è destinata
a scemare nella seconda metà dell'anno, portando a una contra-
zione della crescita, già chiaramente percepibile sin da maggio
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marsi ai possibili problemi creati dall'alta inflazione del periodc
post Covid", dichiara. Stefano Poli, Sales & Marketing Manager
Deceuninck Italia.
Nicola Lorenzo, Direttore Commerciale Rehau Italia - Divisione
Window Solutions commenta "Rispetto alla crescita del 2023, in
cui il segmento del pvc si è affermato nel mercato italiano degli
infissi con una quota di oltre il 50%, nel primo semestre del 2024
il nostro comparto sta registrando una leggera flessione; si tratta
di un rallentamento ampiamente previsto, considerato anche i:
quadro macroeconomico caratterizzato dal costo del denaro E
dal calo delle nuove costrizioni, ma non preoccupante".
"Il mercato italiano delle finestre è attualmente molto competiti-
vo, Il settore sta vivendo una contrazione, in particolare a causa
della cessazione degli incentivi statali per l'edilizia residenziale
Anche noi ne siamo colpiti, tuttavia, i nostri clienti sono anco-
ra ben occupati poiché sono ben organizzati dal punto di vista
delle vendite. Attendiamo nuove opportunità di finanziamento
poiché sentiamo che attualmente il mercato è frenato' è il pen-
siero di Wolfgang Sandhaus, Socio Amministratore e Chief Sales
Officer Salamander.
"Si sta verificando una fisiologica contrazione dei volumi. Sicura-
mente la fine dei bonus e dello sconto in fattura ha determinate
uno stato di incertezza che, nel breve termine, ha portato la do-
manda a contrarsi. Rimangono comunque altre interessanti op-
portunità da cogliere" prosegue Paolo Mattozzi, Amministratore
Delegato e Direttore Commerciale Schüco Pws Italia.
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grande stabilimento europeo di riciclaggio di vecchie finestre in
pvc, trattando oltre 50mila tonnellate di materiale all'anno, Oltre
a questo stabilimento, abbiamo altri due importanti centri di rì-
ciclo in Francia e Inghilterra, per un totale di 100mila tonnellate
di materiale riciclato. Utilizziamo inoltre materiali riciclati nei
nostri profili in pvc e adottiamo tecnologie di produzione a basso
impatto ambientale. Basti pensare che entro il 2050, l'UE si è im-
pegnata a raggiungere la neutralità carbonica, ma noi di Veka ab-
biamo deciso di anticipare questo obiettivo al 2045. Per raggiun-
gerlo, aumentiamo la quota di riciclaggio, utilizziamo energia da
fonti rinnovabili, spostiamo il trasporto su rotaia e investiamo in
progetti di ricerca e sviluppo per un pvc verde non fossile. Va in
questa direzione anche la nuova sede Veka Italia di Nogara, già
operativa da qualche mese" spiega Graziano Meneghetti.
Alessandro Brignach aggiunge 'Anche per Gealan la sostenibilità
è un valore assolutamente centrale. Facciamo parte del gruppo
Veka e condividiamo tutti i principali obiettivi, La sede centrale
ha un reparto che si occupa esclusivamente di questo aspetto e
ne segue tutti i dettagli, oggi i valori dichiarati devono essere mi-
surabili e nulla può essere lasciato al caso.Tutti gli stabilimenti
utilizzano i loro scarti di produzione rigenerati e i prodotti ven-
gono sviluppati e progettati per essere altamente efficienti e con
alte percentuali di materiale riciclato. Collaboriamo con fornitori
e partner che propongono soluzioni a basso impatto ambientale;
perché per essere realmente sostenibili, tutta la catena di forni-
tura deve avere determinati requisiti".
"Siamo parte di una azienda che ha fatto della sostenibilità il
suo punto di riferimento per i prossimi anni. Agiamo quotidia-
namente nel rispetto delle linee guida di casa madre. Ogni pic-
colo contributo è un importante tassello di un progetto globale.
Ridurre le emissioni di CO2 è la nostra mission" conclude Paolo
Mattozzi di Schüco Pws Italia.

OBIETTIVI FUTURI
"I nostri obiettivi sono racchiusi nel nostro claim future proof, che
significa a prova di futuro. Questo principio è alla base della no-
stra strategia aziendale: agire pensando alle generazioni future.
È proprio guardando al futuro, infatti, che Veka continuerà a in-
vestire in innovazione e sostenibilità. Stiamo sviluppando nuovi
prodotti che combinano alte prestazioni con un basso impatto
ambientale e stiamo ampliando la nostra gamma di soluzioni
per rispondere alle esigenze sempre più diversificate dei nostri
clienti. Pensiamo non solo al consumatore di oggi, ma anche a
quello di domani, anticipando le tendenze architettoniche, cer-
cando di immaginare e prevedere le esigenze future dei nostri
clienti. Un altro obiettivo chiave è la digitalizzazione dei nostri
processi produttivi e logistici, per migliorare l'efficienza e la qua-
lità del servizio. Inoltre, continueremo a promuovere la sosteni-
bilità attraverso iniziative che coinvolgono non solo i nostri pro-
dotti, ma anche le comunità in cui operiamo, contribuendo a un
futuro più sostenibile" dichiara Graziano Meneghetti.
"Gealan è un'azienda in forte movimento, con una visione posi-
tiva del futuro e tanta voglia di investire. È appena stata costi-
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tuita la Gealan Italia srl, un traguardo quasi dovuto, determinato
dalla crescita degli utimi anni e che è arrivato in un momento
perfetto, con un mercato tutto sommato tranquillo. È stata re-
centemente aperta anche una filiale negli Stati Uniti e ultimato
un investimento da 15 milioni e mezzo di euro per il magazzino
automatico nella sede centrale tedesca da oltre 5070 ceste. C'è
anche íl progetto di inserire almeno 70 nuovi collaboratori su tut-
to il mercato europeo in ambito di consulenza commerciali e ai
progettisti. Per quanto riguarda i prodotti, il prossimo obiettivo è
completare il sistema Kontour con anche le varianti Acrylcolor
per poi passare al Linea, il sistma da 74 mm a 3 guarnizioni che
sarà disponibile alla fine del 2025 nelle varianti Acrylcolor, an-
che queste saranno prossimamente ampliate per rispondere al
meglio a progetti pubblici quali scuole, ospedali, ... Per il biennio
2026/2027 è in fase di ideazione un nuovo sistema tuttovetro su
base 74 mm non ibrido", racconta Alessandro Brignach.
"Stiamo lavorando all'ampliamento della nostra offerta attraver-
so soluzioni sempre più minimal, concentrandoci in particolare
sui sistemi fibrorinforzati come Artevo, l'evoluzione del nostro si-
stema in RAU-Fibro X, che incarna perfettamente tutti i vantaggi
di questo materiale hi-tech capace di ridefinire i limiti in termini
di dimensioni, efficienza, sostenibilità e designi " è il progetto di
Rehau Italia spiegato da Nicola Lorenzo.
Wolfgang Sandhaus di Salamander "Come già detto, ci aspet-
tiamo una stabilizzazione della situazione del mercato e preve-
diamo un tasso di crescita del 10% per il prossimo anno. Oltre
ai canali di vendita classici, saremo attivi anche nel settore dei
progetti, per esempio con l'industria alberghiera in Italia. Inoltre,
ci rivolgeremo sempre più direttamente agli architetti e ai pro-
gettisti per aumentare la notorietà del nostro marchio in questo
gruppo target".
L'obiettivo di Schüco Pws Italia invece è, secondo Paolo Mattoz-
zi: 'Essere sempre più vicini ai clienti e sempre più attenti alle
richieste del nostro mercato".
"Nel prossimo futuro in profine Italia continueremo a investire
in prodotti di alta qualità, sostenibili e performati adatti alle ri-
strutturazioni così come ai medio/grandi progetti sovvenzionati
dai fondi PNRR. Stiamo seguendo con attenzione il mondo degli
architetti, come nostri nuovi interlocutori, e ci concentriamo sul
tema della formazione e dell'aggiornamento tecnico a tutti i li-
velli, per serramentisti, uffici tecnici comunali e uffici di proget-
tazione. Internamente abbiamo effettuato diversi investimenti
volti a rendere i processi lavorativi di numerosi reparti più effi-
caci e più soddisfacenti, per poter offrire un servizio migliore e
sempre più veloce", spiega Frederik Declercq.
"Deceuninck è, ormai da anni, riconosciuta come azienda inno-
vativa. Un esempio è la Thermoribra, che consiste nel rinforzare
l'intera lunghezza dell'anta con fibra di vetro continua, miglio-
rando i parametri termici e, quindi, l'efficienza energetica. Per il
futuro Deceuninck continuerà a investire in ricerca e sviluppo,
soprattutto nella sperimentazione di materiali ibridi, con l'obiet-
tivo di essere sempre un passo avanti ed il leader nell'innovazio-
ne per il mondo dei serramenti", conclude Stefano Poli.

6 / 6
Pagina

Foglio

   09-2024
104/09

www.ecostampa.it

16
21

71

Mensile



 

MAI BRE 2024 > SETTEMBRE 2024 > SETTEMBRE 2024 > SETTEMBRE 2024 > SETTEMBRE 2024 > SETTEMBRE 2024 > SETTEMBRE 2024 > 

.

www, J u'i ci u f r res1 r u 11

INCHIESTA
 {

SI FA PRESTO
A DICE PVC
A cura della redazione

Ottime performance termoacustiche, miglior rapporto
qualità-prezzo, infinite possibilità di rivestimento e
riciclabilità: sembrano essere queste le principali
ragioni che hanno decretato il successo degli ultimi
anni dei sistemi in pvc ma le aziende continuano a
investire. A loro è dedicata l'inchiesta di questo mese

II comparto dei sistemi in pvc ha avuto negli ultimi anni un an-
damento estremamente positivo. Questo trend è stato sicura-
mente sostenuto da tutti i bonus e gli incentivi statali perle ri-
strutturazioni che hanno dato unboost a tutto il settore edile ma
dovuto anche al ridimensionamento delle quote di mercato di
altri materiali. Il pvc in questo periodo ha sicuramente goduto
del miglior rapporto qualità/prezzo e la sua diffusione in Italia è
stata davvero notevole
Il settore del serramento oggi vive un momento di stallo e il pvc
non fa certo eccezione; ma se economisti, associazioni e impren-
ditori sono concordi sul fatto che nel prossimo biennio non po-
tremo aspettarci alcuna crescita, d'altro canto nessuno si aspetta
crisi particolari e gli investimenti non si fermano.
Dedichiamo questa inchiesta al pvc coinvolgendo i principali si-
stemisti che operano nel mercato italiano e che ci raccontano
come sta andando attualmente il comparto.

ANDAMENTO DEL MERCATO
"Dopo un 2023 molto positivo e malgrado i dati di vendita dello
scorso anno facessero ben sperare, non è possibile ignorare la re-
altà dei fatti, che tali volumi sono stati portati in gran parte dagli
incentivi fiscali che stanno venendo meno in questo 2024. Stia-
mo vivendo l'onda lunga di questi incentivi che però è destinata
a scemare nella seconda metà dell'anno, portando a una contra-
zione della crescita, già chiaramente percepibile sin da maggio
soprattutto nel segmento residenziale. Tutto questo va a som-
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marsi ai possibili problemi creati dall'alta inflazione del periodc
post Covid", dichiara. Stefano Poli, Sales & Marketing Manager
Deceuninck Italia.
Nicola Lorenzo, Direttore Commerciale Rehau Italia - Divisione
Window Solutions commenta "Rispetto alla crescita del 2023, in
cui il segmento del pvc si è affermato nel mercato italiano degli
infissi con una quota di oltre il 50%, nel primo semestre del 2024
il nostro comparto sta registrando una leggera flessione; si tratta
di un rallentamento ampiamente previsto, considerato anche i:
quadro macroeconomico caratterizzato dal costo del denaro E
dal calo delle nuove costrizioni, ma non preoccupante".
"Il mercato italiano delle finestre è attualmente molto competiti-
vo, Il settore sta vivendo una contrazione, in particolare a causa
della cessazione degli incentivi statali per l'edilizia residenziale
Anche noi ne siamo colpiti, tuttavia, i nostri clienti sono anco-
ra ben occupati poiché sono ben organizzati dal punto di vista
delle vendite. Attendiamo nuove opportunità di finanziamento
poiché sentiamo che attualmente il mercato è frenato' è il pen-
siero di Wolfgang Sandhaus, Socio Amministratore e Chief Sales
Officer Salamander.
"Si sta verificando una fisiologica contrazione dei volumi. Sicura-
mente la fine dei bonus e dello sconto in fattura ha determinate
uno stato di incertezza che, nel breve termine, ha portato la do-
manda a contrarsi. Rimangono comunque altre interessanti op-
portunità da cogliere" prosegue Paolo Mattozzi, Amministratore
Delegato e Direttore Commerciale Schüco Pws Italia.
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riciclabilità: sembrano essere queste le principali
ragioni che hanno decretato il successo degli ultimi
anni dei sistemi in pvc ma le aziende continuano a
investire. A loro è dedicata l'inchiesta di questo mese

II comparto dei sistemi in pvc ha avuto negli ultimi anni un an-
damento estremamente positivo. Questo trend è stato sicura-
mente sostenuto da tutti i bonus e gli incentivi statali perle ri-
strutturazioni che hanno dato unboost a tutto il settore edile ma
dovuto anche al ridimensionamento delle quote di mercato di
altri materiali. Il pvc in questo periodo ha sicuramente goduto
del miglior rapporto qualità/prezzo e la sua diffusione in Italia è
stata davvero notevole
Il settore del serramento oggi vive un momento di stallo e il pvc
non fa certo eccezione; ma se economisti, associazioni e impren-
ditori sono concordi sul fatto che nel prossimo biennio non po-
tremo aspettarci alcuna crescita, d'altro canto nessuno si aspetta
crisi particolari e gli investimenti non si fermano.
Dedichiamo questa inchiesta al pvc coinvolgendo i principali si-
stemisti che operano nel mercato italiano e che ci raccontano
come sta andando attualmente il comparto.

ANDAMENTO DEL MERCATO
"Dopo un 2023 molto positivo e malgrado i dati di vendita dello
scorso anno facessero ben sperare, non è possibile ignorare la re-
altà dei fatti, che tali volumi sono stati portati in gran parte dagli
incentivi fiscali che stanno venendo meno in questo 2024. Stia-
mo vivendo l'onda lunga di questi incentivi che però è destinata
a scemare nella seconda metà dell'anno, portando a una contra-
zione della crescita, già chiaramente percepibile sin da maggio
soprattutto nel segmento residenziale. Tutto questo va a som-
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marsi ai possibili problemi creati dall'alta inflazione del periodc
post Covid", dichiara. Stefano Poli, Sales & Marketing Manager
Deceuninck Italia.
Nicola Lorenzo, Direttore Commerciale Rehau Italia - Divisione
Window Solutions commenta "Rispetto alla crescita del 2023, in
cui il segmento del pvc si è affermato nel mercato italiano degli
infissi con una quota di oltre il 50%, nel primo semestre del 2024
il nostro comparto sta registrando una leggera flessione; si tratta
di un rallentamento ampiamente previsto, considerato anche i:
quadro macroeconomico caratterizzato dal costo del denaro E
dal calo delle nuove costrizioni, ma non preoccupante".
"Il mercato italiano delle finestre è attualmente molto competiti-
vo, Il settore sta vivendo una contrazione, in particolare a causa
della cessazione degli incentivi statali per l'edilizia residenziale
Anche noi ne siamo colpiti, tuttavia, i nostri clienti sono anco-
ra ben occupati poiché sono ben organizzati dal punto di vista
delle vendite. Attendiamo nuove opportunità di finanziamento
poiché sentiamo che attualmente il mercato è frenato' è il pen-
siero di Wolfgang Sandhaus, Socio Amministratore e Chief Sales
Officer Salamander.
"Si sta verificando una fisiologica contrazione dei volumi. Sicura-
mente la fine dei bonus e dello sconto in fattura ha determinate
uno stato di incertezza che, nel breve termine, ha portato la do-
manda a contrarsi. Rimangono comunque altre interessanti op-
portunità da cogliere" prosegue Paolo Mattozzi, Amministratore
Delegato e Direttore Commerciale Schüco Pws Italia.
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riciclabilità: sembrano essere queste le principali
ragioni che hanno decretato il successo degli ultimi
anni dei sistemi in pvc ma le aziende continuano a
investire. A loro è dedicata l'inchiesta di questo mese

II comparto dei sistemi in pvc ha avuto negli ultimi anni un an-
damento estremamente positivo. Questo trend è stato sicura-
mente sostenuto da tutti i bonus e gli incentivi statali perle ri-
strutturazioni che hanno dato unboost a tutto il settore edile ma
dovuto anche al ridimensionamento delle quote di mercato di
altri materiali. Il pvc in questo periodo ha sicuramente goduto
del miglior rapporto qualità/prezzo e la sua diffusione in Italia è
stata davvero notevole
Il settore del serramento oggi vive un momento di stallo e il pvc
non fa certo eccezione; ma se economisti, associazioni e impren-
ditori sono concordi sul fatto che nel prossimo biennio non po-
tremo aspettarci alcuna crescita, d'altro canto nessuno si aspetta
crisi particolari e gli investimenti non si fermano.
Dedichiamo questa inchiesta al pvc coinvolgendo i principali si-
stemisti che operano nel mercato italiano e che ci raccontano
come sta andando attualmente il comparto.

ANDAMENTO DEL MERCATO
"Dopo un 2023 molto positivo e malgrado i dati di vendita dello
scorso anno facessero ben sperare, non è possibile ignorare la re-
altà dei fatti, che tali volumi sono stati portati in gran parte dagli
incentivi fiscali che stanno venendo meno in questo 2024. Stia-
mo vivendo l'onda lunga di questi incentivi che però è destinata
a scemare nella seconda metà dell'anno, portando a una contra-
zione della crescita, già chiaramente percepibile sin da maggio
soprattutto nel segmento residenziale. Tutto questo va a som-
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marsi ai possibili problemi creati dall'alta inflazione del periodc
post Covid", dichiara. Stefano Poli, Sales & Marketing Manager
Deceuninck Italia.
Nicola Lorenzo, Direttore Commerciale Rehau Italia - Divisione
Window Solutions commenta "Rispetto alla crescita del 2023, in
cui il segmento del pvc si è affermato nel mercato italiano degli
infissi con una quota di oltre il 50%, nel primo semestre del 2024
il nostro comparto sta registrando una leggera flessione; si tratta
di un rallentamento ampiamente previsto, considerato anche i:
quadro macroeconomico caratterizzato dal costo del denaro E
dal calo delle nuove costrizioni, ma non preoccupante".
"Il mercato italiano delle finestre è attualmente molto competiti-
vo, Il settore sta vivendo una contrazione, in particolare a causa
della cessazione degli incentivi statali per l'edilizia residenziale
Anche noi ne siamo colpiti, tuttavia, i nostri clienti sono anco-
ra ben occupati poiché sono ben organizzati dal punto di vista
delle vendite. Attendiamo nuove opportunità di finanziamento
poiché sentiamo che attualmente il mercato è frenato' è il pen-
siero di Wolfgang Sandhaus, Socio Amministratore e Chief Sales
Officer Salamander.
"Si sta verificando una fisiologica contrazione dei volumi. Sicura-
mente la fine dei bonus e dello sconto in fattura ha determinate
uno stato di incertezza che, nel breve termine, ha portato la do-
manda a contrarsi. Rimangono comunque altre interessanti op-
portunità da cogliere" prosegue Paolo Mattozzi, Amministratore
Delegato e Direttore Commerciale Schüco Pws Italia.
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ragioni che hanno decretato il successo degli ultimi
anni dei sistemi in pvc ma le aziende continuano a
investire. A loro è dedicata l'inchiesta di questo mese

II comparto dei sistemi in pvc ha avuto negli ultimi anni un an-
damento estremamente positivo. Questo trend è stato sicura-
mente sostenuto da tutti i bonus e gli incentivi statali perle ri-
strutturazioni che hanno dato unboost a tutto il settore edile ma
dovuto anche al ridimensionamento delle quote di mercato di
altri materiali. Il pvc in questo periodo ha sicuramente goduto
del miglior rapporto qualità/prezzo e la sua diffusione in Italia è
stata davvero notevole
Il settore del serramento oggi vive un momento di stallo e il pvc
non fa certo eccezione; ma se economisti, associazioni e impren-
ditori sono concordi sul fatto che nel prossimo biennio non po-
tremo aspettarci alcuna crescita, d'altro canto nessuno si aspetta
crisi particolari e gli investimenti non si fermano.
Dedichiamo questa inchiesta al pvc coinvolgendo i principali si-
stemisti che operano nel mercato italiano e che ci raccontano
come sta andando attualmente il comparto.

ANDAMENTO DEL MERCATO
"Dopo un 2023 molto positivo e malgrado i dati di vendita dello
scorso anno facessero ben sperare, non è possibile ignorare la re-
altà dei fatti, che tali volumi sono stati portati in gran parte dagli
incentivi fiscali che stanno venendo meno in questo 2024. Stia-
mo vivendo l'onda lunga di questi incentivi che però è destinata
a scemare nella seconda metà dell'anno, portando a una contra-
zione della crescita, già chiaramente percepibile sin da maggio
soprattutto nel segmento residenziale. Tutto questo va a som-
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marsi ai possibili problemi creati dall'alta inflazione del periodc
post Covid", dichiara. Stefano Poli, Sales & Marketing Manager
Deceuninck Italia.
Nicola Lorenzo, Direttore Commerciale Rehau Italia - Divisione
Window Solutions commenta "Rispetto alla crescita del 2023, in
cui il segmento del pvc si è affermato nel mercato italiano degli
infissi con una quota di oltre il 50%, nel primo semestre del 2024
il nostro comparto sta registrando una leggera flessione; si tratta
di un rallentamento ampiamente previsto, considerato anche i:
quadro macroeconomico caratterizzato dal costo del denaro E
dal calo delle nuove costrizioni, ma non preoccupante".
"Il mercato italiano delle finestre è attualmente molto competiti-
vo, Il settore sta vivendo una contrazione, in particolare a causa
della cessazione degli incentivi statali per l'edilizia residenziale
Anche noi ne siamo colpiti, tuttavia, i nostri clienti sono anco-
ra ben occupati poiché sono ben organizzati dal punto di vista
delle vendite. Attendiamo nuove opportunità di finanziamento
poiché sentiamo che attualmente il mercato è frenato' è il pen-
siero di Wolfgang Sandhaus, Socio Amministratore e Chief Sales
Officer Salamander.
"Si sta verificando una fisiologica contrazione dei volumi. Sicura-
mente la fine dei bonus e dello sconto in fattura ha determinate
uno stato di incertezza che, nel breve termine, ha portato la do-
manda a contrarsi. Rimangono comunque altre interessanti op-
portunità da cogliere" prosegue Paolo Mattozzi, Amministratore
Delegato e Direttore Commerciale Schüco Pws Italia.
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COffrORITEVOLE

di ELEONORA BOSCO

LA COMBINAZIONE DI ILLUMINAZIONE NATURALE, ISOLAMENTO ACUSTICO E BUONA QUALITÀ DELL'ARIA INDOOR MIGLIORA IL
BENESSERE DOMESTICO E ASSICURA AMBIENTI SALUBRI E VIVIBILI

Per assicurare un adeguato comfort
abitativo è indispensabile considerare
alcuni aspetti prioritari, tutti ricondu-
cibili a precisi elementi architettonici.
«Il benessere climatico - spiega l'in-
gegnere Ester Riva - è raggiungibile
attraverso un'adeguata coibentazio-
ne delle strutture disperdenti: pareti
verticali, copertura, solai verso lo-
cali non climatizzati, infissi. Questo
ci consente di ridurre le dispersioni
e rendere omogenee le temperatu-
re superficiali delle varie partizioni,
creando un ambiente a temperatura
uniforme. Isolare un edificio permette
anche l'eliminazione dei ponti termici,
zone a temperatura differente e molto
bassa. Sono punti critici in cui si può

110-OTTOBRE

formare condensa superficiale con
conseguente formazione di muffa. Gli
interventi principali potrebbero esse-
re un aumento della temperatura dei
muri coibentando le pareti dall'ester-
no o dall'interno con l'applicazione di
un isolante in silicato di calce oppure
abbassare l'umidità relativa, che non
deve essere mai essere superiore al
60%. È fondamentale effettuare fre-
quenti ricambi di aria, installare appa-
recchiature per la ventilazione mecca-
nica controllata o un deumidificatore».
Un altro punto importante è l'isola-
mento acustico, che prevede l'assen-
za di disturbi e la buona ricezione del
suono in tutti gli ambienti con una so-
glia di rumore tollerabile. «Grazie an-

che ai recenti bonus,edilizi - racconta
l'ingegnere Matteo Agostini della se-
zione acustica dello studio Tera group
- si è dedicata più attenzione a questo
tema, spesso trascurato nella pro-
gettazione di interni. Tra le questioni
prioritarie c'è sicuramente l'intenzio-
ne di isolarsi dall'esterno, a maggior
ragione se si abita in ambienti urba-
ni o molto disturbati. Per ottenere un
buon fonoisolamento, il ruolo chiave
lo gioca il serramento, che dovrebbe
avere prestazioni certificate garantite.
Si passa da piccole finestre con valori
di isolamento Rw 35dB per zone poco
disturbate fino a serramenti con pre-
stazioni elevate con Rw 45-46dB per
affacci su infrastrutture rumorose».
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Fonoisolamento 
«Anche la copertura gioca un ruolo importante - spiega l'ingegnere Elena Margesin -. Si cerca di prediligere soluzioni con
un doppio tavolato e lana di roccia. Da evitare i tetti con travi a vista che possono creare dei nodi in corrispondenza della
parete laterale e le travi passanti che collegano due unità abitative». Per quanto riguarda l'isolamento tra appartamenti
attigui è importante avere divisori con prestazioni eccellenti. «Per esempio, le pareti in calcestruzzo - racconta
l'ingegnere Lorenzo Pagnotta - o soluzioni combinate di laterizio e cartongesso con intercapedini in lana minerale. Per
ridurre, invece, il rumore da calpestio si può inserire un materassino di circa 1 cm sopra il massetto, posandolo con
attenzione soprattutto sul perimetro».

Luce naturale 
«Per ottenere un comfort abitativo ottimale - spiega
il geometra Andrea Crosariol, tecnico esperto
Finestra Qualità CasaClima - è bene sfruttare al
massimo la luce naturale con serramenti minimal o
slim dai telai sottili, addirittura a scomparsa. Meglio
optare per colori chiari, almeno sul lato interno, in
modo da ridurre il contrasto con la luce esterna e
offrire un'esperienza visiva confortevole. Inoltre,
suggerisco di preferire prodotti a una o due ante
invece che a due o tre per massimizzare la superficie
vetrata ed evitare il nodo anta-anta, più impattante
a livello visivo. Infine, in caso di sostituzione di
persiane o tapparelle, è preferibile scegliere prodotti
con lamelle orientabili, inclusi i frangisole, in modo
da filtrare la luce senza bloccarla».

GLI ARCHITETTI DELLO STUDIO DI PROGETTAZIONE OFFICINA
ABITARE HANNO RISTRUTTURATO UN TERRATETTO A

PRATO RIPENSANDO AGLI SPAZI INTERNI E MIGLIORANDO
LE PRESTAZIONI ENERGETICHE. «ABBIAMO MODIFICATO IL
POSIZIONAMENTO DEGLI AMBIENTI DELLA ZONA GIORNO
A PIANO TERRA E. DELLA ZONA NOTTE AL PIANO PRIMO IN
FUNZIONE DELL'ORIENTAMENTO. DELLA LUCE NATURALE, E

DELIA NATURA DEGLI SPAZI ESTERNI SUI QUALI AFFACCIANO
- RACCONTA L'ARCHITETTO MATTEO PIERATTINI -. I NUOVI
COLLEGAMENTI FAVORISCONO L'INGRESSO DELLA LUCE.
L'APPORTO GRATUITO SOLARE IN TERMINI DI CALORE E
IL RAPPORTO CON IL PAESAGGIO CIRCOSTANTE». PER

SFRUTTARE AL MASSIMO LA LUMINOSITÀ, TUTTO IL PIANO
TERRA SI È TRASFORMATO IN UNO SPAZIO FLUIDO E SENZA
PORTE, AD ECCEZIONE DEL BAGNO. AL PRIMO LIVELLO, OGNI

STANZA È DOTATA DI AMPIE FINESTRE.
https://offrinaabitare.com

Umidità e muffe 
«Un'umidità relativa superiore al 60% e una
temperatura interna oltre i 26° C - spiega Alessandro
Felletti, tecnico e docente esperto in contaminazione
biologiche edilizie -potrebbe favorire la crescita
di colonie, capaci di modificare, oltre al comfort
termico, anche la qualità dell'aria. La condensa
è la causa scatenante della formazione fungina
sui supporti murari. Normalmente si verifica su
pareti esposte a nord, in cui c'è un ponte termico
geometrico e un'instabilità di temperatura
superficiale. Per intervenire, è necessario capire la
tipologia di organismi presenti, eseguire delle analisi
igrometriche o di piccoli campioni. Per la rimozione si
consiglia l'utilizzo di prodotti specifici e, nei casi più
gravi, l'intervento di un tecnico esperto».
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mento acustico, che prevede l'assen-
za di disturbi e la buona ricezione del
suono in tutti gli ambienti con una so-
glia di rumore tollerabile. «Grazie an-

che ai recenti bonus,edilizi - racconta
l'ingegnere Matteo Agostini della se-
zione acustica dello studio Tera group
- si è dedicata più attenzione a questo
tema, spesso trascurato nella pro-
gettazione di interni. Tra le questioni
prioritarie c'è sicuramente l'intenzio-
ne di isolarsi dall'esterno, a maggior
ragione se si abita in ambienti urba-
ni o molto disturbati. Per ottenere un
buon fonoisolamento, il ruolo chiave
lo gioca il serramento, che dovrebbe
avere prestazioni certificate garantite.
Si passa da piccole finestre con valori
di isolamento Rw 35dB per zone poco
disturbate fino a serramenti con pre-
stazioni elevate con Rw 45-46dB per
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ABITATIVO

it SCUDO CONTRO IL RUMORE
LA MEMBRANA PRODESO SOUND STICK SYSTEM Di

PROGRESS PROFILES CON SPESSORE DI 2,5 MM PERMETTE
UN ABBATTIMENTO ACUSTICO DA CALPESTIO FINO A 17 DB PER

PAVIMENTI INCOLLATI E 20 DB PER PAVIMENTI FLOTTANTI IN
LAMINATO E LEGNO.

www.progressprofiles.com

LA STRUTTURA A CELLE APERTE DELLA LANA
DI ROCCIA FAVORISCE L'ASSORBIMENTO DELLE
ONDE ACUSTICHE, PERMETTENDO DI ATTENUARE
L'INTENSITÀ E LA PROPAGAZIONE DEL RUMORE.
CIASCUNA PARETE IN CUI IL PANNELLO VIENE
INSTALLATO MIGLIORA, COSÌ, LE SUE PRESTAZIONI
FONOISOLANTI. ATTRAVERSO I DIVISORI, SI AWERTIRÀ
IL 50% DEL RUMORE PROVENIENTE DA ALTRI
AMBIENTI RISPETTO ALLA STESSA PARETE PRIVA DI
ISOLAMENTO.
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■ 100% NATURALE E SALUBRE
OTTENUTI LASCIANDO IL SUGHERO ESPANSO A VISTA, I PANNELLI
DELLA LINEA DECORK DI TECNOSUGHERI RISOLVONO I PROBLEMI
DI RIVERBERO ACUSTICO E ASSICURANO ANCHE UN'OTTIMA RESA
ESTETICA CON UNA TEXTURE 3D.
www.tecnosugheri.it

112-OTTOBRE

N
QUALITÀ ECCELLENTE

LA SOLUZIONE PER TE III PIANI SAINT-GOBAIN ROOF SYSTEM
TOTAL PROTECTION NASCE DALLA COMBINAZIONE DI UN
ISOLANTE TERMO-ACUSTICO IN LANA DI VETRO, UNA MEMBRANA
BITUME-POLIMERO E UN SISTEMA IMPERMEABILIZZANTE
POLIURETANICO.
www.saint-gobain.it
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Per assicurare un adeguato comfort
abitativo è indispensabile considerare
alcuni aspetti prioritari, tutti ricondu-
cibili a precisi elementi architettonici.
«Il benessere climatico - spiega l'in-
gegnere Ester Riva - è raggiungibile
attraverso un'adeguata coibentazio-
ne delle strutture disperdenti: pareti
verticali, copertura, solai verso lo-
cali non climatizzati, infissi. Questo
ci consente di ridurre le dispersioni
e rendere omogenee le temperatu-
re superficiali delle varie partizioni,
creando un ambiente a temperatura
uniforme. Isolare un edificio permette
anche l'eliminazione dei ponti termici,
zone a temperatura differente e molto
bassa. Sono punti critici in cui si può
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formare condensa superficiale con
conseguente formazione di muffa. Gli
interventi principali potrebbero esse-
re un aumento della temperatura dei
muri coibentando le pareti dall'ester-
no o dall'interno con l'applicazione di
un isolante in silicato di calce oppure
abbassare l'umidità relativa, che non
deve essere mai essere superiore al
60%. È fondamentale effettuare fre-
quenti ricambi di aria, installare appa-
recchiature per la ventilazione mecca-
nica controllata o un deumidificatore».
Un altro punto importante è l'isola-
mento acustico, che prevede l'assen-
za di disturbi e la buona ricezione del
suono in tutti gli ambienti con una so-
glia di rumore tollerabile. «Grazie an-

che ai recenti bonus,edilizi - racconta
l'ingegnere Matteo Agostini della se-
zione acustica dello studio Tera group
- si è dedicata più attenzione a questo
tema, spesso trascurato nella pro-
gettazione di interni. Tra le questioni
prioritarie c'è sicuramente l'intenzio-
ne di isolarsi dall'esterno, a maggior
ragione se si abita in ambienti urba-
ni o molto disturbati. Per ottenere un
buon fonoisolamento, il ruolo chiave
lo gioca il serramento, che dovrebbe
avere prestazioni certificate garantite.
Si passa da piccole finestre con valori
di isolamento Rw 35dB per zone poco
disturbate fino a serramenti con pre-
stazioni elevate con Rw 45-46dB per
affacci su infrastrutture rumorose».
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■ SCHERMO ACUSTICO
DISPONIBILE CON SPESSORE DAI

30 Al 160 MM, IL PANNELLO RIGIDO
IN LANA DI ROCCIA NON RIVESTITO
A MEDIA DENSITÀ ACOUSTIC 225
PLUS DI ROCKWOOL È PERFETTO

COME ISOLANTE ACUSTICO DI PARETI
DIVISORIE E PERIMETRALI LEGGERE.

www.rockwooLcom

■ ISOLAMENTO ORIZZONTALE
CON UNO SPESSORE DI 1,8 MM,
IL MATERASSINO ISOLMANT TOP
INCOLLAPAVIMENTO DI ISOLMANT
È UN SISTEMA DI ALTA QUALITÀ CHE
UNISCE OTTIME PRESTAZIONI ACUSTICHE
A UN SISTEMA DI FISSAGGIO DELLA
PAVIMENTAZIONE.
www.isolmant.com

• SCANSIONE RITMICA
LE PICCOLE DOGHE DEI PANNELLI FONOASSORBENTI PER SOFFITTO MICROBAFFLE
DI GARVAN ACOUSTIC MIGLIORANO LE PRESTAZIONI ACUSTICHE. SONO ELEMENTI
FACILI DA INSTALLARE REALIZZATI IN FIBRA, TESSUTO E LEGNO.
www.garvanacoustic.com
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• INONDATI DI LUCE
GRAZIE A PROFILI SNELLI E UN NODO CENTRALE RIDOTTO, I

SERRAMENTI DELLA LINEA PROLUX EVOLUTION CON TRIPLO
VETRO DI OKNOPLAST CONSENTONO UN FLUSSO MAGGIORE

DI LUCE IN ENTRATA, FINO AL 22% SUPERIORE RISPETTO A UNA

TRADIZIONALE FINESTRA IN PVC.
www.oknoplast.it

SULLE SUPERFICI VETRATE ORIENTATE A EST E
OVEST C'È UNA CONCENTRAZIONE DI CALORE
MAGGIORE PERCHÉ I RAGGI DEL SOLE PENETRANO
QUASI PERPENDICOLARMENTE. È NECESSARIO
SCHERMARE QUESTE ZONE IN MODO DA EVITARE
IL SURRISCALDAMENTO E UN CONSEGUENTE
DISCOMFORT ABITATIVO INTERNO. A SUD, INVECE, C'È
UN'INCLINAZIONE DEI RAGGI PIÙ ALTA IN ENTRATA
E QUINDI UNA RIFLESSIONE MAGGIORE E UN MINOR
CARICO TERMICO.

■ LUCE PROTAGONISTA
IL SISTEMA INNOVATIVO PER INFISSI SCHÜCO LIVINGSLIDE
PANORAMA EVOLUTION PERMETTE DI AVERE AMBIENTI LUMINOSI E
VISTE PIÙ AMPIE. L'ALZANTE SCORREVOLE IN PVC SI DISTINGUE PER
PROFILI SUPER SOTTILI E SEZIONI ULTRARIDOTTE.

www.schuecopws.it

114-OTTOBRE

■ A TUTTO VETRO
GRAZIE ALLA SPECIALE ANTA FISSA CON PROFILI ESTREMAMENTE
SOTTILI, IL SISTEMA SCORREVOLE IN PVC VEKAMOTION 82 MAX

AUMENTA LA SUPERFICIE VETRATA RISPETTO ALLA VERSIONE

STANDARD, AGGIUNGENDO 7 CM IN LARGHEZZA E 13 CM IN ALTEZZA.

www.veka.it
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rActsA
COffrORITEVOLE

di ELEONORA BOSCO

LA COMBINAZIONE DI ILLUMINAZIONE NATURALE, ISOLAMENTO ACUSTICO E BUONA QUALITÀ DELL'ARIA INDOOR MIGLIORA IL
BENESSERE DOMESTICO E ASSICURA AMBIENTI SALUBRI E VIVIBILI

Per assicurare un adeguato comfort
abitativo è indispensabile considerare
alcuni aspetti prioritari, tutti ricondu-
cibili a precisi elementi architettonici.
«Il benessere climatico - spiega l'in-
gegnere Ester Riva - è raggiungibile
attraverso un'adeguata coibentazio-
ne delle strutture disperdenti: pareti
verticali, copertura, solai verso lo-
cali non climatizzati, infissi. Questo
ci consente di ridurre le dispersioni
e rendere omogenee le temperatu-
re superficiali delle varie partizioni,
creando un ambiente a temperatura
uniforme. Isolare un edificio permette
anche l'eliminazione dei ponti termici,
zone a temperatura differente e molto
bassa. Sono punti critici in cui si può

110-OTTOBRE

formare condensa superficiale con
conseguente formazione di muffa. Gli
interventi principali potrebbero esse-
re un aumento della temperatura dei
muri coibentando le pareti dall'ester-
no o dall'interno con l'applicazione di
un isolante in silicato di calce oppure
abbassare l'umidità relativa, che non
deve essere mai essere superiore al
60%. È fondamentale effettuare fre-
quenti ricambi di aria, installare appa-
recchiature per la ventilazione mecca-
nica controllata o un deumidificatore».
Un altro punto importante è l'isola-
mento acustico, che prevede l'assen-
za di disturbi e la buona ricezione del
suono in tutti gli ambienti con una so-
glia di rumore tollerabile. «Grazie an-

che ai recenti bonus,edilizi - racconta
l'ingegnere Matteo Agostini della se-
zione acustica dello studio Tera group
- si è dedicata più attenzione a questo
tema, spesso trascurato nella pro-
gettazione di interni. Tra le questioni
prioritarie c'è sicuramente l'intenzio-
ne di isolarsi dall'esterno, a maggior
ragione se si abita in ambienti urba-
ni o molto disturbati. Per ottenere un
buon fonoisolamento, il ruolo chiave
lo gioca il serramento, che dovrebbe
avere prestazioni certificate garantite.
Si passa da piccole finestre con valori
di isolamento Rw 35dB per zone poco
disturbate fino a serramenti con pre-
stazioni elevate con Rw 45-46dB per
affacci su infrastrutture rumorose».
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■ CONTINUITÀ CON L'ESTERNO
GRAZIE ALLA ROBUSTEZZA

DELL'ALLUMINIO, IL SISTEMA
SCORREVOLE SCHÜCO AS 75 PD.HI

PUb SUPPORTARE SUPERFICI
VETRATE MOLTO AMPIE, FINO A 3.500

MM DI ALTEZZA E 800 KG DI PESO
MANTENENDO PROFILI SNELLI E UN

MONTANTE CENTRALE DI SOLI 35 MM.
www.schueco.it

■ QUASI INVISIBILE
ALIMENTATA DA DUE MOTORI A ENERGIA SOLARE, LA FINESTRA MAXI
SLIM DI VELUX PER TETTI PIANI PERMETTE DI ILLUMINARE, CON
UN SOLO ELEMENTO, DUE METRI DI COPERTURA SENZA MONTANTI
INTERMEDI. OTTIMIZZANDO QUINDI L'APPORTO DI LUCE NATURALE.
www.velux.it

• NUOVA VISIONE
CON UNA SILHOUETTE ESSENZIALE, IL SERRAMENTO IN PVC
RAVIA EVO SI CARATTERIZZA PER UN PROFILO PIÙ SOTTILE,
UNA VETROCAMERA DALLA SUPERFICIE PIÙ AMPIA E UNA
MANIGLIA POSIZIONATA AL CENTRO.
www.finestrewnd.it
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COffrORITEVOLE

di ELEONORA BOSCO

LA COMBINAZIONE DI ILLUMINAZIONE NATURALE, ISOLAMENTO ACUSTICO E BUONA QUALITÀ DELL'ARIA INDOOR MIGLIORA IL
BENESSERE DOMESTICO E ASSICURA AMBIENTI SALUBRI E VIVIBILI

Per assicurare un adeguato comfort
abitativo è indispensabile considerare
alcuni aspetti prioritari, tutti ricondu-
cibili a precisi elementi architettonici.
«Il benessere climatico - spiega l'in-
gegnere Ester Riva - è raggiungibile
attraverso un'adeguata coibentazio-
ne delle strutture disperdenti: pareti
verticali, copertura, solai verso lo-
cali non climatizzati, infissi. Questo
ci consente di ridurre le dispersioni
e rendere omogenee le temperatu-
re superficiali delle varie partizioni,
creando un ambiente a temperatura
uniforme. Isolare un edificio permette
anche l'eliminazione dei ponti termici,
zone a temperatura differente e molto
bassa. Sono punti critici in cui si può

110-OTTOBRE

formare condensa superficiale con
conseguente formazione di muffa. Gli
interventi principali potrebbero esse-
re un aumento della temperatura dei
muri coibentando le pareti dall'ester-
no o dall'interno con l'applicazione di
un isolante in silicato di calce oppure
abbassare l'umidità relativa, che non
deve essere mai essere superiore al
60%. È fondamentale effettuare fre-
quenti ricambi di aria, installare appa-
recchiature per la ventilazione mecca-
nica controllata o un deumidificatore».
Un altro punto importante è l'isola-
mento acustico, che prevede l'assen-
za di disturbi e la buona ricezione del
suono in tutti gli ambienti con una so-
glia di rumore tollerabile. «Grazie an-

che ai recenti bonus,edilizi - racconta
l'ingegnere Matteo Agostini della se-
zione acustica dello studio Tera group
- si è dedicata più attenzione a questo
tema, spesso trascurato nella pro-
gettazione di interni. Tra le questioni
prioritarie c'è sicuramente l'intenzio-
ne di isolarsi dall'esterno, a maggior
ragione se si abita in ambienti urba-
ni o molto disturbati. Per ottenere un
buon fonoisolamento, il ruolo chiave
lo gioca il serramento, che dovrebbe
avere prestazioni certificate garantite.
Si passa da piccole finestre con valori
di isolamento Rw 35dB per zone poco
disturbate fino a serramenti con pre-
stazioni elevate con Rw 45-46dB per
affacci su infrastrutture rumorose».
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• TRASPARENZE FLUIDE
NELLA LINEA DI PORTE INTERNE IN VETRO LUCENTI, IL MODELLO

URBAN È IL PIÙ CONTEMPORANEO. SI CARATTERIZZA PER INSERTI
MATERICI O INDUSTRIAL E AMPIE SUPERFICI VETRATE CHE

TRACCIANO UNA CONTINUITÀ TRA GLI AMBIENTI.
www.cherre.it

L'INSERIMENTO DI VETRI STRUTTURALI PUÒ ESSERE
UTILIZZATO ANCHE NELLE PORTE DI SEPARAZIONE
TRA AMBIENTI INDOOR IN MODO DA FAVORIRE IL
PASSAGGIO DELLA LUCE NATURALE E CREARE
ATMOSFERE AVVOLGENTI. SI TRATTA DI PRODOTTI
CON UN'ELEVATA RESISTENZA AL CARICO E VENGONO
IMPIEGATI PER REALIZZARE STRUTTURE PORTANTI.
ELEGANTI E ARMONIOSI, HANNO UN BASSO IMPATTO
AMBIENTALE E SONO INTERAMENTE RICICLABILI.

• SINONIMO DI INNOVAZIONE
LA FINESTRATURA DELLA PORTA D'INGRESSO THERMOSAFE

HYBRID È REALIZZATA IN VETRO STRATIFICATO ANTISCHEGGE
SPESSO OTTO MILLIMETRI. È REALIZZATA IN 19 COLORI
PREFERENZIALI E, A RICHIESTA, IN TUTTI I COLORI RAL.
www.hormann.it

• ELEGANTE E LEGGERA
LA PORTA KIKKA FLESSYA SI DISTINGUE PER LA COMBINAZIONE
DI DUE MATERIALI: UN'ANTA IN VETRO STRUTTURALE DA 8 MM E UN
PROFILO MOLTO RIDOTTO IN LEGNO LISTELLARE IMPIALLACCIATO
MOLTO MINIMALE. SOLO 40X40 MM.
www.flessya.com

116-OTTOBRE
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COffrORITEVOLE

di ELEONORA BOSCO

LA COMBINAZIONE DI ILLUMINAZIONE NATURALE, ISOLAMENTO ACUSTICO E BUONA QUALITÀ DELL'ARIA INDOOR MIGLIORA IL
BENESSERE DOMESTICO E ASSICURA AMBIENTI SALUBRI E VIVIBILI

Per assicurare un adeguato comfort
abitativo è indispensabile considerare
alcuni aspetti prioritari, tutti ricondu-
cibili a precisi elementi architettonici.
«Il benessere climatico - spiega l'in-
gegnere Ester Riva - è raggiungibile
attraverso un'adeguata coibentazio-
ne delle strutture disperdenti: pareti
verticali, copertura, solai verso lo-
cali non climatizzati, infissi. Questo
ci consente di ridurre le dispersioni
e rendere omogenee le temperatu-
re superficiali delle varie partizioni,
creando un ambiente a temperatura
uniforme. Isolare un edificio permette
anche l'eliminazione dei ponti termici,
zone a temperatura differente e molto
bassa. Sono punti critici in cui si può

110-OTTOBRE

formare condensa superficiale con
conseguente formazione di muffa. Gli
interventi principali potrebbero esse-
re un aumento della temperatura dei
muri coibentando le pareti dall'ester-
no o dall'interno con l'applicazione di
un isolante in silicato di calce oppure
abbassare l'umidità relativa, che non
deve essere mai essere superiore al
60%. È fondamentale effettuare fre-
quenti ricambi di aria, installare appa-
recchiature per la ventilazione mecca-
nica controllata o un deumidificatore».
Un altro punto importante è l'isola-
mento acustico, che prevede l'assen-
za di disturbi e la buona ricezione del
suono in tutti gli ambienti con una so-
glia di rumore tollerabile. «Grazie an-

che ai recenti bonus,edilizi - racconta
l'ingegnere Matteo Agostini della se-
zione acustica dello studio Tera group
- si è dedicata più attenzione a questo
tema, spesso trascurato nella pro-
gettazione di interni. Tra le questioni
prioritarie c'è sicuramente l'intenzio-
ne di isolarsi dall'esterno, a maggior
ragione se si abita in ambienti urba-
ni o molto disturbati. Per ottenere un
buon fonoisolamento, il ruolo chiave
lo gioca il serramento, che dovrebbe
avere prestazioni certificate garantite.
Si passa da piccole finestre con valori
di isolamento Rw 35dB per zone poco
disturbate fino a serramenti con pre-
stazioni elevate con Rw 45-46dB per
affacci su infrastrutture rumorose».
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■ BENESSERE IN CASA
LA TAPPARELLA FRANGISOLE IN ALLUMINIO COIBENTATO
PANORAMICA DI PRACAL ASSICURA UNA SCHERMATURA
SOLARE EFFICACE GRAZIE ALLE QUATTRO CONFIGURAZIONI DI
APERTURA TRA LE STECCHE, IN MODO DA GESTIRE L'INGRESSO
DI ARIA E LUCE NATURALE.
www.PracaLcom

■ NUOVO DESIGN
LA LINEA CREO DI WISNIOWSKI È

COMPOSTA DA UNA PARTE IN VETRO
CHE LASCIA FILTRARE LA LUCE E UN
PANNELLO RIVESTITO DI CERAMICA
IMPERMEABILE CHE NON RISENTE
DEGLI SBALZI DI TEMPERATURA E

AGENTI CHIMICI.
www.wisniowskLit

■ SCHERMATURE EFFICIENTI
GRAZIE ALL'OPZIONE REFLECT, LE LAMELLE DELLA VENEZIANA LAMISOL
DI GRIESSER POSSONO ASSUMERE TRE POSIZIONI NELLO STESSO
MOMENTO PER UN COMFORT ASSOLUTO. SI PUÒ PERSONALIZZARE
LA LUCE E LA TEMPERATURA IN INGRESSO, ELIMINANDO IL
SURRISCALDAMENTO E GARANTENDO UNA TRASPARENZA VISIVA
www.griesser.it
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ABITATIVO LUCE NATURALE

• STILE RUSTICO
DISPONIBILE IN UNA VASTA GAMMA E TIPOLOGIA DI RIVESTIMENTI,
IL MODELLO F78LA DI FINNOVA ABBATTE I LIMITI TRA INTERNO ED
ESTERNO CREANDO UN CONTINUUM VISIVO. HA I PROFILI UNITI

MEDIANTE SPINE CILINDRICHE IN LEGNO.
www.finnovasrLit

• RIVOLUZIONE TRASPARENTE
LA PORTA FINESTRA ALZANTE SCORREVOLE KS430 IN PVC E PVC/
ALLUMINIO CONSENTE DI RAGGIUNGERE CON SUPERFICI VETRATE
ENORMI, DI GRANDE IMPATTO SCENOGRAFICO, GLI SIESSI LIVELLI
DI TRASMITTANZA TERMICA DELLE FINESTRE STANDARD.
www.internorm.com

■ MASSIMA IRRADIAZIONE
LA NUOVA LINEA DI SERRAMENTI YOKO DI BG LEGNO HA UN TELAIO
SNELLO E PUÒ ESSERE EQUIPAGGIATA CON VETRO MONOCAMERA
DA 28 MM E VETRO A DOPPIA CAMERA DA 40 MM SENZA VARIARE LO
SPESSORE DELL'ANTA.
www.bglegno.it

118-OTTOBRE
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COffrORITEVOLE

di ELEONORA BOSCO

LA COMBINAZIONE DI ILLUMINAZIONE NATURALE, ISOLAMENTO ACUSTICO E BUONA QUALITÀ DELL'ARIA INDOOR MIGLIORA IL
BENESSERE DOMESTICO E ASSICURA AMBIENTI SALUBRI E VIVIBILI

Per assicurare un adeguato comfort
abitativo è indispensabile considerare
alcuni aspetti prioritari, tutti ricondu-
cibili a precisi elementi architettonici.
«Il benessere climatico - spiega l'in-
gegnere Ester Riva - è raggiungibile
attraverso un'adeguata coibentazio-
ne delle strutture disperdenti: pareti
verticali, copertura, solai verso lo-
cali non climatizzati, infissi. Questo
ci consente di ridurre le dispersioni
e rendere omogenee le temperatu-
re superficiali delle varie partizioni,
creando un ambiente a temperatura
uniforme. Isolare un edificio permette
anche l'eliminazione dei ponti termici,
zone a temperatura differente e molto
bassa. Sono punti critici in cui si può

110-OTTOBRE

formare condensa superficiale con
conseguente formazione di muffa. Gli
interventi principali potrebbero esse-
re un aumento della temperatura dei
muri coibentando le pareti dall'ester-
no o dall'interno con l'applicazione di
un isolante in silicato di calce oppure
abbassare l'umidità relativa, che non
deve essere mai essere superiore al
60%. È fondamentale effettuare fre-
quenti ricambi di aria, installare appa-
recchiature per la ventilazione mecca-
nica controllata o un deumidificatore».
Un altro punto importante è l'isola-
mento acustico, che prevede l'assen-
za di disturbi e la buona ricezione del
suono in tutti gli ambienti con una so-
glia di rumore tollerabile. «Grazie an-

che ai recenti bonus,edilizi - racconta
l'ingegnere Matteo Agostini della se-
zione acustica dello studio Tera group
- si è dedicata più attenzione a questo
tema, spesso trascurato nella pro-
gettazione di interni. Tra le questioni
prioritarie c'è sicuramente l'intenzio-
ne di isolarsi dall'esterno, a maggior
ragione se si abita in ambienti urba-
ni o molto disturbati. Per ottenere un
buon fonoisolamento, il ruolo chiave
lo gioca il serramento, che dovrebbe
avere prestazioni certificate garantite.
Si passa da piccole finestre con valori
di isolamento Rw 35dB per zone poco
disturbate fino a serramenti con pre-
stazioni elevate con Rw 45-46dB per
affacci su infrastrutture rumorose».
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SEGNO GRAFICO
IL PROFILO BIFACCIALE DELLA LINEA FLY DI CONTARDI PERMETTE

DI ORIENTARE LA LUCE ED ENFATIZZARLA A SECONDA DEL
TAGLIO, DISTRIBUENDOLA NELL'AMBIENTE IN MODO PUNTUALE E

SOFISTICATO, ADATTANDOSI ALLE DIVERSE ESIGENZE.
https://contardi-italia.it

UNA DELLE CARATTERISTICHE UTILI PER CREARE UN
AMBIENTE ABITATIVO CONFORTEVOLE È LA POSSIBILITÀ
DI VARIARE LA QUANTITÀ DI LUCE IMMESSA IN
UN LOCALE. PER QUESTO, È MEGLIO PREFERIRE
APPARECCHI CON LAMPADINE DIMMERABILI
IN CUI È POSSIBILE MODULARE LA POTENZA DI
CARICO DI UNA FONTE LUMINOSA E, IN MOLTI CASI,
INTERVENIRE ANCHE SULLA TEMPERATURA COLORE,
PASSANDO DA UN'ILLUMINAZIONE CALDA A UNA
FREDDA E VICEVERSA.

■ PURA MAGIA
IL LUCERNARIO ARTIFICIALE COELUX HIGH TECH 25 ILLUMINA E
PROIETTA UN FASCIO DI LUCE INTENSA REPLICANDO LA LUCE DEL
SOLE CON UNA TECNOLOGIA AVANZATA ED ESALTANDO COLORI,
TRAME E OGGETTI ALL'INTERNO DI UNA STANZA.
www.coelux.com

• DESIGN ESSENZIALE
CRYSTAL È UN NUOVO INCASSO LINEARE DI IGUZZINI CHE
OTTIMIZZA IL PRINCIPIO CATADIOTTRICO, COMBINANDO
RIFLESSIONE E RIFRAZIONE IN UN UNICO SISTEMA E
PRODUCENDO UNA BRILLANZA A BASSA LUMINANZA.
www.iguzzini.com

100 IDEE per Ristrutturare - 119
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LA COMBINAZIONE DI ILLUMINAZIONE NATURALE, ISOLAMENTO ACUSTICO E BUONA QUALITÀ DELL'ARIA INDOOR MIGLIORA IL
BENESSERE DOMESTICO E ASSICURA AMBIENTI SALUBRI E VIVIBILI

Per assicurare un adeguato comfort
abitativo è indispensabile considerare
alcuni aspetti prioritari, tutti ricondu-
cibili a precisi elementi architettonici.
«Il benessere climatico - spiega l'in-
gegnere Ester Riva - è raggiungibile
attraverso un'adeguata coibentazio-
ne delle strutture disperdenti: pareti
verticali, copertura, solai verso lo-
cali non climatizzati, infissi. Questo
ci consente di ridurre le dispersioni
e rendere omogenee le temperatu-
re superficiali delle varie partizioni,
creando un ambiente a temperatura
uniforme. Isolare un edificio permette
anche l'eliminazione dei ponti termici,
zone a temperatura differente e molto
bassa. Sono punti critici in cui si può

110-OTTOBRE

formare condensa superficiale con
conseguente formazione di muffa. Gli
interventi principali potrebbero esse-
re un aumento della temperatura dei
muri coibentando le pareti dall'ester-
no o dall'interno con l'applicazione di
un isolante in silicato di calce oppure
abbassare l'umidità relativa, che non
deve essere mai essere superiore al
60%. È fondamentale effettuare fre-
quenti ricambi di aria, installare appa-
recchiature per la ventilazione mecca-
nica controllata o un deumidificatore».
Un altro punto importante è l'isola-
mento acustico, che prevede l'assen-
za di disturbi e la buona ricezione del
suono in tutti gli ambienti con una so-
glia di rumore tollerabile. «Grazie an-

che ai recenti bonus,edilizi - racconta
l'ingegnere Matteo Agostini della se-
zione acustica dello studio Tera group
- si è dedicata più attenzione a questo
tema, spesso trascurato nella pro-
gettazione di interni. Tra le questioni
prioritarie c'è sicuramente l'intenzio-
ne di isolarsi dall'esterno, a maggior
ragione se si abita in ambienti urba-
ni o molto disturbati. Per ottenere un
buon fonoisolamento, il ruolo chiave
lo gioca il serramento, che dovrebbe
avere prestazioni certificate garantite.
Si passa da piccole finestre con valori
di isolamento Rw 35dB per zone poco
disturbate fino a serramenti con pre-
stazioni elevate con Rw 45-46dB per
affacci su infrastrutture rumorose».
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• FORT
ABITATIVO

■ OTTIMA RESISTENZA
IDEALE PER TUTTI I TIPI DI MURATURA, L'INTONACO

DEUMIDIFICANTE MONOPRODOTTO E MONOSTRATO POROMAP DI
MAPEI È PERFETTO PER IL RISANAMENTO DI PARETI DEGRADATE

DALL'UMIDITÀ. È MOLTO TRASPIRANTE E POROSO.
www.mapeioam

NELLA CATEGORIA O SI RITROVANO MUFFE DI
DIMENSIONI 10X10CM LOCALIZZATE IN UNA SOLA
SEDE E IN UN SOLO LOCALE. IN QUESTO CASO NON
C'È NESSUN PROBLEMA PER L'EDIFICIO O LA SALUTE.
NELLA CATEGORIA 1 E 2, IN CUI LA PRESENZA DI
ORGANISMI PUÒ SUPERARE LE DIMENSIONI DI 70 X 75
CM CON CRESCITA SPARSA SU PIÙ SEDI DELLO STESSO
LOCALE O IN DIVERSI AMBIENTI, E POSSIBILE CHE CI
SIANO PROBLEMI SOTTO IL PROFILO EDILE.

PROTEZIONE ATTIVA
DA OGGI DISPONIBILE ANCHE NEL FORMATO 5L, ACTIVE2 DI FILA
SOLUTIONS È UN TRATTAMENTO ECOLOGICO A BASE ACQUA
CHE PENETRA A FONDO NEL MATERIALE SENZA CREARE FILM
SUPERFICIALE, OSTACOLANDO LA COLONIZZAZIONE DI MUFFE.
www.filasolutions.com

120-OTTOBRE

AMBIENTE SALUBRE
IL SISTEMA MODULARE MORE VMC SI COMPONE DI UN'UNITÀ DI
VENTILAZIONE MECCANICA CONTROLLATA CON SCAMBIATORE DI
CALORE AD ALTA EFFICIENZA PER UN CONTINUO RICAMBIO D'ARIA,
RIDUCENDO AL MINIMO LE DISPERSIONI TERMICHE.
www.rbmmore.com
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COffrORITEVOLE

di ELEONORA BOSCO

LA COMBINAZIONE DI ILLUMINAZIONE NATURALE, ISOLAMENTO ACUSTICO E BUONA QUALITÀ DELL'ARIA INDOOR MIGLIORA IL
BENESSERE DOMESTICO E ASSICURA AMBIENTI SALUBRI E VIVIBILI

Per assicurare un adeguato comfort
abitativo è indispensabile considerare
alcuni aspetti prioritari, tutti ricondu-
cibili a precisi elementi architettonici.
«Il benessere climatico - spiega l'in-
gegnere Ester Riva - è raggiungibile
attraverso un'adeguata coibentazio-
ne delle strutture disperdenti: pareti
verticali, copertura, solai verso lo-
cali non climatizzati, infissi. Questo
ci consente di ridurre le dispersioni
e rendere omogenee le temperatu-
re superficiali delle varie partizioni,
creando un ambiente a temperatura
uniforme. Isolare un edificio permette
anche l'eliminazione dei ponti termici,
zone a temperatura differente e molto
bassa. Sono punti critici in cui si può

110-OTTOBRE

formare condensa superficiale con
conseguente formazione di muffa. Gli
interventi principali potrebbero esse-
re un aumento della temperatura dei
muri coibentando le pareti dall'ester-
no o dall'interno con l'applicazione di
un isolante in silicato di calce oppure
abbassare l'umidità relativa, che non
deve essere mai essere superiore al
60%. È fondamentale effettuare fre-
quenti ricambi di aria, installare appa-
recchiature per la ventilazione mecca-
nica controllata o un deumidificatore».
Un altro punto importante è l'isola-
mento acustico, che prevede l'assen-
za di disturbi e la buona ricezione del
suono in tutti gli ambienti con una so-
glia di rumore tollerabile. «Grazie an-

che ai recenti bonus,edilizi - racconta
l'ingegnere Matteo Agostini della se-
zione acustica dello studio Tera group
- si è dedicata più attenzione a questo
tema, spesso trascurato nella pro-
gettazione di interni. Tra le questioni
prioritarie c'è sicuramente l'intenzio-
ne di isolarsi dall'esterno, a maggior
ragione se si abita in ambienti urba-
ni o molto disturbati. Per ottenere un
buon fonoisolamento, il ruolo chiave
lo gioca il serramento, che dovrebbe
avere prestazioni certificate garantite.
Si passa da piccole finestre con valori
di isolamento Rw 35dB per zone poco
disturbate fino a serramenti con pre-
stazioni elevate con Rw 45-46dB per
affacci su infrastrutture rumorose».
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UMIDITÀ

- SCOMPARSA TOTALE
COMPONENTE DEL MONOBLOCCO PER

FINESTRA PRESYSTEM E INGENIUS
VMC, FEELO DI ALPAC È IL NUOVO

CASSONETTO A ISPEZIONE FRONTALE
CHE MIGLIORA L'ISOLAMENTO DEL FORO

FINESTRA EVITANDO L'INSORGERE DI
UMIDITÀ E MUFFA.

https://alpac.it

• EFFICIENZA DI FILTRAZIONE
IL SISTEMA DI RINNOVO E PURIFICAZIONE DELL'ARIA PER ABITAZIONI
DA 90 A 250 MQ ELFOFRESH EVO DI CLIVET HA UN RECUPERO
TERMODINAMICO ATTIVO, REFRIGERANTE R-32 E FILTRI AD ALTISSIMA
EFFICIENZA IDEALI ANCHE SULLE MUFFE.
www.divet.com

• MASSIMA VERSATILITÀ
COMPOSTO DA UN PANNELLO ISOLANTE PER CONTENERE
LA SOGLIA E ISOLARLA COMPLETAMENTE DAL MURO, IL KIT
KUTT DI DEFAVERI ELIMINA LA TRASMITTANZA TERMICA TRA
ESTERNO E INTERNO, EVITANDO LA FORMAZIONE DI UMIDITÀ.
www.defaveri.it
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Definito piano strategico di VEKA Premium Partner
Il network VEKA Premium
Partner ha sviluppato, e reso
noto, il proprio piano strategico
che comprende controllo
di qualità peri produttori
di serramenti e referente
aziendale dedicato,
Piano che prosegue il proprio
percorso evolutivo con il
proprio network attraverso
una proposta che comprende
sia soluzioni tecnologiche
perforrnanti sia l'attenzione
verso l'ambiente.
Tutte le aree dell'azienda
sarebbero state progettate per
supportare i partner in ogni
modo possibile, partner italiani
divenuti non soltanto garanti
della qualità con cui l`azienda
si mostra alle persone, ma veri
e propri brand ambassador
dal punto di vista valoriale
e professionale che, con il
loro bagaglio di esperienza,

conoscenze e competenze,
mettono a disposizione
dei clienti urna comprovata
qualificazione nella consulenza
e nell'assistenza pre e post-
vendita di serramenti realizzati

con profili in PVC VEKA. 3 i
requisiti fondamentali indicati
che decretano la possibilità
di entrare a far parte del
network Premium Partner:
oltre a mantenere un rapporto

esclusivo con VEKA detenere
la propria produzione di infissi
in Italia e aderire al protocollo
disciplinare per il controllo di
qualità periodico in sinergia con
l'Assistenza Tecnica dell'azienda.
I criteri di valutazione tecnica
dei Prerniurri Partner Finestra
Italiana sono esplicitati dalla
stessa multinazionale nel
disciplinare di lavorazione.
VEKA Italia mette poi a
disposizione di ciascuno
dei propri clienti partner
serramentisti un Referente
Commerciale, ossia un
professionista di riferimento
per tutte le questioni attinenti
all'area commerciale e di
prodotto, ed un Referente
Tecnico dedicato, al ti re di
affiancarlo passo dopo passo
in tutte le fasi dall'avviamento
al supporto continuativo negli
anni.

SERRAMENTI DESIGN e COMPONENTI
OTTOBRE2024 16
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Stufe e camini: doYnandeé-risposte

Posso riscaldare tutta la casa
con una stufa o un camino?
Certo! Oggi questi apparecchi sono così
potenti, efficienti e sostenibili (connotati da
una combustione pulita premiata dalla
certificazione a 4 o 5 stelle ̀ ariaPulita'),
che possono sostituire la caldaia a gas e
portare calore in tutti gli ambienti,
regalando al tempo stesso l'eterna emozione
della fiamma E poiché sfruttano
tecnologie e combustibili diversi, bisogna
soltanto decidere a priori se:
_diffondere il calore tramite l'aria, che
verrà diffusa nei locali attraverso tubazioni
incassate a muro, o tramite l'acqua,
allacciando l'apparecchio all'impianto
idraulico sanitario e del riscaldamento per
poter scaldare i radiatori o i pannelli
radianti a parete o a pavimento;
_utilizzare un apparecchio a legna o a pellet,
considerando che soltanto scegliendo
quest'ultimo si potrà programmare il
riscaldamento da una centralina e da
remoto tramite app, esattamente come si
fa con le caldaie a gas di ultima generazione.

È possibile mettere una stufa o un
camino in camera da letto o in un
monolocale? Sì, a patto che siano modelli
`ermetici' o ̀a camera stagna' che non rubano
ossigeno al locale, che deve avere un volume
minimo di 30 mc, paria circa 10-11 mq.
Questi modelli sono gli unici ammessi dalla
normativa di riferimento per gli ambienti
in cui si dorme grazie a una tecnica costruttiva
particolare, riescono a prelevare l'aria per
la combustione direttamente dall'esterno senza
richiedere la classica presa d'aria sulla parete
perimetrale la sicurezza è garantita proprio
perché l'aria può entrare e uscire dalla
stufa e dal camino unicamente attraverso
i canali ermetici di cui sono dotati.

Hai un vecchio camino? Torna
a usarlo con un inserto moderno!

È vero che i vecchi camini presenti nelle
case d'epoca non sono più utilizzabili?
Il divieto d'uso, che nasce per contrastare
l'inquinamento da polveri sottili, c'è ma al
momento è in atto nei Comuni situati a
un'altitudine inferiore ai 300 metri, in
alcune Regioni come Veneto, Piemonte,
Lombardia, Emilia Romagna e Toscana e
riguarda solo i camini aperti a fiamma libera
e i camini chiusi obsoleti e inefficienti che
non raggiungono 3-4 stelle ̀ ariaPulita'.
Quindi è consigliabile informarsi presso il
proprio Comune circa eventuali nuovi
divieti, eccezioni o esenzioni per l'inverno
2024-2025. La buona notizia, però, è
che è sempre possibile mettere a norma i
vecchi camini (o renderli più efficienti
nelle località dove non c'è il divieto). Come?
Ricorrendo a queste due possibilità:

100 di Paolo Manca

A. Inserendo nel focolare aperto del camino
un inserto a legna o a pellet, chiuso da
un'anta in vetro ceramico temperato: dotato
di ventilazione frontale, è progettato

per essere installato nelle bocche dei
vecchi camini senza lavori dì muratura.
Per poterlo usare andrà però risanata

anche la vecchia canna fumaria con
l'installazione di un nuovo condotto.
B. Inserendo una mini-stufa nella bocca del
camino. Alta 80-90 cm e dotata dell'uscita
fumi sul top, lo trasforma in un sistema di
riscaldamento efficiente e pulito.

Posso mettere una stufa in aggiunta al
riscaldamento? Deve esserci una canna

fumaria indipendente da destinare a
esclusivamente alla nuova stufa (sia in

villetta, sia in condominio), collegata a un
suo comignolo. Per garantire un buon
tiraggio e il corretto smaltimento dei fumi
di combustione, canna e comignolo devono
essere entrambi integri, funzionanti e di
dimensioni corrette: una verifica che può
fare un tecnico fumista abilitato (lo trovi su
» anfus.it). Lo scarico fumi non si può
collegare in facciata, tranne in casi molto
limitati previsti dalla legge.
E in assenza di canna fumaria? Chi abita in
mansarda, può installare la stufa collegando
il tubo verticale di scarico fumi (ben isolato
e con diametro da 8 cm) al tetto, forandolo
e isolando il punto di passaggio.
Naturalmente deve rispettare le norme
comunali in materia di distanze relative agli
scarichi sul tetto, e deve ottenere il
nulla osta dell'assemblea condominiale.

® Riproduzione riservata CF NOV» rtsxé 2084
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Immagina di cuocere la torta
nella stufa, di ̀ specchiarti sulla
caldaia' in bagno e di accendere
La magia del Natale con il
camino sul terrazzo... Oggi i
nuovi sistemi scaldanti sanno
garantire una temperatura
sempre ideale diventando anche
elementi di stile della casa.
Eper non disperdere il tepore ci
sono le finestre dal magico
potere isolante! Vivere bene
comincia da qui, dal comfort
termico di ogni stanza

Una morbida
coperta e un
buon libro:
100% relax!

Questo angolo
poetico accanto
al camino è un _
assaggio di una
casa Prima&Dopo
a cura di Vanessa
Pisk: la troverai sul

4.00 numero di febbraio,
metti in agenda!

14GNO IN STUDIO SUL TERRAllO
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COMFORT + STILE in ogni stanza

in Soggiorno
IL CAMINO PANORAMICO rivisita in chiave contemporanea lo stile
intramontabile dei focolari di un tempo, adottando tecnologie e materiali
innovativi che coniugano un impatto scenico unico a rendimenti ottimi
e combustione pulita, oggi irrinunciabili. La pulizia del focolare? Facile,
con il vetro saliscendi che scompare del tutto all'interno del basamento.

ISOLAMENTO TERMICO e ottima
resistenza all'acqua per il sistema
scorrevole panoramico in
alluminio Schüco AS PD 75.HI
Performance Design. L'effetto
tutto-vetro è dovuto ai profili
delle ante che scompaiono nella
muratura e alla soglia a filo
pavimento [Schüco Italia].

L
'

I SHOPPING LIST I

M 

PROTEZIONE E LUCE

modulabile con la
finestra per tetti in
legno bianco GGL
elettrica, con sistema
isolante ad alta tenuta
ThermoTechnologya
e tenda filtrante
[Velux, cm 55x78
¤1.044 + Iva].

IL CUORE DEL CAMINO

a legna Goteborg
è il monoblocco M180 R
con struttura in
acciaio bianco e vetro
panoramico, che
permette di
riscaldare per
irraggiamento e
per convezione
naturale
[Piazzetta].

J
II calore della lana lavorata a punto
croce regala comfort anche visivo.

Q Dotata di braccio regolabile in altezza, la lampada da terra Aria ha il fusto in oro spazzolato, l'asta cromata e il paralume in tessuto avorio con
cm 250x50x200h ¤2555]. ® Divano componibile e sfoderabile Mantecarlo, con struttura in legno massello e multistrato di abete, qui rivestita con
nel colore n 4 Jester Red [Dàmeda, cm 200x100x84h ¤ 2.630]. ® Cuscino ricamato Coll. Hanami, qui nel colore Surf [Fazzini, cm 40x40 ¤ 45]. ®
Frame, qui nel colore Mulberry Sky [Layered, cm 180x270 ¤1.295]. ® Pouf imbottito Canevas Flowers, in 100% lana [Gan Rugs, cm 60x60x35h
© Madia Freeda in Nobilitato Cenere Wood, top e cassetti laccati liscio Bristol e vano a giorno laccato liscio Brick [Giessegi, cm 157x58,3x73,8

94

interno oro [Italamp,
tessuto Tellaro 4354
Tappeto in lana Teklan
prezzo su richiesta].
¤1.551].

® Riproduzione riservata CrNOVEMERE 2024
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{ FOCUS I

in Camera
IL FANCOIL DI DESIGN viene concepito come un vero e proprio
elemento d'arredo che si collega alla pompa di calore per riscaldare in
inverno e raffrescare d'estate con zero emissioni. Frutto di alta tecnologia,
è silenziosissimo, assicura risparmi tangibili tutto l'anno e regola in modo
preciso anche le variabili micro-ambientali, come i valori di umidità.

Anche una finitura
dai toni caldi come il
terracotta aiuta a
scaldare l'atmosfera..

PROFILI MODERNI E STILOSI
in classe A e vetri spessi fino
a 48 mm per Prismatic, la
finestra in pvc dall'eccellente
isolamento termico. Una terza
guarnizione centrale nel telaio
migliora la tenuta agli agenti
atmosferici [Oknoplast].

i
SUPER-COMPATTO E POTENTE

Färna Small è il fancoil con griglia
frontale décor che, spesso appena 13,1
cm, si presta a un'installazione
senza vincoli di posizione, per trovare
spazio ovunque [Innova Energie,
cm 65x13,1x44h da ¤ 976].

I i1

'Spalmandosi' sul pouf in maglia ci si rilassa accolti da un caldo abbraccio.

1 SHOPPING LIST [

;Th Lampada Molecola in ottone e vetro stile Art Déco [Il Fanale, 0 cm 61,5x139/189h ¤1.629]. ® L'angolo toeletta ha 2 moduli Da-Do System in laccato opaco Amaranto
e Nude [cm 178x45x19,8h ¤ 603 e cm 45x45x19,Bh ¤ 287], specchio Esagona [cm 80x69,3h da ¤ 475] e pouf Denny [0 cm 55x42h da ¤ 575], tutto di [Alf DaFrè].

Tappeto Almost Paradise [Miho Unexpected Things0, cm 140x140 ¤ 214,90]. ® Pouf Resting Bear Blu [Vìtra, cm 53x92x34h¤1.125]. ® Letto sfoderabile Pocket
coll. Soul, con piano da riposo ergonomico, materasso, piumino e set di lenzuola coordinato [Altrenotti, cm 178x204/214x108h senza piedi, da ¤ 3.026 in promozione
-30% di sconto = ¤ 2.118]. ® Comodino Bridge, in laccato opaco Bianco, nobilitato Gesso e metallo verniciato Grafite [Giessegi, cm 85x51,4x48,4 ¤492,88].
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Immagina di cuocere la torta
nella stufa, di ̀ specchiarti sulla
caldaia' in bagno e di accendere
La magia del Natale con il
camino sul terrazzo... Oggi i
nuovi sistemi scaldanti sanno
garantire una temperatura
sempre ideale diventando anche
elementi di stile della casa.
Eper non disperdere il tepore ci
sono le finestre dal magico
potere isolante! Vivere bene
comincia da qui, dal comfort
termico di ogni stanza

Una morbida
coperta e un
buon libro:
100% relax!

Questo angolo
poetico accanto
al camino è un _
assaggio di una
casa Prima&Dopo
a cura di Vanessa
Pisk: la troverai sul

4.00 numero di febbraio,
metti in agenda!

14GNO IN STUDIO SUL TERRAllO
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COMFORT + STILE in ogni stanza

in Cucina
LA STUFA A LEGNA CON FORNO abbina la capacità di riscaldare in modo
salutare l'ambiente alla possibilità di cucinare con il combustibile più ecologico in natura!
Mentre la stufa distribuisce omogeneamente il calore in cucina, in parte irraggiandolo e in
parte diffondendolo per convezione naturale, il focolare mantiene caldo il forno, pronto a
cuocere i cibi che ci fanno riscoprire il gusto della sana cottura tradizionale.

Il forno da 21 litri
con termometro e

• griglia... è già caldo!

ALIMENTATA A LEGNA,

la stufa Eva S ha la
certificazione ambientale
a 4 stelle che supera
i limiti d'uso di Comuni e
Regioni. Qui è in acciaio
Antracite con fianchi e top
in ceramica Caffelatte
[Palazzetti, cm 44x
45x150h ¤ 5.520].

CON TRIPLO VETRO,

Energeto0 Neo è dotata
della tecnologia Foam
Inside che, grazie a una
schiuma di poliuretano,
assicura valori di
isolamento termico da
record validi anche
per case passive
[Aluplast by Profilia].

RICHIAMI INDUSTRIALI per l'isola Diesel
Get Together composta da basi con anta
telaio e vetro Soft Industrial Glass abbinate
alle maniglie a ponte Crank, top in acciaio
Drip Metal e sgabelli Bar Stud Stool

_ [Scavolini, misure e prezzi dal rivenditore].

~ Aivr  SHOPPING LIST 1  

_

® Lampada a sospensione Fisherman, in metallo nella lucente finitura Rame e con diffusore in vetro serigrafato bianco [Ideai Lux, 0 cm 48,5x52h ¤ 400].
® Tappeto in&out Nuevo Blush, in polipropilene. Di facile manutenzione, si pulisce con una spugna umida [Scion, cm 200x280 ¤ 619]. ® Robusto ma visivamente
leggero, il carrello portavivande Misfit Cart della cucina Diesel Get Together è su ruote piroettanti bloccanti ed è dotato di un cassetto capiente. In metallo verniciato,
qui è nel colore Dust Pink [Scavolini, cm 52x91x83h prezzo dal rivenditore]. ® Macchina per la cioccolata calda Velvetiser, progettata per preparare 2 tazze di
bevanda densa e cremosa come al bar in due minuti e mezzo. In acciaio inox, qui è nella raffinata finitura Rame [Hotel Chocolat, cm 21,8x11,9x20,2h da ¤120,20].
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l FOCUS l

in Bagno
LA CALDAIA D'ARREDO oggi puoi essere lasciata in bella
vista, grazie alla finitura frontale a specchio che amplia gli spazi e la
luce. Super-potente, garantisce istantaneamente oltre 10 litri/minuto
di acqua calda, anche dai maxi-soffioni delle docce di tendenza
e in montagna, dove l'acqua esce sempre ̀ghiacciata' dai rubinetti.

Il

ELEGANTISSIMO

in finitura lucida dorata,
lo scaldasalviette ad
acqua Babyla è in
acciaio inox resistente
alla corrosione
[Cordivari Design, cm
60x108h da ¤1.745].

Po RTASALVIETTE

Step, per portare in
bagno la calda e
avvolgente atmosfera
delle spa. Realizzato in
elegante legno di
frassino nero, integra
una mensola in Corian
[Arbi Arredobagno,
cm 75/40x89h prezzo
dal rivenditore]

[ SHOPPING LIST

PERFETTO PER LE RIOUALIFICAZIONI

energetiche, l'infisso Schiico Symbiotic abbina
un'anima in pvc dalle eccellenti performance
isolanti alla cover esterna in alluminio che
assicura stile e protezione [Schiico PWS Italia].

CON FRONTALE A

SPECCHIO inox
Supermirror, la caldaia
a condensazione a gas
Osa ha una potenza di
24 kW, adatta anche per
la famiglia che richiede
molta acqua calda
sanitaria [Unical, cm
52x18x93h da ¤ 3.500
installazione inclusa].

~

Cz~

La lanterna
'magica' illumina
e nebulizza il tuo
profumo preferito.

()Mobile bagno Master, qui con base sospesa in laccato Bricks giallo Mostarda opaco [cm 85x50x34h], piano folding in Rovere Masai con lavabo Smart 54 in ceramica
Curry [cm 120x50,5x8h] e specchiera Sunset [cm 140x126] con luce Led perimetrale [Arbi Arredobagno, prezzi dal rivenditore]. ® Vasca ovale freestanding Guiana
realizzata in acrilico sanitario durevole e resistente agli urti. Qui nella finitura nero opaco, è disponibile anche in altri colori [Leroy Merlin, cm 82x173x60h ¤1.699,99].
® Tappetino da bagno Geo Classic Alviero Martini lA Classe. In spugna di cotone, ha il retro antiscivolo [Caleffi, cm 110x60 da ¤ 47,50]. ® Lanterna elettrica e
diffusore di aromi Luminare Dusk, qui nel colore Gold. Consente di regolare l'intensità della luce e la diffusione degli aromi [Made By Zen, cm 14x14x13,5h ¤ 65,95].
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COMFORT + STILE in ogni stanza

RENDIMENTO ENERGETICO

elevato per la finestra in pvc
realizzata con il sistema
Softline 82, che può
alloggiare 3 lastre vetrate
con spessori fino a 5,2 cm
per ottenere massimi livelli
di isolamento termico. Oui è
con superficie Veka Spectral
Sepiabraun Ultramatt [Veka].

in studio
LA STUFA A PELLET gestibile da smartphone è
canalizzabile per poter riscaldare altri ambienti di casa,
anche non comunicanti. E la sua combustione è così
pulita e sostenibile da abbattere del 55% i limiti imposti
dal progetto europeo anti-inquinamento Ecodesign.

Sullo scrittoio
una luce calda
e diretta evita
riflessi e rende
riposante Io
studio, il lavoro
e l'atmosfera.

In sofficissimo
velluto alto fino
1,2 cm, la
moquette
regala comfort
invernale anche
a piedi nudi.

I SHOPPING LIST I

FIAMMA SPETTACOLARE

perla stufa canalizzata a
pellet Mood, in classe
ambientale 5 stelle. È
dotata della tecnologia
Core che ottimizza la
combustione pulita ed
efficiente [MCZ, 0 cm
56x123h ¤ 5.441].

QQ Mobile espositore Vinyl Stand, con ripiani in legno e tasche in tessuto per ospitare fino a 200 LP in vinile [Bikoney, cm 84x30x74h da ¤11099]. ® Moquette
Nebula by Cristina Celestino in velluto di poliammide, qui nel colore Ottanio [Besana Carpet Lab]. ® Scrittoio Biblio con piano in frassino laccato nero opaco e pannelli
separatori in cuoio rigenerato cognac [Calligaris, cm 100x50x100h ¤1.615].® Laptop Chromebook 314 con schermo antiriflesso da 14" [Acer ¤ 229,90].
® Lampada da tavolo Traccia in marmo Calacatta oro [Italamp, cm 40x10x34h ¤1.793]. ® Sgabello ad altezza regolabile Move", qui con seduta in tessuto colore
Divina Melange 821 [Varier, 0 cm 43x56/65h da ¤ 599]. ® Libreria Freewall in alluminio verniciato nella finitura bronzo [Riflessi, cm 150x40x220h ¤ 2.196].
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( FOCUS I

sul ̀Terrazzo
IL CAMINO OUTDOOR evoca il bagliore magico delle fiamme
danzanti dei falò, scaldando e rendendo invitante l'atmosfera anche
nelle giornate fredde con l'aiuto della lampada alogena a infrarossi. A
riscaldare (e raffrescare) gli interni c'è la pompa di calore, la cui unità
esterna total black non si fa notare... né sentire, tanto è silenziosa.

LAMPADA riscaldante Indus Ultra Smart, qui nel colore Jade Green [Sunred, o cm 43x32 ¤ 419].

Aggiungi magia alla
magia circondando
il terrazzo di fioriture
invernali colorate.

OO I SHOPPING LIST I

CON PROFILI SLIM
e doppio vetro
stratificato, l'alzante
scorrevole tutto legno
Flat assicura massimi
valori di isolamento
termico e acustico
[PB Finestre].

AFFIDABILE, COMPATTA E RISPETTOSA
dell'ambiente, la pompa di calore
reversibile aria-acqua Vitocal 200-S
è composta da un'unità esterna
silenziosa, qui in foto, e da un'unità
interna che, per soddisfare maggiori
richieste di acqua sanitaria, può
integrare un bollitore [Viessmann].

CON TETTO APRIBILE
OBox K è la moderna pergola
in alluminio dotata di copertura
in membrana tessile, la cui
adesione perfetta alla parte
strutturale, insieme alla gronda
integrata, garantisce una forte
tenuta all'acqua, anche in
condizioni avverse [Sprech, cm
400x400x250h ¤13.390].

IN ACCIAO CORTEN, il
camino Jotul Froya resiste a
ogni condizione atmosferica e
si ossida naturalmente con
un'elegante finitura patinata.
II focolare è ampio e basso per
evocare l'effetto falò [JOtul,
0 cm 58x1460h da ¤ 607].

® Divano modulare Maximo in resina rigenerata e tessuti ad alta componente riciclata. È possibile realizzare innumerevoli configurazioni partendo dalla singola
poltrona da cm 90x94x79h. Oui è con struttura nel colore Cactus e tessuto Sunbrellae Timo [Nardi, cm 341x94-182x79h ¤ 4.209]. ® Cuscini in poliestere Patio,
resistenti ai raggi UV [All Smiles, cm 45x45 e cm 30x50 da ¤ 20,50/2 pzi]. ® Tappeto in&out Oasis Multi-Color, in polipropilene waterproof e resistente a raggi solari
e passaggi intensi [Tayse, cm 200x300 da ¤160]. ® Fioriera Paros nel colore Clay, realizzata con plastica riciclata e riciclabile al 100% e dotata di riserva d'acqua
per raccogliere l'acqua in eccesso e trasferirla alla pianta quando ne ha bisogno. È disponibile in altri sette colori [Tera@, cm 40x18x19h da ¤10,99].
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Stabilimento di riciclo Umwelttechnik di Behringen Germania

Dal riciclo PVC alla carbon neutrality,
il percorso di VEKA lungo la
strada della sostenibilità
Leader mondiale nella
produzione di profili per
serramenti in PVC, VEKA
compie un ulteriore pas-
so verso la sostenibilità,
anticipando la propria
carbon neutrality al 2045.
L'azienda — una delle
prime con marchio Vinyl-
Plus® Product Label — ha
oggi all'attivo 25 milioni di
finestre in PVC riciclate,
40 milioni di finestre con
anima riciclata prodotte e
78mila tonnellate di CO2
risparmiate. Un aspetto
cruciale di questo impe-
gno è rappresentato dal
più grande stabilimento
di riciclaggio di finestre
in PVC europeo situato a
Behringen, in Germania,
che unitamente agli altri
due stabilimenti localiz-
zati in Inghilterra e Fran-
cia trattano oltre 100mila
tonnellate di materiale
ogni anno; grazie all'espe-
rienza ultratrentennale i
principali profili SOFTLINE

hanno un contenuto rici-
clato fino al 50%, mentre
il contenuto medio nei
profili VEKA prodotti con il
processo di coestrusione
è pari al 30%. Molteplici le
azioni per ridurre ancora
la CO2: aumentare la quo-
ta di riciclo, incrementare
trasporto su rotaia e uso
di rinnovabili come solare
ed eolico, investire co-
stantemente nei progetti
dei reparti R&D. In questa
direzione anche la Cor-
porate Carbon Footprint
— certificazione già ac-
quisita per i primi due am-
biti di applicazione, men-
tre sarà raggiunto entro il
2025 l'ultimo step — e il
progetto della nuova sede
VEKA Italia di Nogara, che
si baserà su una logistica
sostenibile, privilegiando
fotovoltaico e trasporto
su rotaia con un rispar-
mio stimato di oltre 2.000
tonnellate di CO2 l'anno.
Info: www.veka.it

Produttività, servizi e soluzioni tecnologiche
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NOGARA, IL 25 GENNAIO OPEN DAY AL PALAZZETTO DELLO SPORT

Tra lavoro e occupazione giovanile
Si cercano laureati ed esperti informatici, ma anche addetti alla logistica e tecnici
Un ponte tra imprese, am-
ministrazioni e cittadini,
attori principali della Pia-
nura veronese. È stata
presentata nella Sala
Rossa del Palazzo Scali-
gero, sede della Provincia
di Verona, la quinta edi-
zione di `Sei Nel Posto
Giusto', il progetto ideato
dal Comune di Nogara e
Ball — Beverage Packa-
ging Italia per promuovere
il dialogo tra Amministra-
zioni, Aziende, Scuola e
Cittadini sui temi del la-
voro e dell'occupazione
giovanile, oltre che delle
opportunità professionali
presenti nel territorio.
L'obiettivo di quest'anno è
quello di consolidare la
centralità delle aziende,
proponendo al territorio
nuove energie e offrendo
l'opportunità di un con-
fronto diretto, di qualità,
tra aziende e enti territo-
riali e scuole.
II progetto è stato presen-
tato alla presenza del
Presidente della Provincia
e sindaco di Nogara, Fla-
vio Pasini, dell'assessore
al Commercio di Nogara
Francesca Forigo, del di-
rettore di Ball Beverage
Packaging Italia Konstan-
tin Ilinykh e dal suo HR
Manager Mario De Silvo.
Dopo quattro edizioni di
crescita e consolida-
mento, Sei nel Posto Giu-
sto rappresenta
un'importante realtà che
collega le amministra-
zioni, i cittadini e le

Alcuni patecipanti all'open day

aziende, strizzando l'oc-
chio alla formazione dei
più giovani per orientarli in
maniera positiva nella
scelta del proprio futuro
lavorativo. Un progetto
che negli anni ha rag-
giunto numeri significativi,
incontrando oltre 1700
studenti, oltre 600 candi-
dati partecipanti agli Open
Day e coinvolgendo molti
Comuni partner della pro-
vincia veronese e quasi
30 aziende del territorio.
II progetto è realizzato
con il patrocinio di Confin-
dustria Verona.
A questa edizione di Sei
Nel Posto Giusto parteci-
peranno 15 Amministra-
zioni della Pianura
Veronese e 15 aziende
partner: Ball Beverage
Packaging Italia, Fonda-
zione Coca-Cola Hbc Ita-
lia Srl, Eco Green Srl,
Eurocoil Spa, Gruppo To-
sano, Hinowa, Randstad,
SicurPlanet, Sammartino
Arti Grafiche, Forigo
Roter Italia, S.I.L.C.A.,
Tech.PA Spa, Veka, Vuor-

mar. A questa edizione
aderirà inoltre per la
prima volta Studio To-
gnetti.
I Comuni coinvolti sono,
oltre a Nogara, Bovolone,
Casaleone, Castagnaro,
Cerea, Erbè, Gazzo Vero-
nese, Isola della Scala,
Legnago, Minerbe, Tre-
venzuolo, Salizzole, San-
guinetto, San Pietro di
Morubio, Sorgà.
"Nei prossimi tre mesi le
aziende veronesi dichia-
rano un fabbisogno di ma-
nodopera di 23.040
persone di cui la metà di
difficile reperimento — di-
chiara Chiara Brentegani,
presidente del Gruppo
Giovani Imprenditori di
Confindustria Verona -.
Moltiplicare le occasioni di
incontro tra domanda e
offerta di lavoro rappre-
senta il nostro impegno
principale, così come te-
stimoniare nelle scuole e
nelle aziende quali sono
le nuove professioni che
animano le nostre im-
prese".

ere o-+ Grcnaea del BassoVe+onze

Tra lavoro e occupazione giovanile
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www.vekait

Con Texino, Veka propone soluzioni all'avanguardia per trasformare le
abitazioni in spazi intelligenti, puntando su sicurezza, comfort ed efficienza energetica.
Texino mette a disposizione una gamma completa di componenti che consente la gestio-
ne intelligente delle finestre e delle porte. Grazie a sistemi come i sensori perla chiusura
e l'apertura a distanza e i termostati smart per radiatori, è possibile controllare il clima
interno con grande precisione. Questi dispositivi permettono alle finestre di reagire auto-
maticamente ai cambiamenti atmosferici: si chiudono in caso di vento forte, evitando
danni, o si aprono se l'aria è troppo umida, contrastando così fenomeni di muffa e con-
densa. Ogni elemento è stato progettato con un design minimalista e moderno, così da
integrarsi perfettamente in qualsiasi ambiente. Un'imiovazione importante di Texino è la
collaborazione con eQ-3, azienda specializzata a livello europeo nel mercato smart home,
con la sua piattaforma Homematic IP Questa piattaforma permette di visualizzare in tem-
po reale le condizioni atmosferiche (temperatura, umidità, vento, luminosità) attraverso
l'app gratuita Homematic IP, offrendo agli utenti dati accurati e aggiornati. Grazie a queste
funzionalità, è possibile impostare scenari personalizzati che si attivano in base ai cam-
biamenti climatici. Texino si distingue anche per la sua attenzione alla sicurezza. I dati
sono elaborati su server situati in Germania e il protocollo di comunicazione è certificato
dal VDE, uno standard che garantisce affidabilità e protezione della privacy. Questo siste-
ma è l'unico nel settore della srnart home a ottenere tale certificazione. Inoltre, Texino è
compatibile con i più comuni assistenti vocali come Amazon Alexa e Google Assistant,
rendendo il controllo della casa ancora più semplice e intuitivo. I prodotti Texino sono
stati sviluppati per essere utilizzati con finestre e porte Veka, consentendo di ampliare
facilmente le funzionalità della smart home.
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